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АЛҒЫ СӨЗ 

 

Халықаралық экономиканың теориясын зерттеу қазіргі кездегі 

ғаламдану жағдайында айырықша өзектілікке ие болып отыр, өйткені 

ұлттық экономикалардың арасындағы күн санап күшейіп келе жатқан 

байланысы мен өзара тәуелділігі әрбір жеке елдің дамуына зор ықпал 

етуде. Көптеген субъектілердің шаруашылық қызметі ұлттық шекаралар 

шеңберінен шығып жатыр, сол арқылы экономикалық өмірдің 

айырықша саласы, халықаралық экономикалық байланысты туындады. 

Сондықтан қазіргі экономикалық байланысты тиімді реттеуде 

макроэкономикалық саясатты жүргізудің қажетті шарттары 

халықаралық нарықтардағы жағдайлардың өзгерісін талдау және болжау 

арқылы ұлттық экономикалық саясатты басқа елдермен қатар 

халықаралық экономикалық ұйымдарда жүргізіліп жатқан саясатпен 

үйлестіру. 

Оқу құралы экономикалық мамандықтарына, жоғары оқу 

орындарының студенттеріне, магистранттар мен кәсіпкерлерге және 

халықаралық пәнді өздігінен оқып үйренушілерге арналған. Отандық 

ғалымдардың еңбектерімен қатар шетелдік әдебиеттер кең қолданылған.  

Оқу құралының негізгі мақсаты – халықаралық экономиканың 

негізгі жағдайлары мен маңызды тұжырымдамаларды жүйелі баяндау. 

Автор осы мақсатты жүзеге асыру барысында оқу құралындағы 

материалдарды мүмкіндігінше жатық, түсінікті тілде түсіндіруге және 

негізгі экономикалық ережелерді логикалық схемалар, диаграмма,  

кестелер мен сызбалар түрінде жеткізуге тырысқан. 

Аталмыш оқу құралы 10 тараудан тұрады және әр тақырыптың 

құрылымы жалпы қабылданған дүниежүзілік тәжірибеге сәйкес: 

теориялық бөлімнен, тақырыпта қаралатын негізгі терминдер мен 

түсініктерден, материалды бекітуге арналған сұрақтар, кейстер мен 

тестілерден тұрады. 

Автор ұсынылып отырған оқу құралы экономикалық 

мәселелермен айналысатын оқырман қауымға көмек болады деген 

сенімде және оқырмандардың сын-ескертпелері мен ұсыныстарын 

ризашылықпен қабылдайды. 
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І  тарау.  ХАЛЫҚАРАЛЫҚ ЭКОНОМИКАНЫҢ ПӘНІ, 

МАЗМҰНЫ ЖӘНЕ ҚҰРЫЛЫМЫ 

 

 

1.1  Халықаралық экономика пәні мен құрылымы  
1.2  Дүниежүзілік шаруашылықтың қалыптасуы 

1.3  Әлемдік нарық сипаты мен ерекшеліктері 

1.4  Әлемдік экономикадағы елдердің жіктелуі 

 

 

Қаралатын мәселелер 

 

Халықаралық экономиканың пәні мен құрылымы. Дүниежүзілік 

шаруашылықтың даму кезеңдері мен  ерекшеліктері. Халықаралық 

экономиканың экономикалық ғылымдар жүйесіндегі орны. 

Халықаралық экономиканың субъектілері мен объектілері. Ұлттық және 

халықаралық деңгейде халықаралық экономиканы реттеу, макро және 

микро экономикадағы жиынтық сұраныс пен жиынтық ұсыныс және 

тауарлар арасындағы айырмашылықтар. Халықаралық еңбек бөлінісі 

(ХЕБ) мен өндірістің халықаралық мамандандырылуы (ӨХМ).  Әлемдік 

нарықтағы тепе - теңдік үлгісі. Әлемдік экономикадағы елдердің 

жіктелу себептері. 
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1.1 Халықаралық экономика пәні мен құрылымы 

 

Халықаралық экономика - тауарлардың халықаралық айырбасы, 

өндіріс факторлардың қозғалысы және мемлекеттің халықаралық 

саясатын қалыптастыру саласындағы әр түрлі мемлекеттердің 

шаруашылық субъектілері қарым-қатынасының заңдылықтарын 

зерттейтін нарықтық экономика теориясының бөлігі. 

Халықаралық экономика пәніне төмендегілер  кіреді:  
 шаруашылықты ұйымдастыру нарық жүйесінің 

халықаралық масштабында дамуының заңдылықтары;  
 халықаралық айналымдағы тауарлар мен өндіріс 

факторларына сұраныс пен ұсыныстың  қалыптасуының заңдылықтары;  
 ашық ұлттық экономикаға талдау жасау құралдары;  
 халықаралық қаржы нарықтары мен қаржы механизмдері 

дамуының тенденциялары;  
 халықаралық экономиканы реттеудің институционалдық 

құрылымы, оның қалыптасу заңдылықтары, даму тенденциялары және 
жетілдіру жолдары.  

Әртүрлі ұлттық экономикалардың жиынтығы тауарлар, қызмет 
көрсету және факторлардың қозғалысымен сипатталады. Осының 

негізінде мемлекеттер арасында халықаралық экономикалық 

қатынастар, яғни әртүрлі елдер арасында шаруашылық байланыстар 
пайда болады. 

Халықаралық экономикалық қатынастар - әр түрлі елдердің 

экономикалық субъектілері арасындағы материалдық игіліктерді 

өндіруге, бөлуге, айырбастауға және тұтынуға қатысты экономикалық 

байланыстар жүйесі. 

Халықаралық экономиканың нысандары: 

 Халықаралық еңбек бөлінісі. 

 Тауарлар мен қызметтердің халықаралық саудасы. 

 Капитал мен шетел инвестицияларының халықаралық 

қозғалысы. 

 Жұмыс күшінің халықаралық миграциясы.  
 Халықаралық валюта-қаржылық және несиелік қарым-

қатынастар 

 Халықаралық экономикалық интеграция. 

Халықаралық еңбек бөлінісі (ХЕБ) - бұл жекелеген елдердің  бір-

бірімен айырбастау үшін  белгілі бір өнім түрлерін өндіруге 

мамандануы.  Халықаралық еңбек бөлінісіндегі елдің жағдайы келесі 

факторлармен анықталады: 

а) табиғи-жағрафиялық; 

б) әлеуметтік-экономикалық; 

в) ғылыми-техникалық прогресс. 
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Халықаралық еңбек бөлінісі және соның нәтижесінде пайда 

болған әлемдік экономикалық қатынастардың жоғары формалары 

(сыртқы сауда және т.б.) айтарлықтай экономикалық жетістіктерге қол 

жеткізуге және өнімнің өзіндік құнын төмендетуге мүмкіндік береді. 

Өндірістің халықаралық мамандандырылуы (ӨХМ) – біртекті өнім 

өндірісінің тиімділігі жоғары елдердегі кәсіпорындарда шоғырлануы. 

Басқаша айтқанда, халықаралық мамандандыру дегеніміз - бір немесе 

бірнеше елдерде біртекті өнімнің өз қажеттіліктерін ғана емес, басқа 

елдердің қажеттіліктерін қанағаттандыру үшін шоғырлануы.  
Халықаралық экономика тарихи және саяси – экономикалық 

категория болып табылады, өйткені әрбір тарихи кезеңге өндірістің 
нақты деңгейі мен ауқымы, шаруашылық өмірдің 

интернационализациялануы және әлеуметтік – экономикалық құрылым 
тән.  

Халықаралық экономика халықаралық микроэкономика және 
халықаралық макроэкономика болып екіге бөлінеді.  

Халықаралық микроэкономика – елдер арасындағы нақты тауарлар 

мен өндіріс факторларының қозғалысы және сонымен қатар олардың 

нарықтық сипаттамаларының заңдылықтарын зерттейтін халықаралық 

экономика теориясының бөлігі.  
Халықаралық макроэкономика – қаржы нарықтарының жаһандану  

жағдайындағы ашық ұлттық экономикалардың және жалпы алғанда 

әлемдік шаруашылықтың қызмет етуінің заңдылықтарын зерттейтін 

халықаралық экономика теориясының бөлігі.  
Халықаралық экономика құрылымына кіретіндер:  
 халықаралық экономика негізінде жататын негізгі түсініктер 

мен концепциялар;  
 мемлекеттің экономикалық саясаты, сыртқы сауданы және 

өндіріс факторлары қозғалысын реттеудің мемлекеттік механизмдері, 
валюталық және қаржылық реттеу, ашық экономиканы 
макроэкономикалық бағдарламалау;  

 халықаралық экономикалық қатынастардың нысандары 
(тауарлар мен қызмет көрсетудің халықаралық саудасы, өндіріс 

факторларының халықаралық қозғалысы, қаржылық құралдардың 
халықаралық саудасы, халықаралық есептер);  

 халықаралық реттеу мен қадағалау халықаралық экономиканы 

реттеу мен мониторинг жасау үшін арнайы құрылған халықаралық 

экономикалық және қаржылық ұйымдардың қызметін қамтиды. 

Халықаралық экономиканың субъектілері халықаралық 

экономикалық қызметке қатысатын заңды және жеке тұлғалар болып 

табылады. Оларға мыналар жатады: 

  халықаралық экономикалық қызметті жүзеге асыратын ұлттық 

экономикалар (мемлекеттер); 

  халықаралық экономикалық ұйымдар; 
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  халықаралық экономикалық операцияларды жүзеге асыратын 

ұлттық кәсіпкерлік субъектілері. 

Халықаралық экономиканың объектілері - тауарлар мен 

қызметтердің экспорты (импорты), технологиялар, жұмыс күші және 

капитал, шетелдегі экономикалық қызметті жүзеге асыру, валюталық 

және қаржылық операциялар және т.б. 

Халықаралық экономиканың зерттеу әдістері (микро- және 

макроэкономикалық талдау құралдары) - индукция, дедукция, талдау, 

синтез, ғылыми абстракция әдісі, экономикалық-математикалық 

модельдеу, экстраполяция әдісі, диалектикалық әдіс, тарихи әдіс және 

т.б. 

 

1.2 Дүниежүзілік шаруашылықтың қалыптасуы 

 

Қазіргі уақыттағы әлемдік (дүниежүзілік) шаруашылық - 

нарықтық экономикалық объективті заңдылықтарына бағынатын үлкен 

экономикалық жүйе, бір-біріне тәуелді және тығыз қарым-қатынастағы 

ұлттық экономикалар жиынтығы.   
Өзінің дамуы мен қалыптасуы барысында дүниежүзілік 

шаруашылқ ұзақ та қиын жол өтті. Кейбір зертеушілер дүниежүзілік 

шаруашылықты жүйе ретінде қарастырып, оның пайда болуын Рим 

империясы дәуіріне жатқызады, басқа зерттеушілер дүниежүзілік 

шаруашылықты                       XV-XVI ғ.ғ.ашылған географиялық 

жаңалықтар кезеңінен бастайды. Осы жаңалықтар арқасында елдер 

арасындағы халықаралық сауда асыл тастар, металдар, құлдар сату 

негізінде жедел дами бастады. Бірақ бұл кезеңдердегі дүниежүзілік 

шаруашлық едәуір шектеулі болған.  
Қазіргі дүниежүзілік шаруашылық XIX ғасырдың соңындағы 

өндірістік төңкерілістен кейін капитализмнің монополиялық сатыға 

ұласуы барысында пайда болады.  
Көптеген қарама-қайшылықтарды және көп жоспарлы 

тенденцияларды сақтай отырып, XXI ғасырға бағытталған дүниежүзілік 

шаруашылық XX ғасырдың ортасындағы дүниежүзілік шаруашылыққа 

қарағанда неғұрлым тұтас өзара байланысқан және динамикалық 

сипатқа ие болды.  
XX ғасырда дүниежүзілік шаруашылықта тұрақсыздық орын 

алды. Бұл көптеген империалистік экономикасы дамыған және дамушы 

елдер арасындағы өткір қарама-қайшылықтардың әсерінен болған.  
XX ғасырдың ортасында дүниежүзілік шаруашылық әлемдік 

капиталистік және әлемдік социалистік болып екіге бөлінді. 

Халықаралық экономикалық қатынастар жүйесінде капиталистік 

шаруашылық басым позицияларда болды.  

60 жылдардан бастап дүниежүзілік шаруашылық жүйесіне 

дамушы елдер де кіре бастады.  
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70 жылдар ортасында Оңтүстік-Шығыс Азияның жаңа 

индустриалды елдері және Латын Америка елдері едәуір жетістіктерге 

қол жеткізе алды.  
КСРО-ның ыдырауынан кейін және шығыс европаның 

революциялық өзгерістердің нәтижесінде дүниежүзілік шаруашылық 

тұтас құрылымдық сипаттарға ие болды. 

Әлемдік экономика мен оның ұлттық шаруашылықтары дамуында 

бірнеше кезеңдерді айырады.  
Қазіргі әлемдік шаруашылық дамуын үш негізгі кезеңге бөлуге 

болады:  
Бірінші кезең. XX ғ. 20-50 жылдары,  әлемдікшаруашылық 

дамуындағы дағдарыстық құбылыстармен сипатталады: бірінші 

дүниежүзілік соғыс және ресейдегі қазан революциясы. 1917 жылы 

көтеріліс капитализмге альтернатива құрды.  

КСРО-ның құрған экономикалық блокадасы батыс елдерімен 

бұрынғы қатынастарды жалғастыруға мүмкіндік бермеді. 20 ж. аяғы мен 

30 ж. басындағы экономикалық дағдарыс (Ұлы депрессия) дамыған 

елдердегі өндірістің төмендеуіне әсер етті. Ұлы депрессия. 1929-1932 ж. 

АҚШ-та жалпы өнім 28%; өндіріс 44,2%; Францияда 11% және 25%; 

Германияда 15,8% және 40,8%; Британияда 5,1% және 11,4%-ға 

төмендеді.  
Экономикалық дағдарыс әлемдік шаруашылықтағы экспорттың 

жалпы төмендеуіне әкеліп соқты, өндірістің ұлттық сфераларының 

мәнін күшейтті.  
Екінші кезең. XX ғ. 50-80 жылдар. Екінші дүниежүзілік соғыстан 

кейін социалистік шаруашылық құрылуымен байланысты әлемдік 

экономиканың жаңа даму кезеңі басталды. Әлемдік шаруашылық екіге 

бөлінді: капиталистік және социалистік шаруашылық.  

Әлемдік социалистік шаруашылықтың жабық болғанына 

қарамастан социалистік және капиталистік елдердің экономикалық 

қажеттіліктері сыртқы экономикалық қатынастарды жалғастыруға 

мәжбүр етті. Олар тек қана материалдық техникалық мәнде болды. 

Қарым – қатынас күрделі және қарама-қайшы сипатта болды. 60 ж. 

колониалды жүйе құлдырағаннан кейін, көптеген дамушы елдер пайда 

болды.  
Әлемдік шаруашылық дамуының екінші кезеңі кәсіпкерлік 

капиталдың әлемдік капиталистік экономикада шығарудың қарқынды 

өсу жағдайында өтті.  
Үшінші кезең. XX ғ-дың 90–шы жылдарынан бастап қазіргі 

уақытқа дейін. Өткен жүзжылдықтың соңғы он жылын әлемдік 

экономиканың дамуының жаңа кезеңінің басы деуге болады. 

Социалистік жүйенің құлдырауы, постсоциалистік елдердің құрылуына 

әкеліп соқты. Олар қазір дамудың өтпелі кезеңін өтіп жатыр, 

экономикалық, әлеуметтік және саяси қатынастарды қайта қалпына 

келтіруде.  
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Өзінің принциптері мен механизмдері бар нарықтық 

экономиканың қалыптасу процессі өтпелі кезеңнің жалпы заңдылығы 

болып табылады.  
ХХ ғасырдың соңы постиндустриалды және транзиттік әлеуметтік 

жүйедегі ғаламдық өзгерістермен сипатталады. КСРО құлдырауынан 

кейін және Шығыс Еуропадағы революциялық өзгерістер әлемдік 
шаруашылық бірыңғай бірлестік сипатына ие бола бастады. Бұл 

мынадай факторларға байланысты:  
 әлемдік шаруашылық байланыстардың 

интернационалдандыру;  
 ғылыми – техникалық революцияның жалпылануы; 

 бұқаралық ақпарат пен коммуникация құралдарының жаңа 

ролі; 

 жалпы экологиялық қауіп-қатер; 

 дамушы  елдер  мен  жалпы  әлемнің  әлеуметтік  –  

экономикалық  проблемалары.  
  
Әлемдік шаруашылық дамуының негізгі заңы өндірістік күштерді 

интернационалдандыру болып табылды.  

Бұл процесс көріністері: 

 технологиялық білімдер мен өндіріс құралдар айырбасы; 

 халықаралық мамандандыру мен кооперация;  
 өндірістік ынтымақтастық және өндіріс ресурстарының 

халықаралық миграциясы;  
 халықаралық айырбасты, адамдардың қозғалысын, жалпы 

ынтымақтастықты қамтамасыз ететін жалпы инфрақұрылымды 
қалыптастыру;  

 қаржы және өндіріс ресурстардың үнемі халықаралық 

қозғалысы. 

Интернационалдандыру бірқатар көрсеткіштермен өлшенеді:  

  экспорт квотасы мен ішкі нарықтағы шетелдік тауарлардың 

үлесі;  

  жан басына шаққандағы тауарлар мен қызметтер экспорты 

көлемі;  

  шетелдік инвестициялардың елдің ЖІӨ-ге қатынасы, олардың 

жылдық құрамындағы инвестиция үлесі;  

  қызметкерлердің жалпы санындағы шетелдік жұмыс күшінің 

үлесі;  

 елде тіркелген патенттер мен лицензиялардың жалпы 

санындағы шетелдік патенттер мен лицензиялардың үлесі. 

Дүниежүзілік шаруашылықтың жеке элементтерінің арасындағы 

қатынастар әртүрлі деңгейде іске асырылады. Мемлекеттер арасындағы 

қатынастар халықаралық деңгейді құрайды. Олар халықаралық 

нормалармен реттеленеді.    
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Ұлттық экономиканың ғаламдық деңгейде қызмет етуі және 

әлемдік шаруашылықтың өзін өзі ұйымдастыру мақсатында 

мемлекетаралық және халықаралық ұйымдар құрылады. 

Әлемдік шаруашылықты мемлекетаралық үйлестіру екі сатылы 
жүйені құрайды.  

Бірінші саты – сауда және кедендік бірлестіктер аясында 

аймақтық координация. Бұл деңгейде экономикалық саясатта, 

құрылымдық өзгерістер мен сыртқы экономикалық байланыстарда 

келісімділік жүргізіледі (Еуропалық Одақ, Евразиялық Одақ).  
Екінші саты – жалпы әлемдік. Бұған кіретіндер халықаралық 

экономикалық ұйымдар (Дүниежүзілік сауда ұйымы, Халықаралық 

валюталық қор және т.б.). 

Ұлттық шекарадан тыс болатын қатынастар трансұлттық 

деңгейді құрайды. Соңғы онжылдықта трансұлттық корпорациялар 

қызмет етуі нәтижесінде ұлттық экономикалардың 

трансұлттықтандыру деңгейі ерекше өсуде. 

Трансұлттандыру - бұл капиталдың салыстырмалы артықшылығы 

бар елдерден жетіспейтін елдерге қозғалысы, бірақ артық (өндіріс күші, 

жер, пайдалы қазбалар) бар өндіріс факторлары бар, оларды капиталдың 

жетіспеушілігінен ұдайы өндіріс процесінде ұтымды пайдалану мүмкін 

емес.  

Трансұлттық компаниялар құрылымы бойынша бірнеше шағын, 

орта және ірі корпорациялары бар орталықтандырылған жүйе болып 

табылады, олардың жұмысын орталық үйлестіреді. 

Трансұлттық компанияны құрайтын буындар өндіріске ең 

қолайлы шикізатпен штатта орналасқан, бұл өндірілетін тауарлар 

көлемін төмендетпей, тасымалдауға ақша үнемдеуге мүмкіндік береді. 

Трансұлттық компаниялар қызметінің тиімділігі:  филиалдары 

орналасқан мемлекеттердегі саяси тұрақтылық және сауда 

шекараларының ашықтығы болып табылады. Әлемдік экономиканы 

трансұлттықтандыру процесі кедендік аймақтарды жобалауға, 

мемлекеттер арасында серіктестік қатынастарды құруға, сондай-ақ 

интеграциялануға ықпал етеді.  

Трансұлттық кәсіпорындар белгілі бір мемлекеттермен 

экономикалық және саяси міндеттемелермен байланысты емес, өйткені 

олар халықаралық сауданың жеке дербес субъектілері болып табылады. 

Әлемдік экономиканы трансұлттықтандырудың жағымды 

жақтары: тауарлар мен қызметтердің халықаралық нарығының 

ұлғаюы, өндіріске ірі капиталдардың тартылуы, әртүрлі кәсіби 

салалардағы мамандарға жаңа жұмыс орындары, ақпараттық 

технологиялардың дамуын ынталандыру және өнеркәсіпті одан әрі 

жаңғырту.  

Трансұлттық корпорациялар қызметінің теріс салдары: 

мемлекеттер экономикасын тұрақсыздандыру болып табылады: салық 

жеңілдіктері, сыртқы сауданы жүргізу үшін либералды жағдайлар бар 
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компаниялар өз кәсіпорындары орналасқан елдердің экономикасына 

және капиталға айтарлықтай зиян келтіреді. Трансұлттық 

кәсіпорындардың капиталы басқа мемлекеттердің бюджеттеріне түседі, 

бұл да экономиканы тұрақсыздандырады. 

Алайда, басты қайшылық - әлемдік экономиканың 

трансұлттықтануы әртүрлі мемлекеттердің экономикалық және 

әлеуметтік дамуында теңсіздік тудырады. 

 

1.3 Әлемдік нарық сипаты мен ерекшеліктері 

 

Әлемдік шаруашылықтың негізгі ұйымдастырушы күші әлемдік 

нарық болып табылады. Әлемдік нарық – халықаралық еңбек бөлінісі 

мен басқа да өндіріс факторларына негізделген елдер арасындағы 

тұрақты тауар-ақша қатынастары аймағы. 

Ол ішкі, шетелдік және халықаралық нарықтардың жиынтығы. 

Әлемдік нарықтың қалыптасуының басы XVI –XVII ғ- да басталып XX 

ғ-дың басында аяқталды. Бөлек елдердің ұлттық нарықтарымен 

салыстырғанда әлемдік нарықтың төмендегідей ерекшеліктері бар: 

1. Әлемдік нарықта тауарлардың қозғалысы көбіне жекелеген 

мемлекеттердің сыртқы экономикалық саясатына байланысты болса, 

ұлттық нарықта тауарлардың қозғалысы экономикалық себептерге 

байланысты (өндірістік қатынастар, көлік, шикізаттың орналасуы, еңбек 

ресурстары). Өздерінің сыртқы саудаларын реттеу кезінде көптеген 

мемлекеттер протекционизмнің бәсекеден қорғайтын түрлі формаларын 

қолданады. 

2. Әлемдік нарық ұлттық нарықтардан құрылады. Оған 

жекелеген елдердің барлық өнімдері жеткізілмейді, бірақ, әдетте, 

бәсекеге қабілетті, төмен өндірістік шығындарға және тұтынушылық 

қасиеттерге ие. 

3. Әлемдік нарық шеңберінде интеграциялық процестердің 

әсерінен «Ортақ нарық» типіндегі аймақтық нарықтар қалыптасады. 

Олар белгілі бір елдер тобының ұлттық экономикаларымен 

салыстырмалы түрде тұрақты және тығыз байланыстарымен 

сипатталады. Бұл нарықтардың ағымдарының құрылымы мен 

сипаттамалары көбіне ұлттық экономиканың, экономикалық ауданның 

құрылымымен және сипаттамаларымен анықталады. 

4. Әлемдік нарық жекелеген тауар нарықтарын қамтиды, яғни 

белгілі бір тауарларды (мұнай, бидай, темір рудасы, түсті металдар, 

машиналар мен жабдықтардың көптеген түрлері және т.б.) сату және 

сатып алу үшін белгілі бір нүктелерде және белгілі бір контрагенттердің 

қолында шоғырланған. Осы нарықтардың әрқайсысында тауарлық 

мәмілелер үшін нақты шарттар, сауданың нақты әдістері мен құралдары 

бар. 

5. Әлемдік нарықта арнайы баға жүйесі - әлемдік бағалар бар. 

Олардың қалыптасуы ұлттық еңбек шығындарының орташалануы 
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негізінде қалыптасатын халықаралық құнға негізделген, яғни баға 

белгілі бір елде өндірілген өнімге кеткен еңбекпен емес,  халықаралық 

айырбасқа барлық қатысушылардың көзқарасы  тұрғысынан 

анықталады.  
Ішкі нарық – бұл жасалған мәмілелер мемлекеттік биліктің 

өкілетті органдарымен реттелетін және сатуға арналған тауарлар ел 

ішінде сатылатын ұлттық нарық.  
Ұлттық нарық – бұл ішкі нарық және шетелге бағытталған сауда 

айналымының бөлігі.  
Халықаралық нарық – шетел нарықтарымен тікелей байланыстағы 

ұлттық нарықтардың бөлігі. Мұнда бір елдің шаруашылық субъектілері 
басқа елдерде әріптестерді іздеп, тауарлар мен қызмет көрсету саудасын 
жасай алады.   

Әлемдік шаруашылық өзін өзі реттеу жүйе болғандықтан, ішкі 

тепе- теңдікті сақтау және өзін өзі дамытуға қабілеттілігі бар 

механизмге ие. Бұл механизм әлемдік масштабтағы экономикалық 

процесстерді реттеу нысандары мен әдістерінің жиынтығы және өндіріс 

ресурстарының өндірісін, айырбасын және тұтынуын, экономикалық 

дамудың сапалық көрсеткіштері мен динамикасын анықтайтын 

ұйымдастыру –құқықтық негіздері болып табылады.  
Әлемдік шаруашылықтың негізгі құралдарына жататындар - 

әлемдік баға, ссудалық пайыздық мөлшерлеме, валюта бағамы.  
Экономиканың қызмет етуі мен тиімді дамуының басты механизмі 

– бәсекелестік.  
Әлемдік шаруашылық дамуының маңызды тенденциясы 

жаһандандыру болып табылады, яғни тауарлар мен қызмет көрсетудің, 

капиталдың біріккен планеталық нарығын құру, бөлек елдердің бір 

әлемдік шаруашылық кешеніне бірігу және экономикалық жақындасуға 

тырысу.  
Макроэкономикалық деңгейде жаһандандыру елдер мен бөлек 

аймақтардың шекараларынан тыс жерде экономикалық белсенділікке 

тырысуын білдіреді. Мұндай тырысудың сипаттары – либерализация, 

сауда кедергілерін алып тастау, еркін кәсіпкерлік аймақтарды құру.  
Макроэкономикалық деңгейде жаҺандандыру кәсіпорындар 

қызметінің ішкі нарық шеңберінен шығуды білдіреді.  
Халықаралық экономика оны құрайтын элементтердің көптігімен, 

иерархиялығымен, көп деңгейлілігі және құрылымдылығымен 

сипатталатын күрделі жүйелер санына кіреді.  

 

1.4 Әлемдік экономикадағы елдердің жіктелуі 

 

Бір елдің және жалпы әлемнің экономикалық жағдайын анықтау 

үшін халықаралық экономиканың жағдайы мен динамикасын 

сипаттайтын көрсеткіштер қолданылады. 
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Тарихи тұрғыдан алғанда мемлекеттер әртүрлі деңгейде дамыды. 

Әлемдік экономикалық көшбасшылар, орта тап және артта қалған елдер 

бар. Бұл айырмашылықтар елдерді экономикалық даму дәрежесіне 

қарай жіктеуді қажет етеді. 

Бүкіл әлемдік қауымдастықпен бекітілген елдердің бірыңғай 

жіктемесі жоқ. Алайда, әлемдік экономикадағы елдер топтарының ең 

толық көрінісін әлемнің көптеген елдері мүше  болып табылатын 

әмбебап халықаралық ұйымдар ұсынады: Біріккен Ұлттар Ұйымы 

(БҰҰ) - 193, Халықаралық валюта қоры (ХВҚ) - 181 және Дүниежүзілік 

банк (ДБ) - 180).   
Елдерді жіктеудің кең тараған түрі - бұл БҰҰ нарықтық 

экономиканың даму дәрежесі бойынша қолданатын жіктеу, оған сәйкес: 

- нарықтық экономикасы дамыған елдер; 

- өтпелі экономикасы бар елдер; 

- дамушы елдер 

Осы жіктеуге сәйкес қандай елдерге бөлінетін негізгі критерийлер: 

- ЖІӨ көрсеткіштері (абсолютті, жан басына шаққанда); 

- мемлекеттегі демократияның даму деңгейі; 

- экономиканың салалық құрылымы, білімді қажет ететін 

өндірістерді дамыту; 

- сыртқы экономикалық байланыстардың даму деңгейі, сыртқы 

сауданы ырықтандыру; 

- туу / өлім деңгейі, халықтың өмір сүру сапасы. 

Дамыған елдер 

Дамыған елдер халықтың өмірінің жоғары деңгейімен 

сипатталады. Бұл елдер тобында әлем халқының шамамен 15% -ы 

тұрады. Дамыған елдерді индустриалды дамыған немесе өнеркәсіптік 

дамыған елдер деп те атайды. Дамыған елдердің қатарына ЭЫДҰ 

(Экономикалық ынтымақтастық және даму ұйымы) мүшелерінің 

көпшілігі, 34 мемлекет, соның ішінде ЕО мүше елдерінің көпшілігі 

кіреді.  

Қазіргі кезде ХВҚ «дамыған экономикалар» (немесе «дамыған 

елдер») терминін дәстүрлі түрде дамыған деп жіктелген елдер мен 

аумақтар топтарын белгілеу үшін енгізді (бұл 23 мемлекет). Әлемнің 

дамыған экономикаларына 4 шығыс азиялық «Жолбарыстар» (Оңтүстік 

Корея, Сингапур, Гонконг, Қытайдың ерекше әкімшілік аймағы және 

Тайвань), Израиль мен Кипр кіреді. 

Өнеркәсіптік дамыған елдердің ішінде «Үлкен жетілік» деп 

аталатын елдер (G-7) ең маңызды рөл атқарады, олар әлемдік ЖІӨ-нің 

47% және халықаралық сауданың 51% қамтамасыз етеді. 

«Үлкен жетілік» тобы (G7) - Ұлыбритания, Германия, Италия, 

Канада, АҚШ, Франция және Жапония үкіметтерін біріктіретін 

бейресми халықаралық клуб. Ресейлік клубқа қосылған жылдары (1996 - 

наурыз 2014ж.) Ол «Үлкен сегіздік» деп аталды. 
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2014 жылғы 1 қаңтардан бастап Ресей G8-ге төрағалықты бастады. 

Сочиде G8 көшбасшыларының саммиті 2014 жылдың 4-5 маусымында 

жоспарланған болатын  Алайда, 2014 жылы 3 наурызда Қырым 

дағдарысына байланысты Ресейден басқа барлық елдердің басшылары 

саммитке қатысудың тоқтатылатындығын мәлімдеді. Ресейді G8-ден 

шығару туралы ұсыныс та болды. 4 маусымда Брюссельде G7 саммиті 

ашылды, оған Ресей шақырылмады. 7 дамыған 7 елдің 4-і орналасқан 

Еуропа континентінде ең маңызды одақ - әлемдік ЖҰӨ-нің 21% және 

экспорттың 41% қамтамасыз ететін Еуропалық Одақ. ЕО мүшелерінің 

барлығы дерлік дамыған елдерге жатады. 

Дамыған елдер: 

1. ДБ мен ХВҚ  жіктеуі бойынша: ХХ ғасырдың аяғы - ХХІ 

ғасырдың басында экономикасы дамыған елдер қатарына енетін елдер: 

Австралия, Австрия, Бельгия, Канада, Кипр, Чехия, Дания, Финляндия, 

Франция, Германия, Греция, Исландия, Ирландия , Израиль, Италия, 

Жапония, Оңтүстік Корея, Люксембург, Мальта, Нидерланды, Жаңа 

Зеландия, Норвегия, Португалия, Сингапур, Словакия, Словения, 

Испания, Швеция, Швейцария, Ұлыбритания, АҚШ. 

2. Дамыған елдердің анағұрлым толық тобына Андорра, Бермуды, 

Фарер аралдары, Ватикан, Гонконг, Тайвань, Лихтенштейн 

(Швейцария), Монако (Франция) және Сан-Марино кіреді. 

Дамыған елдердің негізгі ерекшеліктерінің ішінде келесілерді 

бөліп көрсеткен жөн: 

1. ЖІӨ жан басына шаққанда орташа есеппен 20 мың долларды 

құрайды және үнемі өсіп отырады. 

2. Дамыған елдер экономикасының салалық құрылымы 

өнеркәсіптің үстемдігіне және индустриалды экономиканы 

постиндустриалды экономикаға айналдыру тенденциясына бейім. 

Қызмет көрсету саласы қарқынды дамып келеді және ондағы 

жұмыспен қамтылған халықтың үлесі жағынан алдыңғы қатарда. 

Ғылыми-техникалық прогресс экономикалық өсім мен экономика 

құрылымына айтарлықтай әсер етеді. 

3. Дамыған елдердің кәсіпкерлік құрылымы біртекті емес. 

Экономикадағы жетекші рөл қуатты концерндерге - ТҰК (трансұлттық 

корпорацияларға) тиесілі экономикалық және әлеуметтік тұрақтылық 

факторы ретінде орта және шағын бизнестің кең таралуымен 

сипатталады. Бұл бизнесте экономикалық белсенді халықтың 2/3 бөлігі 

жұмыс істейді. 

4. Дамыған елдердің экономикасы әлемдік экономикаға ашық 

болуымен және сыртқы сауда режимін либералды ұйымдастырумен 

сипатталады. Әлемдік өндірістегі көшбасшылық олардың әлемдік 

саудадағы, капиталдың халықаралық қозғалысында және халықаралық 

валюта-есеп айырысу қатынастарындағы жетекші рөлін анықтайды. 
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Өтпелі экономикасы бар елдер 

Өтпелі экономикасы бар елдерге, әдетте, орталық жоспарланған 

экономикадан нарықтық экономикаға көшетін Орталық және Шығыс 

Еуропа мен бұрынғы КСРО-ның 28 мемлекеті, сондай-ақ кейбір 

жағдайларда Моңғолия, Қытай және Вьетнам жатады. Өтпелі 

экономикасы бар елдер арасында Ресей өзінің саяси маңыздылығына 

байланысты бөлек қарастырылады (әлемдік ЖІӨ-нің 2% -ы және 

экспорттың 1% -ы, жан басына шаққандағы ЖІӨ 14,611 АҚШ доллары). 

Мемлекеттік экономика нарықтық механизм қағидаты негізінде жұмыс 

істейді және айтарлықтай ашық, дегенмен, мемлекеттің араласуының 

рөлі жоғары, ел экономикасында мемлекеттік сектордың үлесі ЖІӨ-нің 

50% -на жетеді. Қарастырылған жіктеуде бірқатар критерийлерге 

сәйкес, ол экономикасы дамыған мемлекетке сәйкес келмейді. 

Өтпелі экономикасы бар елдерге мыналар жатады: 

1. Орталық және Шығыс Еуропаның бұрынғы социалистік елдері: 

Албания, Болгария, Венгрия, Польша, Румыния, Словакия, Чехия, 

Югославия Социалистік Федеративтік Республикасының мұрагерлері - 

Босния және Герцеговина, Македония Республикасы, Словения, 

Хорватия, Сербия, Черногория ; 

2. Бұрынғы кеңестік республикалар - қазіргі ТМД елдері: 

Әзірбайжан, Армения, Беларуссия, Грузия, Қазақстан, Қырғызстан, 

Молдова, Ресей Федерациясы, Тәжікстан, Түркменстан, Өзбекстан, 

Украина; 

3. Бұрынғы Балтық республикалары: Латвия, Литва, Эстония. 

Қытай Халық Республикасының классификациясы ерекше қиын, 

өйткені капитализм құрылысы, демек, нарықтық қатынастар ҚХР-да 

Қытай коммунистік партиясының (ҚКП) басшылығымен жүреді. Қытай 

экономикасы - жоғары жоспарланған социалистік экономика мен еркін 

кәсіпкерліктің қоспасы. Халықаралық валюта қоры (ХВҚ) Қытайды 

Үндістан сияқты дамушы Азия елдері қатарына жатқызады. 

Егер «өтпелі экономика» термині туралы айтатын болсақ, онда ол 

социалистік елдер экономикасының нарықтық экономикаға айналуын 

сипаттау үшін қолданылады. Нарыққа көшу бірқатар маңызды қайта 

құруларды қажет етті, оған мыналар кіреді: 

1) жекешелендіруді және мемлекеттік емес кәсіпорындардың 

дамуын ынталандыруды талап ететін экономиканы мемлекетсіздендіру; 

2) мемлекеттік емес меншік нысандарын, оның ішінде өндіріс 

құралдарына жеке меншікті дамыту; 

3) тұтынушылық нарықтың қалыптасуы және оның тауарлармен 

қанығуы. 

Әртүрлі елдердегі реформалар тәжірибесін екі негізгі балама 

жолға дейін қысқартуға болады: 

1) көптеген елдерде, соның ішінде Ресейде негізге алынған жедел 

радикалды реформалар тәсілі («шок терапиясы»). 
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2) Қытайда негіз ретінде алынған экономиканы біртіндеп 

эволюциялық қайта құру тәсілі. 

Дамушы елдер 

Дамушы елдер - аз және орта табыстарымен сипатталатын Азия, 

Африка, Латын Америкасының 132 штаты. Бұл терминнің жалпыға 

бірдей қабылданған анықтамасы жоқ және дамушы деп аталатын 

елдердің даму деңгейі әртүрлі болуы мүмкін. Кейбір дамушы елдер 

дамымаған және орташа өмір сүру деңгейіне ие, ал дамушы Катар жан 

басына шаққандағы ЖІӨ бойынша әлемде бірінші орында (93 352 АҚШ 

доллары, Ресей - 14 611). Дегенмен, Катар аурушаңдық пен өлім-

жітімнің жоғары деңгейіне байланысты дамып келе жатқанға 

жатқызылады. 

Дамушы елдердің бірінші және маңызды ерекшелігі - олардың 

әлемдік экономика мен саясаттағы орны. Бүгінде олар әлемдік 

капиталистік жүйенің бөлігі болып табылады және азды-көпті үстемдік 

ететін экономикалық заңдар мен әлемдік экономикалық тенденцияларға 

бағынады. Әлемдік экономиканың байланысын сақтай отырып, бұл 

елдер дамыған елдердің экономикаларына экономикалық және саяси 

тәуелділіктерін тереңдету тенденциясын жалғастыруда. 

Дамушы елдердің экономикалық даму деңгейі әлемнің ең дамыған 

бөлігінен экономикалық артта қалушылық ретінде сипатталуы мүмкін. 

Өндіргіш күштердің даму деңгейінің төмендігі, өнеркәсіптің, ауыл 

шаруашылығының және әлеуметтік инфрақұрылымның техникалық 

жабдықталуының артта қалуы - бұл осы елдердің экономикасының 

тұтастай алғанда негізгі белгілері. Артта қалудың ең ерекше белгісі - 

экономиканың аграрлық профилі және ауыл шаруашылығында 

жұмыспен қамтылған халықтың үлесі. Елдердің басым көпшілігінде 

ауыл шаруашылығында жұмыспен қамту әлі де 2,5 есе, ал кейде 

өнеркәсіптікінен 10 есе жоғары. Осыған байланысты көптеген мұнай 

өндіруші елдер дамыған елдерден гөрі дамушы елдерге жақын. 

Экономикалық даму деңгейіне байланысты дамушы елдердің жан 

басына шаққандағы ЖІӨ-мен өлшенетін жіктемесі бар: 

1) жан басына шаққандағы табысы дамыған елдермен 

салыстыруға болатын елдер (Бруней, Катар, Кувейт, БАӘ, Сингапур); 

2) жан басына шаққандағы орташа ЖІӨ мөлшері бар елдер 

(Ливия, Уругвай, Тунис және т.б.); 

3) әлемнің кедей елдері. Бұл топқа Африканың тропикалық 

елдерінің көпшілігі, Оңтүстік Азия мен Океания және Латын 

Америкасындағы бірқатар елдер кіреді. 

Дамушы елдердің тағы бір ерекшелігі экономикалық құрылым 

ретінде капитализмнің даму деңгейімен байланысты. Осы тұрғыдан 

дамушы елдердің келесі топтарын ажыратуға болады: 

1) Бұл жеке капитал басым болатын мемлекеттер. Бұл елдерде 

жергілікті капиталға шетелдік капиталды тарту және олардың өзара 

әрекеттесуі жоғары. Бұл елдер қатарына Мексика, Бразилия, Аргентина, 
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Уругвай, Сингапур, Тайвань, сондай-ақ Азия-Тынық мұхиты 

аймағындағы бірқатар шағын мемлекеттер кіреді. 

2) Мемлекеттердің екінші тобы ең үлкені. Олардың ерекшелігі - 

бұл жерде капитализм дамыған, бірақ ол «анклавтармен» ұсынылған, 

кейде өте оқшауланған (бұл жағдайда анклавты шетелдік мемлекеттер 

мен кәсіпорындар бөлетін және толығымен бақылап отыратын шетелдік 

капитал деп түсіну керек, кейде бұл тәсіл сифонды ресурстар). Бұл 

топқа Үндістан, Пәкістан, Таяу Шығыс елдері, Парсы шығанағы, 

Солтүстік Африка, Оңтүстік-Шығыс Азияның бірнеше елдері 

(Филиппиндер, Тайланд, Индонезия) кіреді. 

3) Үшінші топ - әлемнің дамымаған елдері, дамушы әлем 

халқының шамамен 15% халқы бар 30-ға жуық мемлекет. Олардағы 

капиталистік құрылым ұсақ бөлшектер түрінде болады, жеке 

капиталдың үлесі минималды және «анклавтар» түрінде ұсынылған. Аз 

дамыған елдердің 2/3 бөлігі Африкада. Олардың көпшілігінде 

экономикалық дамудың жалғыз күші - мемлекет. ЖІӨ-дегі өңдеу 

өнеркәсібінің үлесі 10% -дан аспайды, жан басына шаққандағы ЖІӨ 300 

доллардан аспайды, ал сауаттылық деңгейі ересек тұрғындардың 20% -

дан аспайды. 

 

Қорытынды 

Әртүрлі ұлттық экономикалардың жиынтығы тауарлар, қызмет 
көрсету және факторлардың қозғалысымен сипатталады. Осының 

негізінде мемлекеттер арасында халықаралық экономикалық 

қатынастар, яғни әртүрлі елдер арасында шаруашылық байланыстар 
пайда болады. 

Халықаралық еңбек бөлінісі және соның нәтижесінде пайда 

болған әлемдік экономикалық қатынастардың жоғары формалары 

(сыртқы сауда және т.б.) айтарлықтай экономикалық жетістіктерге қол 

жеткізуге және өнімнің өзіндік құнын төмендетуге мүмкіндік береді. 

  Әлемдік шаруашылық өзін өзі реттеу жүйе болғандықтан, ішкі 

тепе – теңдікті сақтау және өзін өзі дамытуға қабілеттілігі бар 

механизмге ие. 

  Әлемдік экономикадағы елдердің жіктелуін қорытындылай келе, 

әлемдік экономиканың құрылымы қазіргі заманғы экономикалық 

өркениеттің тарихи эволюциясы барысымен салынған ең алып 

әлеуметтік жүйе ретіндегі оның ауқымды, күрделі, қарама-қайшы 

табиғат және сәйкес құрылым.   
 

Талдау сұрақтары: 
1. Халықаралық экономика және әлемдік (дүниежүзілік) 

экономика түсініктерінің арасында айырмашылық бар ма? 

2. Халықаралық экономиканың нысандары.  
3. «Халықаралық қатынастар» терминін қалай түсінуге болады?  
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4. Дүниежүзілік  шаруашылықтың дамуының негізгі кезеңдерін 

атап, оларға сипаттама беріңіздер. 
5. Трансұлттандыру мен интернационалдандыру ұғымдарының 

мәні.  
6. Қандай көрсеткіштер ұлттық экономиканың халықаралық 

деңгейін анықтайды? 

7. Әлемдік экономикадағы елдердің жіктелуі. 
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 ІІ тарау.  ХАЛЫҚАРАЛЫҚ САУДА  ТЕОРИЯЛАРЫ 

 

 

2.1 Халықаралық сауданың  дамуындағы меркантилистік теорияның 

алатын орны 

2.2 А.Смиттің «абсолютты артықшылық теориясы». Д. Рикардоның 

«салыстырмалы артықшылық теориясының» дамуы.   
2.3 Халықаралық сауданы талдаудың неоклассикалық әдіснамасы. 

Хекшер-Олин моделі 
2.4  Хекшер-Олин-Самуэльсон теоремасы.  Леонтьев парадоксы 
2.5  Халықаралық сауданың   альтернативті теориялары 

  
Қаралатын мәселелер 

 
Халықаралық сауда теорияларының даму кезеңдерін зерттеу. 

А.Смиттің «абсолютты артықшылық теориясы». Д. Рикардоның 

«салыстырмалы артықшылық теориясының» ерекшеліктері. Хекшер-
Олин теоремасына Самуэьсонның қосқан үлесі.  «Леонтьев 
парадоксының» мәні неде.  М.Познердің технологиялық алшақтық 

теориясының пайда болу кезеңі. Неліктен масштаб әсері нәтижесінде 
өндіріс шығындары төмендейді:  Ішкі және сыртқы масштаб әсерінің 

айырмашылықтары. Халықаралық саудадағы тауарлардың өмірлік циклі 
қандай кезеңдерден тұрады. Б.Балассаның салаішілік сауда 
теориясының мәні. Бәсекелестік артықшылықтар теориясының мәні. 

Халықаралық сауданың   альтернативті теорияларының пайда болу 
себептері. 
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2.1 Халықаралық сауданың  дамуындағы меркантилистік 

теорияның алатын орны 

 

Халықаралық сауданың теориялық түсінігін берудің алғашқы 

талпыныстары мен осы бағыттағы ұсыныстарды жасау меркантелизм 

доктринасы болып табылады. Ерте меркантелизм ХV ғасыр соңында 

пайда болып, ақшалай байлықты көбейтуге ұмтылыстарға негізделген 

болатын. Ақша-қаражатты елден шығармау үшін оларды шетке 

шығаруға тыйым салынды. Саудадан түскен ақшаға шетелдіктер 

жергілікті өнімдерді сатып алуға тиіс болатын. Ерте меркантелистер 

көзқарасы бойынша, мемлекет сыртқы рынокта көбірек тауар сатып, 

азырақ сатып алуға тиіс болды. Сол кезде байлықпен бірдей деп 

саналған алтынның қорының жиналуы жүрді деп есептелген.  
Кеш меркантилизм XVI ғасырдың екінші жартысынан XVII 

ғасырдың ортасына дейін дамыған. Оның негізгі қағидасы активті сауда 

балансының жүйесі болды. Байлық сыртқы рыноктарда ақшаға айнала 

алатын тауарлардың артық мөлшерімен сипатталады. Бұл тауардың 

артық мөлшері әкелінетін және шығарылатын тауарлар арасындағы 

құндық айырмашылығынан шығады деп есептеліп ол екі әдіс арқылы 

қамтамасыз етіледі:  
1. Өз елінен өнімді шығару арқылы. Соның ішінде шикізатты 

сатудан гөрі, сатқанда көбірек пайда түсетін дайын өнімдерді шығаруға 

рұқсат беріліп, сән-салтанат заттарын әкелуге тыйым салынады.  
2. Делдалдық сауда, осы мақсаттарға шетелге ақша шығаруға 

рұқсат берілді. Бұл жерде тек бір принцип алға тартылды: бір елде 

арзанырақ алып, басқа елде қымбатырақ сату. Активті сауда балансы 

мен шетел рыноктарын жаулауды қамтамасыз ету үшін, мемлекет елге 

тауар әкелуді шет елдік тауарларға салық салу арқылы шектеп, сыртқы 

рыноктарда сұранысқа ие тауарлар өндірісіне арнайы сыйлықтар төлей 

отырып шетке шығаруды ынталандырды.  
Меркантилизм - өндірістің тауарлық сипатына ерекше көңіл 

аудара отырып, еуропалық ғалымдар зерттеген экономикалық ойдың бір 

бағыты.  
Меркантелистер пікірі бойынша байлықтың өсуі тек қайта бөлу 

арқылы мүмкін болады және әрбір ұлтқа басқа елдердің үстем болу үшін 

мықты экономика ғана емес, күшті армия, әскери және сауда флоты 

кіретін қуатты мемлекеттік машина қажет. Экономикалық жүйе олардың 

ол көзқарасына сәйкес үш сектордан тұрады: өндірістік сектор, 

ауылшаруашылық секторы және шетел отарлары. 

 Саудагер экономикалық жүйенің пайдалы іс-әрекетінің маңызды 

тобы ретінде, ал еңбек – негізгі өндіріс факторы ретінде қарастырылады. 

Елдің байлығын алтын мен күміс мөлшерімен бағаланғандықтан, 

меркантилистер мектебінің ойынша, сыртқы саудада  мемлекет ұлттық 

позицияларын нығайту үшін мынадай шаралар жүргізу керек:  
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1. Оң сауда балансын қолдау – шетке тауарды көп шығарып, аз 

әкелу, өйткені ол төлем ретінде қолданылатын алтынның келуін 

қамтамасыз етіп, ішкі шығыс, өндіріс пен жұмыстылықты 

жоғарылатады;  
2. Сауда саясатының тариф, квота және басқа да құралдарының 

көмегімен салыстырмалы сауда сальдосын қамтамасыз ету мақсатында 

экспортты ұлғайтып, импортты қысқарту үшін сыртқы сауданы реттеу;  
3. Шикізаттың шығарылуына тыйым салу немесе оны шектеу 

және елде өндірілмейтін шикізат импортының салықсыз әкелуіне рұқсат 

беру арқылы елде алтын қорларын шоғырландырып, дайын өнімге 

төмен экспорт бағаларын ұстауға мүмкіндік беру;  
4. Отар елдердің метрополиядан басқа елдермен саудасына 

толық тыйым салып, олардың тауарларын шетелдерге қайта сату 

метрополия ғана жүзеге асырады және оларға дайын өнім шығаруға 
тыйым салу арқылы метрополияға шикізат жеткізушілеріне айналдыру.  

Меркантилизм мектебі 150 жыл бойы жұмыс істеді және 

халықаралық сауда теориясына зор үлес қосты: 

- бірінші рет елдің экономикалық өсуі үшін сыртқы сауданың 

маңыздылығы атап көрсетілді; 

- төлем балансы алғаш рет сипатталды; 

- әлемдік экономикада классикалық мектептің дамуына серпін 

берді. 

Меркантелистердің шектеулілігі олардың бір ұлт өздері сауда 

жасасатын екінші бір ұлттың кедейленуінен ғана байымайтындығын, 

сонымен қатар халықаралық экономика дамығандықтан елдің дамуы 

қолда бар байлықты өзара бөлісу арқылы ғана емес, оны өсіру арқылы 

да мүмкін болатынын түсіне алмауында.  

Бірақ кейінірек пайда болған физиократтар ілімі сыртқы саудаға 

ешқандай көңіл бөлмегендіктен, меркантелистердің көзқарастары 

ғылыми ойды халықаралық экономикадағы классикалық мектеп 

ойларына итермеледі.  

 

2.2 А.Смиттің «абсолютты артықшылық теориясы.  Д. Рикардоның 

«салыстырмалы артықшылықтар теориясының» дамуы 

 

Алдыңғы қатарлы елдердің машина өндірісіне өту кезеңінде Адам 

Смит халықаралық саудадағы тиімділік туралы мәселе қойды. Өзінің 

меркантилизмді сынауға арналған атақты «Халықтар байлығының 

себептері мен табиғаты туралы зерттеу» (1776) атты еңбегінде, ол 

мемлекетке сыртқы рынокта сату ғана емес, сатып алуда тиімді 

болатындығын болжап, қай тауарларды экспорттау және импорттау 

тиімді болатындығын анықтауғы тырысты.  

А.Смит ұлттың әл-ауқаты олардың жинақталған алтынның 

мөлшеріне емес, олардың түпкілікті тауарлар мен қызметтерді өндіруге 

байланысты екендігі туралы нақты тұжырым жасады. Сондықтан басты 
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міндет - алтын алу емес, өндірісті еңбек бөлінісі және оның 

кооперациясы арқылы дамыту.  

Әдебиетте А.Смит теориясы  абсолютті артықшылықтар 

(absolute advantage) принципі деп аталды. А.Смит тиімді әрекет ететін 

шаруашылық субъектісіне тән жалпы принциптерді  сыртқы саудада 

пайдаланды.  

Абсолюттік артықшылықтар теориясының мәні - елдер 

өздерінде ең аз  шығындармен  өндірілетін өнімдерді экспорттайды 

(өндірісте олар абсолютті артықшылыққа ие), ал басқа елдерде ең 

төменгі шығындармен өндірілетін тауарларды импорттайды (өндірісте 

олардың артықшылығы сауда серіктестеріне тиесілі). 

 А.Смиттің сыртқы сауда теориясында белгілі болжамдар болды. 

Ол мұны аксиома ретінде қабылдады және оны талдау үшін бірнеше 

шарттарды енгізді: 

 өндірістің жалғыз факторы - бұл еңбек; 

 толық жұмыс орындары; 

 халықаралық сауда-саттыққа тек екі ел қатысады және бір-

бірімен тек екі тауар арқылы ғана сауда жасайды; 

 еркін сауданың үстемдігі көзделеді; 

 өндірістік шығындар тұрақты болып қалады, ал олардың 

төмендеуі өнімге деген сұранысты арттырады; 

 бір өнімнің бағасы екінші өнімді өндіруге жұмсалған еңбекпен 

өлшенеді; 

 бір елден екінші елге жүктерді тасымалдау үшін көлік 

шығындары нөлге тең; 

 ғылыми-техникалық революцияның әрекеттері, техникалық 

өзгерістер ескерілмейді; 

 ресурстарды баламалы пайдалану кезінде олардың толық өзара 

алмасуы болады. 

А.Смиттің көзқарастарына сәйкес: 

• мемлекет сыртқы саудаға араласпауы керек, ашық нарықтар мен 

еркін сауданы ұстауы керек; 

• ұлттар, жеке адамдар сияқты, өндірісте өздеріне 

артықшылықтары бар тауарларды өндіруге мамандандырылуы керек 

және оларды басқа халықтар артықшылығы бар тауарларға айырбастау 

керек; 

• сыртқы сауда нарықты ұлттық шекарадан тыс кеңейту арқылы 

еңбек өнімділігінің дамуын ынталандырады; 

• экспорт елдің экономикасы үшін оң фактор болып табылады, 

өйткені ол ішкі нарықта сатыла алмайтын артық өнімді сатуды 

қамтамасыз етеді. 

• экспорттық субсидиялар - бұл халыққа салынатын салық: олар 

ішкі бағалардың өсуіне әкеледі және оларды жою керек. 1, 2 кестелерде 

абсолютті артықшылықтар моделі (нақты елде нақты тауардың бір 
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данасын шығаруға қажетті уақыты туралы мәліметтер және абсолютті 

артықшылықтар негізінде қосымша өндірілетін өнім көлемі) берілген. 

 

1-кесте Нақты елде нақты тауардың бір данасын шығаруға қажетті 

уақыты  
 

 
Мемлекет А Мемлекет В 

Тауар S 3 сағат 12 сағат 

Тауар Т 6 сағат 4 сағат 

 
Мысалға: А еліндегі S тауар бірлігін шығаруға 3 сағат қажет, ал В 

елінде – 12 сағат. Бұл бізге А еліне қарағанда тауар бірлігін шығаруға аз 

уақыт кететіндігін, және А елінің S тауарын шығаруда абсолютті 

артықшыллықа ие болады. Егер де А елі Т тауарының өндірісін 

қысқартып, S тауарының өндірісін ұлғайтса, ал В елі керісінше S тауар 

өндірісін қысқартып Т тауар өндірісін ұлғайтса, бұл жерде Халықаралық 

еңбек бөлінісі (ХЕБ) мен абсолютті артықшылықтар принципі негізінде 

сауда орын алады. 

 

2-кесте Абсолютті артықшылықтар негізінде қосымша өндірілетін өнім 

көлемі 

 

 Мемлекет А Мемлекет В 

Бүкіл 

әлем 

Тауар S +2 дана -1 дана +1 дана 

Тауар Т -1 дана +3 дана +2 дана 

  
Бұл жағдайда егер А елі Т тауар өндірісін 1 данаға қысқартса, ол 

оған 6 сағат үнемдеуіне мүмкіндік беріп, S тауарының 2 данасын 

шығаруға пайдалануына болады. Осындай жағдай В елінде де болады. 

Бұл жерде өндірістің бірден қысқаруы арқылы 12 сағат үнемделіп, Т 

тауарының 3 қосымша данасын шығаруға болады. Жалпы алғанда 

қосымша ресурстарды пайдаланбай-ақ ХЕБ арқасында S тауарының 

әлемдік өндірісі бір данаға, ал Т тауарының өндірісі екі данаға ұлғаяды. 

XVIII ғасыр соңында шикізат тауарларының саудасы басым 

болып, А.Смиттің осы теорияны жасауына себеп болды. Шындығында 

цитрустарды Англияда емес, тропикалық елдерде өсіру тиімді екені 

белгілі. Бірақ сол кездің өзінде Англияның сыртқы сауда айналымының 

жартысынан астамы Еуропа елдеріне келген болатын. Әрине абсолютті 

артықшылықтар теориясы тек табиғи ерекшеліктерге ғана негізделуі 

мүмкін емес еді. Осыған байланысты А.Смит табиғи 

артықшылықтарымен қатар иеленген артықшылықтар барын көрсеткен. 
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А.Смиттің теориясына сәйкес өндіріс факторлары ел ішінде 

абсолютті ұтқырлыққа ие болып, олар ең көп пайда алатын 

аймақтарға ауысады. Алайда, біраз уақыттан кейін кейбір 

аймақтардың басқалардан артықшылығы жойылуы мүмкін, 

сондықтан сауда тоқтайды. 

Абсолютті артықшылықтар теориясының ең күшті жағы: 

халықаралық сауданың барлық қатысушылар үшін артықшылықтар 

беретіні, әлсіз жақтары - басқа елдермен салыстырғанда абсолютті 

артықшылықтар жоқ елдер үшін халықаралық саудада орын 

қалдырмайтындығы. 

 

Елдердің даму деңгейіне қарамастан сыртқы сауданың барлық 

елдер үшін тиімділік теориясын Давид Рикардо «Саяси экономия мен 

салық салу заңдылықтары» (1819) еңбегінде жасады. Ол еңбегінде 

А.Смит моделі жекелеген жағдай ретінде енетін, халықаралық 

мамандану мен өзара тиімді сауданың жалпылама принциптері негізінде 

жасады. 

Салыстырмалы (салыстырмалы) артықшылық заңының мәні: әр 

елдің белгілі бір тауарды өндіруде салыстырмалы басымдылыққа ие 

және оны басқаларға айырбастау арқылы сауда жасап пайда алатынын 

түсіндіреді. Елдің ешнәрседе абсолютті артықшылығы болмаған 

жағдайда да, сауда екі жаққа да тиімді болып қалатынын көрсетті. Елдер 

арасындағы аз да болса баға  айырмашылық болған жағдайда әр елдің 

салыстырмалы артықшылығы болады, яғни ол елде әрқашанда басқа 

тауарларға қарағанда салыстырмалы шығындары төмен болатын тауар 

болады. Сол тауарды  басқа тауарға айырбас ретінде экспорттауы керек. 

Осылайша әрбір мемлекет басқалармен салыстырғанда ең төменгі еңбек 

және капитал шығындары кететін тауар өндіруге маманданады. Бұл 

теорияның негізі – елдер арасында айырмашылықтың болуы. Осыған 

сәйкес төмендегідей тұжырым жасалған: кез келген елде оның табиғи – 

климаттық жағдайларына қарамастан кез келген тауар өндірісін іске 

асыруға болады.  
Д.Рикардо салыстырмалы артықшылықтар (comparafive advantage) 

заңы бойынша: ел өндіруде ең көп абсолютті артықшылықтарға ие 

тауарларға (егер ол екі тауар бойынша абсолютті артықшылыққа ие 

болса) тауарлар экспортына мамандануы немесе аз абсолютті 

артықшылыққа ие болса (егер бірде-бір тауар бойынша абсолютті 

артықшылығы жоқ болса) тауарлар импортына мамандануы қажет. 

Мұның мәні әрбір ел қандайда бір тауарды өндіруде ұтады. 

Салыстырмалы басымдылығы болады, сатады немесе керек тауарға 

айырбастайды.  

 Ол өзінің теориялық тұжырымдарымен елдер арасындағы еркін 

сауданың қажеттілігін дәлелдегісі келді, оның пікірінше барлық елдер 

сыртқы сауданы дамытудан үлкен пайда алады. Д.Рикардо еркін 

сауданың (фридредерлік) алғашқы теоретиктерінің бірі болды. 
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Ол хрестоматиялық мысал болып кеткен ағылшын матасын 

португалдық шарапқа айырбасын келтірген. Шарап пен матаны 

өндірудің абсолютті шығындары Португалияда Англиядан төмен 

болғанымен, айырбас нәтижесінде екі ел де пайда табады.  
Осы мысалдың бастапқы шарттары  3 кестеде келтірілген. 

 

3-кесте  Шарап пен матаны өндірудің абсолютті шығындары 

 

 

 Англия Португалия 

П/мата 100 жұмыскер/жыл 90 жұмыскер/жыл 

Л/ шарап 120 жұмыскер/жыл 80 жұмыскер/жыл 

 

3-ші кестеден көріп отырғанымыздай, Англияда (п) матаның 

белгілі мөлшерін өндіру үшін жылына 100 жұмысшы қажет. Осы мата 

мөлшеріне Англия өзінде өндіріске жылына 120 жұмысшы қажет ететін 

(л) Португалдық шараптың бір бөлігін сатып алады. Сондықтан Англия  

үшін Португалияға мата сату арқылы оның шарабын сатып алу тиімді. 

Португалияда бұл өнімдерді өндіруге 90 және 80 дана жұмысшы еңбегі 

жұмсалады, сондықтан оған матаны шарапқа айырбастау тиімді. 

Д.Рикардоның пікірінше, 120 ағылшын жұмысшысымен 80 португалдық 

жұмысшының еңбектерінің теңсіз айырбасы елдер арасындағы өндіріс 

факторларының ауысуындағы қиындықтарға байланысты болады.  
Д.Рикардоның моделіне байланысты, Португалия Англияға 

қарағанда екі тауар бойынша абсолютті артықшылыққа ие болып отыр, 

бірақ Португалия шарап өндіруде салыстырмалы артықшылыққа ие, 

өйткені оны өндіру үшін Англияға қарағанда 67 % (80/120 х100 ) 

шығынын жұмсайды, ал мата өндірісіне - 90% (90/ 100x100). Сондықтан 

Португалия үшін шарапты, Англия үшін матаны өндіру мен экспорттау 

тиімді болып табылады.  
Д.Рикардо өз моделінде өндірілетін тауарлар (шарап пен мата) 

көлемін өзгеріссіз алып, оларды өндіруге кететін жұмыс уақытына 
шығындар айырмашылығын қарастырады. XX ғасырда бұл тәсіл 
альтернативті шығындар (немесе орнын басу шығындары) ұғымы 

негізінде ерекшеленді. 

Д.Рикардо салыстырмалы өндірістік шығындар теориясын 

(салыстырмалы артықшылықтар) ұсынды және  балама баға ұғымын да 

енгізді. Баламалы баға дегеніміз - бір тауар бірлігін өндіруге кететін 

жұмыс уақытының екінші тауар бірлігін өндіруге кететін жұмыс 

уақытына қатынасы.  
Бұл талдауға тағы бір шартты енгізейік.  Әрбір елдегі 

технологиялар мен факторлар саны өзгеріссіз. Енді салыстырмалы 

артықшылық принципін осы тұрғыдан қарастырып көрейік. Д.Рикардо 

мысалындағы кейбір бастапқы шарттарын қолданайық: екі ел ( Англия, 
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Португалия) және екі тауар (шарап пен мата) бар. Англиядағы 1м 

матаны өндіру үшін 100 сағат жұмыс уақыты, ал 1 л шарапқа - 120 сағат 

қажет дейік. Англия осы жылы 220 сағат жалпы жұмыс сағатына ие 

болсын. Сөйтіп Англияда 2200 м мата (220 мың сағ/100 с), немесе 1833 

л шарап (220 мың с/120 с) немесе екі тауарлар осы шектердегі кез келген 

арақатынасында өндірілуі мүмкін. Португалияда жалпы жұмыс 

сағатының мөлшері 170 мың сағатқа тең. 1м матаны өндіруге - 90 сағат, 

ал 1 л шарапқа - 80 сағат қажет. Сөйтіп Португалияда 1899 мата ( 170 

мың с/90с) немесе 2125 л шарап (170 мың с/80 с), немесе екі тауар осы 

шектеріндегі кез келген арақатынасында өндірілуі мүмкін. 

Англияда 1м мата 4/5 литр шарап көлемінде тұрса, Португалияда 

ол 6/5 л шарапқа тең. Бұл салыстырмалы бағалар Англия мен 

Португалия арасында сауда жоқ деп есептелгендіктен, автаркиялық деп 

аталады. Егер де транспорт шығындарын қарастырмай, екі ел 

арасындағы саудада ешбір кедергі жоқ болса, Англия өзінде 

салыстырмалы бағасы төмен матаны Португалияға сатып, Португалия 

өзінде салыстырмалы бағасы төмен шарапты Англияға сатады.  

Осындай сауда, екі жабық рыноктардағы әртүрлі бағалардың 

орнына бірдей әлемдік баға орнауына әкеледі. Мысалы, 1м мата 4/5 пен 

6/5 литр шарап арасында әлемдік баға қалыптасады. Мысалға оны 5/5 

немесе 1 деп алайық. Осы баға бойынша мата Англияда да, 

Португалияда да сатылады. Енді Англияда шарап өндірушілерінің 

пайдасы төмендеп, мата өндірушілерінің пайдасы жоғарылайды. 

Осының нәтижесінде шарап өндірісі қысқарып, мата өндірісі ұлғаяды. 

Португалияда жағдай керісінше дамиды. Осының бәрі Англияның 

матаға, ал Португалияның шарапты өндіруі мен экспорттауға 

мамандануына әкеледі. 

 Сөйтіп, еркін сауда әр елдің өндірісінің салыстырмалы 

артықшылыққа ие тауарлардың дамуы мен өндірістің мамандануына 

және бүкіл әлемде тауар өндірісі көлемінің ұлғаюына әкеледі. Бұл орын 

басу шығындарының (орроrtunity costs) тұрақты болуын немесе бір 

тауар өндірісін ұлғайту үшін басқа тауардың бір бөлігінен бас тарту 

мөлшерінің өндірістік шығындарын көрсетеді.  

Біздің мысалымызда Англияда 1м матаны өндіру үшін 4/5 л 

шараптан, ал Португалияда мата өндірісінің жалпы көлеміне қарамастан 

6/5 л шараптан бас тарту қажет. Мысалға Португалияда матаны 

өндіруде бірінші квадрат метрі ме, 1899-шы метр ме бәрібір қосымша 

1м матаны өндіру 6/5 л шарапқа тең болады. Бұл жағдай шындықтан 

алыс болғандықтан, талдауымызға енді пайдаланбаймыз. Шындығында, 

орнын басу шығындарының тұрақты жағдайында, әр ел өзі ие 

салыстырмалы артықшылықты тауар өндірісіне маманданса, сыртқы 

сауда да пайдасын максималды ұлғайта алады. Бірақ шын өмірде ол 

бола бермейді. Барлық елдер өздерінің тұтынуы үшін тауардың бір 

бөлігін өндіріп, бір бөлігін шеттен әкеледі. 
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2.3 Халықаралық сауданы талдаудың неоклассикалық 

әдіснамасы. Хекшер-Олин моделі 

 

XIX ғасырда еңбек теориясы әртүрлі өндіріс факторлар 

теорияларымен ығыстырыла бастағаннан бері, классикалық мектептің 

негізін қалаушылардың ізбасарлары - экономист-неоклассиктер 

халықаралық сауданы да өндіріс факторлар теориясы арқылы түсіндіре 

бастады.  

Бірақ халықаралық сауда теориясында шынайы жаңалықты тек 

ХХғ. 20-жылдары ортасында экономист-неоклассиктер - швед 

экономисі Эли Хекшер мен оның шәкірті Бертил Олин енгізді. Ол кейін 

Хекшер-Олин теориясы деп аталған халықаралық сауданың тізбектелген 

теориясын құрды.  
Өндіріс факторларының арақатынасы өндіріс факторларына, 

рынок, өндіріс және тауарлар сипатына қатысты көптеген жорамалдарға 
негізделген. Оның басым бөлігі абсолютті және салыстырмалы 

теориялардағы жорамалдарға ұқсас.  
Айырмашылығы мынада: өндіріс факторларының арақатынасы, 

бұрынғыдай, тек қана 2 елдің  және тек қана 2 тауардың (бірі-еңбекті, 

екіншісі - капиталды көп қажет етеді),  екі өндіріс факторының (еңбек - 
L капитал К) өмір сүруінен пайда болады. Одан кейін әрбір ел түрлі 

дәрежеде өндіріс факторларына ие болды.  

Хекшер мен Олин өндірістің екі факторын – капитал мен еңбекті 

қолдана отырып, сыртқы сауданың жаңа үлгісін құрастырды. Бұл үлгіде 

негізгі тұжырым төмендегідей жағдайларға әкеледі: 

1) жұмысшы күшінің артық шамасы бар, бірақ капитал 

мөлшері аз болған елдер еңбекті көп қажет ететін тауар өндірісіне 

маманданады; 

2) капитал мөлшері артық, бірақ жұмысшы күшінің шамасы аз 

болған елдер капиталды көп қажет ететін тауар өндірісіне маманданады. 

Егер басқа елдермен салыстырғанда жұмысшы күшінің шамасы 

артық болса, онда ол мемлекет жұмысшы күшімен мол қамтамасыз 

етілген деп есептеледі. 

Егер басқа тауарлармен салыстырғанда жұмысшы күшінің 

шығындарының үлесі тауар құнының құрылымында көп болса, онда ол 

еңбекті көп қажет ететін тауар деп есептеледі. 

Хекшер – Олин теориясы бойынша мынадай қорытынды 

жасалған: егер тауар өндірісінде онша тапшы емес өндірістік фактор 

қолданылса, онда әр мемлекет сол тауарларды экспортқа шығаруға 

тырысады. 
Сөйтіп, өндіріс факторларының арақатынасы теориясының 

маңызды шарттары болып жекелеген тауарлардың түрлі фактор 
интенсивтілігі ( бір тауар - еңбекті, екіншісі - капиталды көп қажет 

етеді) және фактор толықтылығы ( бір елде салыстырмалы түрде 
капитал көп, екіншісінде - аз) енді.  
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Фактор интенсивтілік - белгілі бір тауар өндіріс шығынындағы 

әртүрлі факторлардың салыстырмалы шығындары. Егерде белгілі бір 

тауардың бір данасын өндіруге екінші тауарға қарағанда капитал 

көбірек жұмсалатын болса, бірінші тауар капитал сыйымды болып 

саналады.  
Фактор толықтылық - елдің өндіріс факторларымен 

салыстырмалы қамтамасыз етілгендігін анықтайтын көрсеткіш.  

Фактор толықтылық екі әдіспен анықталады:  

- әрбір фактордың салыстырмалы бағасы және өндіріс 

факторларының абсолютті көрсеткіші.  

2-і ел капиталмен салыстырмалы түрде қамтамасыз етілген, 

өйткені онда капитал бағасы мен еңбек бағасының арақатынасы 1-і елге 

қарағанда төмен, яғни 2-і елде 1-і елге қарағанда капитал арзанырақ 

болды.  
Әдетте, капиталдың бағасы – пайыз мөлшерлемесі, ал еңбектің 

бағасы жалақы болып саналады, Әңгіме, фактор интенсивтілігіндегідей, 

өндірістің абсолютті емес, салыстырмалы көрсеткіштері туралы болып 

отыр.  
Егер фактор толықтылықты өндіріс факторларының абсолютті 

көлемі арқылы анықтасақ, онда 2-і елдегі капиталдың (Т) жалпы 

көлемінің жұмыс күшінің жалпы көлеміне қатынасы 1-і елдегіге 

қарағанда жоғары болатын жағдайда, 2-і ел капиталға бай болып 

есептеледі.  
Фактор толықтылықтың бірінші анықтамасы рынок тепе-

теңдігінің екі жағы - ұсыныс пен сұранысты есепке ала жасалған, 

өйткені, анықтама ұсыныс пен сұраныс тепе-теңдігі нәтижесі болатын 

өндіріс факторларының бағасы арқылы беріледі.  

Өндіріс факторларының бағасы оларды түрлі елде пайдалану 

мүмкіндігінің дәрежесін анықтап, оның технологиялық даму деңгейін 

көрсетеді. Екінші анықтама тек ұсынысты есептеп, сұранысқа көңіл 

бөлмейді. Ал сұраныс бұл жерде өте маңызды, өйткені дайын өнімге 

деген сұраныс оларды өндіруге қажетті өндіріс факторларына 

сұраныспен байланысты.  
Сөйтіп, айтылып жатқан тәсілге сәйкес, 2-і елдің капиталы көп, ал 

2-і тауар капиталды көп қажет ететін болғандықтан, 2-і ел 1-і елге 

қарағанда 2-і тауарды салыстырмалы түрде көп шығара алады. Ал 1-і 

елдің еңбек күші көп, ал 1-і ел тауар еңбекті көп қажет еткендіктен, 1-і 

ел 2-і елге қарағанда 1-і тауарды көбірек шығара алады. Сондықтан екі 

елдің 1-і және 2-і тауар бойынша өндірістік мүмкіндіктер шекарасы 

графигі 1 суретінде көрсетілген. Графиктен көріп отырғанымыздай, 1-і 

елдің еңбек күші көп, ал 1-і тауар еңбекті көп қажет еткендіктен 

өндірістік мүмкіндіктер шекарасы 1-і тауар көлденең оське жақын 

орналасады. Бұл жағдай осы 2-і ел мен 2-і тауар үшін де әділ болады. 2-і 
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тауардың өндірістік мүмкіндіктер шекарасы тік осіне жақын 

орналасады.   
Хекшер-Олин теоремасы бойынша - әрбір ел салыстырмалы мол 

мөлшердегі өндірістік факторды қолданып өндірген тауарды экспортқа 

шығарып, өндіру үшін өндірістік факторлар жетіспеушілігі байқалған 

тауарларды импорттайды.  
Жоғарыда көрсетілген арақатынастарға сүйеніп, 1-і ел 

салыстырмалы түрде еңбекті көп қажет ететін 1 -і тауарды өндіреді және 

экспорттайды, ал 2-і ел капитал молдығына байланысты көп капиталды 

қажет ететін 2-і тауарды өндіріп, экспорттайды.  
Сөйтіп, Хекшер-Олин теориясы классикалық салыстырмалы 

артықшылықтар теориясынан бір қадам алға басты. Ол сауданың 

салыстырмалы артықшылықтарға негізделгенін мойындап қана коймай, 

оның себебі - елдердің өндірістік факторлармен әртүрлі деңгейде 

қамтамасыз етілгендігін анықтады. Тауарларға әр түрлі елдердегі 

салыстырмалы бағалар айырмашылығы және олардың арасындағы сауда 

әр елдің өндіріс факторларымен әртүрлі деңгейде қамтамасыз 

етілгендігімен түсіндіріледі.  
Теореманы көрсету мен дәлелдеу үшін графиктерге зер салайық (1 

сурет, а,б). Жасалған шарттарға сәйкес теорема екі елде де 

тұтынушылар талғамы бірдей немесе ұқсас деп алынды.  
Бірақ теорияда әрбір ел тұтынушылар талғамы қатты ерекшеленіп, 

талғамсыздық қисықтары ешқашан жанаспайтын жағдай болуы мүмкін. 

Ол кезде Хекшер-Олин теоремасы іске аспайды. Ол екі елдегі 

тұтынушылар талғамы абсолютті бірдей болып, бір талғамсыздық 

қисығына жатуын талап етпейді. Ол тек бұл талғамдардың қатты 

өзгешеленбей бір-бірінен толық оңашаланып, өзара саудаға ынтасы 

жойылып қалмауын болжамдайды. Сонда да тұтынушылар талғамы екі 

елде бірдей болып, тұтынушыға бірдей пайдалылық деңгейін 

қамтамасыз ететін екі тауардың талғамсыздық қисығын анықтайтын 

арақатынасы екі елге де бірдей болады деп болжам жасайық (2.1-сурет).  
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

2.1-сурет Хекшер-Олин моделі 
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Ол 1-і елдің А нүктесінде, 2-і елдің А' нүктесінде өндірістік 

мүмкіндік қисығымен шектеседі. Сөйтіп I талғамсыздық қисығы және 

А, А' нүктелері әрбір елдің сауда жоқ кезеңіндегі максималды мүмкін 

өндіріс пен тұтыну көлемдерін көрсетеді. Ал жанама тік сызықтар 1-і 

және 2-і елдегі 1-і, 2-і тауардың салыстырмалы бағаларын анықтайды, 

өйткені, графиктен көріп отырғанымыздай, Р Р' болып, 1-і ел 1-і тауарды 

өндіруде 2-ші і ел 2-і тауарды өндіруде салыстырмалы артықшылыққа 

ие болады.  
Сауданы дамыту барысында, еңбек күші мол 1-і ел еңбекті көп 

қажет ететін 1-і тауарға, ал капиталы мол 2-і ел - капиталды көп қажет 

ететін 2-і тауарға маманданады. Бұл жерде өндіру мен тұтыну 

көлемдерін көрсететін нүктелер,  1-і елде А дан В-ға, 2-і елде А' дан В'-

ға жылжиды. Елдердің мамандануы елдер салыстырмалы әлемдік баға 

Р-ның жалпы деңгейіне жеткенге дейін жүреді.  

Салыстырмалы әлемдік баға Р екі елдің сауда жүргенге дейінгі 

ішкі салыстрмалы бағалары арасында орналасады Р<Рw<Р'. График 

жүзінде ол екі елдің өндірістік мүмкіндіктер шекараларына және жаңа 

талғаусыздық қисығы П жанама болады да, ол талғаусыздық қисығы 1-

ші жоғары тұрған тұтынудың жалпы өсуін көрсетеді. 1-і ел 1-і тауарды 

ВС көлемінде экспорттап, СЕ көлемінде 2-і елдің 2-і тауарын 

импорттайды да, ұсыныс пен сұраныстың теңдігі Б нүктесінде болады. 

2-і ел В'С көлемінде 2-і тауарды экспорттап, С'Е' көлемінде 1-і елдің 1-і 

тауарын импорттап, Е нүктесінде ұсыныс пен сұраныстың тепе-

теңдігіне келеді. Осыдан көріп отырғанымыздай, 1-і елдің 1-і тауардың 

экспорты 2-і ел импортымен теңеседі.  
Е нүктесі А нүктесімен салыстырғанда "өзінің" 1-і тауарды 

азырақ, ал "бөтен" 2-і тауарды көбірек тұтынуды көрсеткенге 

қарамастан, сауда нәтижесінде оның жаңа талғаусыздық қисығы жоғары 

көтеріліп, тұтынудың ұлғайғанын көрсетеді. Сондай жағдай екінші елде 

де қалыптасады. Екі ел де саудадан пайда тапты. Өйткені талғамсыздық 

қисықтары (П) графикте жоғары көтеріледі.  

Сөйтіп өндіріс факторларының салыстырмалы құндылығындағы 

айырмашылық, сауда жоқ жағдайдағы салыстырмалы бағаларындағы 

айырмашылықтың себебі болады. Ол өз кезегінде сыртқы сауданың 

алғышарты болады.  

Сыртқы сауда басталысымен мемлекет өндіру үшін салыстырмалы 

мол өндіріс факторлы факторинтенсивті тауарларды экспорттап, өндіріс 

факторлы салыстырмалы жетіспеушілігі бар тауарларды импорттайды. 

Еңбек күші мол   1-і елдің еңбекті көп қажет ететін 1-і тауарды 

экспорттауы мен капиталы мол  2-і елдің капиталды көп қажет ететін 2-і 

тауарды импорттауы нәтижесінде екі ел де екі тауардың тұтынуының 

жоғарылауын қамтамасыз етті.  
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Осы тұтынудың өсуі екі елде де мол өндіріс факторлар иелеріне 

бағытталып, саудадан пайда алуына әкелді. Ал жетіспейтін факторлар 

иелері өз елдерінде ұтылысқа ие болды. 

 

2.4 Хекшер-Олин-Самуэльсон теоремасы. Леонтьев парадоксы 

  
Сауда нәтижесінде саудаланатын тауарлардың салыстырмалы 

бағаларының жақындау тенденциясы байқалады. Бұл жерде мынандай 

сұрақ туындайды: егер де еңбекті көп қажет ететін тауардың бағасы 

өзгерсе, осы тауарды өндіретін еңбек күші мол елде еңбектің бағасы 

өзгере ме?  

Егер сауда нәтижесінде капиталы мол елдегі капиталды көп қажет 

ететін тауар бағасы өзгерсе, капитал бағасы қалай өзгереді?  

Бұл сұраққа американ экономисі Пол Самуэльсон жауап берді. 

Хекшер-Олин теоремасының алғышарттарының дәлдігінен шыққан  

өндіріс факторлар бағасының теңелу теоремасы немесе Хекшер-Олин-

Самуэльсон теоремасы деп аталады.  

Өндіріс факторларына бағалардың тенестірілу теоремасы 

(Хекшер-Олин-Самуэльсон теоремасы) - халықаралық саудаға 

қатысатын елдердегі өндіріс факторларына абсолютті және 

салыстырмалы бағалардың теңестірілуіне алып келеді.  

Қарапайым сөзбен айтқанда, сауда нәтижесінде тауарлардың 

салыстырмалы бағаларының теңестірілуі тауарды өндіруге қажетті 

өндіріс факторларының салыстырмалы бағаларының теңестірілуіне 

әкеледі. 

 Капитал гомогендігі дегеніміз - капиталдың бірдей өнімділігімен, 

қатерлігімен, тәуекелдігімен сипатталып, ал еңбек гомогендігі - еңбектің 

бірдей дайындық, білім және өнімділік деңгейімен сипатталады. 

Берілген теореманың әділдігі Хекшер-Олин берілген шарттарын толық 

ұстануды қажет етеді.  

Сөйтіп, сауда нәтижесінде, жалақысы төмен болған 1-і елде ол 

жоғарлайды, ал жалақысы жоғары болған 2-і елде ол төмендейді. Соған 

сәйкес салыстырмалы пайыз мөлшерлемесі жоғары болған 1-і елде ол 

төмендейді, 2-і елде ол жоғарлайды. Сондыктан елдер арасында 

факторлар бағасының айырмашылығы қысқарады.  

Халықаралық тауарлар саудасы өзінің өндіріс фактор құнына кері 

әсерімен бағалардың теңелуінің орнын басады. Ол өндіріс факторлар 

ауысуы нәтижесінде жүзеге асырылуы мүмкін еді, бірақ жасалған 

шарттарға сәйкес өндіріс факторлары ауыса алмайды. Теория жүзінде 

халықаралық сауда өндіріс факторларының салыстырмалы 

бағаларындағы айырмашылық болғанға дейін дами береді. Егер де елдер 

арасында салыстырмалы бағалар үйлескен болса, өндіріс 

факторларының салыстырмалы бағалары да үйлестірілген болады.  
Хекшер-Олин-Самуэльсон қорытындыларын қолдамаған атақты 

зерттеуді 1953 жылы американдық орыс Василий Леоньтев жариялады. 
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Леонтьев Хекшер-Олин теориясының шарттары іс жүзінде 

сақталмайтындығын көрсетті. Екінші дүнеижүзілік соғыстан кейін АҚШ 

ең бай және капиталы мол, басқа мемлекеттермен салыстырғанда еңбек 

жалақысы жоғары ел болып саналған, сондықтан теорияға сәйкес, ол 

капиталды көп қажет ететін тауарларды экспорттауы керек еді.  

Бұл гипотезаны тексеру үшін, Леонтьев құны 1 млн доллар 

болатын экспорт тауары мен онымен бәсекелесетін жергілікті 

тауарларды өндіруге қажетті еңбек күші мен капитал мөлшерін есептеді. 

Әрбір өндірістің саласында бір өнім данасына еңбек пен капитал 

шығынын санады. Ол тек автомобиль сияқты дайын өніммен 

шектелмей, аралық өнімдерге (болат,әйнек, резина) де сәйкес 

есептеулерді жүргізді.  

Одан кейін АҚШ-ң 1947 жылғы экспорт құрылымың пайдаланып, 

1 млн долларға тең экспорт тауарларын өндіруге қажетті капитал мен 

еңбек шығындарының арақатынасын есептеді. АҚШ-та өндірілмейтін 

тауарларды өндіруге қажетті капитал мен еңбек шығындарының 

арақатынасын есептеді.  

Іс жүзінде ол бір американдық импортты (К/L)im өндіруге қажетті 

еңбек пен капитал арақатынасын, бір американдық экспорт (К/L)х 

өндіруге қажетті еңбек пен капитал арақатынасымен салыстырды. 

 Осы "Леонтьев статистикасы" деп аталған арақатынасқа сәйкес, 

егер мемлекет капиталы мол болып, (К/L)im/(К/L)х<1 орындалса, 

мемлекет  еңбек күші мол болып саналады.  

Леонтьев Хекшер-Олин теориясына сәйкес американдық 

экспорттық тауарлар импорттың орнын басатын американдық 

тауарларға карағанда, бір жұмысшыға көп капиталды қажет ететіндігін 

көрсетеді деп күткен еді. 

 Алынған нәтиже оған қарама-қарсы болды, американдық 

импорттың капитал сыйымдылығы экспорттан 30 % асып түсіп, ол 

АҚШ капиталы мол ел емесі екендігін білдіріп, керісінше еңбек күші 

мол ел екенін көрсетті.  

Бұл теориядағы түсініктерге толық қайшы келді. Екінші 

дүниежүзілік соғыс статистикалық мәліметтерге көп бұрмалау енгізді 

деп есептеп, Леонтьев 1951 жылдың деректері бойынша есептеулерін 

қайта жүргізді.  

Нәтижесінде американдық импорт экспортпен салыстырғанда 

тағы да 6% капиталды көп қажет ететіндігі шықты. Леоньтевтің 

ізбасарлары бәрін 1962 жыл бойынша есептеп шықты. Олар күтпеген 

нәтижелерге жетті: американдық импорт экспортқа қарағанда 27%-ға 

капиталды көп қажет етті. Басқа елдер үшін де есептеулер жүргізілді. 

Жапония 50-жылдары айқын еңбек күші мол  ел болғанымен, экспортқа 

капиталды көп қажет ететін тауарлар шығарды. Мол еңбек ресурстары 

бар Үндістан негізінен еңбекті көп қажет ететін тауарларды экспорттаса 
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да, АҚШ-қа жіберілген экспорт капиталды көп қажет ететін болып 

шықты.  
Леонтьев парадоксы - Хекшер-Олиннің өндіріс факторлар 

арақатынасы теориясының іс-жүзінде расталмағаны: енбек күші мол 

елдер капиталды көп қажет өнімді, ал капиталы мол елдер - еңбекті көп 

қажет ететін өнімді экспорттады.  
Парадокстың түсіндірілуі  
1. Жұмысшы күшін маманданған және маманданбаған топтарға 

бөлу және экспорт тауарлар өндірісіндегі шығындар үлесін жекелеген 

топтарға бөліп есептеу қажет. Американдық ғалым Дональд Кисинг 

1966 жылы жарияланған зерттеуінде еңбек күшін мамандық деңгейіне 

байланысты 8 топқа бөліп, АҚШ-та маманданған жұмысшы күшінің 

салыстырмалы молдығы мен маманданбаған жұмысшы күшінің 

жетіспеушілігін дәлелдеді. Сондықтан АҚШ маманданған еңбек өнімін 

экспортқа шығарады, ал оны дайындау мен оқытудың шығынын 

есептесе, капитал ретінде санауға болады. 

2. АҚШ өндіруге көп капиталды қажет ететін шикізаттың көп 

мөлшерін импорттайды. Сондықтан, егер экспорттық тауарлар 

капиталды көп қажет ететін шикізаттың көп мөлшерін қажет етсе, бұл 

американдық экспортқа капиталды көп қажет еткізеді. Американдық 

Джеймс Хартигэн бастаған бір топ ғалымдар Леонтьев есептеулерін сол 

жылдар негізінде қайта жасады. Бірақ капиталды көп қажет ететін 

шикізатқа қатты тәуелді салаларды алып тастады. Парадокс жойылып, 

Хекшер-Олин теориясы расталды.  
Леонтьевтің тесті американдық импорттық тарифті есепке алмады. 

Ол болса американ өндірісінің еңбекті қажет ететін салаларын шет ел 

бәсекелестерінен қорғау үшін енгізілген еді. 1971 жылы американ 

экономисі Роберт Бэлдвин қайта жасаған есептеулері, тариф факторын 

алып тастау Леонтьев парадоксін 5%-ға азайтса да, толық жоя алмады. 

Американдық тұтынушылар талғамы дәстүрлі түрде капиталды көп 

қажет ететін технология өнімдеріне бағытталған. Өзі капиталы мол ел 

болса да, өнімдерді шет елден сатып алатын еді. Бұл іс-жүзінде Хекшер-

Олин теориясының алғышарттарының біреуін және халықаралық 

сауданы өндіріс факторлар арақатынасы емес, басқа себептермен 

түсіндірілуін жоққа шығарғанын көрсетеді. 

3. Өндіріс факторларының екі жақтылығы: бір тауар еңбек күші 

мол елде еңбекті көп қажет ететін, капиталы мол елде капиталды көп 

қажет ететін тауар болуы мүмкін. Ол өндіріс факторларының орнын 

басу мүмкіндігі жоғары жағдайларда болады. Мысалға, капиталы мол 

АҚШ-ғы өндірілген күріш, алдыңғы қатарлы технология көмегімен 

өндірілгендіктен капиталды көп қажет ететін тауар болады. Ал еңбек 

күші мол Вьетнамда өндірілген сол күріш, тек ауыр енбек негізінде 

өндірілгендіктен, еңбекті көп қажет ететін тауар болып саналады. 
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2.5 Халықаралық сауданың альтернативті теориялары 

 

Соғыстан кейінгі кезеңдегі әлемдік экономика мен халықаралық 

қатынастар жүйесінде болып жатқан елеулі өзгерістер бірқатар 

салыстырмалы артықшылықтардың классикалық теориясына сәйкес 

келе бермейтін бірқатар факторлардың пайда болуына әкелді. Бұл жаңа 

факторлар классикалық теорияны жоққа шығармайды, өйткені ол 

немесе басқа дәрежеде халықаралық экономикалық қатынастардың жаңа 

шындықтарын көрсетеді. Бұл қолданыстағы теорияларды одан әрі 

дамытуға және баламалы теориялық тұжырымдамаларды жасауға 

итермелейді. 

ХХ ғасырдың ортасында ғылыми-техникалық революция негізінде 

жасалған мұндай теорияларды неотехнологиялық (немесе балама) деп 

атайды. Неотехнологиялық мектеп негізгі артықшылықтарды 

инноваторлар фирмасының (елдің) монополиялық жағдайымен 

байланыстырады. Осыдан жеке фирмалар үшін жаңа оңтайлы стратегия 

туындайды: салыстырмалы түрде арзан емес, барлығына немесе 

көпшілікке қажет, бірақ әзірге ешкім өндіре алмайтын өнімді шығару. 

Мемлекетке деген көзқарас та өзгерді: неотехнологиялық 

бағыттағы экономистер мемлекет жоғары технологиялық экспорттық 

тауарлардың өндірісін қолдай алады және өндірістің қысқартылуына 

кедергі келтірмейді, басқа да ескірген тауарларды қолдайды деп 

санайды. Келесі теориялар неотехнологиялық болып саналады: 

1.  М.Познердің технологиялық алшақтық теориясы (1961); 

2.  Масштаб әсері теориясы (1964) 

3.  Р.Вернонның тауарлардың өмірлік циклінің теориясы (1966); 

4.  Б.Балассаның салаішілік сауда теориясы (1967); 

5.  М.Портердің ұлттың бәсекелестік артықшылығы теориясы 

(1986). 

Технологиялық алшақтық теориясы. Ағылшын экономисі 

М.Познер бір-бірімен сауда жасайтын елдердің өндірістерінен 

туындайтын техникалық өзгерістерді елдер арасындағы сауданың себебі 

ретінде қарастырған жұмысын жариялады. Ол өзінің технологиялық 

алшақтық теориясы деп атауға болатын өзінің моделін Хекшер-Охлин 

моделінің ерекше жағдайы деп санады. 

Оның пікірінше, егер техникалық жаңашылдықтар бастапқыда бір 

елде пайда болса, онда ол тиісті салада салыстырмалы 

артықшылықтарға ие болады, аз шығындармен тауарлар шығарады. 

Жаңа өнімді өндіруді бастай отырып, белгілі бір уақыт аралығында елде 

М.Познердің айтуынша, оған қосымша пайда алуға мүмкіндік беретін 

квази-монополия, бұл оның экспортын кеңейтуге қызығушылығын 

алдын-ала анықтайды. 
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Бұл өнімді әлемдік нарыққа жасаушы - елден жеткізу басқа елдер 

осы саладағы технологиялық олқылықты жойғанға дейін жалғасады. 

Аралықты жойғаннан кейін, Познердің көзқарасы бойынша, бұл өнімнің 

сауданың дамуына ешқандай себеп жоқ. Сауда-саттықтың себептерін 

түсіндіру үшін ол елдер мен салаларда кездесетін «инновациялық ағым» 

ұғымын енгізеді. Технологиялық алшақтықтың моделін жасаған 

Р.Вернон, Д.Хуфбауэр, Р.Миндлей, Э.Мэнсфилд сияқты басқа 

экономистер, бір елдің технологиялық артықшылығының уақытша 

сипатын ерекше атап өткенімен, Познер моделі бір технологиялық 

дамыған елдегі инновациядан екі сауда елінің де пайда табуына 

мүмкіндік береді деп санады. 

Егер инновация пайда болған ел сауда процесінде технологиялық 

пайда деп атауға болатын қосымша пайда алса, онда сатып алушы ел 

неғұрлым жетілдірілген өнімдерді пайдаланып, оны дамытуға ақша 

жұмсамай үнемдейді. Бұрыннан белгілі өнім жасауды игеру оны 

жасаудан гөрі оңай және арзан. Технологияның таралуына байланысты 

импорттаушы ел ұдайы ұтып отырады, ал жаңалық ашқан ел өзінің 

артықшылықтарын біртіндеп жоғалтады. 

Масштаб әсері теориясы. 80 жылдардың басында П.Кругман, 

Э.Ланкастер, Р.Дриз, Г.Хуфбауэр және басқа да кейбір экономистер 

масштабтық экономика деп аталатын халықаралық сауданың 

классикалық түсіндірмесіне балама ұсынды. Микроэкономикалық 

теориядан жақсы белгілі бұл эффекттің мәні мынада: өндірістің белгілі 

бір технологиясы мен ұйымдастырылуымен өнім көлемі ұлғайған сайын 

ұзақ мерзімді орташа шығындар азаяды яғни, масштабтық экономика 

жаппай өндірістен туындайды. 

Осы теорияның авторларының көзқарасы бойынша  бұл жағдайда 

мамандандыру өндірісті кеңейтуге және өнімді арзан шығындармен, 

демек, арзан бағамен өндіруге мүмкіндік береді. Жаппай өндірістің осы 

әсерін жүзеге асыру үшін жеткілікті үлкен нарық қажет. Бұл ретте 

халықаралық сауда шешуші рөл атқарады, өйткені бұл өткізу 

нарықтарын кеңейтуге мүмкіндік береді. Басқаша айтқанда, 

халықаралық сауда кез-келген елдің нарығынан үлкен біртұтас 

интеграцияланған нарықты жасайды және осылайша тұтынушыларға 

көбірек өнім және арзан бағамен ұсынуға мүмкіндік береді. 

Масштаб үнемдеу сыртқы (сала бойынша тұтастай алғандағы 

өндіріс масштабының өсуі нәтижесінде фирма ішіндегі тауар бірлігіне 

шығындардың төмендеуі) және ішкі (фирма шеңберінде өндіру 

масштабының ұлғаюы нәтижесінде фирма ішіндегі тауар бірлігіне 

шығындардың төмендеуі) деп бөлінеді. Сыртқы масштаб әсері - бірдей 

өнімді шығаратын фирмалардың санын көбейтеді, ал әрқайсысының 

мөлшері өзгеріссіз қалады. Ішкі масштаб әсері - тауарлар өндірісінің 
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көлемі өзгеріссіз қалды деп болжайды, бірақ оны өндіретін 

фирмалардың саны азайды. 

Өнімнің өмірлік циклінің теориясы. Американдық экономист 

Раймон Вернон (Дж. Кравис, Л. Уэллс және басқалар) өнімнің өмірлік 

циклі туралы теорияны алға тартты, ол дайын өнімдермен әлемдік 

сауданың дамуын олардың өмір сүру кезеңдері негізінде түсіндіруге 

тырысты. Яғни, тауардың нарықтағы жағдайы мен  сатушының 

мақсаттарына жауап беретін уақыт кезеңі. 

Бұл теория дайын өнімнің дүниежүзілік нарықтағы дамуын 

өнімнің өмір сүру кезеңдеріне сүйене отырып түсіндіреді. Жаңа тауар 

нарығындағы қозғалыс бірнеше фазалардан өтеді: пайда болуы, 

сұраныстың өсуі, оның қанағаттандырылуы, құлдырауы. Өнімнің бір 

сатыдан екінші кезеңге ауысуы әртүрлі елдерде өндірісті қажетті 

өндірістік жағдайлармен қамтамасыз етілу деңгейлері әртүрлі 

болатындай етіп орналастыруға жаңа мүмкіндіктер туғызады, өйткені 

өндіріс сипаты жұмыс күшінің қажетті біліктілік деңгейі және т.б. 

өзгереді. 

1 кезеңде өнім бірнеше елдерде пайда болады, ғылыми кадрлар 

мен инженерлер маңызды факторлар болып табылады.  

2 кезеңде өнім өндірісі барған сайын ұлғаяды, басқа елдерде ұқсас 

өнімдер пайда болып, ноу-хау таратылады.  

3 кезеңде өнім енді жаңалық болып табылмайды және шығындар 

төмендейді.  Өндіріс экспорттаушы елден тұтынушы елге ауысады, онда 

арзан жұмыс күші факторы қолданылады. 

4 кезеңде - көбінесе бұл өнімді ауыстыратын жаңа өнім пайда 

болады.  

 «Өнімнің өмірлік циклі» теориясы халықаралық сауданың даму 

тенденцияларын әмбебап түсіндіре алмайды. «Өнімнің өмірлік циклі» 

теориясына сәйкес келмейтін көптеген өнімдер бар (мысалы, қысқа 

өмірлік циклі бар, тасымалдау шығындары жоғары, сапаны саралау 

үшін едәуір мүмкіндіктер беретін, потенциалды тұтынушылардың тар 

шеңбері бар өнімдер). Мысалы, шикізат пен жанармай, олардың 

көпшілігі үшін әрдайым сұраныс болған және әрқашан сұранысқа ие 

болады, өндірілген өнімнің көптеген түрлерінің өмірлік циклі ондаған 

жылдарға, тіпті ғасырларға созылады (Батыс экономистері шотландтық 

виски, Итальяндық вермут, француз парфюмериясы және т.б.). 

Америкалық экономист Б.Балассаның салаішілік сауданың 

теориясы ХХ ғасырдың 60-80 жылдары дамыды. Классикалық 

теориялар мен Хекшер-Охлин теориясы индустрия ішіндегі сауданы 

түсіндірді, бірақ салаішілік сауданы түсіндіре алмады. 

Салаішілік сауда теориясының пайда болуының тарихи 

алғышарттары халықаралық өндірістік кооперацияның белсенді даму 

процестері болды. Салаішілік - бұл біртекті (біртектес) немесе 

сараланған (бір-бірінен өнімнің бір түрімен ерекшеленетін) тауарлар 
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арасындағы айырбас. Салааралық сауда - бұл әр түрлі салалардың 

біртекті өнімдері арасындағы елдер арасындағы айырбас. 

Салаішілік сауда - елдің бір өнім тобынан өнім шығарып, 

импорттаған кезде пайда болады. Салаішілік сауда теориясы 

масштабтық үнемдеу теориясын толықтырады және сол салалардың 

өнімдерінде елдер арасындағы сауданың пайда болуын келесі 

себептерге байланысты түсіндіреді: 

1) өндірілетін өнімдегі айырмашылықтар (бір топтағы әртүрлі 

тауарлар, мысалы, автомобильдер); 

2) әртүрлі елдердің тұтынушыларының талғамындағы 

айырмашылықтар сараланған тауарлармен сауда жасауға мүмкіндік 

береді; 

3) көлік шығындары және географиялық орналасуы (шекаралас 

аймақтарда елдің басқа аймақтарына қарағанда шетелден сатып алу 

тиімді, өйткені арзан); 

4) өндіріс масштабы экономикасының динамикасы елдерге бірдей 

тауарлардың кез-келген сорттарын өндіруге шоғырлануға және 

мамандануға мүмкіндік береді (яғни, белгілі бір өнімнің өндірістік 

шығындарының төмендеуі оның өндірісінің ұлғаюына әкеледі, және 

мамандану пайда болады); 

5) кейбір тауарлар өндірісіндегі маусымдық айырмашылықтар 

(мысалы, өсімдік шаруашылығының пісіп жетілуінде) әртүрлі уақытта 

(мезгілдерде) бір тауармен сауда жасауға мүмкіндік береді. 

6) кірісті ел ішінде бөлу кезіндегі саралау. 

Өнім түрлерін неғұрлым көп қамтып, елдегі табыс деңгейі 

неғұрлым жоғары болса, салааралық сауда соғұрлым үлкен және 

маңызды бола түседі. 

Ел неғұрлым дамыған болса, өнімнің дифференциациясы 

соғұрлым көп болады және ауқымды үнемдеуді жүзеге асыру мүмкіндігі 

соғұрлым көп болады. Сонымен қатар, келесі көрсеткіштер салааралық 

сауданың деңгейімен оң байланысқа ие: жан басына шаққандағы табыс 

деңгейі, ЖІӨ, экономиканың ашықтық дәрежесі және елдер арасында 

ортақ шекаралардың болуы. 

Жүргізілген зерттеулер көрсеткендей, салалық ішкі сауданың 

қарқындылығы базалық салалармен салыстырғанда неғұрлым көп болса, 

соғұрлым технологиялық жағынан бай сала болады. Химиялық 

өнімдермен, машиналармен, көлік құралдарымен, яғни ғылыми және 

технологияны қажет ететін тауарлармен сауданың салааралық сауданың 

үлесі ерекше жоғары болады. 

 

М. Портердің «Бәсекелестік артықшылықтар стратегиясы» 

  
1991 жылы американ экономисі М.Портер "Елдердің бәсекелестік 

артықшылықтары" атты зерттеуін жариялады. Бұл зерттеуде 

халықаралық сауданың мәселелері карастырылды. Осы тәсілдің бір 
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алғышарты: "халықаралық рынокта елдер емес, фирмалар бәсекелеседі. 

Бұл процестегі елдің атқаратын ролін түсіну үшін фирмалардың 

бәсекелік артықшылықты қалай құрып және қалай нығайтатынын түсіну 

қажет". Сыртқы рыноктағы табысқа жету сәтті таңдалған бәсекелестік  

стратегияға байланысты.   
М.Портер бойынша бәсекелестіктің негізгі бірлігі сала, яғни тауар 

өндіретін және қызмет көрсететін және өзара тікелей бәсекелесетін 

топтар болып табылады. Салаларда бәсекелестік артықшылықтардың 

ұқсас негіздері бар өнімдер шығарылады. 

 Фирманың сала ішіндегі бәсекелестік стратегияны тандауына екі 

басты жағдай әсер етеді:  

1. Фирманың іс-әрекеті бәсекелестік ерекшеліктері бар сала  

құрылымы.  

Сала ішіндегі бәсекеге бес түрлі фактор (М.Портер бойынша 

күштер) әсер етеді.  
1. Жаңа бәсекелестерінің пайда болуы. 

2. Орнын баса алатын тауар немесе қызметтің пайда болуы. 

3. Жеткізушілердің саудаласу мүмкіндігі.  
4. Сатып алушылардың саудаласу мүмкіндігі. 

5.  Бәсекелестердің арасындағы жарыс (бақталас).  
Осы бес фактор саланың пайда көлемін анықтайды, өйткені олар 

бағаға, фирма шығындарына, капитал болуына және т.б. жағдайларына 

әсер етеді.  
Әрбір саланың өз құрылымы болады. Мысалға фармацевтикалық 

өнеркәсіпте жаңа бәсекелестердің пайда болуы өте сирек, ал ішкі бәсеке 

баға негізінде емес, ғылыми зерттеулер, жаңа дәрі шығару сияқты 

факторларға байланысты. Жоғары бағалар тұтынушыларды 

қорқытпайды, ал жеткізушілер оларға қатты әсерін тигізбейді. Орнын 

баса алатын тиімді өнімді жасау өте қиын және оған көп уақыт қажет 

болады.  
2. Фирманың салада алатын позициялары (орны). Фирманың 

саладағы позициясы ең алдымен иеленетін артықшылығымен 

анықталады. Фирма тұрақты бәсекелестік артықшылықка ие болса, өз 

қарсыластарынан озады. Ол үшін:  
1. Төменірек шығындар. Бәсекелестеріне қарағанда ұқсас тауарды 

жасау, өндіру мен сатудағы фирмалық аз шығындармен жүзеге асыра 

алатын мүмкіндігі. 

2. Тауарлар дифференциациясы (бөлшектеу). Фирманың тауардың 

жоғарырақ сапасы, немесе ерекше тұтыну қасиеттері немесе сатудан 

кейінгі қызмет көрсетудің кең мүмкіндіктері арқылы тұтынушы 

қажеттіліктерін қанағаттандыру мүмкіндігі. Бәсекелестік артықшылық 

бәсекелестерге қарағанда жоғары өнімділікті береді.  
Фирманың сала ішіндегі позициясына әсер ететін тағы бір 

манызды фактор - бәсекелесу сферасы немесе фирманың сала 

шекараларында бағытталған мақсаттар ауқымы. Фирма өзі үшін, 
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қанша түрлі тауарды шығару, сатудың қай каналдарын пайдалану, қай 

тұтынушыларға қызмет көрсету, әлемнің қай аймақтарында өз өнімін 

сату мен қандай ұқсас салаларда бәсекелесу қажеттігін шешуі керек. 

Салалар бөлектенген, сондықтан, фирма бәсеке сферасын таңдау 

барысында ауқымды бағытта ма, рыноктың бір бөлігіне ғана нысаналап 

бәсекелесетінін шешуі қажет.  
Типтік стратегиялар концепциясының мәні болып, әр стратегия 

бәсекелестік артықшылыққа негізделген, сондықтан фирма қолда бар 

артықшылыққа байланысты өз стратегиясын таңдауы керек. 

Бәсекелестік артықшылыққа фирма өз іс-әрекетінің жекелеген түрлерін 

ұйымдастыру мен орындау негізінде қол жеткізеді. Осының нәтижесінде 

сатып алушылар үшін белгілі бір құндылықтар жасалады. Түпкілікті 

құндылық фирма ұсынған тауар мен қызметі үшін тұтынушының қанша 

ақша төлеуге дайын болуына байланысты. Әрине, қажетті іс-әрекеттер 

шығынынан жоғары болғаны дұрыс. Бәсекелестік артықшылыққа жету 

үшін, сатып алушыларға бәсекелестердегі құндылығы бар тауарларды 

ұсынып, бірақ оны төменірек шығындарымен өндіру (аз шығындар 

стратегиясы) қажет немесе сатып алушыларға жоғары баға алуға 

болатын жоғары құндылықты тауар ұсыну дифференциация 

(бөлшектеу) стратегиясы.  
Фирма құндылықтарының тізбегі - бір іс-әрекетті жүзеге асыру 

әдісі басқа іс-әрекетті түрлерінің тиімділігі немесе құнына әсер етуінен 

пайда болған байланыстар негізіндегі іс-әрекет түрлерінің жүйесі. Осы 

байланыстарды басқару бәсекелестік артықшылықтардың шешуші негізі 

болуы мүмкін.  
Фирмалар өз саласында бәсекелесудің жаңа түрлерін тауып, 

онымен рынокқа шықса бәсекелестік артықшылыққа қол жеткізеді. 

Бәсекелестік артықшылыққа жетудің жаңа түрлерінің пайда болу 

себептеріне:  
  жаңа технологиялар (Германиядағы рентген аппаратурасының 

өндірісі);  
  сатып алушылардың жаңа немесе өзгерген сұранысы (тез 

тамақтанудың американ компаниялары);  
 саланың жаңа бөліктерінің (сегменті) пайда болуы (Жапонияда 

көп мақсатты, аз көлемді автокөтергіштер өндірісі);  
  өндіріс құны немесе компоненттерінің өзгеруі (елдердегі еңбек 

күші құны қатынасының өзгеруі); 

 мемлекеттік деңгейдегі реттеу (стандарттар, қоршаған ортаны 

қорғау, сауда шектеулері, т.б. сияқты).  
Халықаралық бәсеке ерекшеліктері.  
Жоғарыда бәсеке мен бәсеке стратегиясы туралы айтылғанның 

бәрі сыртқы және ішкі рынокқа бірдей дәрежеде қолданылуы мүмкін. 

Соған қарамастан, халықаралық бәсекенің ерешеліктері бар. М.Портер 

бәсеке ерекшеліктеріне қарай екі сала түрлерін бөлді.  
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1. Көп түрлі ұлттық (multido mestic) салалар. Халықаралық 

ауқымда ондай сала ұлттық салалар жиынтығы болады да және елде 
бәсеке  әртүрлі  өтуімен   сипатталады. 

Бәсекенің  бір  стратегиясын  мұндай  салаларда  жүргізу  мүмкін  

емес. Мысалға,  жинақ банктер саласын келтіруге болады. 

2. Глобалды  салалар,  ол  әлем  бойынша  бір  бәсекелесу  аймағы 

болуымен ерекшеленеді. Осындай салаларда бәсекелестік 

артықшылыққа жету өте маңызды болады, өйткені оны бүкіл дүние 

жүзінде пайдалану мумкіндігі туады. Осы салаларда көптеген елдерде 

сатылуға арналған бір тәсілді қалыптастыратын және пайдаланылатын 

глобалды стратегия қажет. Көп ұлтты компания-лардың өмір сүруі 

глобалды стратегиясы барын көрсетпейді, өйткені көп түрлі ұлттық 

салаларда көп ұлы компаниялар филиалдары жеке дара жұмыс істейді.  

М.Портер глобалды стратегияда    бәсекелестікартықшылыққа   

етудің екі жолын  көрсетеді. 

    1. Іс-әрекет конфигурациясы. Елдің ерекшеліктерін пайдалану 

үшін іс- әрекеті  әртүрлі елдерде орналастыру болып табылады. Бір елде 

өндірістік іс-әрекеттің түрлерін шоғырландыру кезінде, тауар экспорты 

арқылы сыртқы рынокқа шығару, ал өндірісті әртүрлі елдерде 

орналастыру кезінде, тікелей шетел инвестициялары арқылы сыртқы 

рынокқа шығару жүзеге асырылады. 

Іс-әрекет түрлерін орналастыру кезінде ел төмендегідей 

критерийлер бойынша таңдалады: 

 факторлардың минималды құны; 

 ГЗТКЖ (НИОКР) өткізу үшін қажетті жағдайлардың болуы; 

 маманданған дағдыларға қол жеткізу мүмкіндігі;  
 сатып алушылармен қатынастардың даму дәрежесі т.б. 

 

2. Филиалдар іс-әрекетін үйлестіру, оған кіретіндер: 

  ақпаратпен алмасу; 

  жауапкершілікті бөлу.  
Үйлестірудің (координация) өзі бәкеселестік артықшылық болып 

табылады, өйткені ол әртүрлі жерде алынған білім мен тәжірибе 

жинақталуына әсер етеді. Соның арқасында фирмалар рыноктағы 

өзгеріске тез жауап қайтаруына мүмкіндік алады.  
Бәсекелестік артықшылық детерминанттары.   
§ факторлық жағдайлар яғни, осы саладағы  өндірістің бәсекеге 

қабілетті факторлары; 

§ тауарлар мен қызметтерге сұраныстың шарттары яғни, сала 

ұсынатын тауарлар мен қызметтерге ішкі нарықта сұраныс қандай; 

§ берілген елдің фирмасының стратегиясы, олардың құрылымы 

мен бәсекелестігі, яғни елде фирмалардың қалай құрылатынын және 

басқарылатынын анықтайтын жағдайлар,  ішкі нарықтағы бәсекелестік 

сипаты қандай; 
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§ елдегі қолдаушы салалардың сипаты яғни, елде әлемдік нарықта 

бәсекеге қабілетті байланысты немесе қолдау көрсететін салалардың 

болуы немесе болмауы. 

Бұл жүйеге сонымен қатар кездейсоқ оқиғалар мен елдің 

бәсекелестік артықшылығын жоғарылататын немесе әлсірететін 

үкіметтік іс-шаралар жатады. 

Тізімде көрсетілген детерминанттар ұлттық «ромбты» құрайды. 

М.Портер бәсекеге қабілеттіліктің төрт детерминанты (ұлттық «ромб» 

деп аталатын) барлық қолайлы сипатқа ие болатын салаларда немесе 

олардың сегменттерінде елдердің табысқа жету мүмкіндігі ең жоғары 

болатындығын атап көрсетеді. Бұл үдерісте мемлекет маңызды рөл 

атқарады. 

Сонымен, М.Портердің теориясы бойынша бәсекелестік, оның 

ішінде әлемдік нарықта - бұл жаңашылдықтар мен технологияның үнемі 

жаңарып отыруына негізделген динамикалық дамушы процесс. 

Сондықтан, әлемдік нарықтағы бәсекелік артықшылықтарды түсіндіру 

үшін «фирмалар мен елдер факторлардың сапасын қалай 

жақсартатынын, оларды қолдану тиімділігін арттырып, жаңаларын 

жасау керек». Бұл елдердің қандай да бір салада табысқа жетуі осы 

елдердегі ортаның серпінді түрде дамуына тікелей байланысты, 

сонымен катар ол фирмалардың алдына күрделі міндеттер қоя отырып, 

колда бар бәсекелестік артықшылықтарды тиімді пайдалануға және 

жаңа артықшылықтар іздеуге мәжбүр етеді.   
Ұлттық артықшылықты қалыптастырудағы үкіметтің ролі 

төрт детерминантқа әсер етуінде: 

 факторлар параметріне - субсидия, капитал рыногына қатысты 
саясат, тағы сол сияқтылар арқылы;  

 сұраныс параметріне - әртүрлі стандарт қою мен мемлекеттік 
тапсырысты жүзеге асыру жолымен; 

 туыстас  салалар  мен  жабдықтаушы  салалардың  даму  

жағдайына  - жарнама құралдарына бақылау орнату мен

 инфрақұрылымды дамыту;  
 фирмалар құрылымы, бәсекелестігі мен стратегияларына -  

салық салу саясаты, монополияға қарсы заңы, инвестицияны реттеу мен 

бағалы қағаздар рыногындағы іс-әрекеттер және т.б.арқылы. 

 

Қорытынды 

Сонымен көрсетілген сауда теорияларын бағалай отырып, мынаны 

ескеру қажет: 

- бірде-бір теория халықаралық сауда құрылымын толық 

түсіндіруге мүмкіндік бермейді; 

- экономикалық дамудың айтарлықтай әртүрлі деңгейлері бар 

елдер арасындағы сауданың басым бөлігі өндіріс факторларын 

ұсынудағы айырмашылықтарға негізделген және сауданың классикалық 

теорияларымен жақсы түсіндірілген салааралық сауда болып табылады; 
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- өнеркәсібі дамыған елдер арасындағы сауда барған сайын 

салааралық сауда сипатына ие бола бастады, оның негізі масштабты 

үнемдеу және өнімді саралау болып табылады. Сауда-саттықтың бұл 

бөлігі сауданың жаңа теорияларымен жақсы түсіндіріледі; 

- демек, сауданың классикалық және жаңа теориялары бірін-бірі 

жоққа шығармай, бір-бірін толықтырушы ретінде бағалануы керек. 

 

Бақылау сұрақтары 
1. Меркантелистер халықаралық сауда теориясын дамытуға 

қандай үлес қосты? 

2. А. Смиттің «Абсолютты артықшылық теориясының» ерекшелігі 
неде? 

3. Д.Рикардоның «Салыстырмалы артықшылық теориясы»? 
4. Хекшер-Олин теоремасына Самуэьсонның қосқан үлесі  
5. «Леонтьев парадоксының» мәні неде? 

6. М.Познердің технологиялық алшақтық теориясы қай кезеңде 

пайда болды?  

  7. Неліктен масштаб әсері нәтижесінде өндіріс шығындары 

төмендейді?  Ішкі және сыртқы масштаб әсерінің айырмашылықтары 

қандай? 

8. Халықаралық саудадағы тауарлардың өмірлік циклі қандай 

кезеңдерден тұрады? 

9. Б.Балассаның салаішілік сауда теориясының мәні қандай? 

          10. Бәсекелестік артықшылықтар теориясының мәні неде? Елдің 

бәсекелестік артықшылығының негізгі детерминанттарын келтіріңіз. 
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ІІІ тарау. ХАЛЫҚАРАЛЫҚ САУДА ЖӘНЕ САУДА 

САЯСАТЫ 

 

3.1 Сауда саясаты: протекционизм және фритредерлік 

3.2  Халықаралық сауданы реттеудің тарифтік әдістері 

3.3  Халықаралық саудадағы тарифтік емес кедергілер 

 

 

Қаралатын мәселелер 

 

Сыртқы сауда саясатының мәні және  оның әдістері мен 

құралдары. Протекцинизм немесе фритредерлік саясаттардың 

тиімділігі.Сауда саясатының құралдары. Тарифтік шектеулерді енгізу 

нәтижелері. Тарифтік емес шектеулердің мәні. Халықаралық саудада 

экономикалық қатынастарды реттейтін халықаралық ұйымдардың ролі 

мен түрлері. 
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3.1  Сауда саясаты: протекционизм және фритредерлік 

 

Халықаралық сауданың тарихы сонымен бірге халықаралық 

сауданы мемлекеттік реттеудің дамуы мен жетілдіру тарихы болып 

табылады. Сыртқы сауда байланыстарын дамыту барысында әртүрлі 

әлеуметтік топтар мен халықтар арасында экономикалық мүдделер 

қайшылығы пайда болады, мемлекет осы мүдделер қақтығысына сөзсіз 

араласады. Сонымен қатар, қазіргі жағдайда ұлттық экономика күннен-

күнге ашық бола түсуде және мемлекет өз саясатында экономика 

шеңберінде және сыртқы экономикалық байланыстар саласында болып 

жатқан процестердің өзара тығыз байланысын ескеруі керек. 

Мемлекеттің сыртқы сауда саясаты деп мемлекеттің басқа 

елдермен сауда қатынастарына мақсатты ықпал етуі. 

Сыртқы сауда саясатының негізгі міндеттері: 

 берілген елді халықаралық еңбек бөлінісіне қосу әдісі мен 

дәрежесін өзгерту; 

 экспорт пен импорт көлемін өзгерту; 

 сыртқы сауда құрылымындағы өзгерістер енгізу; 

 елді қажетті ресурстармен қамтамасыз ету; 

  экспорттық және импорттық бағалардың арақатынасын өзгерту. 

Халықаралық сауданы мемлекеттік реттеу мыналар болуы мүмкін:  

- бір жақты - мемлекеттік реттеу құралдары елдің үкіметі өзінің 

сауда серіктестерімен келісімсіз бір жақты қолданған кезде. Әдетте, 

біржақты шаралар басқа елдердің осындай қадамдарына жауап ретінде 

қолданылады және сауда серіктестері арасында саяси шиеленістің 

туындауына әкеледі (белгілі бір тауарларға баж салығын салу, импортқа 

квоталар салу және т.б.). 

- екі жақты -  сауда саласындағы серіктестер арасында өзара 

сауда саясаты шаралары келісілген кезде. Мысалы, тараптардың 

әрқайсысының өзара келісімі бойынша бір-бірінің мүдделеріне нұқсан 

келтірмейтін әдеттегі баждар енгізілуі мүмкін, елдер таңбалауға, буып-

түюге қойылатын техникалық талаптар туралы келісе алады, сапа 

сертификаттарын өзара тану туралы келісімге қол жеткізеді және т.б. 

- көпжақты - сауда саясаты келісімдермен басқарылатын кезде. 

Көпжақты саясаттың мысалдары ретінде Тарифтер мен сауда туралы бас 

келісім (GATT), Еуропалық Одаққа (ЕО) мүше мемлекеттердің сауда 

келісімдері жатады. 

Халықаралық сауданың дамуы оны ұлттық мемлекеттер мен 

халықаралық ұйымдар деңгейінде реттеу шараларын әзірлеумен тікелей 

байланысты. Елдер арасындағы сауданың пайда болу кезеңінен бастап 

әлемдік тәжірибеде халықаралық саудаға екі көзқарас қалыптасты.  

Мемлекеттік сыртқы сауда саясаты екі типте жүргізіледі: 

протекционизм және фритредерлік. 

  Протекционизм ( латынша «protectio» - қорғау) – жергілікті 

тауар өндірушілерді шетелдік бәсекелестерден қорғау саясаты.  
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Протекционизм капиталдың алғашқы қорлануы кезінде  (XVI-

XVIIІ ғғ) пайда болды. Оның теориялық негізін меркантелистер құрды 

және бас кезінде Францияда кең  тарады.  Ресейге І Петрдің билік еткен 

кезеңінде келді. 

Протекционистік  саясатты жақтаушылардың аргументтері: 

1.  Протекционизм ұлттық реурстарды пайдалану деңгейін 

көтереді. 

2.  Протекционизм импорттық салықтарды қолданып 

экономикалық тиімділікті арттырады. 

3.  Протекционизм өзінің экономикалық дамуында келеңсіз 

жағдайларға ұшыраған  салаларды көтеруге мүмкіндік береді. 

4.  Протекционизм тек өте үстіртін  жағдайларда (төлем балансы 

тапшылығы,  ұлттық экономиканы шетелдік субъектілердің бәсекесінен 

қорғау үшін) қолданылады. 

Сондай-ақ протекционизмді жақтаушылар оның әлеуметтік-

экономикалық артықшылықтарын атап көрсетеді: 

- протекционизм елдердің қауіпсіздік қабілетін ұстауға жағдайлар 

жасайды. Әр ел өзінің ұлттық қауіпсіздігіне қажетті стратегиялық 

маңызды салалардың (ауыл шаруашылығы, тамақ өнеркәсібі, 

металлургия т.б.) дамуын қамтамасыз етуі қажет. 

- протекционизм өмір сүру деңгейі мен сапасы төмен елдерді 

дамыған  елдерден қорғау үшін қажет; 

- протекционистік саясат кейбір әлеуметтік топтар мен 

экономикалық қызметтерді (крестьяндықты, ұлттық қолөнерді) сақтап 

қалуға мүмкіндік береді. 

Протекционистік тенденциялардың дамуы протекционизмнің 

бірнеше формаларын ажыратуға мүмкіндік береді: 

-  селективті протекционизм - белгілі бір елдерге немесе 

тауарларға қарсы бағытталған; 

-  салалық протекционизм - аграрлық протекционизм 

шеңберінде белгілі бір секторларды, ең алдымен ауылшаруашылықты 

қорғайды; 

-  ұжымдық протекционизм - олардың құрамына кірмейтін 

елдерге қатысты елдер қауымдастықтары жүзеге асырады; 

-  жасырын протекционизм - ішкі экономикалық саясат 

әдістерімен жүзеге асырылады. 

Фритредерлік (ағылшынша «freetrade» - еркін сауда) саясат -  

ішкі рынокқа шетел капиталы мен қызметтерді енгізуді қолдау. 

Фритредерлік XVIIІ ғасырда Ұлыбританияда пайда болды.  

Еркін сауданы жақтаушылардың аргументтері: 

1. Фритредерлік еркін саудаға қатысушы елдердің тұрмыс деңгейі 

мен сапасын көтереді.  

2. Фритредерлік бәсекенің дамуына жағдайлар жасап, отандық 

өндірушілердің жаңа, сапалы тауарлар өндіруге ынтасын көтереді. 

3. Фритредерлік жаңа рыноктардың дамуына мүмкіндік тудырады. 
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4. Фритредерлік өндірістік ресурстардың елдер арасында оңтайлы 

бөлінуін қамтамасыз етеді. 

Протекционизм саясаты, сондай-ақ еркін сауда саясаты таза 

күйінде жүргізілмейді. Протекционизмнің әр түрлі дәрежесі әрдайым 

кездеседі және белгілі бір елдің экономикалық даму деңгейіне 

байланысты.  

Протекционистер және фритредерліктердің көзқарастарын 

салыстыра келе мынадай тұжырым жасауға болады:  протекционистер 

қысқа мерзімдік мүдделерді көздейді,  фритредерліктер ұзақ мерзімдік 

мақсаттарға негізделеді. Алайда нақты елге протекционизм тиімді, ал 

фритредерлік зиян  деп немесе керісінше, айтуға болмайды. Италиян 

экономисі В.Парето айтқандай: «Нақты елдің нақты мерзімдегі 

экономикалық және әлеуметтік жағдайын біле отырып, ол елге сол 

уақытта қандай саясаттың қажет екенін анықтап алу қажет -  

протекционистік пе әлде еркін сауда ма».    

Елдің сыртқы сауда саясатының объектілері: экспорт, импорт 

және транзит. 

Сыртқы экономикалық қызметке әсер ету әдістері екі топқа 

бөлінеді: экономикалық және әкімшілік. 

        Экономикалық әдістер - отандық тауарларға қарағанда 

импорттық тауарлардың қымбаттауына әкелетін, оның ішкі нарықтағы 

бәсекеге қабілеттілігін төмендететін тарифтік тосқауылдар. 

      Әкімшілік әдістерге тауарлардың экспорты мен импортын 

шектейтін кез-келген мемлекеттік шаралар - тарифтік емес кедергілер 

жатады. 

 

3.2 Халықаралық сауданы реттеудің тарифтік әдістері 

 

Сауда саясаты тарифтік немесе тарифтік емес құралдар арқылы 

жүзеге асырылады.  

Тарифті саясатты қолдану тиімділігі туралы көптеген көзқарастар 
бар. Сондай-ақ экономикалық саясат құралы ретінде тарифті 

қолданудың қарсыластары тарифке қарсы бірқатар дәлелдер келтіреді:  
1. Тарифтер экономикалық өсуді тежейді; 

2. Тариф-тұтныушыларға салықтық ауыртпалықты ұлғайтады;  
3. Импортталған тауарларға салынатын тариф жанама түрде елдің 

экспортына нұқсан келтіреді;  
4. Тариф жұмыстылықтың жалпы деңгейінің қысқаруына әкеледі;  
5. Тарифтерді бір жақты енгізу көп жағдайда сауда 

қақтығыстарына әкеледі.  

Ал тарифтерді жақтауға мынандай дәлелдер келтіріледі:  
1. Тариф - жас салаларды қорғайды;  
2. Тариф - жергілікті өндірушілерді ынталандыру кұралы; 

3. Тариф - бюджеттік түсімдердің маңызды көзі;  
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4. Тариф - ұлттық қауіпсіздікті, елдің халықаралык, беделін 

қорғайды  

Сыртқы сауданы реттеудегі ең кең қолданылатын құрал болып 

кеден тарифтері табылады. Кедендік тариф - бұл кедендік шекара 

арқылы жылжитын тауарларға қолданылатын кедендік баж 

ставкаларының жүйелендірілген жиынтығы. Кедендік тариф түсінігі көп 

жағдайда, кедендік (баж) салығы түсінігімен сәйкес келеді. 

Сыртқы сауданы шектеудің кең тараған әдісі – импорттық 

тарифтер (кеден  салығы). Кеден салығы шетел тауарларына 

салынады, нәтижесінде тауарлар қымбаттайды, сұраныс азаяды. Кеден 

салықтары фискалдық қызмет атқарады, яғни ол мемлекет бюджетін 

толықтырудың негізгі көзі болып табылады.  

Алайда импортқа салық  отандық тұтынушыларға  біршама зиян 

әкеледі, өйткені тарифтерді енгізу импорттық тауарларды 

қымбаттатады, нәтижесінде отандық сатып алушылар қосымша салық 

төлейді. 

Кеден тарифтерінің былай жіктеледі: 

Салық салу объектісі бойынша:  

1) Импорттық-бұл елдің ішкі импортқа еркін айналысқа түсетін 

импорттық тауарға салынатын баж салықтары. Ұлттық өндірушілерді 

шетел бәсекелестігінен қорғау үшін барлық мемл-рмен пайдаланатын 

кең таралған форма.  

2) Экспорттық-экспорттық тауарларға салынатын баждар. Олар 

өте сирек қолданылады, өйткені олар әлемдік нарықтағы тауар құнын 

қымбаттатады. Сондай-ақ ол, мемл-т тауарларының сыртқа әкетілуін 

шектеуге ұмтылған кезде де қолданылады.  

3) Транзиттік-аталмыш ел территориясы арқылы транзитпен 

тасымалданатын тауарларға салынады. Оларда өте сирек қолданады, 

себебі, олар тауар ағымдарына кедергі жасап, сауда соғысы құрамы 

ретінде қолданылады. 

Сипаты бойынша:  

1) Маусымдық-маусымдық сипаттағы өнімнің х/а саудасын реттеу 

үшін қолданылады(көбінесе, ауыл шаруашылық өнімдерін). Олардың 

әрекет ету мерзімі бірнеше айдан аспайды.  

2) Антидемпингтік-экспортталатын елдегі қалыпты бағаға 

қарағанда неғұрлым төмен бағамен тауарлардың елге әкелуі кезінде 

салынады.  

3) Компенсациялық-тауарларды өндірі барысында тікелей н/е 

жанама субсидиялар пайдаланатын тауарларды импорттауға 

салынады(егер олардың импорты осындай тауарлардың ұлттық 

өндірушілеріне зиян келтірсе). 

Пайда болуы бойынша:  

1 ) Автономды-елдің мемлекеттік билік органдарының бір жақты 

шешімдерінің негізінде еңгізілетін баж.  
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2) Конвенциондық(келісім-шарттық) - ТСБК (тарифтер мен сауда 

туралы бас келісім) сияқты, н/е Кедендік Одақ туралы келісім сияқты, 

екі жақты н/е көп жақты келісімдер негізінде орнатылатын баждар.  

3) Преференциалды-дамушы елдерден шығатын тауарларға көп 

жақты келісімдер негізінде салынатын әрекет етуші кеден тарифімен 

салыстырғанда неғұрлым төмен ставкаларға ие баждар. 

Алу тәсілі бойынша:  

1) спецификалық;  

2) адвалорлық;  

3) құрамдық. 

Спецификалық-салмақ, көлеммен есептелуі. Мыс, бидайдың әрбір 

центнеріне бір доллар көлемінде баж салығын салу.  

 Ал адвалорлық-тауар бағасына қатысты пайызбен есептеледі. 

Құрамдық-кеден салығының екі аталған түрлерін қамтиды. Мыс, кеден 

құнынан 20% бірақ 1 тоннаға 10 доллардан жоғары емес. 

 Құрамына қарай:  

1) Қарапайым кедендік тариф әр тауарға қолданылатын 

біртұтас қойылым негізінде құрылған.  

2) Күрделі кедендік тариф бірнеше салым қойылымына б/ты 

белгілі мемл-ң тауарына қолданылатын максималды, аралық 

преференциалды. 

  Экспорттық тариф  - мемлекеттің экспорттық тауарларды 

реттеу үшін қолданатын құралы. Экспорттық тариф ішкі бағаны әлемдік 

деңгейден төмендетеді, нәтижесінде ішкі тұтыну өседі де оның 

экспорты қысқарады. Бұл жағдайда ұлттық өндірушілер зиян шегеді, ал 

сатып алушылар ұтады, өйткені баға әлемдік деңгейден төмен. 

Кедендік тарифтер көп түрлігі және орындайтын мәселелері 

бойынша мүмкіндігіне байланысты экспорт-импорт мәмілелерін 

реттеуде өте кең қолданылады. Көбінесе импорттык кеден салықтары 

протекционистік шара ретінде пайдаланылады. Дамушы елдерде олар 

салықтық түсімдерді ұлғайтуға, дамыған елдерде олар сыртқы сауданы 

реттеуде қолданылады. 

Отандық өндірушілерді қорғау үшін протекционистік саясатта 

кеден тарифтерімен қатар баламалы әдіс, экспорттық субсидиялар 

қолданылады. 

Экспорттық субсидиялар – үкіметтің экспорттық тауар 

өндірушілерге көрсететін қаржылық көмектері. Экспорттық 

субсидиялар бірнеше нысанда болады: 

-  экспортер-фирмаларға төмен пайызбен займдар беру 

-  шетелдерде экспорттық өнімдерді өткізу үшін үкіметтен 

шығындар бөлу 

-  экспортталатын өнім көлемін көбейту үшін салық жеңілдіктерін 

беру. 
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Экспорттық субсидиялар экономиканың экспорттық салаларының 

дамуына жағдайлар жасайды және ұлттық өндірушілерге әлемдік 

рынокта бәсекелік артықшылық тудырады. 

 

3.3  Халықаралық саудадағы тарифтік емес кедергілер 

 

ХХ ғасырдың 30-шы жылдары халықаралық саудада жаңа 

кедергілер пайда болды – тарифтік емес. Тарифтік емес шектеулерге 

мыналар жатады: 

 а) сапа стандарты;  

ә) санитарлық шектеулер;  

б) құрал-жабдықтардың экологиялық  талаптарға сәйкестігі;  

в) импортқа лицензия беруге шектеулер қою;  

г) нақты елдерде кейбір тауарлар түрін сатуға әкімшілік тыйым 

салу. 

Ең кең тараған тарифтік емес шектеулердің бірі – импорт пен 

экспортқа квота енгізу.  Импорттық квота – импорттық тауарлардың 

көлемін сандық шектеу.  

Импорттық квотаның екі түрін ажыратады: 

 а) абсолюттік квота – берілген елге әкелуге рұқсат етілген 

тауарлар көлемі;  

ә) тарифтік квота – төмен ставка бойынша белгілі уақыт 

аралығында нақты тауар  әкелуге рұқсат беру. 

Экспорттық квота – экспорттық тауарлар көлемін сан жағынан 

шектейтін әдіс.  Экспорттық квота ел экономикасы үшін экспорттың 

алатын ролін көрсету үшін қолданылады.  Мысалы, соңғы ХХ ғасырдың 

он жылдығында ЖІӨ -гі экспорт үлесі АҚШ пен Жапонияда 10%-ды, 

Англия мен Францияда – 24%-ды, Германияда – 34%, Бельгияда – 70%-

ды құрады. 

 Тарифтік емес шектеулерге сондай-ақ демпинг жатады.  Демпинг 

– экспортер-өндірушілердің сыртқы рынокта тауарларын ішкі бағадан 

төмен бағамен сатуы. Демпингтің тұрақты және уақытша түрлері 

болады.  

  Тұрақты демпинг – фирмалардың сыртқы рынокта 

монополиялық пайда табу үшін ұзақ уақыт бойы тауарларын әлемдік 

рыноктан төмен бағамен сатуы.  

   Уақытша демпинг – тауарларды сыртқы рынокта өзіндік 

құнынан төмен бағамен сату. Демпингтің бұл түрі  бәсекелесін 

рыноктан ығыстырып монополиялық билік орнату үшін уақытша 

қолданылады. 

Тарифтік және тарифтік емес кедергілерге әртүрлі құралдардың 

өте кең спектрі кіреді. Қазіргі заманғы халықаралық құқықтық жүйе 

кедендік тарифтік ставкаларды көтеру немесе өзгерту бойынша 

біржақты шаралар қабылдау мүмкіндігін жоққа шығарады. Оларды 

өзгерту ұзақ мерзімді халықаралық келісімдерді қажет етеді. Тарифтік 
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емес кедергілерді пайдалану мемлекетке болып жатқан өзгерістергі 

жедел бейімделуге мүмкіндік береді. 

   Халықаралық саудада экономикалық қатынастарды реттеу үшін 

халықаралық ұйымдар құрылды. Олардың қатарына жатады:  

    ГАТТ – тарифтер мен сауда туралы басты келісім. Оған 

қатысушылардың сауда қатынастары қабылданған нормалар мен 

ережелер негізінде  айқындалады. ГАТТ 1948 жылдан бастап әрекет 

етеді. Бұл ірі халықаралық ұйымның шеңберінде  сыртқы саудаға 

қатысты барлық  проблемаларды талқылау үшін мүше елдер арасында 

келіссөздер, консультациялар, кездесулер өткізіледі.    ГАТТ – тың 

толық құқылы мүшелерінің саны   1990 жылы 96 – ға жетті. 

  ЕАСТ – Еуропалық еркін сауда ассоциациясы 1960 жылдан 

бастап жұмыс істейді. Бұл ассоциацияға 6 Батыс Еуропалық елдер 

кіреді.  ЕАСТ – тың негізгі мақсаты өзара еркін сауда жағдайын 

қалыптастыру. 

  ЮНКТАД  - БҰҰ – ның сауда және даму конференциясы. Бұған 

170- ке жуық мемлекет кіреді. Ол көптеген халықаралық экономикалық  

қатынастардың дамуына және реттелуіне қолдау жасайды. 

ЭЫҰ - Экономикалық Ынтымақтастық ұйымы 1985 жылы 

құрылды. 1992 жылғы қарашада оның құрамына жаңа жеті мемлекет, 

оның ішінде Қазақстан кіргеннен кейін аталған бірлестіктің қызметі 

елеулі түрді жанданды.  

ЭЫҰ-ның негізгі міндеті – мүше елдердің үздіксіз әлеуметтік- 

экономикалық дамуы үшін, аймақ мемлекеттері экономикасының 

шаруашылық байланыстарының әлемдік жүйесіне дәйекті түрде және 

бірте-бірте кірігуі үшін жағдай жасау болып табылады.  

Экономикалық реформаларды қаржыландыру, ұлттық 

экономиканың жекелеген салаларын дамыту жөніндегі арнайы 

жобаларды іске асыруға арналған заемдар мен несиелерді алу көзқарасы 

тұрғысынан Қазақстан Халықаралық Валюта қоры, Дүниежүзілік банк, 

Еуропалық Қайта құру және Даму банкі, Азиялық Даму банкі, Ислам 

Даму банкі сияқты халықаралық ұйымдармен ынтымақтастыққа 

басымдықты рөл береді. 

 

Қорытынды 

Протекционистер және фритредерліктердің көзқарастарын 

салыстыра келе мынадай тұжырым жасауға болады:  протекционистер 

қысқа мерзімдік мүдделерді көздейді,  фритредерліктер ұзақ мерзімдік 

мақсаттарға негізделеді. Алайда нақты елге протекционизм тиімді, ал 

фритредерство зиян  деп немесе керісінше, айтуға болмайды. 

Тарифтік және тарифтік емес кедергілерге әртүрлі құралдардың 

өте кең спектрі кіреді. Қазіргі заманғы халықаралық құқықтық жүйе 

кедендік тарифтік ставкаларды көтеру немесе өзгерту бойынша 

біржақты шаралар қабылдау мүмкіндігін жоққа шығарады. Оларды 

өзгерту ұзақ мерзімді халықаралық келісімдерді қажет етеді. Тарифтік 
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емес кедергілерді пайдалану мемлекетке болып жатқан өзгерістергі 

жедел бейімделуге мүмкіндік береді. 

 

Негізгі түсініктер: 

Халықаралық сауда 

Импорт 

Экспорт 

Протекционизм 

Салалық протекционизм  

Ұжымдық протекционизм   

Жасырын протекционизм  

Фритредерлік 

Ипорттық тариф 

Экспорттық тариф 

Экспорттық субсидиялар 

Импорттық квота 

Экспорттық квота 

Демпинг 

 

 

Талдау сұрақтары: 

1. Қандай саясат тиімді: протекцинизм немесе фритредерлік? 

2. Сауда саясатының құралдарына не жатады? 

3. Тарифтік шектеулерді енгізу нәтижелері қандай? 

4. Қандай тарифтік емес шектеулерді білесіз? 

5. Халықаралық саудада экономикалық қатынастарды реттейтін 

халықаралық ұйымдар. 
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VI тарау. ХАЛЫҚАРАЛЫҚ КАПИТАЛ ҚОЗҒАЛЫСЫ 

 

 

4.1 Халықаралық капитал қозғалысының мәні мен себептері  

4.2  Халықаралық капитал қозғалысының түрлері 

4.3 Тікелей және портфельдік инвестициялар 

4.4 Халықаралық несие: қызметтері, түрлері 

 

 

Қаралатын мәселелер 

 

Капиталдың халықаралық қозғалысының түсінігі мен себептері.  

Халықаралық капитал қозғалысының түрлері. Халықаралық несиелеудің 

елдер үшін мәні. Капитал миграциясы түсінігі, оның маңызы мен 

себептері, түрлері. Дамыған елдер арасында капитал миграциясы. 

Тікелей және портфельдік инвестициялар. Халықаралық несиенің 

атқаратын қызметтері. Қазіргі замандағы кәсіпкерлік капиталдың шетке 

шығарылуының ерекшеліктері. 
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4.1  Халықаралық капитал қозғалысының мәні мен себептері   

 

Сыртқы сауда-саттықпен қатар әлемдік экономикалық 

байланыстардың маңызды формасы капиталдың халықаралық 

қозғалысы болып табылады, ол капиталды шетелге экспорттау. 

Жиырмасыншы ғасырдың екінші жартысынынан бастап 

капиталды шетке шығару үнемі өсіп келеді. Қазіргі таңда өзінің өсу 

қарқыны бойынша капитал экспорты өнеркәсібі дамыған елдердің ішкі 

жиынтық өнімінде тауар экспортын өсуінің қарқынынан артты. 

Капиталды шетке шығару көлемінің жедел өсуі оның халықаралық 

ауысуын күшейтті.  

Дж.А.Гибсон, Дж.Кейнс, Ж.Б.Сэян, К.Менгер, У.Джевонс, 

Е.Бембаверг, Э.Хекшер, Б.Олин, Р.Нурксе және К.Иверсен сияқты 

ғалымдар капитал миграциясын зерттеуге зор үлес қосты. Капитал 

миграциясының осы ғалымдар анықтаған бір себебі - капиталға деген 

сұраныс пен ұсыныстың әр елде бір қалыпта болмауы. Капитал көп 

жағдайда оған деген сұранысы бар және де сұраныс мөлшері көп 

елдерде шығарылады. 

Неоклассиктердің бірі Б.Олин өзінің сауда концепсиясында былай 

деген: Өндіріс факторларының қозғалысы әрбір елдегі оған деген 

сұраныспен анықталады, демек, олар шектеулі өнімділігі аз жерден көп 

жерлерге қарай көшеді  

Р.Нурксенің тұжырымы бойынша тауарды сыртқа көп 

тасымалдаушы дамыған елде капиталға деген сұраныс тез өседі,осыған 

сәйкес олар капиталды ішке енгізе бастайды(немесе керісінше). 

Неоклассиктермен бірге бұл сұраққа неокейнстіктер де жауап 

беруге тырысты. Неокейнстік теория негізінен капитал қозғалысы мен 

төлем балансының арақатынасын анықтайды. 

Кейнстің айтуы бойынша, капитал миграциясының бірден-бір 

себебі-бұл әрбір елдің төлем баланстарына бір қалыпты болмауы. 

Кейнстің осы көзқарасын Ф.Махлуп пен Р.Ф.Харрод дамытты. 

Ф.Махлуп осы арақатынасты үш тұрғыда қарастырды: 

1. Белгілі бір елдің төлем балансының сальдосы оң  болса, онда 

капиталды шетке шығарушы ел сатып алушы елге өз тауарын көбірек 

сата отырып, ішке капитал енгізу арқылы экспорт пен импортты 

теңестіреді. Осының нәтижесінде капиталды шетке шығарушы елдің 

ұлттық табысы ұлғаяды; 

2. Белгілі бір елдің инвестициясы көбеймесе, бірақ қор жинау 

қабілеті зор болса, онда капиталды шетке шығару экспортер елдің 

ұлттық табысын ұлғайтады және жұмыстың белсенділігін күшейтеді. 

3. Капиталдың шеттен әкелінуі импортер елдің ішкі 

экономикалық жағдайына әсер етеді, яғни шеттен әкелінетін капитал 

формаларының ішінде портфельдік инвестициядан гөрі, тікелей  

инвестицияны енгізу әлдеқайда тиімді болып табылады. 
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Р.Ф.Харродтың  «Экономикалық динамика» моделі бойынша 

капитал мол елдердің экономикалық өсу қарқыны неғұрлым төмен 

болған сайын олардың капиталды шетке шығару тенденциясы да 

соғұрлым күшейе түседі.  

Капиталды шетке шығару - белгілі бір ұлттық айналымда жүрген 

капитал бөлігін басқа елдің экономикасына тауар немесе ақша 

формасында енгізу процесі. 

Демек, капитал экспорты дегеніміз - кәсіпкерлік пайда табу 

немесе пайыз алу мақсатында тауар немесе ақшалай нысандағы құнды 

шетелге шығарудың біржақты қозғалысы. 

Қазіргі уақытта елдер арасындағы капиталдың екі жақты 

қозғалысы  кең дамыды: олардың әрқайсысы бір мезгілде экспорттаушы 

да, импорттаушы да рөлін атқарады. Сондықтан бүгінде капитал 

қозғалысының жаңа құбылысы, оның капитал миграциясы  туралы 

айтқан дұрыс болады. 

Капитал миграциясының ең басты себебі - белгілі бір елде капитал 

мөлшерінің салыстырмалы түрде көп болуы, яғни оның шектен тыс көп 

жинақталуы. Осы артық капитал кәсіпкерлік пайда немесе процент алу 

мақсатында шетке шығарылады. 

Капиталды экспорттаудың (миграцияның) басқа себептері 

1. Капиталға деген сұраныспен ұсыныстың сәйкессіздігі, яғни тең 

болмауы (мысалы, дамушы елдерге капиталға деген сұраныстың көп 

болуы, яғни ол елдерге капиталды енгізу өте тиімді іс болып табылады). 

2. Жергілікті нарықты монополияландыру мүмкіндігі (мысалы, 

белгілі бір елге капиталды сату арқылы инвестор ел өз талабын, өз 

шартын орындатуға мүмкіншілік алады). 

3. Капитал экспортталатын елде шикізат пен жұмысшы күшінің 

арзан болуы. 

4. Саяси тұрақтылық пен қолайлы инвестициялық климаттың 

болуы. 

 

 

4.2  Халықаралық капитал қозғалысының түрлері 

 

Капиталдың халықаралық ауысуы дегеніміз - капиталдың меншік 

иелерінің табыс көзі ретінде, елдер арасында қарама-қарсы қозғалысы. 

Халықаралық капитал қозғалысының түрлері 

 Халықаралық капитал қозғалысы өндірістік фактор ретінде түрлі

 нақты нысандарға ие болды: 

а) Капиталдың пайда болу көзі бойынша: 

1) Ресми және мемлекеттік капитал - үкімет пен үкімет аралық 

ұйымдардың шешімдері бойынша шет елге кететін немесе шет елден 

келетін мемлекеттік бюджеттен аударылған ақшалай қаражат. Осы 

капитал қозғалысының категориясында үкімет аралық келісімдер 

негізінде жасасқан бір елге екінші бір елмен ұсынылған барлық 
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мемлекеттік заемдар, ссудалар, гранттар, демеулер жатады. Сондай-ақ, 

ресми капиталға халықаралық валюта қоры мен әлемдік банк 

несиелері, Біріккен Ұлттар Ұйымының шығындары. Ресми капиталдың 

көзі мемлекеттік бюджеттің қаражаты болып табылады, яғни салық 

төлеушілердің ақшалары. 

2) Жеке немесе мемлекеттік емес капитал. Жеке фирмалардың, 

банктер мен басқа мемлекеттік емес ұйымдардың бірлестіктері мен 

басқару органдарының шешімдері бойынша шет елге кететін не болмаса 

шет елден келетін ақшалай қаражаттар. Осы капитал қозғалысының 

категориясына жеке фирмалардың шет елге жіберілген капиталды 

инвестициялар, сауда несиелері, банк аралық несиелеу жатады. Ал осы 

капиталдың пайда болу көзі болып мемлекеттік бюджетпен 

байланыспаған жеке фирмалардың меншікті немесе қарыздық 

қаражаттары табылады. Капиталдың халықаралық қозғалысы туралы 

шешімді қабылдауындағы фирмалардың егемендігіне қарамастан, 

үкімет әдетте оның реттеу және бақылау құқығын қалдырады 

 

ә) Капиталды пайдалану сипаты бойынша: 

1) Кәсіпкерлік капитал - пайда алу мақсатында өндіріске тікелей 

және жанама салынған қаражаттар. Кәсіпкерлік капиталы ретінде жеке 

капитал қолданылады. Дегенмен, сондай-ақ, мемлекеттің өзі не болмаса 

мемлекеттің меншігіне кірген кәсіпорындары шет елге ақшалай 

қаражаттарын салуы мүмкін. 

Кәсіпкерлік капиталды шетке шығару - бұл басқа елдердің 

территориясында өзінің өндірісін салу үшін қаржы жұмсау. 

Бұның негізгі жолдары: 

 шетелде жеке меншік кәсіпорындарды салу; 

 шетелде аралас кәсіпорын құру; 

 істеп тұрған жергілікті кәсіпорындарды сатып алу; 

 заңды түрде тәуелсіз кәсіпорындардың бөлімдерін ашу; 

 жергілікті компаниялардың үстінен бақылау жүргізу. 

         2) Қарыз капиталы - пайыз алу мақсатында қарызға берген 

қаражаттарын халықаралық масштабта қарыз капиталы ретінде 

негізінен мемлекеттік көзден алған ресми капитал пайдаланылады. 

Дегенмен, жеке көзінен шыққан халықаралық несиелеу сондай-ақ, 

ауқымды көлемдеріне де жетеді. Қарыз капиталы сақтаудағы ақшадан, 

заемнан, несиеден түсетін процент көлемінде табыс әкеледі. 

 

б) Капитал салу мерзімі бойынша төмендегідей топтарға 

бөлінеді: 

-  қысқа мерзімді (бір жылға дейін), 

-  орта мерзімді (1-ден 5-7 жылға дейін) 

-  ұзақ мерзімді (7 жылдан жоғары). 



59 

 

Қысқа мерзімді несие дәстүрлі түрде сыртқы саудада (әсіресе 

тауарларда) және халықаралық қызмет айырбастауда қолданылады. 

Машиналар мен жабдықтардың экспорты әдетте орта мерзімді несиемен 

қаржыландырылады. Ұзақ мерзімді несие негізінен инфрақұрылым мен 

өндіріс салаларына, оның ішінде өтемақы негізінде ірі жобаларды 

қаржыландыруға жұмсалады. 

в)Капитал салу мақсаты бойынша бөлінеді: 

1) Тікелей ивестициялар - инвестордың өз қаржысын жұмсаған 

объектіні басқару және оның қызметін бақылау сияқты құқықтарға ие 

болуы. Инвестордың капиталды орналастыру объектісіне Бақылауды 

қамтамасыз ететін капиталды ұсынған еліндегі ұзақ мерзімдік 

экономикалық мүддесін алу мақсатындағы капитал салымы. Тікелей 

инвестициялар арқылы кәсіпорындар шетелдік инвесторлардың толық 

меншігінде болады немесе оның қолында кәсіпорынның акцияларының 

бақылау пакеті болады. 

 2) Портфельдік инвестициялар - шетел акцияларына, 

облигацияларына және т.б құнды қағаздарға капиталдың жұмсалуы. 

Оны енгізудің мақсаты- жоғары дивиденд алу. Инвесторға 

инвестициялау объектісіне нақты бақылау құқығын бермейтін шетелдік 

құнды қағаздарға капитал салымдары. Осындай инвестициялар 

артықшылықты түрде жеке кәсіпкерлік капиталға негізделген. Дегенмен 

мемлекетте өзінің жеке құнды қағаздарын шығарып, оларды сатып 

алады. 

Қазіргі жағдайда капитал экспорты бірқатар ерекшеліктерге ие. 

Біріншіден, барлық жеке капиталдың ¾ көп бөлігін құрайтын 

өнеркәсіптік дамыған елдер арасындағы жеке капиталдың қозғалысы 

бүгінде күшейе түсті. Халықаралық несиелер мен инвестициялардың 

жалпы көлеміндегі дамушы елдердің үлесі айтарлықтай төмендеді. Бұл 

олардың көпшілігінің күрделі экономикалық және қаржылық 

жағдайымен ғана емес, сонымен қатар ғылыми-техникалық 

революцияның әсерінен экономикадағы құрылымдық ауысулармен, 

ғылымды қажет ететін және капитал сыйымды технологиялардың 

енуімен шикізат сапасы мен жұмыс күшінің біліктілігіне қойылатын 

талаптардың жоғарылауы және т.б. түсіндіріледі. Сонымен қатар, 

Америка Құрама Штаттары және басқа да кейбір индустриалды елдер 

үкіметтің бюджеттің тапшылығы мен төлем балансын қаржыландыру 

үшін шетелдік несиелерді қажет етеді. 

Екіншіден, мемлекеттің капиталды экспорттаудағы рөлі артты. 

Өнеркәсібі дамыған елдерде мемлекет жеке капиталдың экспортына 

ықпал ету ғана емес, сонымен қатар өзі қаржылық ресурстардың 

экспортері ретінде де тікелей қызмет етеді. Бүгінгі таңда дамыған 

елдерден дамушы елдерге экспортталатын мемлекеттік қаражаттың 

үлесі барлық қаржы ресурстарының жартысына жуығын құрайды. 

Мемлекеттік капиталды дамушы елдерге экспорттау негізінен «дамуға 

ресми көмек» деп аталатын жеңілдетілген несиелер мен сыйлықтар 



60 

 

түрінде жүзеге асырылады. Оның басты мақсаты - пайданы көбейту 

емес, дамушы елдердің  ұзақ мерзімді экономикалық және саяси 

мүдделерін қамтамасыз ету. 

Үшіншіден, өндірістің интернационалдаудың өсуіне, 

интеграциялық процестердің дамуына, ТҰК өсуіне байланысты тікелей 

шетелдік инвестициялардың үлесі артып келеді. Мұндай 

инвестицияларды ынталандыру жаңа технологияларға қол жеткізу, 

өндірісті сату нарықтарына жақындату, протекционистік кедергілерді 

айналып өту және салық төлемдерін үнемдеу болып табылады. 

Капиталды шетке шығарудың тағы бір ерекшелігі өндіріске 

тартылатын капиталдар көлемінің өсуі болып отыр. Портфельдік 

инвестициялардан тікелей инвестицияларға көшу тенденциясы 

байқалды. Капиталдың қазба байлықтар мен шикізат өнеркәсібінен 

өңдеуші өнеркәсіпке және қызмет көрсету саласына ауысуы тұрақталып 

келеді.   

Капиталдар ауысуы процесінің қазіргі кездегі маңызды ерекшелігі, 

капитал ешбір елге еркінен тыс, күштеу арқылы тартылмайды, 

керісінше оны өз елдеріне келтіру үшін қатаң бәсекелік күресте жеңіп 

шығу керек. Капиталды шетке шығарудың тағы да бір маңызды жағы 

осы процесті реттеп, бақылап, ынталандырып отыратын мемлекет 

қызметінің күшейуі. 

 

4.3 Тікелей және портфельдік инвестициялар 

 

Халықаралық капитал миграциясының елеулі бөлігі тікелей 

шетелдік инвестицияларға келеді. Тікелей шетелдік инвестициялар бір 

елдің резидентімен (тікелей инвестормен) басқа елдің резидент 

кәсіпорында (тікелей инвестициясы бар кәсіпорында) ұзақ мерзімдік 

мүддесін алу.  

Мұндай инвестицияларға көбінесе шетелдік инвестор 

компанияның жарғылық капиталының кем дегенде 20-25% иелік ететін 

осындай көлемдегі инвестициялар жатады. Бұл басқарушылық 

тәжірибені несиелендірумен ұштастыратын нысандағы кәсіпкерлік 

капитал ағындары. 

Тікелей шетелдік инвестиция түріндегі капиталды экспорттаудың 

себептері: 

        1) капиталды неғұрлым тиімді инвестициялауға ұмтылу - 

көлік шығындарын азайту, шет елдердің тарифтік және тарифтік емес 

кедергілерін жеңу, арзан өндіріс факторларына немесе жаңа 

технологияларға қол жеткізу; 

       2) шетелде өзінің сыртқы экономикалық байланыстарының 

инфрақұрылымын құру (яғни қоймалар, көлік компаниялары, 

сақтандыру компаниялары, сату желілері және т.б.); 

3) валюта бағамын өзгерту кезінде әртүрлі әрекеттер жасау 

арқылы ұлттық заңнамадағы айырмашылықтарды тиімді бағалар мен 
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салықтық саясатты қолдану арқылы жергілікті фирмалармен бәсекеде 

белгілі бір артықшылықтарға қол жеткізу. Тікелей инвесторлар алатын 

кіріс дивидендтерден, пайыздардан, басқару қызметтері үшін роялтиден 

тұрады. 

Тікелей инвестициялардың құрамына кіреді: 

1) Компаниялар мен шетелге меншік капиталын салу. 

Филиалдардың капитал мен еншілес және қауымдастық 

компанияларындағы акциялар үлесі.  

2) Пайданы қайта инвестициялау. Девидендтер ретінде 

үлестірілмеген және тікелей инвесторға аударылмаған шетелдік 

инвестицияларға кәсіпорынның табыстарындағы тікелей инвестордың 

үлесі. 

3) Корпорация ішілік капитал аударымдары. Олар тікелей 

инвестормен еншілес, қауымдастық компаниялар және филиалдар 

арасындағы несиелер мен заемдар нысанында жүреді. 

Бірақ елдердің бәрі бірдей тікелей инвестициялардың жоғарыда 

келтірілген анықтамасын қолдана бермейді. Мысалы: Жапония қайта 

инвестицияланған пайданы тікелей инвестиция ретінде қарастырмайды. 

Олардың ойынша, тікелей шетелдік инвестициялардың белгілері болып 

солардың негізінде кәсіпорындар арасындағы ұзақ мерзімдік іскерлік 

байланыста қалыптасып, инвестор өзінің қаражаты салынған 

кәсіпорындармен шешім қабылдауда елеулі әсерін алады. Шетелдік 

инвестициялар бар кәсіпорын бұл акционерлік немесе акционерлік емес 

кәсіпорын. Басқа елдің резидент тікелей инвесторға 10%-дан аса 

қарапайым акциялар мен дауыстарына (Акционерлік кәсіпорынға) 

немесе олардың эквивалентіне (акционерлік емес кәсіпорында) ие 

болады. Шетелдік инвестициялары бар кәсіпорынның мынадай нысаны 

бар: 

 1) Еншілес компания. Резидент емес тікелей инвестордың 

капиталы 50%-дан төмен дауысқа ие кәсіпорындар.  

2) Қауымдастық компания. Резидент емес тікелей инвестордың 

капиталы 50%-дан төмен дауысқа ие кәсіпорындар.  

3) Филиал. Ол тікелей инвесторға жатқан кәсіпорындар. Тікелей 

инвестор мемлекеттік және жеке ұйымдар, жеке және заңды тұлғалар, 

сондай-ақ, шетелдер тікелей инвестициялар бар кәсіпорындарына 

иеленген бірлестіктері. Тікелей шетелдік инвестициялардың негізгі 

бөлігі халықаралық корпорацияға келеді. Халықаралық корпорация 

түрлі әлем елдеріне тікелей инвестицияларды жүзеге асырған ірі 

корпорацияның құрылымдық ұйымның нысаны.  

Оларды бөледі:  

- Базалық елі халықаралық корпорацияның басты бөлімшесі 

орналасқан ел.  

- Қабылдаушы ел. Тікелей шетелдердің негізінде құрылған еншіліс 

қауымдастық компаниялары немесе филиалдары бар ел. Халықаралық 

корпорациялардың 2 негізгі түрі бар:  
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1. Трансұлттық корпорация. Олардың басты компаниясының 

капиталы бір елдің меншігіне жатса, ал филиалдары түрлі әлем елдеріне 

таралған.  

2. Көп ұлттық корпорация. Басты компанияның капиталы екі 

немесе одан да көп елдердің меншігіне жатса, ал филиалдары, сондай-ақ 

әртүрлі елдерде орналасқан. 

 

 Портфельдік шетелдік инвестициялар. 90 жылдардың басынан 

халықаралық портфельді инвестициялардың айтарлықтай өсу көлемі 

байқалды. Елдер арасындағы портфельді капиталдың тез қозғалысы 

1995 жылдың басында Мексикада және басқа бірқатар елдерінде 

тереңдей экономикалық дағдарысқа әкелді. Портфельді инвестициялар 

инвесторға инвестициялау объектісіне нақты бақылау құқығын 

бермейтін шетелдік құнды қағаздарға капитал салымы болып табылады. 

Халықаралық портфельді инвестициялар төлем балансында көрсетіледі. 

Оларды инвестициялау бойынша бөлеміз:  

1. Акционерлік құнды қағаздар. Ақшалай құжатты шығарған 

тұлғаға қатынасы бойынша құжат иеленушінің мүліктік құқығын 

куәландыратын нарықтағы айналымда жүретін құжаты. 

 2. Қарыздық құнды қағаздар. Ақшалай құжатты шығарған тұлғаға 

қатысты құжат иеленушінің заем қатынасын куәландыратын нарықтағы 

айналымда жүретін құжат. 

 3. Облигациялар, қарапайым (жай) вексель, қарыздық қағаздары. 

Осы құнды қағаздардың иеленушісіне кепілдік шектеулі ақшалай 

табысқа немесе келісім шарты бойынша анықталған өзгермелі ақшалай 

табысқа ақшалай құралдардың құқығын береді. 

 

4.4 Халықаралық несие: қызметтері, түрлері 

 

Халықаралық несие сыртқы экономикалық байланыстар 

саласында бірқатар маңызды қызметтерді орындайды: 

1. Қаржы және материалдық ресурстарды елдер арасында қайта 

бөлуді қамтамасыз етеді, оларды неғұрлым тиімді пайдалануға немесе 

қарыз қаражаттарына деген ең қажеттіліктерді қанағаттандыруға 

мүмкіндік береді. 

2. Әлемдік экономика шеңберінде жинақтау процесін күшейтеді, 

кейбір елдердің уақытша бос қаражаттарын басқаларына 

инвестицияларды қаржыландыруға бағыттайды. 

3. Жаһандық ауқымда іске асыру процесін жеделдетеді, осылайша 

ұлғаймалы ұдайы өндірістің шекараларын кеңейтеді. 

Ақшалай түрдегі халықаралық мемлекеттік несие  сыртқы 

қарыздар (займдар) болып табылады. Олар мынадай принциптерге 

негізделеді: 

- қайтару принципі, қарыз сомаларын өтеу; 

- мерзімдік принцип, оларды қолданудың белгілі кезеңі; 
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- ақылы принцип, бұл үшін пайыз төлеу қажеттілігі. 

Несие берушілер мен оны алушыларға банктер, компаниялар, 

жекелеген кәсіпкерлер, мемлекеттік ұйымдар,  халықаралық, аймақтық 

ұйымдар жатады. 

Халықаралық несие әртүрлі формада болады.  

Өзінің мақсатты пайдалануына байланысты халықаралық несие 

екіге бөлінеді:  

- байланысқан несие;  

- қаржылық несие.  

Байланысқан несиелердің несиелік келісімде бекітілген қатаң 

түрдегі мақсатты сипаты болады. Оларға жататындар:  

- коммерциялық несиелер – олар тауарларды сатып алу немесе 

қызметтерге ақы төлеу кезінде беріледі;  

- инвестициялық несиелер – нақты бір объектіні сату кезінде 

беріледі.  

Бұл несиелермен салыстырғанда, қаржылақ несиелер қатаң түрдегі 

мақсатта берілмейді. Қаржылық несиелер қарыз алушының кез келген 

мақсатына сәйкес беріледі. Мысалы, тауар сатып алу, инвестициялар, 

қаржылық операцияларды жүргізу, төлем балансының тапшылығын 

жою және тағы басқа мақсаттарда.  

Несие субъектісіне байланысты үшке бөлінеді:  

- жеке (фирмалар,банктер) несие;  

- мемлекеттік несие;  

- халықаралық ұйымдар несиесі.  

Ұсынылу формасы бойынша екіге бөлінеді: 

- тауарлық несиелер;  

- валюталық несиелер.  

Тауарлар фирмасындағы несиелерге коммерциялық несиелер 

жатады, ал ақшалай несиелерге қаржылық несиелер жатады.  

Валюталық несиелер мынадай валюталарда беріледі:  

- қарыз алушы елдің валютасымен;  

- қарыз беруші елдің валютасымен;  

- басқа ұлттық валютамен;  

- халықаралық есеп айырысу бірлігімен. 

 

Қорытынды 

Сыртқы сауда-саттықпен қатар әлемдік экономикалық 

байланыстардың маңызды формасы капиталдың халықаралық 

қозғалысы болып табылады, ол капиталды шетелге экспорттау. 

Ежелгі дәуірден кең тараған сыртқы саудадан айырмашылығы, 

капиталды экспорттау индустрияланған елдерде капиталдың едәуір 

көлемде жинақталуы, оның салыстырмалы артықшылығы қалыптасқан 

кезде ғана мүмкін болды. Демек, капиталды экспортқа шығарудың 

басты себебі оның сол елде шамадан тыс жинақталуында.  
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Капитал миграциясының ең басты себебі - белгілі бір елде капитал 

мөлшерінің салыстырмалы түрде көп болуы, яғни оның шектен тыс көп 

жинақталуы. Осы артық капитал кәсіпкерлік пайда немесе процент алу 

мақсатында шетке шығарылады. 

Қазіргі жағдайда капитал экспорты бірқатар ерекшеліктерге ие: 

халықаралық несиелер мен инвестициялардың жалпы көлеміндегі 

дамушы елдердің үлесі айтарлықтай төмендеді, мемлекеттің капиталды 

экспорттаудағы рөлі артты. Өнеркәсібі дамыған елдерде мемлекет жеке 

капиталдың экспортына ықпал ету ғана емес, сонымен қатар өзі 

қаржылық ресурстардың экспортері ретінде де тікелей қызмет етеді, 

өндірістің интернационалдаудың өсуіне, интеграциялық процестердің 

дамуына, ТҰК өсуіне байланысты тікелей шетелдік инвестициялардың 

үлесі артып келеді.  

 

 

 

Талдау сұрақтары 

1. Дамыған елдердің арасында капитал миграциясы 

2.  Капиталды шетке шығару: түсінігі, оның маңызы 

3. Халықаралық капитал қозғалысының түрлері 

4. Тікелей және портфельдік инвестициялар 

5. Халықаралық несиенің атқаратын қызметтері 

6. Қазіргі замандағы капиталдың шетке шығарылуының ерекшеліктері 
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V тарау. ХАЛЫҚАРАЛЫҚ ЖҰМЫС КҮШІ МИГРАЦИЯСЫ 

 

5.1 Жұмыс күші миграциясының мәні, түрлері, себептері 

5.2 Халықаралық деңгейдегі жұмысшы күші миграциясының 

бағыттары мен негізгі нарықтары  

5.3 Халықаралық жұмыс күші миграциясының  проблемалары мен 

тиімділігі 

5.4 Халықаралық жұмыс күші қозғалысын мемлекеттік реттеу 

5.5 Жұмыс күші миграция процестерін қадағалауға бағытталған  

ұйымдар  

 

Қаралатын мәселелер 

 

Жұмыс күші миграциясының мәні неде және қандай түрлері бар. 

Жұмыс күші миграциясының басты себептері. Қазіргі әлемдегі еңбек 

ресурстарының негізгі экспорттаушылары мен импорттаушыларының 

негізгі елдері. Қазақстан олардың қайсысына жатады? Жұмыс күшін 

импорттайтын елдердің ұтысы мен шығындары. Жұмыс күшін 

экспорттаушы елдердің артықшылықтары мен жағымсыз жақтары. 

Халықаралық жұмыс күші қозғалысын мемлекеттік реттеу құраладары. 

Халықаралық жұмыс күші миграциясының  проблемалары. Жұмыс күші 

миграциялық процестерін қадағалауға бағытталған  ұйымдар.  Олар 

халықаралық жұмыс күші миграциясын реттеу үшін   қандай шаралар 

қабылдау қажет? 
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5.1 Жұмыс күші миграциясының мәні, түрлері, себептері 

 

Халықтың жаппай миграциясы (көші-қон) ХХ ғасырдың екінші 

жартысында әлемдік қоғамдастықтың өміріндегі ерекше 

құбылыстардың біріне айналды. Халық миграциясы дегеніміз – 

тұрғылықты жерін өзгерту мақсатында адамдардың белгілі бір 

территория шекаралары арқылы қозғалуы, ауысуы. 

Халықаралық (сыртқы) миграция әртүрлі формада жүреді: еңбек, 

отбасылық, рекреациялық, туристік және т.б. ХХ ғасырдың екінші 

жартысындағы халықаралық еңбек көші-қоны халықаралық 

экономикалық өмірді интернационалдандыру процесінің маңызды бөлігі 

болды.Әр ел өндірістің маңызды факторы еңбек ресурстарын тек ұлттық 

экономика шеңберінде ғана емес, сонымен қатар халықаралық 

экономика шеңберінде де тиімді пайдалануға ұмтылады. 

Халықаралық еңбек нарығы жұмыс күші миграциясының негізінде 

қалыптасады. 

Жұмыс күшінің халықаралық миграциясы - бұл еңбекке жарамды 

халықтың қандай да бір  экономикалық және экономикалық емес 

қажеттіліктерге байланысты бір-елден екінші елге ауысуы, қозғалысы. 

Халықаралық еңбек көші-қоны - бұл халықаралық экономикалық 

қатынастардағы күрделі элементтердің бірі. Бұл, ең алдымен, тауар 

айырбастау немесе капиталдың халықаралық қозғалысына қарағанда, 

тірі адамдар бұл процеске қатысатындығымен байланысты. 

        Жұмысшы күшінің миграциясы себептерінің екі түрлі 

сипаты бар 

- экономикалық емес; 

- экономикалық. 

       Экономикалық емес сипаттағы себептерге мыналар жатады: 

саяси, ұлттық, діни, отбасылық және т.б. Оларға мемлекеттердің бірігуі

 мен құлдырауы, табиғи апаттар, соғыс, экологиялық 

себептер және жеке сипаттағы себептер кіреді. 

Экономикалық сипаттағы себептер жекелеген елдердің 

дамуының әртүрлі экономикалық деңгейіне сәйкес туындайды. Жұмыс 

күші өмір сүру деңгейі төмен елдерден жоғары өмір сүретін елдерге 

ауысады. Мұндағы миграциялану көбінесе жалақы шарттарындағы 

ұлттық ерекшеліктерге байланысты пайда болады (4-кесте). 

Жұмысшы күшінің миграциясын анықтайтын маңызды 

экономикалық факторлардың бірі – кейбір елдерде, ең алдымен әлсіз 

дамыған елдерде жұмыссыздықтың орын алуы. 

Халықаралық еңбек көші-қонындағы тағы да бір маңызды фактор 

- бұл капитал экспорты, халықаралық корпорациялардың жұмыс істеуі. 

Трансұлттық корпорациялар жұмыс күшін капиталға ауыстыру арқылы 

немесе капиталын жұмыс күші артық аймақтарға жылжыту арқылы 

еңбек капиталымен біріктіруге ықпал етеді. Көлік коммуникациясының 
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дамуы өз кезегінде халықаралық еңбек көші-қонының айтарлықтай 

дамуына ықпал етеді. 

 

4-кесте Жұмысшы күшінің миграциясы себептері 

 

Экономикалық: 

 

Экономикалық емес 

- елдердің дамуының әртүрлі 

экономикалық деңгейі  

- ұлттық нарықтардың жағдайы 

(жұмыссыздық)  

- ғылыми-техникалық прогресс 

- капиталды шетке шығару 

- ТҰК болуы 

 

- саяси 

- діни 

- ұлттық 

- этникалық 

- отбасылық 

- экологиялық жағдайлар 

- табиғи апаттар мәдени және 

білім 

- психологиялық 

 

 

Өмірдің және еңбектің жақсы жағайларын іздеуде адамдар мен 

жалпы халықтардың орын ауыстыруы баяғыдан белгілі. Еңбек 

ресурстарын жаппай және мақсатқа бағытталған бірінші  Американдық 

континентке қара құлдарды әкелу болды. Қарқынды құлдарды сату, 

ғалымдардың есептеуі бойынша Африка халқы 200 жыл ішінде (1650-

1850жж)  азайды. Құлдарды сатуға тыйым салынған соң, миграцияның 

екінші ағымы болып Еуропадан Жаңа Әлем елдеріне эмиграция пайда 

болды. 

Халықаралық еңбек ұйымы (ХЕҰ) жасаған классификациясы 

бойынша қазіргі заманғы халықаралық көші-қон негізгі бес түрге 

бөлінеді: 

1) Келуші елде болу мерзімі нақты көрсетілген келісімшарт 

бойынша жұмыс істеу. Бұл негізінен егін жинауға келетін маусымдық 

жұмысшылар, сонымен қатар қосалқы жұмыс орындарында, мысалы, 

туризм саласында жұмыс істейтін біліктілігі жоқ немесе біліктілігі 

төмен жұмысшылар; 

2) Жоғары дайындық деңгейімен, тиісті білімі мен практикалық 

жұмыс тәжірибесінің болуымен ерекшеленетін мамандар. Бұл топқа 

оқытушылар құрамы мен студенттердің өкілдері кіреді; 

3) Еңбек қызметімен айналысатын, жарамдылық мерзімі өткен 

немесе туристік визалары бар шетелдіктерді қамтитын заңсыз 

иммигранттар. Осы топтың миллиондаған өкілдері АҚШ-та, Еуропа 
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елдерінде, Жапонияда, Оңтүстік Америкада, тіпті Африкада үнемі 

тұрады; 

4) Қоныс аударушылар, яғни тұрақты тұрғылықты жерге көшу. 

Мигранттардың бұл тобы ең алдымен индустриясы дамыған елдерге 

көшуге бағытталған; 

5) Босқындар - олардың өмірі мен қызметіне қандай-да бір қатер 

төндіретіндіктен өз елдерінен қоныс аударуға мәжбүр болған адамдар. 

Жұмысшы күшінің халықаралық миграциясының қазіргі таңдағы 

ерекшеліктері: 

1. Еңбек  нарығында  қатаң  шектеулердің  күшейе  түсуі.  

Мексика- 

Еуропалық одақ азаматтары осы Одаққа кіретін кез келген елде 

жұмыс істей алды. Ол Еуропалық Одақ шеңберінде экономикалық 

мигранттардың қозғалуына ықпал етеді.Еуропалық Одаққа мүше 

елдердің әрқайсысындағы шетелдік азаматтардың арақатнасы кең 

шеңберде болады: Нидерландыда-25%, Люксембургте- 89%-ке, дейін. 

Жақында бұл көрсеткіштер Орталық және шығыс Еуропадан келген 

жаңа мигранттардың ағылуы нәтижесінде көтерілді. 

2. Мигранттар арасында жоғары квалификациялы мамандар 

санының ұлғаюы. Бұл құбылыс бүкіл дүние жүзіне тән. Ол экономиканы 

реттеудің ерекшеліктерін айқындайды.Өйткені көп ұлттық компаниялар 

кеңейді, олар өздерінің білікті жұмысшыларының ішкі нарықтарын 

дамытады. 

3. Сауданың кеңейтілуі. Ол білікті мамандар үшін тікелей 

(саудаға қатысы бар еңбек түрлерін ұсыну) және жанама («шетелге» 

деген қатынасты өзгерту) мүмкіндіктерді жасайды. Үкіметтер жоғары 

табыс табатын иммигранттарды қабылдайды, сондықтан 

иммиграциялық ережелер осындай мамандардың ағылып келуіне 

жағдай жасайды. 

4. Көп ұлттық кәсіпорындардың өсуі. Ірі компаниялар еркіндіктер 

қажет етеді, ол мамандардың бір елден екінші елге еркін ауысуына 

ықпал етеді. Бір елдің азаматтары басқа бір елде мамандардың 

жетіспеушілігі жағдайларын жеңілдетеді. 

 

 

5.2 Халықаралық деңгейдегі жұмысшы күші миграциясының 

бағыттары мен негізгі нарықтары 

 

Миграцияны ішкі және сыртқы (халықаралық) миграцияға бөледі:  

Халықаралық миграцияға мына ұғымдар тән:  

 Иммиграция - еңбекке қабілетті тұрғындардың басқа бір елден 

белгілі бір елге келуі.  

 Эмиграция – еңбекке қабілетті тұрғындардың белгілі бір елден 

басқа бір мемлекетке кетуі.  
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 Миграциялық сальдо – иммиграция мен эмиграция арасындағы 

айырмашылық.  

 " Ақылдылардың кетуі " жоғары білікті кадрлардың 

халықаралық миграциясы.  

 Реэммиграция – эмигранттардың отанға тұрақты тұратын 

орындарына қайтып оралуы. 

 Қабылдаушы (реципиент) ел – жұмыс күші келетін ел. 

 Донор ел – жұмыс күші кететін ел. 

 Заңсыз мигранттар – елге жұмыс іздеу барысында, заңсыз 

негіздерде келіп, жұмысқа орналасатын адамдар. 

 

Көші-қон ағындарының бағыттары салыстырмалы түрде тұрақты, 

олар жиі қиылысады. Бұл жағдайда қабылдаушы елдің экономикалық 

мүмкіндіктері, оның қазіргі әлемдегі рөлі, кейде оның тарихи, 

географиялық, этникалық тамырлары шешуші маңызға ие болады. 

Халықаралық деңгейдегі жұмысшы күші миграциясының 

бағыттары: 

1. Жұмысшы күшінің дамушы елдерден өнеркәсібі дамыған 

елдерге ауысуы; 

2. Өнеркәсібі дамыған елдер шеңберіндегі миграция; 

3. Дамушы елдер арасындағы жұмысшы күшінің миграциясы; 

4. Жұмысшы күшінің бұрынға социалистік елдерден дамыған 

елдерге миграциясы; 

5. Ғылыми қызметкерлердің, білікті мамандардың өнеркәсібі 

дамыған елдерден дамушы елдерге миграциясы. 

 

Жұмыс күші миграциясының негізгі нарықтары: 

1. АҚШ. Қазіргі кезде АҚШ-та жұмыс күшінің шамамен 5% 

иммигранттар құрайды. Бұл елдің жұмыс күші тарихи түрде 

иммигранттар есебінен қалыптасты. 50-жылдары Америка Құрама 

Штаттары жоғары білікті кадрларды тарту саясатын жүргізе бастады, ол 

бүгінгі күнге дейін жүргізіліп келеді. Төмен және жартылай білікті 

жұмысшылар (әсіресе Мексикадан) белсенді түрде қатысады, олар қазір 

АҚШ-тағы иммигранттардың басым тобын құрайды. 70-жылдары бұл 

елге заңды иммигранттар саны 4,5 миллионға жетті (халықтың өсуінің 

20% -ы жылдар ішінде), бұл алдыңғы онжылдыққа қарағанда үштен бірі 

көп. 1980 жылдары иммиграция ауқымы одан да кеңейе түсті - бұл ел 

халқының өсуінің 39% -ын құрады. Осы кезеңде елге 6 миллион заңды 

және 2 миллион заңсыз иммигранттар кірді. 

2. Жұмыс күшін тартудың тағы бір дәстүрлі орталығы - Батыс 

Еуропа. Халықаралық еңбек ұйымының мәліметі бойынша, бұл әлемдегі 

шетелдік жұмыс күшінің төрттен бірінен астамын құрайды. Ерекше 

біліктілікті талап етпейтін салаларда (құрылыс, қызмет көрсету 

сферасы) иммигранттар 70% -ті құрайды. Қазір ЕО елдерінде шамамен 
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12 млн иммигранттар бар. Шекаралардың ашықтығы, ЕО елдерінің 

жұмыс күшінің бірегей нарығының құрылуы бұл еңбек контингенттерін 

пайдалану үшін жақсы жағдайларды құруға мүмкіндік береді. 

Иммиграция бойынша Еуропадағы көшбасшылық Германия, Франция 

және Ұлыбританияға тиесілі. 

3. Бұл орталықтарға Таяу Шығыстың мұнай өндіруші елдері - 

Біріккен Араб Әмірліктері, Катар, Кувейт және т.б. жатады. БАӘ -де 

иммигранттар жұмыс күшінің 90%-ын құрайды, Катарда - 80%, 

Кувейтте - 70%. Мысалы, 90-жылдардың ортасында тек Сауд 

Арабиясында 4 миллионға жуық адам болған және осы бай мұнайдың 

әлеуметтік өмірі - әлемдегі өндіруші мемлекет. Египет осы аймақтағы 

негізгі жұмыс күшін экспорттаушы болып табылады. Мұнда Оңтүстік 

және Оңтүстік-Шығыс Азиядан, сондай-ақ кейбір араб елдерінен қоныс 

аударушылар көбеюде. Кейбір араб елдері жұмыс күшін экспорттаушы 

да, импорттаушы да болып табылады. Олардың қатарына Йемен, Ирак, 

Ливия кіреді. 

4.Австралия - бұл жұмыс күшін тартудың маңызды орталығы. 

Елде 200 мыңға дейін шетелдік жұмысшылар жұмыс істейді. Америка 

Құрама Штаттары сияқты, Австралия да иммигранттарды 

ассимиляциялауға бағытталған. 

5. Оңтүстік Африка - бұл әлемдегі жұмыс күшін тарту 

орталықтарының бірі. 1950 жылдардың екінші жартысынан бастап 

Оңтүстік Африка Республикасы басқа Африка елдерінен келген «артық» 

жұмыс күшін пайдалану жолына түсті. 1970 жылдары Оңтүстік Африка 

мен Намибияға халықаралық монополиялардың енуі африкалық 

жұмысшылардың көші-қонын айтарлықтай тұрақты етті. Соңғы 

жылдары Оңтүстік Африкаға әлемнің басқа бөліктерінен жұмысшылар 

тартылды. 

6. Азия-Тынық мұхиты аймағы елдері, ең алдымен азиялық 

«жаңадан дамыған елдер» жұмыс күшін тартудың өсіп келе жатқан 

орталығына айналуда. Тайвань баспасөзінің хабарлауынша, бұл аралдық 

мемлекет 90-жылдардың ортасында 100 мың жұмысшы мен 20 мың 

инженерге мұқтаж болған. «Жаңа индустриалды елдерден» басқа, 

Бруней бұл аймаққа жұмыс күшін импорттайды. 

7. Латын Америкасы.60-жылдары Латын Америкасында жұмыс 

күшін тартудың халықаралық орталығы қалыптаса бастады, онда басқа 

елдердің жұмысшыларын негізінен Аргентина мен Венесуэла 

қабылдайды. Ең көп таралған түрі - маусымдық ауыл шаруашылық 

миграциясы. Бұл елдерге басқа Латын Америкасы елдерінен, сондай-ақ 

Азия мен кейбір Африка елдерінен жұмысшылар келеді. Африка 

елдерінен жоғары табыс табатын иммигранттарды қабылдауды жөн 

көрді, сондықтан иммиграциялық ережелер осындай мамандардаң 

келуіне ықпал етеді. 

Бірқатар елдерде көптеген салалар жұмысшы күшінің импортына 

тәуелді. Мысалы, Германияда жүргізілген зерттеулер шетел 



71 

 

жұмысшыларының кетуі нәтижесінде құрылыс жұмыстарының 

азаятындығын көптеген бала-бақша, мектептер жабылатындығын 

көрсетті. 

Өнеркәсібі дамыған елдер үшін дамушы елдерден келетін 

шетелдік жұмыс күші бірқатар өндірістерді, инфрақұрылымдық 

қызметтерді қажетті жұмысшылармен қамтамасыз етуді білдіреді, 

оларсыз қалыпты өндірістік процесс, ал кейде қарапайым күнделікті 

өмір мүмкін емес. Мысалы, Францияда эмигранттар құрылыста жұмыс 

жасайтындардың 25%, автомобиль өнеркәсібінде 30% аса бөлігін 

құрайды. Бельгияда иммигранттар барлық кеншілердің жартысын 

құрайды, Швейцарияда - құрылыс жұмысшыларының 40% құрайды. 

Басқа көрсеткішті мәліметтер Франциядағы эмигранттар 

құрылыста жұмыс істейтіндердің ¼-ің, автомобиль жасауда- 1/3-ің, 

Белгиядағы тау-кен жұмысшыларының ½-ің, Швециядағы барлық 

құрылыс жұмысшыларының 2/5-ін құрайды. 

Жұмысшы күшін экспортқа шығаратын көптеген дамушы елдер 

үшін мындай байланыстарды тоқтау- валюталық түсімдердің маңызды 

көздерін жоғалтумен тең. Мысалы, Египетте Суэц каналын пайдалану 

80-ші жылдардың басында 970 млн. доллар пайда берді, саяхат - 600млн. 

доллар ал эмигранттардың ақша аударымдары 3,1млрд долар болды. 

Иемен Араб Республикасы сияқты елдер аударымдар сомасы 

экспорттан түскен түсімнен 100 есе көп болды. Жұмысшы күшінің 

миграциясы басқа процестермен және қоғамның қазірігі таңдағы 

экономикалық өмірінің ерекшеліктерімен өз ара байланысқан күрделі 

құрлыс. 

 

5.3 Халықаралық жұмыс күші миграциясының  

проблемалары мен тиімділігі 

 

Халықаралық еңбек көші-қоны (жалпы халықтың көші-қоны 

сияқты) тек экономикалық ғана емес, сонымен қатар күрделі саяси, 

әлеуметтік және мәдени құбылыс екенін есте ұстаған жөн. Бұл 

донорлардың да, қабылдаушы елдердің де жұмыс күшінің құрамына 

айтарлықтай әсер етеді, еңбек нарығында жаңа жағдай туғызады, 

көптеген қабылдаушы елдердің әлеуметтік, саяси және мәдени өміріне 

көптеген өзгерістер әкеледі (тек оң емес).  

Иммиграция, әсіресе, иммигранттар мен жергілікті тұрғындар 

арасындағы этникалық, нәсілдік, діни және басқа мәдени 

айырмашылықтарға байланысты бірқатар проблемаларды тудыруы 

мүмкін. Мұндай проблемалардың көрінуінің мысалдары барлық 

қабылдаушы елдерде кездеседі. Сондықтан екі ел тобы үшін де 

(қабылдаушылар мен донорлар) халықтың және жұмыс күшінің 

халықаралық көші-қонының жағымды және жағымсыз салдарын 

ажыратуға болады. 
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Жұмысшы күшін қабылдайтын елдер төмендегідей 

артықшылықтарға ие болады: 

- Шетел жұмысшыларының бағасы арзанырақ болуымен 

байланысты тауар өндірісінің шығындары азайып, өндірілген өнімнің 

бәсекелік мүмкіндігі артады; 

- Жоғары дәрежелі жұмысшы күшін импорттайтын ел 

оқытуға және мамандар даярлауға жұмсалатын шығындарды 

үнемдейді; 

- Шетелдерде лицензия, патент және ноу-хау сатып алуға білім 

беру мен оқыту шығындарынан үнемдейді. 

- Шетелдік жұмысшылар экономикалық дағдарыс немесе 

жұмыссыздық жағдайында белгілі бір амортизатор рөлін атқарады. 

Ол бірінші кезекте жұмыстан шығарылады. 

- Шетелдік қызметкерлер зейнетақымен қамтамасыз 

етілмейді және олар түрлі әлеуметтік бағдарламаларда есепке 

алынбайды 

- Бірқатар елдерге тән жұмысшы тапшылығын жою (Швеция, 

Ұлыбритания, Ресей Федерациясы және т.б.). Қазіргі кезде біліктілігі 

төмен жұмысшыларға ғана емес,  сондай-ақ «жаңа экономиканың» 

жоғары технологиялық деңгейін меңгерген мамандарға да қатысты. 

-  Бірқатар индустриалды елдердің экономикасы сырттан 

жұмыс күшін тарту арқылы құрылды. Иммигранттар Канада, 

Австралия, Жаңа Зеландия, Израиль сияқты елдердің экономикасының 

құрылуы мен дамуына зор үлес қосты. Сондай-ақ иммигранттардың 

АҚШ, Оңтүстік Африка, Аргентина және басқа елдер экономикасының 

дамуына қосқан үлесі баға жетпес. Тарихта иммигранттардың ақыл-ойы 

мен таланты жаңа отанына әлемдік даңқ әкелгенінің көптеген 

мысалдары бар. Қазір АҚШ-тағы Ұлттық Ғылым Академиясы 

мүшелерінің 23%, Нобель сыйлығының лауреаттарының 33%- 

иммигранттар. 

- Иммигрант жұмысшылардың экономикалық ортаға тиімді әсер 

ететін тауарлар мен қызметтерге қосымша сұранысын 

қалыптастыру. 

- Циклдік өндірістің жағымсыз салдарын әлсірету. Бұл жағдайда 

ЕС мүше елдеріндегі иммигрант жұмысшыларына қатысты жағдай 

жақсы мысал бола алады. Оларға жұмыс істеу құқығы, әдетте, уақытша 

негізде беріледі. Импорттаушы елдегі экономикалық жағдайдың 

нашарлауы жағдайында жаңа рұқсаттар берілмейді, ал мерзімі өткен 

ескілері жаңартылмайды. Жағдай жақсарған кезде шетелдік 

жұмысшыларға қатысты саясат мейлінше либералды болады. 

- Оң демографиялық әсер. Иммигранттар көбінесе туу деңгейі 

төмен және егде жастағы халықтың үлесі жоғары дамыған елдердің 

демографиялық құрылымын жақсартуға ықпал етеді. Бұл, атап айтқанда, 

Франция, Германия, Швеция, Швейцария, Люксембург сияқты Батыс 

Еуропа елдері үшін тән. Бұл проблемаға Ресейге де тән. Тек 1990 
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жылдары ел жұмыс күшінің ірі импортері болды және демографиялық 

жағдайдың күрт нашарлауын белгілі бір деңгейде сақтап қалды. БҰҰ 

болжамдары бойынша 2050 жылға қарай ресейліктер саны 121 миллион 

адамға дейін төмендеуі мүмкін. Осы жағдайда халықты 145 миллион 

адам деңгейінде ұстап тұру үшін Ресейге жылына кемінде 1,2 миллион 

адам импорттау керек. 

 

Иммингранттардың еңбегін пайдаланатын елдерге жағымсыз 

жақтары:  

- еңбек нарығында бәскелестіктің күшеюінің салдарынан 

жалақының орта деңгейі азаяды;  

- ұлттық, этникалық, діни айырмашылықтардың негізінде 

иммигранттар мен жергілікті халықтың арасында қақтығыстар пайда 

болады.;  

- иммигранттардың ірі қалаға келуіне байланысты халықтың аса 

тығыздығынан қақтығыстар көбейеді. 

     Жұмысшы күшін экспорттаушы елдердің 

артықшылықтарына мыналар жатады: 

- Елге қосымша қаражаттың түсуі. Кейбір елдер үшін еңбек 

ресурстарының экспорты түсетін табыс бюджет кірістерінің маңызды 

көзі болып табылады. Бұл кірістердің негізгі құрамдас бөлігі - шетелде 

жұмыс істейтін азаматтардың өз елдеріне ақша аударуы. Сонымен қатар, 

шетелдегі жұмысынан үйге оралғанда, мигранттар өздерімен бірге 

маңызды материалдық құндылықтарды алып келеді. Ресейлік 

экономистердің есептеулері бойынша жұмыс күші экспортының 

валюталық тиімділігі тауар экспорты валюталық тиімділігінен кемінде 5 

есе жоғары. 

- Озық технологиялар мен мамандардың келуі. Көптеген уақытша 

эмиграция жағдайында жұмыс күші еліне білікті маман ретінде (әсіресе 

дамушы елдерде) оралады. Экспорттаушы ел үшін мамандардың жаңа 

кәсіби дағдыларға және еңбекті ұйымдастырудың жаңа әдістерін 

үйренуіне қаржы жұмсамайды.  

- Артық жұмысшы күшін экспорттау жұмыссыздырдың 

экономикаға қысымын бәсеңдетеді, сөйтіп қоғамдағы әлеуметтік 

шиеленісті төмендетеді. 

Көптеген дамушы елдерде жұмыс күші экспорты валюталық 

кірістің ең маңызды көзіне айналды. Мысалы, Египет үшін Суэц 

каналын пайдалану 1980 жылдардың аяғында жылына 970 миллион 

доллар, туризм - 600 миллион доллар, эмигранттардың трансферті - 3 

миллиард доллардан асады. 90-шы жылдардың басындағы жағдай 

бойынша әлемнің 40-қа жуық елінде мигранттардан кем дегенде 100 

миллион доллар, ал 10 елде - 1 миллиард доллардан астам ақша түскен. 

ХВҚ мәліметтері бойынша, төлем балансында жеке трансферттер кіріс 

бөлігі 90% эмигранттар түсімдерінен тұрады. 
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Жұмыс күшін экспорттаушы елдердің шығындары: 

1. Жоғары білікті мамандардың кетуі. Экспортер елдер үлкен 

экономикалық зардаптарға ұшырайды.  

        2. Экспортер елдердің демографиялық жағдайының 

нашарлауы 

Эксперттердің айтуынша тек 80-жж. басында жұмыс күшін 

экспорттаушы елдердің экономикалық зардаптары 42 млрд долларды 

құрады. 

 Қазақстан Республикасының 1990-2000 жж. «Мамандардың 

кетуі» шамамен 10-15 млрд долларды құрады. 

Қазақстаннан «Мамандардың кетуінің» негізгі себептері: 

  дамушы елдер мен ТМД-дан мамандардың АҚШ пен Батыс 

Еуропаға жұмысқа шығып кетуі; 

  батыстық фирмаларға, ғылыми орталықтарға, зарттеуші 

лабораторияларға олар әлемнің жетекші елдерінің жоғары оқу 

орындарында жоғары білім алғаннан кейін шетелдік мамандарды 

жұмысқа тарту; 

 ТМД-дағы, Азиядағы, Африкадағы, Латын Америкасындағы 

ТҰК корпорацияларына білікті кадрларды тарту (жанама миграция). 

«Мамандардаң кетуі» негізгі факторлары болып мыналар 

табылады:  

  шетелден келетін мамандар ағымын сыйақылау саясаты;  

  батыс мәдениетінің стереотиптері;  

  дамушы елдер мен ТМД-ның экономикалық және әлеуметтік 

құрылымының диспропорциялары. 

Осылайша, жұмыс күшінің экспорты немесе импорты кез-келген 

елдің экономикасында оң немесе теріс фактор болып табылатындығы 

туралы жалпы қорытынды жасау өте қиын. Әрбір нақты жағдайда 

белгілі бір мемлекет үшін халықаралық еңбек көші-қонын объективті 

бағалау мүмкін екендігі тағы бір мәселе. Сонымен бірге, жоғары білікті 

жұмыс күшінің импорты оның экспортына қарағанда тиімдірек деп 

айтуға жеткілікті негіздер бар. 

Жоғарыда айтылғандарды ескере отырып, ұлттық еңбек 

нарықтарының қалыпты жұмыс істеуі үшін жағдай жасау дәстүрлі түрде 

мемлекеттің маңызды міндеттерінің бірі екендігі анық. Әр түрлі 

мемлекеттік реттеу актілерінің халықаралық еңбек көші-қон процесіне 

тигізетін әсері айтарлықтай сезіледі.  

 

5.4  Халықаралық жұмыс күші қозғалысын мемлекеттік 

реттеу 

 

Миграцияны мемлекет тарапынан реттеу халықаралық жұмыс 

күшінің миграциясының жоғарыда аталған экономикалық және 
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әлеуметтік себептерін есепке ала отырып, мемлекет осы халықаралық 

экономикалық қатынастар сферасына араласады.  

Қазіргі кезде жұмыс күші халықаралық, ұлттық деңгейде және 

мемлекет аралық қатынастар деңгейінде реттеліп шектелуде. Осы кезде 

елге келетін шетелдік жұмысшылардың ағымдары шектеледі не болмаса 

белгілі бір елден отанға қайта оралуы ынталандырылады. Көпшілік 

елдердің шетелдік азаматтарының келуін реттейтін заңдары, ең алдымен 

елге келген тұрақты тұратын адамдар, яғни иммигранттар мен елге 

уақытша келген адамдар арасындағы нақты айырмашылығын реттеу 

арқылы жүргізеді. 

Қазіргі кезде жұмыс күші миграциясы  3 деңгейде реттеледі:  

1. Ұлттық деңгейде – жеке елдің министрліктер, ұлттық 

миграциялық қызмет көрсету орталықтары арқылы миграциялық саясат 

шараларын жүргізу 

2. Халықаралық деңгейде – әлемдік қоғамдастықтар  арқылы 

жұмыс күші миграциясын реттеу 

3. Интеграциялық деңгейде – бірнеше интеграциялық 

қоғамдастықтар шеңберінде жұмыс күші миграциясын реттеу 

Қабылдаушы елде иммиграцияны реттеген кезде селективті әдіс 

қолданады. Оның мәні: мемлекет елге қажет жұмысшылар 

категориясының келуіне бөгет жасамайды. 

Мигранттардың құрамы келесідей категориялардан тұрады: 

1)  Минималды төлем ақы үшін ауыр, зиянды, т.б жұмыстарды 

орындайтын құрылыс сезондық вахталық жұмысшылары. 

2)  Жаңа және перспективті салалар үшін қажетті мамандар  

(программистер, арнайы инженерлер, банктік қызметкерлер). 

3)  Сирек кездесетін мамандықтардың өкілдері (алмаз 

тазалаушылар, қайта рәсімдеушілер, дәрігерлер, дәстүрлі емес әдіспен 

емдеушілер. 

4)  Әлемдік атағы бар мамандар (музыканттар, әртістер, ғалымдар, 

спортшылар, жазушылар). 

5) І рі бизнесмендер (капитал  инвестициялайтын   инвесторлар). 

 

Халықаралық жұмыс күші миграциясын реттеу әдістері: 

1. Әкімшілік – құқықтық: 

- мигранттардың саяси, құқықтық, кәсіптік статустар анықтайтын 

заңдар мен шаралар 

- мигранттардың келуін қадағалайтын бақылау органдары (рұқсат 

қағаздар беру т.б.) 

- үкіметаралық келісімдер арқылы миграцияны реттеу. 

2. Экономикалық: 

- әртүрлі  жағдайлар (жоғары жалақы, тұрғын үймен қамтамасыз 

ету, тегін медициналық көмек жасау) арқылы шетелдік жұмыс күшін 

тарту 

- шетелдік жұмыс күшін тартуға жеке делдалдарды шақыру 
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- шетелдік жұмыс күшін тартуға лицензиялар беру 

3. Оперативтік: миграциялық процестерге мониторинг жасау.  

 

Жұмыс күшінің экспорты мен импорты үдерісін мемлекеттік 

реттеу халықаралық көші-қонның  максималды нәтиже алуға және теріс 

саладарын минимумға жеткізуге бағытталуы тиіс. 

Ерекше назарды мигранттар құқықтарының қорғалуына және 

әйелдер мен ерлердің және олардың отбасыларының әлеуметтік-

экономикалық жағдайына, еңбекпен қамтылуына, көмек көрсетуге 

ерекше назар аударылуы қажет. Осыған байланысты: 

- шетелдік жұмыс күшін тартуға икемді мемлекеттік рұқсат беру 

жүйесін, сонымен қатар мерзімдік рұқсатты енгізу; 

- еңбекке қабілетті жастағы этникалық оралмандарды еңбекпен 

қамту жағдайын қалыптастыру; 

- білікті шетелдік жұмыс күшінің санын (ШЖК) арттыруды 

қамтамасыз ету қажет. 

Қазақстан Республикасы миграциялық саясатының мақсаты - 

елдің ұлттық бірлігін және қауіпсіздігін сақтау және дамыту шеңберінде 

миграциялық үрдістердің жағымсыз салдарларын азайту болып 

табылады.  

Бұл мақсатқа жету үшін мемлекеттік билік органдары алдында 

келесі міндеттер тұрады: 

- миграциялық үрдістердің жағымсыз салдарларын алдын-алу 

және қысқарту; 

- мигранттардың құқықтарын және мүдделерін қамтамасыз ету 

және қорғау; 

- жоғары инновациялы потенциалды шетелдік мамандар ағымын 

реттеу; 

- шетелде тұратын этникалық қазақтардың қайта оралуын реттеу; 

- отандық жұмыс күші тарапынан бәсекелестік тудырмайтын 

салаларға шетелдік жұмыс күшін тарту; 

- миграция үрдістерін реттейтін халықаралық келісім-шарттарға 

қосылу, мигранттарға байланысты ақпарат алмасу; 

- миграция мәселесін шешу жолында шет мемлекеттердің, 

сонымен бірге бейүкіметтік ұйымдардың миграциялық қызметтерімен 

өзара әрекеттесу; 

- миграция саласында ТМД елдерінің ұлттық заң шығару 

органдарын жүйелендіру. 

 

Еңбек иммиграциясын дамытудың қазіргі кездегі ерекшелігі - 

жұмысшы күші нарығындағы мемлекттік-монополилық бақылауды 

күшейту. Батыс Еуропа елдерінде иммигранттарды жалдау төңірегінде 

ерекше құқыққа ие мемлекеттік ұйымдар пайда болды.  

Жұмыспен қамту деңгейін жоғарлатуға көмектесу туралы 

Германияның заңы бойынша, тек федеральді басқарма берілген 
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сұрақтарды терең білетін, сонымен бірге, тиісті елдерде неміс 

кәсіпкерлерінің ұсынылған жұмыс және иммигранттардың өмір 

жағдайы туралы арнайы сұрауларына жәрдем беретін агенстволар 

құрылды. Тек төтенше жағдайларда ғана осындай қызметтер Басқарма 

жақтан бақыланып, басқа ұйымдарға тапсырылады. Заңды бұзған 

жағдайларда айып түрінде және бір жылға дейін қамту сияқты жазалау 

шаралары қаралған. 

 

5.5 Жұмыс күші миграция процестерін қадағалауға 

бағытталған ұйымдар  

 

 Халықаралық деңгейде жұмыс күші миграция процестерін 

қадағалауға бағытталған бірнеше ұйымдар құрылған. 

Миграцияны реттеуге катысатын халықаралық Ұйымдардың 

көптігіне қарамастан, орталық орынды Халықаралық еңбек ұйымы 

алады. 

1.Халықаралық Еңбек ұйымы(ХЕҰ). 1919 жылы құрылды, ал 1946 

жылы ХЕҰ БҰҰ-ның мамандандырылған мекемесіне айналды.  

Халықаралық еңбек ұйымы (ХЕҰ) — үкіметті, кәсіпкерлер мен 

еңбекшілерді тең құқықтар негізінде біріктірген халықаралық ұйым. Ол 

еңбек жағдайын әділетсіздікті жою арқылы жақсарту мен қамтамасыз 

ету мақсатында құрылған. ХЕҰ еңбек қатынастарының халықаралақ 

нормаларын және олардың орындалуын бақылау рәсімдерін әзірлейді. 

Халықаралық еңбек ұйымы әйелдер мен еркектердің бостандық, 

теңқұқылық, қауіпсіздік және адамның қадыр-қасиетін сыйлау 

жағдайларында лайықты және өнімді еңбек етуге мүмкіндіктерін 

дамытуға жәрдемдеседі.  

ХЕҰ әділеттілік пен адамның халықаралық мойындалған 

құқықтары мен еңбек аясындағы құқықтарының іске асырылуына 

көмектеседі. ХЕҰ Біріккен Ұлттар Ұйымы үшін қолайлы үшжақты 

құрылымы бар. Оның шеңберінде жұмыс берушілер мен еңбекшілердің 

бірлестігі үкіметтің саясаты мен бағдарламаларын жасауда онымен тең 

дауысқа иелік етеді. 

 

Халықаралық еңбек ұйымының ерекшелігі - оның жұмысына 

үкіметтер өкілдері ғана емес, кәсіпкерлер мен еңбек ұйымдарының 

өкілдері қатысады. Адамдардың еңбек жағдайының барлық жағын 

қамтитын көптүрлі конвенциялар бар. Олар жұмысқа алу, жұмыстан 

айырылу мен әлеуметтік қорғау, еңбектену жағдайы, жұмыс күнін 

реттеу, тағы сондай жақтарды қарастыруда.  

Жұмысшы күшінің миграциялану мәселелері конвенцияларда 

толық ашылған. Еңбекшi-мигранттар туралы конвенцияның негiзгі 

идеяларының бiріне осы келісімге қол қойған мемлекеттің, мигранттың 

ұлтына, нәсіліне, дініне, жынысына, т.б. қарамастан теңдік қатынасты 

мойындауы жатады. Конвенцияның баптарында еңбекшi-



78 

 

мигранттардың қабылдаушы елдің азаматтарымен Конвенцияда 

белгіленген мәселелер мен құқықтар бойынша теңдiгiн қамтамасыз ету 

көрсетілген. 

2. Миграция бойынша халықаралық ұйым (БХҰ) 1949 жылы 

Босқындар ісі бойынша халықаралық ұйым ретінде құрылды, кейіннен 

оның өкілеттілігі кеңейтіліп, 1989 жылдан бастап оның атауы 

Халықаралық миграция ұйымы болып өзгертілді. ХМҰ-ға 81 мемлекет 

кіреді (46 тұрақты мүше және 35 - қадағалаушылар). Бұл ұйымда 

миграциялық ағынды реттеу саласындағы ұзақ мерзімді 

бағдарламаларды өндеу жүзеге асырылады. 

3. БҰҰ-да босқындар ісі бойынша жоғарғы комиссар басқармасы 

босқындарды қорғау, ұзақ мерзімді шешімдерді жүзеге асыру 

мәселелерімен айналысады. 

4. Миграцияны тұрақты қадағалау жүйесі (МТҚЖ) Ұлттық 

иммиграциялық басқарма іс-әрекетін қадағалайды. 

 

Сыртқы еңбек миграциясының халықаралық құқықтық негіздеріне 

жататын төмендегі құжаттар: 

1. 10.12.48 жылғы жалпы адам құқығы декларациясы. 

2. 16.12.1966 жылғы азаматтық және саяси құқықтар туралы 

халықаралық пактысы. 

3. Еуропадағы қауіпсіздік пен ынтымақтасу Кеңесінің қорытынды 

актісі 01.08.1975 

4. 1986 жылғы Веналық кездесудегі Еуропадағы қауіпсіздік пен 

ынтымақтасу кеңесінің мүше елдерінің қорытынды құжаты. 

5. Сыртқы еңбек миграциясы, жұмысшы мигрант пен жанұя 

мүшелері туралы Халықаралық еңбек ұйымының концепциялары мен 

ұсыныстары. 

 

Қорытынды. Жұмыс күшінің халықаралық миграциясы - бұл 

еңбекке жарамды халықтың қандайда бір  экономикалық және 

экономикалық емес қажеттіліктерге байланысты бір-елден екінші елге 

ауысуы, қозғалысы.  

Халықаралық еңбек көші-қоны халықаралық экономикалық 

қатынастардағы күрделі элементтердің бірі. Бұл, ең алдымен, тауар 

айырбастау немесе капиталдың халықаралық қозғалысына қарағанда, 

тірі адамдар бұл процеске қатысатындығымен байланысты.  

Халықтың трансшекаралық еңбек көші-қонының өзінің еңбек 

ресурстарын экспорттайтын ел үшін де, ұлттық экономикаға қажетті 

жұмысшыларды импорттаушы мемлекет үшін де жағымды және 

жағымсыз салдары болатыны анық. Бұл еңбек көші-қонын ұлттық 

деңгейде  және мемлекет аралық деңгейде  реттеуді, сондай-ақ заңсыз 

еңбек көші-қонымен күресудің тиісті шараларын әзірлеуді қажет етеді. 

 

 



79 

 

Талдау сұрақтары 

1. Жұмыс күші миграциясының мәні неде және қандай түрлері 

бар? 

2. Жұмыс күші миграциясының басты себептері қандай? 

3. Қазіргі әлемдегі еңбек ресурстарының негізгі 

экспорттаушылары мен импорттаушыларының негізгі елдерін атаңыз. 

Қазақстан олардың қайсысына жатады? 

4. Жұмыс күшін импорттайтын елдердің ұтысы мен шығындары. 

5. Жұмыс күшін экспорттаушы елдердің артықшылықтары мен 

жағымсыз жақтары 

6. Халықаралық жұмыс күші қозғалысын мемлекеттік реттеу 

құраладарына не жатады? 

7. Халықаралық жұмыс күші миграциясының  проблемалары 

қандай? 

8. Жұмыс күші миграциялық процестерін қадағалауға бағытталған  

ұйымдар.  

9. Сіздің ойыңызша, халықаралық жұмыс күші миграциясын 

реттеу үшін   қандай шаралар қабылдау қажет? 
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VI тарау. ХАЛЫҚАРАЛЫҚ ЭКОНОМИКАЛЫҚ 

ИНТЕГРАЦИЯ 

 

 

6.1 Халықаралық экономикалық интеграцияның мәні мен объективті 

факторлары. 

6.2 Халықаралық экономикалық интеграцияның мақсаттары мен 

алғышарттары 

6.3 Интеграциялық процестердің даму кезеңдері 

 

 

Қаралатын мәселелер 

 

Халықаралық экономикалық интеграцияның мәні неде? 

Халықаралық экономикалық интеграцияның қандай артықшылықтарын 

білесіз? Халықаралық экономикалық интеграция қандай объективті 

факторларға негізделеді. Халықаралық экономикалық интеграция 

қандай мақсаттарды көздейді. Халықаралық экономикалық 

интеграцияның алғышарттарын атаңыз. Интеграциялық процестер 

қандай даму кезеңдерінен өтті? Қандай халықаралық интеграциялық 

топтарды білесіз? Толық Экономикалық Одаққа мүше елдерге 

қойылатын шарттар. 
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6.1 Халықаралық экономикалық интеграцияның мәні, 

объективті факторлары 

 

Қазіргі кезде әлемдік кеңістікте екі тенденция көрініс алған, атап 

айтқанда: 

  әлемдік шаруашылықтың біртұтастығы, оның ғалымдық 

сипатының күшеюі; 

  аймақтық деңгейде елдердің экономикалық жақындасуы және 

олардың өзара бағыныштылығының нығаюы.  

Халықаралық экономикалық интеграцияның теориялық негіздері 

жалпы аймақтық экономикалық ынтымақтастықтың негізінде батыс 

экономистерінің зерттелуімен халықаралық экономикалық 

интеграцияның жалпы теориясының ережелеріне негізделген бір қатар 

заңдылықтар бар. «Экономикалық интеграция» терминінің өзі 

салыстырмалы бертінде ғана біздің ғасырдың 30-шы жылдарында неміс 

пен швед экономистерінің еңбектерінде зерттелінді.  

Жалпы алғанда «интеграция» терминін латын тілінен аударағанда, 

«бөліктердің бір бүтінге айналуы» деген мағынаны береді. 

Халықаралық экономикалық интеграция – экономикаларадың 

өзара бейімделуі арқылы біртұтас ұдайы өндіріс процесіне енуі. 

Халықаралық экономикалық интеграция - бұл біртекті, іштей 

тұтасқан бірнеше елдерден тұратын шаруашылық организмнің құрылу 

процесі 

Интеграция өзіне тән бірнеше маңызды белгілермен сипатталады: 

  ұлттық өндірістік процестердің өзара енуі мен тоғысуы; 

  өндіріс, ғылым және техникадағы халықаралық мамандану 

мен кооперацияның кең түрде дамуы; 

  интеграцияға қатысушы елдердің экономикасындағы 

терендетілген құрылымдылық өзгерістер; 

  интеграциялық процестердің мақсатты түрде реттелуі, 

келісілген экономикалық стратегия мен саясаттың жасалуы; 

  интеграциялық кеңістік масштабтарының аймақтылығы.  

Интеграциялық процесс бүтін жүйенің жекелеген салаларын 

қамтиды:  

- өндіріс, айырбас, тұтыну сферасы (тауар, қызмет, капитал, 

ақша массасы, бағалы қағаз және т.б) 

- шешім қабылдау сферасы (фирма, кәсіпкерлік одақ, ұлттық 

үкімет, халықаралық, үкіметаралық және ұлттық ұйымдар.) 

Халықаралық экономикалық интеграцияның 

артықшылықтары: 

- сауда-саттық қатынастары дамып, нарық ауқымы кеңейеді 

- табиғи, қаржы, еңбек ресурстарына кең түрдегі қолжетімділік; 

- әлеуметтік проблемаларды (жұмыссызыдық) бірігіп шешуге 

мүмкіндік береді; 



82 

 

- елдер арасындағы бәсекеге байланысты тауарлар бағасы 

төмендеп,  сапасы жоғарлайды; 

- ғылыми жетістіктер мен озық технологияларға қол жеткізуге 

мүмкіндік береді. 

Экономикалық интеграция бірқатар объективті факторларға 

негізделеді, олардың арасында ең маңыздылары мыналар болып 

табылады. 

1. Өндірісті интернационалдандырудың қазіргі кезеңі 

дүниежүзілік ғылыми-техникалық революциямен қалыптасады. Ғылым 

мен техниканың жаңаруын бір, тіпті үлкен елдің күшімен жан-жақты 

және терең көлемде жүзеге асыру мүмкін емес. Ғылыми-техникалық 

прогресс жаңа өнім шығаруды жеделдетіп, оның нәтижесін бір ел ішінде 

толық қолдану тиімсіз болады. Сондықтан өндірісті тек бір ел үшін 

емес, анағұрлым кең ауқымда кеңейту қажет және экономикалық 

тұрғыдан тиімді  болады. 

2. Халықаралық еңбек бөлінісін тереңдету және өндірісті 

мамандандыру. Өнеркәсіп өнімдерінің ассортименті жаңа инновациялық 

салалардың (аэроғарыш, электроника, робототехника, атом өнеркәсібі) 

дамуына байланысты айтарлықтай өсті. Сондықтан бұл маманданудың 

әртүрлі формаларының  дамуын қажет етеді. 

3. Капитал қозғалысының күшеюі капитал мен өндірістің одан да 

көп интернационалдануына әкеледі. Капиталдың интернационалдануы 

ұлттық капиталдың тоғысуы және бірігуінен көрінеді, ол өз тарапынан 

басқа елдерде шаруашылық объектілерді құруға, елдер арасындағы 

ұлтаралық байланыстарды дамытуға мүмкіндік туғызады. Трансұлттық 

корпорациялар шет елдерде өздерінің филиалдарын немесе еншілес 

компанияларын құру арқылы белгілі бір тауарларды өндіруге 

бағыттайды . Капитал өзінің шығу тегі бойынша ұлттық болып қала 

отырып, өзінің мүдделері мен пайдалану сипаты бойынша халықаралық 

сипатқа ие болады.  
4. Жұмыс күші көші-қонының айтарлықтай өсуі халықаралық 

экономикалық қатынастардың маңызды бөлігіне айналуда. 

5. Ғылыми, технологиялық және ғылыми зерттеулер саласында 

жақын мемлекетаралық және халықаралық келісімшарттар құру әрбір 

егемен ел дамуының маңызды атрибуты болып табылады. 

 

6.2 Халықаралық экономикалық интеграцияның мақсаттары 

мен алғышарттары 

 

Қазіргі кездегі халықаралық экономикадағы қалыптасушы және 

дамушы интеграциялық бірлестіктер  белгілі мақсаттарды (6-кесте) 

көздейді. 

Ресурстарды пайдаланудың тиімділігін жоғарлату арқылы 

интеграция экономикалық дамудың жаңа көздерін қозғалысқа келтіреді 
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және сол арқылы интеграцияға қатысушы елдердің экономикалық және 

саяси көзқарасын жақсарту үшін жағдайлар жасауға ықпал етеді. 

Интеграцияланушы шаруашылықтардың бір-бірін өзара 

толықтыруы олардың экономикалық дамуына да байланысты, бұл кезде 

даму деңгейлері бірдей, ең алдымен өндіріс дамыған елдер тез арада 

интеграцияланады. 

Сонымен бірге интеграцияның барысы өздерінің табиғаты 

бойынша қарама-қайшылықты және көп қырлы болып келеді. 

 

6-кесте Интеграциялық бірлестіктердің көздейтін  мақсаттары 

 
Масштаб 

әсері 

артықшылық

тарын 

қолдану 

Масштаб әсері теориялары негізінде нарық көлемін кеңейтуді,  

трансакциялық шығындарды қысқартуды және басқа да 

артықшылықтарды алуды қамтамасыз ету. Бұл өз ретінде едәуір 

көлемдегі нарықтарға келетін тікелей шет ел инвестицияларын 

тартуға мүмкіндік береді. Ол нарықтарда дербес өндірістер 

салуға мүмкіндіктер бар. Аймақтық масштаб әсерін ұлғайту 

мақсаттары Орталық Америка мен Африканың интеграциялық 

топтарына тән. 

Қолайлы 

сыртқы саяси 

ортаны құру 

Көптеген интеграциялық бірлестіктердің маңызды мақсаты - 

саяси, әскери, әлеуметтік, мәдени және басқа да экономикалық 

емес салалардағы қатысушы елдердің өзара түсіністігі мен 

ынтымақтастығын нығайту. Географиялық жағынан бір-біріне 

жақын және даму проблемалары ұқсас елдер үшін көршілерімен 

жақсы экономикалық қатынастар, экономикалық экономикалық 

міндеттемелермен қамтамасыз етілген қатынастар ең маңызды 

саяси басымдық болып табылады. Оңтүстік-Шығыс Азия мен 

Таяу Шығыстағы елдер интеграциялық бірлестіктер құруда осы 

мақсатты көздейді. 

Сауда саясаты 

мәселелерін 

шешу 

Аймақтық интеграция көбінесе ДСҰ-дағы көпжақты сауда 

келіссөздеріне қатысушы елдердің келіссөздік позицияларын 

нығайту тәсілі ретінде қарастырылады. Аймақтар блоктары 

атынан жасалған келісімдер неғұрлым  салмақты болып 

саналады. Солтүстік Америкадағы, Латын Америкасындағы 

және Оңтүстік Шығыс азиялықтар интеграциялық бірлестіктер 

көпжақты сауда келіссөздері арқылы ұжымдық күшке ие. 

Экономикалық 

құрылымды 

қайта құруға 

ықпал ету 

Жоғары дамыған елдердің нарықтық экономика құрушы 

немесе тереңдетілген экономикалық реформаларды жүзеге 

асырушы елдерді аймақтық сауда келісімдеріне қосу арқылы 

нарықтық реформаларды жеделдетуге және ол елдерде кең 

ауқымды нарықтарды құруға мүдделі. Мұндай мақсаттарды 

батысеуропалық көптеген елдер көздеген еді. 

Ұлттық 

өнеркәсіптің 

жас 

салаларын 

қолдау 

Интеграциялық бірлестіктер үшінші елдерге қарсы 

дискриминациялық шараларды қолданбаса да, ол жергілікті 

өндірушілерді қолдау әдісі ретінде қарастырылады. Бұл 

жағдайда жергілікті өндірушілер үшін өте кең аймақтық нарық 

туындайды. Мұндай протекционистік саясат 60-70 жылдары 

Латын Америкасы мен Африка елдерінде басым болды. 
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Интеграциялық процеске экономикалық себептер ғана емес, саяси 

өзгерістер де әсер етеді. 

Бұл әсіресе әлемдік шаруашылықтың шет аймағына қатысты 

болады. Осы жерлерде, өндіргіш күштердің дамуының төмен деңгейіне 

және еркіндік алған елдердің бұрынғы метрополияларымен тығыз 

байланысты болуына қарамастан, аймақтық экономикалық топтарды 

құру барысы белгілі бір жылдарда, индустриясы дамыған мемлекеттер 

арасындағы байланыспен салыстырғанда, өте қарқынды түрде жүріп 

жатыр. 

Әлемдік шаруашылықтағы интеграциялық өзгерістің 

экономикалық немесе саяси жақтарының  мүмкіндігі екі көзқарас 

тұрғысынан қарастырылады: 

Біріншіден, интеграция халықаралық экономикалық 

байланыстардың кездейсоқ дамуымен теңестіріледі; 

Екіншіден, интеграцияның барысы ресми түрде құрылған 

экономикалық одақтар шеңберінде әрекет етеді. 

Жалпы алғанда, бұл реттеуші және нарықтық бастамалардың, 

халықаралық интеграция барысындағы саясат пен экономиканың 

арақатынасы жөніндегі сұрақтар. 

Шын мәнінде, нарықтық типтегі шаруашылығы бар елдердің 

интеграциясы кездейсоқ, өздігінен пайда болатын өзгеріс деп 

қарастыруға болмайда, өйткені ұлттық экономикалардың өзара 

бейімделуі сыртқы экономикалық сфераға мемлекеттің араласуынсыз 

мүмкін емес. 

Қазіргі таңда бір-бірін өзара толықтырып және тығыз 

байланыстыра отырып, интеграцияның барысы екі түрде 

қарастырылады: 

1. Жеке меншік-корпорациялық интеграция (фирмалық, 

микроэкономикалық интеграция) 

2. Мемлекеттік және мемлекеттік-корпорациялық интеграция 

(елдер аралық: макроэкономикалық деңгейдегі интеграция) 

Бұл екі интеграция кей жағдайларда қатар жүреді. Осы 

жағдайларда өзара экономикалық байланыстарды мемлекеттік реттеуді 

күшейту тенденциясы көрініс алады. 

Жалпы алғанда, алдыңғы қатарлы дамыған державалар үшін 

интеграция олардың өндіргіш күштерінің дамуының қол жеткен жоғары 

деңгейнің функциясы ретінде, ал үшінші елдер үшін интеграция 

индустрализацияны жүргізуді жеңілдету құралы ретінде қолданылады.  

Бірақ та дамушы елдердің экономикалық интеграциясы өте баяу 

жүруде. Оның жүзеге асырылуы көптеген себептерге байланысты: 

- әрбір жекелеген елдің экономикасының ішкі ерекшеліктері;  

- интеграцияланушы елдердің өзара байланысының сипаты; -ішкі 

сипаттағы себептер.  

Интеграцияның аймақтық сипаты бар. Әлемдік шаруашылық 

құбылыстарының ішіндегі ерекше орын алатыны – аймақтық 
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экономикалық интеграция болып табылады, яғни интерграцияның алғы 

шарттары ең алдымен шаруашылық байланыстары өте тығыз 

аймақтарда қалыптасады. 

Аймақтық интеграция - халықаралық интеграцияға қатысушы 

елдердің белгілі бір территориялық, экономикалық, құрылымдылық, 

технологиялық жақындығын көрсетеді және оның аймақтық сипатын 

түсіндіреді. 

Интеграциялық қозғалыстар әлемнің барлық континенттерінде 

көрініс тауып, бұл процесске мейлінше көптеген елдерді тартуда. 

Оларға: европалық континенталдық интеграция, солтүстік америка, 

оңтүстік америка интеграциялық топтары, тынық мұхит аймағы 

интеграциясы, т.б аймақтық топтар жатады 

Интеграцияның алғышарттары алуан түрлі болып келеді. ҒТП-тің 

қазіргі таңдағы жаңдайында экономикалардың өте терең түрде өзара 

енуі және тұтасуы көптеген елдер үшін объективті қажеттілік болып 

табылады. Бұл қажеттілік ең алдымен, жоғары дамыған елдерде, әсіресе 

шектелген экономикалық ресурстары және ішкі нарықтары бар елдерде 

көрініс тапқан. Мұндай елдер үшін экономикалық интеграция 

экономикалық мүмкіндікті өте тиімді пайдалануға және ҒТП-тің жоғары 

қарқынына жетуге болады. 

 

Экономикалық интеграция бірқатар алғышарттарға 

негізделеді: 

1. Экономикалық даму деңгейі мен интеграцияланушы елдердің 

нарықтық жетілуі дәрежесінің өзара жақындығы. Интеграциялық 

процестер экономикалық даму деңгейі шамамен бірдей деңгейде тұрған 

елдер арасында өте белсенді түрде жүреді. 

2. Елдердің географиялық жақындығы. Көп жағдайларда ортақ 

шекаралары мен тарихи түрде қалыптасқан елдер арасында 

экономикалық байланыстар болады. Әлемдегі көптеген интеграциялық 

блоктар – өзара жол-көлік байланыстары дамыған, бір-бірінен тікелей 

географиялық жақын орналасқан бірнеше көршілес ердерге тән. 

3. Даму, қаржыландыру, экономиканы реттеу. Саяси 

ынтымақтастық салалары бойынша елдер алдында тұрған экономикалық 

және басқа да проблемалардың ортақтығы. 

4. Демонстрациялық әсер. Интеграциялақ блокты құрған елдерде 

жағымды экономикалық өзгерістер болады бұл жағдай басқа елдерге 

белгілі бір психологиялық тұрғыда әсер етеді. Демонстрациялық әсер, 

мысалы, бұрынғы КСРО елдерінің макроэкономикалық алғышарттары 

болмаса да, тезірек ЕО-ға мүше болуға ұмтылуынан көрінді. 

5. «Домино» әсері. Белгілі бір елдер аймақтық интеграциялық 

бірлестіктерге мүше болғаннан кейін, оның шекарасынан тыс қалған 

басқа елдермен экономикалық қатынасты қайта құруға байланысты 

қиындықтар болады. Бұл кейде интеграциядан тыс қалған елдер 

саудасының қысқаруына әкеліп соғады. Нәтижесінде олар да 
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интеграциялық топтарға қосылуға мәжбүр болды. Мысалы, Мексика 

NAFTA-ға қосылғаннан кейін, көп Латын Америкасы елдері онымен 

сауда келісімдерін жасауға асықты. 

 

6.3 Интеграциялық процестердің даму кезеңдері 

 

Интеграциялық процестер ХХ ғасырдың екінші жартысында 

толық дамыды және тарихи тұрғыдан бірнеше кезеңдерден өтеді, 

олардың әрқайсысы оның жетілу дәрежесін көрсетеді. Жалпы, 

әрқайсысы өзіндік ерекшеліктерімен сипатталады. Интеграцияның 

барлық осы кезеңдері немесе түрлері жалпы сипатқа ие - интеграцияның 

осы немесе басқа түріне кірген елдер арасында белгілі бір экономикалық 

кедергілер жойылады, еркін бәсекелестік өрістейтін біртұтас нарық 

кеңістігі қалыптасады және тиімді аумақтық және өндірістің салалық 

құрылымы пайда болады. Осының арқасында барлық елдер еңбек 

өнімділігін арттыру және сыртқы экономикалық байланыстарды 

кедендік бақылау үшін шығындарды үнемдеу арқылы ұтады.  

Жеңілдетілген сауда келісімдері екі мемлекет арасында немесе 

бұрыннан бар интеграциялық топ немесе елдер тобы арасында жасалуы 

мүмкін. Келісімдерге сәйкес елдер үшінші елдерге қарағанда бір-біріне 

тиімді жағдайлар ұсынады. Мемлекетаралық  органдар құрылмайды. 

Еркін сауда аймағы - тауарлар мен қызметтердің өзара 

саудасында кедендік тарифтердің толық жойылуы және үшінші 

елдермен қарым-қатынаста ұлттық кедендік тарифтерді сақтау. Көп 

жағдайда еркін сауда аймағының шарттары ауылшаруашылық 

өнімдерінен басқа барлық тауарларға қолданылады. Барлық келісімдер 

мүше елдердің бірінің аумағында орналасқан шағын мемлекетаралық 

хатшылық арқылы үйлестіріледі. 

Кедендік одақ – келісімдер негізінде ұлттық кедендік тарифтерді 

жою және жалпы кедендік тариф енгізу, үшінші елдерге қатысты 

сауданы тарифтік емес реттеудің бірыңғай жүйесін енгізу. Әдетте, 

кедендік одақ сыртқы сауда саясатын жүзеге асыратын мемлекетаралық 

органдардың дамыған жүйесін құруды талап етеді. Көбінесе олар тиісті 

ведомстволарға басшылық жасайтын министрлердің мерзімді 

кездесулері түрінде өтеді, олар өз жұмысында тұрақты мемлекетаралық 

хатшылыққа сүйенеді. 

Ортақ нарық - елдер тек тауарлар мен қызметтердің ғана емес, 

сонымен қатар өндіріс факторларының - капиталдың, жұмыс күшінің 

және технологияның қозғалу еркіндігі туралы келіседе, сонымен бірге 

экономикалық саясатты белгілеуін қамтамасыз етеді. Үйлестіру 

қатысушы елдердің мемлекет және үкімет басшыларының мерзімді 

кездесулерінде (жылына 1-2 рет), тұрақты мемлекетаралық хатшылық 

негізінде және министрлердің жиі кездесулерінде жүзеге асырылады. 

Экономикалық одақ – бұл кезеңде толық экономикалық 

интеграция қалыптасады. Бұл жағдайда келісім процесі жөніндегі 
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мәселе ғана емес, сонымен бірге іс жүзіндегі біртұтас экономикалық 

саясатты жүргізу мәселесі қарастырылады. Біртұтас экономикалық, 

ақша-несиелік, бюджеттік саясатын жүргізу, бірыңғай валюта енгізу, 

интеграциялық топтың шеңберінде реттеу органдары құрылады. Бұл 

органдар мүше елдер үкіметтерінің келісімінсіз ұйымға қатысты 

мәселелер бойынша шешім қабылдауға өкілетті. Нәтижесінде мүше 

елдердің экономикалық саясатын толық үйлестіру болады. 

 Негізгі шарттар: 

- ортақ салық саясаты, яғни топқа кіруші барлық елдерде бірдей 

немесе ұқсас салық ставкалары болады; 

- біртұтас стандарттар, мысалы: азық-түлік өнімдеріне арналған 

консерванттар, пайдаланылған газдың улылығына қойылған талаптар, 

құрал-жабдықтардың өлшемі және т.б.; 

- техника қауіпсіздігінің біртұтас ережелері; 

- біртұтас еңбек заңдылығы, яғни жұмысқа қабылдау мен одан 

шығарудың ережелері, біртұтас зейнеттік жас; 

- кәсіподақ ұйымдары мен оның мүшелері құқығына қойылған 

біртұтас талаптар; 

- біртұтас монополияға қарсы күрес заңдылығы және оны 

қолданудың біртұтас тәжірибесі; 

- жаңа фирмаларды құру мен тіркеудің жаңа ережелері. 

Толық экономикалық интеграция формасындағы сауда-

экономикалық одақтың маңызды компоненті – бұл  монетарлық 

саясаттың  унификациясы.  Ол біртұтас орталық банкі және де 

валюталық біртұтас аймақтың валюталық жүйесі бар валюта одағын 

құруға септігін тигізеді. 

Сонымен бірге, ұлттық шаруашылық субъектілеріне қатысты 

(сәйкес үкіметтік органдардың) протекционизм және преференцияның 

кез келген формасынан бас тарту жөніндегі шешімдері қабылданды. 

Сауда-экономикалық одақтың әр түрлі типтерінің сипаттамасы 

төмендегі 7-ші кестеде көрсетілген. 

Жеңілдетілген сауда келісімдері қазіргі уақытта ЕО пен бұрынғы 

КСРО елдері арасында бар: Беларуссия, Қазақстан, Ресей және Украина 

арасындағы серіктестік пен ынтымақтастық туралы жеңілдік келісімі 

бар. Болгария, Чехия, Венгрия, Польша, Румыния, Словакия, Эстония, 

Латвия, Литва, Словения.  

Бірнеше еркін сауда аймақтары бар: 

• Еуропалық еркін сауда қауымдастығы (EАСТ) 1960 жылы 

құрылды, оған Швейцария, Исландия, Лихтенштейн, Норвегия кіреді. 

• Балтық еркін сауда аймағы (БАЗСТ), 1993 жылы Эстония, 

Латвия және Литва елдерімен құрылған. 

• 1990 жылы Венгрия, Польша, Чехия, Словения құрған Вишеград 

төрттігінің елдері. 

• Орталық еуропалық еркін сауда аймағын (ЦЕФТА) 1992 жылы 

Венгрия, Польша, Чехия, Словакия және Словения құрды. 
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• Солтүстік Американың еркін сауда аймағы (НАФТА), 1994 

жылдан бастап Канада, АҚШ, Мексиканы біріктіреді. 

• Азия-Тынық мұхиты экономикалық ынтымақтастық ұйымы 

(АТЭС) 1989ж. Оған Азия, Солтүстік және Оңтүстік Америка, 

Австралия, Океанияның 21 елі кіреді. 

7-кесте  Сауда-экономикалық одақтардың әр түрлі типтерінің 

сипаттамасы 

 

 Одақ 

ішіндегі 

еркін 

сауда 

 

 
 

Үшінші 

елдерге 

қатысты 

біртұтас 

тарифтер мен 
квоталар 

Одақ 

ішіндегі 

өндіріс 

факторлары 

ның еркін 

қозғалысы 
 

Қатысушы 

елдердің 

келісілген 

экономикалық 

саясаты 

 
 

Қатысушы 

елдердің 

біртұтас 

экономикалық 

саясаты 
  

Жеңілдетілг

ен сауда 

келісімдері 

 
Х 

 

- 

 

- 

 

- 

 

- 

 

 

Еркін сауда 

аймағы 

 

 

 

 

Х 

 

 

 

 

 

х 
 

- 

 

 

 

- 

 

 

 

- 

 

 

  

Кедендік 

одақ 

 

Х 

 

 

Х 

 

 

- 

 

 

 

- 

 

 

 

- 

 
 

 

Ортақ нарық 

 

Х 

 

Х 

 

Х 

 

Х 

 

   

- 

 

 

     

Толық  

экономикал

ық 

интеграция 

 

 

 

 

Х 

 
 

 

Х 

 
 

 

Х 

 
 

 

Х 

 
 

 

Х 

 
 

 

  

        Кедендік одақтарға Орталық Америка ортақ нарығы  (ЦАОР) 

1960, Араб елдерінің ортақ нарығы (Араб елдерінің лигасы) 1964, және 

Еуразиялық экономикалық одақ (ЕурАзЭО) 2015 ж. жатады. 

Ортақ нарыққа  Латын Америкасы интеграциялық қауымдастығы 

(LAИ) 1980, Оңтүстік Конустың (Америка) ортақ нарығы 
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(МЕРКОСУР)1991, Кариб теңізі қоғамдастығы және Кариб теңізінің 

ортақ нарығы (КАРИКОМ)1973, Анд елдері тобы 1969, Араб Парсы 

Шығанағы елдерінің Ынтымақтастық Кеңесі, "мұнай алтылығы"1981, 

Оңтүстік-Шығыс Азия елдерінің қауымдастығы (АСЕАН)1967 және 

басқалары жатады. 

Толық экономикалық одақтарға Бенилюкс экономикалық одағы 

(Бельгия, Нидерланд және Люксембург), Араб Магриб Одағы (CAM), 

Оңтүстік Африка Даму Қауымдастығы (САДК), Батыс Африка елдерінің 

экономикалық қауымдастығы (ЭКОВАС), Оңтүстік Африканың Даму 

Қауымдастығы (САДК), Батыс Африка экономикалық және валюта 

одағы (ЮЭМОА),  Орталық Африка елдерінің экономикалық 

Қауымдастығы (КЭЕАС) және Еуропалық  одақ (ЕО),  ТМД елдерінің 

экономикалық одағы жатады. 

Сауда-экономикалық одақтардың кезеңдері мен мүше елдер 8-ші 

кестеде берілген 

 

8 -кесте  Сауда-экономикалық одақтардың кезеңдері мен мүше елдер 

 

Деңгейі, кезең 
Атаулары, құрылған 

жылдары 
Мүше елдер 

1. 

Жеңілдетілген 

сауда келісімдері 

ЕО мен бұрынғы КСРО 

елдері арасындағы 

серіктестік және 

ынтымақтастық туралы 

келісім, 1994 ж 

ЕО, Беларусь, Қазахстан, Ресей, 

Украина. 

2. ЕО-мен қауымдастық 

туралы келісім, 1391-1995 

жж 

Болгария, Чехия, Венгрия, Польша, 

Румыния, Словакия, Эстония, 

Латвия, Литва, Словения. 

2.Еркін сауда 

аймағы 

1. Еуропалық еркін сауда 

қауымдастығы (ЕАСТ), 

1960ж. 

Австрия, Ұлыбритания, Дания, 

Швейцария, Финляндия, Исландия, 

Лихтенштейн, Португалия, 

Норвегия, Швеция.  1972 ж  ЕАСТ-

тан   Ұлыбритания, Дания шықты, 

1986 ж. бастап- Португалия,  1995 

ж. -Австрия, Финляндия, Швеция 

кірді. 

2 Балтық еркін сауда 

аймағы, (БАЗСТ) 1993 ж. 
Эстония, Латвия, Литва 

3 Вишеград төрттігі, 

1990ж. 

Венгрия, Польша, Чехия, 

Словения. 

4. Орталық еуропалық 

еркін сауда 

аймағы(ЦЕФТА), 1992ж. 

 

Венгрия, Польша, Чехия, Словакия, 

Словения. 
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8-ші кесте жалғасы 

  

5. Солтүстік Американың 

еркін сауда аймағы, 

НАФТА, 1994 ж. 

Канада, Мексика, АҚШ. 

6. Экономикалық 

қатынастарды тереңдетуге 

арналған Австралия мен 

Жаңа Зеландия арасындағы 

сауда келісімі, ANCSERT, 

1983 ж. 

Австралия, Жаңа Зеландия. 

7. Азия-Тынық мұхиты 

экономикалық 

ынтымақтастық ұйымы, 

АТЭС, 1989 ж. 

 

Азия, Солтүстік және Оңтүстік 

Американың 21 елі кіреді: 

Австралия, Бруней, Малайзия, 

Сингапур, Таиланд, Жаңа 

Зеландия, Индонезия, Гвинея, 

Филиппины, Тайвань, Гонконг, 

Китай, Оңтүстік  Корея, Жапония, 

АҚШ, Канада, Чили;  1997 ж -

Вьетнам, Перу, Ресей. 

3.Кедендік одақ 

1. Орталық Америка ортақ 

нарығы  (ЦАОР), 1961 ж. 

Коста-Рика, Сальвадор, Гватемала, 

Гондурас, Никарагуа. 

2.  Араб елдерінің ортақ 

нарығы, 1964ж. 

Египет, Ирак, Иордания, Ливия, 

Мавритания, Сирия, Йемен. 

3.Еуразиялық 

экономикалық одақ 

(ЕурАзЭО) 2015 ж. 

Қазақстан, Ресей, Белоруссия, 

Кырғызстан, Армения 

4.Ортақ нарық 

1. Латын Америкасы 

интеграциялық 

қауымдастығы, ЛАЙ, 

1960ж. 

Аргентина, Боливия, Бразилия, 

Чили, Колумбия, Эквадор, 

Мексика, Перу, Уругвай, 

Венесуэла, Парагвай. 

2. Оңтүстік Конустың 

(Америка) ортақ нарығы, 

МЕРКОСУР, 1991 ж. 

Аргентина, Бразилия, Уругвай, 

Парагвай. 

3. Кариб теңізі 

қоғамдастығы және Кариб 

теңізінің ортақ нарығы, 

КАРИКОМ, 1973 ж. 

13 мемлекет: Антигуа и Барбуда, 

Багамдық аралдар, Барбадос, Белиз, 

Доминика, Гренада, Гайана, 

Ямайка, Монтсеррат, Сент-Китс 

және Невис, Сент-Люсия, Сент-

Винсент және Гренадины, 

Тринидад және Тобаго;. 

4. Анд елдері тобы, 1969 ж. 
Боливия, Колумбия, Эквадор, Перу, 

Венесуэла 

5. Араб Парсы Шығанағы 

елдерінің Ынтымақтастық 

Кеңесі, "мұнай алтылығы", 

1981  

Бахрейн, Кувейт, Оман, Катар, 

Саудовская Аравия, БАЭ. 
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8-ші кесте жалғасы 

6. Оңтүстік-Шығыс Азия 

елдерінің қауымдастығы, 

АСЕАН, 1967 ж. 

Индонезия, Филиппины, Бруней, 

Сингапур, Малайзия, Таиланд,  

1995 жылдан Вьетнам. 

5.Экономикалық 

одақ 

1. Еуропалық 

Экономикалық одақ, ЕЭС, 

1957 ж,  1993 жылдан – 

Европалық одақ. 

Австрия, Бельгия, Ұлыбритания, 

Дания, Германия, Греция, 

Ирландия, Испания, Италия, 

Люксембург, Нидерланды, 

Португалия, Финляндия, Франция, 

Швеция 

 

2. Экономикалық одақ 

«Бенилюкс», 1948 ж 
Бельгия, Нидерланды, Люксембург 

3. ТМД елдерінің  одағы, 

1992 ж. 

Армения, Азербайджан, Беларусь, 

Грузия, Казахстан, Киргизия, 

Моцдова, Россия, Таджикистан, 

Туркменистан, Украина, 

Өзбекстан. 

4. Араб Магриб Одағы, 

САМ, 1989ж. 

Алжир, Ливия, Мавритания, 

Марокко, Тунис 

5. Батыс Африка 

экономикалық және валюта 

одағы, ЮЭМОА, 1994 ж 

Бенин, Буркина-Фасо, Кот-д' 

Ивуар, Мали, Нигерия, Сенегал, 

Того 

6. Оңтүстік Африканың 

Даму қауымдастығы, 

САДК, 1973 ж 

Ангола, Ботсвана, Лесото, Малави, 

Мозамбик, Намибия, Свазиленд, 

Танзания, Замбия и Зимбабве, 

ЮАР, Мавритания. 

7. Батыс Африка елдерінің 

экономикалық 

қауымдастығы, ЭКОВАС, 

1975г. 

16 ел: Бенин, Буркина-Фасо, 

острова Зеленого Мыса, Кот-

д'Ивуар, Гамбия, Гана, Гвинея, 

Гвинея-Бисау, Либерия, Мали, 

Мавритания, Нигерия, Сенегал, 

Сьерра-Леоне, Того 

 

8. Орталық Африка 

елдерінің экономикалық 

қауымдастығы, КЭЕАС 

Орталық Африканың 11 елі  

 

 

Талдау сұрақтары 

1. Халықаралық экономикалық интеграцияның мәні неде? 

2. Халықаралық экономикалық интеграцияның қандай 

артықшылықтарын білесіз? 

3. Халықаралық экономикалық интеграция қанадй объективті 

факторларға негізделеді. 
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4. Халықаралық экономикалық интеграция қандай мақсаттарды 

көздейді.  

5. Халықаралық экономикалық интеграцияның алғышарттарын 

атаңыз. 

6. Интеграциялық процестер қандай даму кезеңдерінен өтті? 

7. Қандай халықаралық интеграциялық топтарды білесіз? 

8. Толық Экономикалық одаққа мүше елдерге қойылатын шарттар. 
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VII тарау.  ТӨЛЕМ БАЛАНСЫ 

 

 

7.1 Төлем балансы түсінігі және  құрылымы 

7.2 Төлем балансындағы шоттардың өзара байланысы 

7.3 Төлем балансын мемлекеттік реттеу  

 

Қаралатын мәселелер 

 

ХВҚ анықтамасына сәйкес төлем балансы қандай мағынаны 

білдіреді?  Төлем балансы қандай  принциптерге негізделеді?  Төлем 

балансына әсер ететеін факторлар.  Төлем балансының шоттары 

«Көрінбейтін» операциялардың мәні және оларға не жатады?  Төлем 

балансын мемлекеттік реттеудің басты себептері. Төлем балансын 

реттеудің  әдістері.  Сауда балансын реттеуде қолданылатын шаралар. 
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7.1 Төлем балансы түсінігі және  құрылымы 

 

Төлем балансын зерттеуде туындайтын сыртқы экономикалық 

операцияларды ішкі экономикалық операциялардан айыра білу үшін ең 

алдымен резиденттер мен бейрезиденттер арасындағы операцияларды 

түсіну қажет. 

ҚР-ның «Валюталық реттеу және валюталық бақылау» заңында, 

Резиденттер: 

а) ҚР-ғы тұрақты тұратындар, уақытша басқа елде болушылар; 

ә) ҚР-да орналасқан, оның заңдылығына сәйкес орнатылған заңды 

ұйымдар; 

б) басқа елдерден Қазақстанға келген дипломатиялық және тағы 

басқа арнаулы өкілдер. 

Бейрезиденттер: 

а) ҚР-ң сыртында тұрақты тұратын және ҚР-на уақытша 

келушілер;  

ә) басқа елдердің заңдары бойынша құрылған басқа елде 

орналасқан 

заңды ұйымдар; 

б) шетел заңдары бойынша құрылған ҚР-сы сыртында орналасқан 

ұйымдар және кәсіпорындар; 

в) ҚР-ғы  шетел дипломатиялық арнаулы елшілер, 

халықаралық ұйымдар, олардың филиалдары және өкілдері; 

г) ҚР-да орналасқан ә және б пунктерінде көрсетілген 

«бейрезиденттің» филиалдары мен елшілері.  

Төлем балансы - бұл халықаралық сауда ағындарын талдау 

құралы, оны құрудың негізі - біртектілік, яғни оның құрамдас бөліктерін 

халықаралық саудаға қатысушы елдер үшін ұсынудың бірыңғай 

стандарттары. 

Көптеген жылдар бойы төлем балансының статистикасын құру 

және жүргізу стандарттарын Халықаралық валюта қоры (ХВҚ) жүргізіп 

келеді және олар тиісті әдістемелік басылымдарда көрініс табады (1948 

ж. Алғашқы төлем балансы жөніндегі нұсқаулық, қазір 6-шы басылым 

төлем балансы жөніндегі нұсқаулық - 2010 ж.).  

ХВҚ анықтамасына сәйкес, «төлем балансы - бұл белгілі елдің 

белгілі бір уақыт аралығында әлемнің басқа елдерімен сыртқы 

экономикалық операциялары туралы жиынтық мәліметтер кіретін 

статистикалық есеп». Ол белгілі бір елдің сыртқы экономикалық 

операцияларының ауқымын, құрылымы мен сипатын, оның әлемдік 

экономикаға қатысуын көрсетеді.  

Экономикалық мазмұнға сәйкес төлем балансы белгілі бір күнге 

және белгілі бір кезең аралығына бөлінеді.  

Белгілі бір күндегі төлем балансын статистикалық көрсеткіштер 

түрінде есепке алу мүмкін емес; ол күн сайын өзгеретін төлемдер мен 

түсімдердің арақатынасы түрінде болады. Төлем балансының жағдайы 
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қазіргі уақытта шетелдік және ұлттық валюталарға сұраныс пен 

ұсынысты анықтайды; бұл валюта бағамын қалыптастыру 

факторларының бірі. 

Белгілі бір кезеңдегі төлем балансы (ай, тоқсан, жыл) осы кезеңде 

жасалған сыртқы экономикалық операциялар бойынша статистикалық 

көрсеткіштер негізінде жасалады және елдің халықаралық 

экономикалық қатынастарындағы өзгерістерді, оның ауқымы мен 

сипатын талдауға, әлемдік экономикаға қатысу деңгейін анықтауға 

мүмкіндік береді. Кезеңдегі төлем балансының көрсеткіштері 

экономикалық дамудың жиынтық көрсеткіштерімен байланысты (ЖҰӨ, 

ұлттық табыс және т.б.) және мемлекеттік реттеуге жатады. Кезеңдегі 

төлем балансының жағдайы ұлттық валютаның ұзақ мерзімді 

жағдайымен, оның тұрақтылық дәрежесімен немесе валюта бағамының 

өзгеру сипатымен тығыз байланысты.  

Төлем балансын құру келесі принциптерге негізделген: 

1) қосарланған бухгалтерлік операциялар жүйесі (несие 

дебетпен сәйкес келуі керек), яғни онда көрсетілген әрбір операция 

бірдей мәнге ие екі жақты жазба түрінде болу керек. 

Осы жазбалардың бірі плюс белгісі бар несие ретінде, екіншісі 

минус белгісі бар дебет ретінде белгіленеді. Несие бойынша мәмілелер 

нақты ресурстардың қозғалысы - тауарлар мен қызметтердің экспорты, 

ал қаржылық ресурстар ағындарының баптары бойынша - белгілі бір 

елдің халықаралық активтерінің азаюына немесе өзінің сыртқы  

міндеттемелерінің (пассивтердің) ұлғаюына әкелетін мәмілелер 

бойынша тіркеледі.  

Дебет бойынша операциялар нақты ресурстардың қозғалысы 

баптары - тауарлар мен қызметтердің импорты бойынша тіркеледі, ал 

қаржылық ресурстар ағындарының баптары бойынша - резиденттердің 

халықаралық активтерінің өсуіне немесе оның сыртқы 

міндеттемелерінің азаюына әкелетін операциялар бойынша жазылады. 

Міндеттемелер үшін оң мән олардың өсуін сипаттайды, ал теріс мән - 

төмендеуді;  

2) белгілі бір мерзімге (ай, тоқсан, жыл) елдің барлық сыртқы 

экономикалық операцияларын қамту; 

3) елдің экономикалық аумағы - белгілі бір елдің үкіметінің 

қарамағында жұмыс күші, тауарлар мен капитал еркін қозғала алатын 

географиялық аймақ; 

4) резидент-бейрезидент. Егер заңнамада өзгеше көзделмесе, 

елде бір жылдан астам уақыт болған немесе оның экономикалық 

мүдделерінің орталығы бар үй немесе заңды тұлға резидент болып 

саналады;  

5) нарықтық баға - төлем балансында операцияларды тіркеу үшін 

нарықтық бағалар қолданылады - сатып алушы өз кезегінде осы өнімді 

өз еркімен сатуға дайын сатушыдан сатып алған өнім үшін өз еркімен 

төлеуге дайын ақша сомасы.  
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6) тіркеу уақыты - бухгалтерлік баланстағы әрбір мәміле, меншік 

құқығы ауысқан кезде экономикалық операциялар жасалынған, 

өзгертілген, айырбасталған, таратылған немесе жойылған сәтте, бір 

уақытта  екі жазбамен жасалуы керек. Егер меншік құқығын беру сәті 

айқын болмаса, онда ол сатып алушы мен сатушының шоттарына тиісті 

бухгалтерлік жазбаны енгізу сәті болып саналады; 

7) есеп бірлігі - төлем балансын дайындаған кезде елдің ішкі 

есептеулерінде қолданылатын есеп бірлігі қолданылады. Мәліметтерді 

доллармен қайта есептеу үшін төлем балансын құру күніне нарықта 

қалыптасқан ұлттық валютаның долларға қатысты бағамын қолдану 

ұсынылады.  

Төлем балансындағы жазбалардың көпшілігі бір-біріне қарсы 

ағымды білдіретін операциялар: бұл тауарлар, қызметтер, қаржылық 

активтер, инвестициялық кірістер т.б.. 

Мысалы, экспорттаушы өз өнімі үшін валюта алды. Бұл жағдайда 

бір жазба тауарлардың экспортын тіркейді, екіншісі - банктердің 

валюталық активтерінің ұлғаюы (экспорттаушының валюталық 

шотында). Сонымен бірге, бейрезидентер техникалық құралдарды 

импорттауы ұлттық экономика аумағында құрылған кәсіпорынның 

жарғылық қорына төлем ретінде импорттық дебет түрінде, ал несиеге 

қатысты ұлттық экономикаға тікелей инвестиция түрінде тіркеледі.  

Төлем балансына әсер ететін факторлар: 

 экономикалық және саяси дамуының әртүрлі деңгейі, 

халықаралық бәсекелестік; 

 экономиканың циклдік ауытқуы; 

 шетелдік мемлекеттік шығындардың өсуі; 

 экономиканы милитаризациялау және әскери шығындар; 

 халықаралық қаржылық тәуелділіктің өсуі; 

 халықаралық сауданың өзгеруі; 

 төлем балансына ақшалай және қаржылық факторлардың 

әсері; 

 инфляцияның төлем балансына кері әсері; 

 төтенше жағдайлар. 

Қосарлы жазба жүйесі төлем балансының нөлдік сальдоға тең 

болатындығын болжайды. Алайда, іс жүзінде операцияларды толық 

қамтудың күрделілігіне, бағалардың әртүрлілігіне, мәмілелерді тіркеу 

уақытының айырмашылығына және басқа себептерге байланысты 

сәйкессіздіктер болады. Сондықтан олардың сомасы баланстың жалпы 

нәтижесі «Қателіктер мен кемшіліктер» бабында көрсетіледі. Дамыған 

елдерде осы тармақ бойынша сома салыстырмалы түрде аз және 

тұрақты. Алайда, ол күрт көтеріліп, өте көп мөлшерге жетуі мүмкін 

(дамушы елдерде, экономикасы өтпелі елдерде), бұл әдетте 

статистикалық есепке алудың толықтығы және елдегі валюталық 

бақылаудың әлсіздігімен байланысты. Бұл жағдайда төлем балансы 

бұрмалануы мүмкін және халықаралық есеп айырысудың нақты 
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жағдайын көрсетпейді. ХВҚ критерийлеріне сәйкес, егер «Қателіктер 

мен кемшіліктер» бағанындағы сома елдің экспортының немесе 

импортының 5% -нан аспайтын болса, баланс қанағаттанарлық болып 

саналады.  

Төлем балансы туралы ақпарат көздеріне мыналар жатады: кеден 

статистикасы, ақша секторының статистикасы, сыртқы қарыз 

статистикасы, статистикалық шолулар және валюталық операциялар 

статистикасы. 

Төлем балансының құрылымы 

Халықаралық валюта қорының анықтамасы бойынша төлем 

балансы құрамына мыналар кіреді: 

1)  Ағымдық операциялар шоты – тауар мен қызметтер 

экспорты мен импорты, таза инвестициядан таза табыстар және таза 

трансферттік аударымдар (мемлекеттік және жеке тұлғалардың)  

2)  Капитал қозғалысы мен қаржы операцияларының шоты – 

ұзақ мерзімдік инвестициялар (тікелей және қоржындық); қысқа 

мерзімдік капиталдар қозғалысы шотына активтермен жасалған 

халықаралық мәмілелер кіреді: акция, облигация, жылжымайтын 

мүліктен түскен табыс және шетелден сатып алынған активтерге 

шығындар. 

3)  Ресми резервтер өзгерісі – мемлекеттің алтын қоры,  әлемдік 

баға мен валюта бағамының өзгерісіне байланысты алтын валюта 

резервін қайта бағалау, елдегі алтынның бір бөлігін алтын қорына 

ауыстыру, ХВҚ-ның кейбір елдерге SDR беруі, шетел валютасының 

резервін пайдалану. 

SDR - Қарыз алудың арнайы құқығы (Special Drawing Rights)  - 

жасанды резервтік және төлемдік құрал. Халықаралық валюта қорымен 

(ХВҚ) белгіленген. Қолма-қолсыз түрде тек банктік шоттарда 

жазылады. Оның құрамына 5 елдің валютасы кіреді (доллар, евро, юань, 

йен, британдық фунт). 

 

Кезең  USD  EUR  CNY  JPY  GBP 

2016–2020 (41.73%) (30.93%) (10.92%) (8.33%) (8.09%) 

 

Ағымдағы шот, бір жағынан, белгілі бір уақыт кезеңінде елдің 

бүкіл әлеммен өзара әрекеттесуінің нәтижелерін, ал екінші жағынан, 

ішкі инвестициялар мен қор жинағы балансын көрсетеді. 

Төлем балансының ағымдағы шотына тауарлар мен қызмет 

көрсетулерден басқа, факторлық табыстар  мен ағымдағы 

трансферттердің қозғалысы кіреді. 

Таза факторлық табыстар- төлем балансының ағымдағы 

шотының баптар тобы, оларға резиденттер мен резидент еместер 

https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_the_United_States.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%94%D0%BE%D0%BB%D0%BB%D0%B0%D1%80_%D0%A1%D0%A8%D0%90
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_Europe.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%95%D0%B2%D1%80%D0%BE
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_the_People's_Republic_of_China.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%9A%D0%B8%D1%82%D0%B0%D0%B9%D1%81%D0%BA%D0%B8%D0%B9_%D1%8E%D0%B0%D0%BD%D1%8C
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_Japan.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%AF%D0%BF%D0%BE%D0%BD%D1%81%D0%BA%D0%B0%D1%8F_%D0%B8%D0%B5%D0%BD%D0%B0
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_the_United_Kingdom.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A4%D1%83%D0%BD%D1%82_%D1%81%D1%82%D0%B5%D1%80%D0%BB%D0%B8%D0%BD%D0%B3%D0%BE%D0%B2
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арасындағы төлемдер, яғни резидент еместерге еңбекақы төлеуге және 

инвестициялық кірістерге байланысты операциялар кіреді. 

Трансферттік операциялар  тауарлар, қызметтер, активтер 

түрінде тиісті өтемақы (компенсация) әкелмейді. Бұл жағдайда 

мәміленің бір жағы автоматты түрде сауда балансына жазылады, ал 

өтемақы (компенсация) туралы жазба трансферттер бағанында 

көрсетіледі. 

Мысалы, ел алған гуманитарлық көмек төлем балансында 

ағымдағы трансферттер тармағында бір жақты несие бойынша сауда 

балансында дебет ретінде (импорт түрінде) көрсетіледі. 

Көбінесе ашық баспада сауда балансы жарияланады. Сауда 

балансы - тауарлардың экспорты мен импорты құнының арақатынасы. 

Оған мәліметтерді кедендік органдар қамтамасыз етеді және қол жетімді 

болып табылады. 

Халықаралық  саудада тауарлар экспорты мен импорты әлемдік 

(сыртқы сауда бағасы) бағамен есептеледі.  

 

9-кесте  Төлем балансының құрылымы 
 

І. Ағымдық операциялық шоты 

Кредит 

1. Тауар экспорты 

Дебет 

2. Тауар импорты 

Сауда балансының сальдосы (1-2) 

3. Қызметтер экспорты 

(туристік қызметтерден 

табыс) 

4. Қызметтер импорты 

(туризмге шығындар) 

Тауарлар мен қызметтер сальдосы 

(Сыртқы сауда балансының сальдосы+(3-4) 

5. Таза факторлық табыстар 

6. Таза ағымдық трансферттер 

Ағымдық операциялар сальдосы   

Тауарлар мен қызметтер сальдосы + 5+6 

ІІ Капитал қозғалысы мен қаржы операциялар шоты 

7. Капиталдың келуі 8. Капиталдың шетке 

шығарылуы 

Капитал қозғалысы мен қаржы операциялар сальдосы (7-2) 

Қорытынды сальдо  

(Ағымдық операциялар сальдосы  + Капитал қозғалысы мен 

қаржы операциялар сальдосы 

ІІІ Ресми резервтерді өзгерту 

Төлем балансының сальдосы 

(Қорытынды сальдо+Ресми резервтер) 

 



99 

 

Сыртқы сауда бағасын анықтау процесінде техника мен 

технология, экономика және саясат, әлемдік сауданың даму 

тенденциясы саласында көптеген факторлар ескеріледі.  

Сыртқы сауда бағасын қалыптастыру процедурасы өте күрделі 

және  бірнеше кезеңдерден тұрады. Оларға мыналар жатады:  

 базистік әлемдік нарықтар мен бағаларды таңдау;  

 негізгі бағаларға коммерциялық түзету жүйесін қолдану;  

 сыртқы сауда келісім-шартының бағасындағы тауарлардың 

сапасы мен уақыт факторын ескеру;  

 ақша-несие шарттары мен жеткізу шарттарының сыртқы сауда 

бағасында көрінісі;  

 базистік бағаларға жеңілдіктер жүйесін қолдану; 

  салықтар мен баждарды келісімшарт бағасына қосу.  

Қызметтер көрсету балансының құрамына келесідей баптар 

кіреді: тасымалдау үшін төлемдер мен түсімдер; сақтандыру; 

электронды, телескеңістік, телеграф, телефон, пошта және басқа 

байланыс түрлері; халықаралық туризм; ғылыми-техникалық және 

өндірістік тәжірибемен алмасу; сараптамалық қызметтер; шетелдегі 

дипломатиялық, сауда және басқа өкілдіктерді ұстау; ақпарат беру, 

мәдени және ғылыми алмасу; әр түрлі комиссиялық төлемдер; жарнама, 

жәрмеңке және т.б. 

Қызметтер көрсету әлемдік экономикалық қатынастардың 

қарқынды дамып келе жатқан секторын білдіреді; оның рөлі және 

төлемдер мен түсімдердің көлемі мен құрылымына әсері үнемі өсіп 

келеді.  

Сондай-ақ төлем балансында қызмет көрсету операциялары 

ретінде қаралатын баптар да бар: 

- шет мемлекеттерге әскери көмек көрсету; 

- шетелдегі әскери шығындар. 

ХВҚ әдіснамасына сәйкес төлем балансында ерекше позиция 

ретінде бір жақты аударымдар көрсетіледі. Оларға мыналар жатады: 

  үкіметтік операциялар - экономикалық көмек, үкіметтің 

зейнетақысы, халықаралық ұйымдарға аударымдар арқылы басқа 

елдерге субсидиялар; 

  жеке операциялар - шетелдік жұмысшылардың, мамандардың, 

туыстарының өз отанына ақша аударымдары. 

Қызметтер көрсету бабына жататын операциялар, инвестициялық 

кірістер қозғалысы, әскери сипаттағы операциялар және бір жақты 

аударымдар «көрінбейтін» операциялар деп аталады. Бұл термин 

олардың тауарлардың экспорты мен импортына жатпайтынын білдіреді, 

яғни материалдық емес құндылықтар.  

Капитал қозғалысы  мен несиелік ағындардың балансы - бұл 

тауарлар мен қызметтердің экспорты мен импортын 

қаржыландырылатын капиталдың халықаралық қозғалысын көрсетеді. 
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Яғни, мемлекеттік және жеке капиталдың халықаралық несие түріндегі 

экспорты мен импорты арақатынасын білдіреді.  

Кәсіпкерлік капиталдың қозғалысына: 

 тікелей шетелдік (шетелдік) инвестициялар (шетелдерде 

кәсіпорындар сатып алу және салу); 

 портфельдік инвестициялар (шетелдік компаниялардың 

бағалы қағаздарын сатып алу). 

Несиелік капиталдың халықаралық қозғалысы жеделдігіне қарай 

жіктеледі. 

Ұзақ мерзімді және орта мерзімді операцияларға бір жылдан 

астам мерзімге берілетін мемлекеттік және жеке займдар мен несиелер 

жатады. Мемлекеттік займдар мен несие алушылар негізінен артта 

қалған елдер, ал дамыған елдер негізгі несие берушілер болып 

табылады. 

Қысқа мерзімді операциялар бір жылға дейінгі халықаралық 

несиелерден, ұлттық банктердің шетелдік банктердегі (холдингтердегі) 

ағымдағы шоттарынан, банктер арасындағы ақша капиталын аударудан 

тұрады. 

Капитал мен несиелік ағындар балансының келесі бөлімі 

мемлекеттің алтын-валюта ресурстарын көрсететін резервтер балансы 

болып табылады. 

Ұлттық  Банк шетел валютасын валюта қорынан сатуы және сатып 

алу арқылы валюта бағамына әсер етеді. Ресми валюта резервтеріне 

алтын, шетел валютасы, ХВҚ-ғы мемлекеттің несие үлесі, SDR несие 

алудың арнайы құқы кіреді.  

SDR (Special Drawing Rights)  - Халықаралық Валюта Қоры (ХВҚ) 

жасанды шығарған резерв пен төлем құралдары. Банк шоттарында 

ақшалай емес нысанда жазбалар түрінде көрсетіледі, банкноттар түрінде 

шығарылмайды. 

 

7.2 Төлем балансы шоттарының өзара байланысы 

 

Ағымдық шот пен қаржы шотының байланысын былай көрсетуге 

болады: 

Макроэкономикалық тепе-теңдік 

Y = C + I + G + Xn 

↓ 

Y –C – G = C – I – G – Xn – (C + G) 

↓ 

                                            Sn = Sn = I + Xn,    Sn – ұлттық қор 

жинағы 

↓ 

(I – S) + Xn = 0 

мұнда: (I – S) – капитал қозғалысы мен қаржы операцияларының 

сальдосы,  Xn – ағымдық операциялар сальдосын көрсетеді. 
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X – M = Xn = – (I – S) = S – I 

                                    сыртқы баланс    ішкі баланс 

Төлем балансының ағымдық операциялар бойынша тапшылығы 

көбінесе капиталдың таза келуімен қаржыландырылады. 

Xn < 0 => X – M<0 => X < M 

                  I – S > 0 => I > S шетелден валюта келеді. 

       (қарыздар) 

 Егер  инвестиция ұлттық жинақ қорынан жоғары болса (I > S), 

онда инвестиция шетелдерден қаржыландырылады. Мемлекет әлемдік 

рынокта қарыздар болады. 

Керісінше, егер ұлттық жинақ қоры инвестициядан жоғары болса 

(S > I), онда артық жинақтаулар шетелдіктерді несиелеуге жұмсалады.  

X > M  => Xn > 0, бұл жағдайда мемлекет әлемдік рынокта 

кредитор болады. 

  Сонымен ағымдық операциялардың активті сальдосы 

капиталдың кетуіне әсер етеді, өйткені ағымдық шоттағы артық қаржы 

шетелде қозғалмайтын мүлік алуға, қарызға беруге жұмсалады. 

Xn > 0 => X – M > 0  => X > M 

              I – S < 0 => I < S  валюта шетелге кетеді. 

      (кредитор) 

Мұндай төлем балансының реттелуі тек ұлттық банктің ешқандай 

араласуынсыз, ресми валюталық резервті өзгертпеген жағдайда жүзеге 

асырылады. Валюта бағамының икемді болуы (еркін болуы) ағымдық 

және қаржылық шоттарды автоматты түрде теңестіріп отырады. 

 

7.3 Төлем балансын мемлекеттік реттеу 

 

Төлем балансын мемлекеттік реттеу  - төлем балансының негізгі 

баптарын қалыптастыруға, сонымен қатар қолданыстағы балансты 

жабуға бағытталған мемлекеттің валюталық, қаржылық, ақша-несие 

шараларының жиынтығы. 

Төлем балансын мемлекеттік реттеудің себептері: 

- төлем балансы табиғи түрде теңгерімсіз, кейбір елдерде ұзақ 

және үлкен тапшылықта, ал басқа елдерде артық артықшылықта 

көрінеді; 

- өткен ғасырдың 30-жылдары алтын стандарты жойылғаннан 

кейін, төлем балансын бағаны реттеу арқылы теңестірудің стихиялық 

механизмі тиімсіз, сондықтан оны реттеудің мақсатты мемлекеттік 

шаралары қажет; 

- экономикалық байланыстарды интернационалдандыру 

жағдайында экономиканы мемлекеттік реттеу жүйесінде төлем 

балансының маңыздылығы артты (экономикалық өсу қарқынын 

қамтамасыз ету, инфляция мен жұмыссыздықты тежеу). 

Төлем балансын реттеудің материалдық негізі: 
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- мемлекеттік меншік, оның ішінде ресми алтын-валюта 

резервтері; 

- ұлттық кірістің едәуір бөлігі (40-50% дейін) мемлекеттік бюджет 

арқылы қайта бөлінеді; 

- мемлекеттің халықаралық экономикалық қатынастарға капитал 

экспорты, несие беруші, кепілгер, қарыз алушы ретінде тікелей 

қатысуы; 

- нормативтік құқықтық актілер мен мемлекеттік бақылау 

органдарының көмегімен сыртқы экономикалық операцияларды реттеу. 

Төлем балансын реттеудің бірнеше әдістері бар.  

1. Тікелей бақылау: импортқа сандық шектеулер қою және 

кедендік т.б. жинақтар, жеке тұлғаларға шетелдік инвестициялар және 

ақшалай трансфеттер арқылы ақша аударуға тыйым салу және шектеу; 

қайтарылмайтын көмектердің күрт қысқаруы мен шетелге қысқа 

мерзімді капиталды шығарылуы және т.б. 

Тікелей бақылаудың бұл тәсілі елдің көптеген фирмаларына  

үлкен қиындықтар мен қайшылықтар тудырады. Қысқа мерзімді 

жоспарда тікелей бақылау жақсы нәтиже береді. 

Ұзақ мерзімде бұл әдістер екіжақты нәтиже туғызады. Жергілікті 

өндірушілерге «қолайлы жағдай» жасалады, ал шетел инвесторларының 

қызығушылығын төмендетеді. 

2. Дефляция әдісі ішкі экономикалық міндеттерді шешуге 

бағытталған. Мемлекет бюджеттік шығындарды қысқартады, жалақыны 

және бағаны ұстап тұрады.  Ол жанама түрде төлем балансының 

жағдайын жақсартады. Дәстүрлі дефляциялық саясат көпшілік жағдайда 

өндіріс көлемін төмендетеді, импорттың қысқаруына және экспорттың 

өсуіне әкеледі. 

 3. Валюта бағамын өзгерту. Валюта бағамының өзгерісі 

мемлекеттің бақылауымен жүзеге асырылады. Тіпті еркін құбылмалы 

айырбас бағамы жағдайында да мемлекет (әдетте елдің орталық банкі 

ұсынады) экономикалық ауытқуларды болдырмау үшін белгілі бір 

шектерде ұстауға тырысады.  

Реттеудің маңызды объектісі сауда балансы болып табылады. Ол 

үшін мемлекет келесі шараларды қабылдайды: 

 тауарларды сату сатысында бағаларға әсер ету арқылы 

экспортты ынталандырады (экспорттаушыларға салықтық және несиелік 

жеңілдіктер беру, валюта бағамын өзгерту және т.б.); 

 экспорттаушылардың тауарлар экспорты мен сыртқы 

нарықтарды дамытуға ұзақ мерзімді қызығушылығын қалыптастыру 

үшін мақсатты экспорттық несиелер ұсынады; 

 экспорттаушыларды экономикалық және саяси тәуекелдерден 

сақтандырады; 

 негізгі капиталдың амортизациясының жеңілдетілген режимін 

енгізеді; 
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 белгілі бір экспорттық бағдарламаны орындау міндеттемесінің 

орнына басқа қаржылық және несиелік жеңілдіктер ұсынады. 

Төлем балансының «көрінбейтін» операциялары бойынша 

төлемдер түсімдерін реттеу мақсатында келесі шаралар 

қолданылады: 

- белгілі бір елдің туристерінің валюта экспорты бойынша 

нормаларын шектеу; 

- шетелдік туристерді тарту мақсатында туристік 

инфрақұрылымды құруға мемлекеттің тікелей немесе жанама қатысуы; 

- патенттермен, лицензиялармен, ғылыми-техникалық біліммен 

және т.с.с. кірістерді арттыру мақсатында зерттеулер мен әзірлемелерге 

мемлекеттік шығыстарды кеңейту; 

- еңбек көші-қонын реттеу, атап айтқанда шетелдік 

жұмысшылардың ақша аударымдарын азайту үшін иммигранттардың 

келуін шектеу және т.б. 

Капитал қозғалысын реттеу, бір жағынан, ұлттық 

монополиялардың сыртқы экономикалық экспансиясын ынталандыруға, 

ал екінші жағынан, шетелдік ағындарды ынталандыру және ұлттық 

капиталды репатриациялау арқылы төлем балансын теңгерімдеуге 

бағытталған. Бұл мақсат мемлекеттің жеке шетел инвестициялары мен 

тауарлардың экспорты үшін қолайлы жағдайлар жасай отырып, 

капиталды экспорттаушы ретіндегі қызметіне бағынады. Мемлекеттік 

инвестициялық кепілдіктер коммерциялық және саяси тәуекелдерді 

сақтандыруды қамтамасыз етеді. 

 

Талдауға арналған сұрақтар: 

1. ХВҚ анықтамасына сәйкес төлем балансы қандай мағынаны 

білдіреді? 

2. Төлем балансы қандай  принциптерге негізделеді? 

3. Төлем балансына қандай факторлар әсер етеді? 

4. Төлем балансы қандай шоттардан тұрады? 

5. «Көрінбейтін» операциялардың мәні және оларға не жатады? 

6. Төлем балансын мемлекеттік реттеудің басты себептері. 

7. Төлем балансын реттеудің  әдістері. 

8. Сауда балансын реттеуде қолданылатын шаралар. 
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VIII тарау ХАЛЫҚАРАЛЫҚ ВАЛЮТА ЖҮЙЕСІ 

 

8.1  Халықаралық валюталық-қаржылық қатынастардың мәні 

8.2  Валюта жүйесі және оның түрлері 

8.4   Валюта жүйесінің  даму эволюциясы 

8.5  Халықаралық (аймақтық) валюта жүйесі 

 

Қаралатын мәселелер 

 

Халықаралық валюта қатынастарын қалай түсінесіз және қай кезде 

қалыптасты?  Халықаралық валюталық қатынастардың дамуына қандай 

жағдайлар әсер етті? Ұлттық валюта жүйесінің  Халықаралық 

(аймақтық) валюта жүйесінен қандай айырмашылықтары бар?  

Дүниежүзілік валюта жүйесінің мәні мен атқаратын қызметтері.  Алтын 

стандарт жүйесінің негізгі ерекшеліктері, артықшылықтары мен 

кемшіліктері. Генуялық валюта жүйесінің Париж жүйесінен 

айырмашылығы.  Девизалар дегеніміз не, оның ролін қандай валюталар 

атқарды? Бреттон-Вуд жүйесінің ерекшеліктері.  

Ямайка валюта жүйесінің принциптері.  Европалық валюта 

жүйесін құру нәтижесінде ЕО қол жаткізген нәтижелері. 
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8.1 Халықаралық валюталық-қаржылық қатынастардың 

мәні 

 

Дүниежүзілік шаруашылық жүйенің қалыптасуы, елдер 

арасындағы экономикалық байланыстардың интернациялдануы - ұлттық 

шаруашылықтар қызметінің жеделденуіне әкеледі. Осыған байланысты 

аталған процесте қызмет көрсетуші құрал ретіндегі халықаралық 

валюталық – қаржылық қатынастар қалыптасты. 

Халықаралық валюта қатынастары (ХВҚ) - бұл дүниежүзілік 

экономикада валютаның жұмыс істеуі кезінде дамитын және ұлттық 

экономикалар қызметінің нәтижелерінде қалыптасатын қоғамдық 

қатынастар жиынтығы. 

Валюталық қатынастардың жекелеген элементтерінің қалыптасу 

тарихына көз салсақ, оның антик дәуірде пайда болғанын байқауға 

болады. Ежелгі Греция мен Ежелгі Римде валюталық қатынастар 

вексельдік және айырбастық қызмет түрінде жүргізілген. 

Сонымен бірге, валюталық қатынастар Орта ғасырда, дәлірек 

айтқанда, Лионда, Антверпенде және Батыс Еуропаның басқа да сауда 

орталықтарында „вексельдік жәрмеңкелер» түрінде жүзеге асырылды. 

Бұл жерлерде барлық есеп айырысулар аудармалы вексельдер 

(тратталар) бойынша жүргізілген. 

Феодалдық және капиталистік өндірістің дамуы дәуірінде 

халықаралық есеп айырысу жүйесі банктер арқылы жүзеге асырылды. 

Халықаралық валюталық қатынастардың дамуына әсер еткен 

жағдайлар: 

 өндірігіш күштердің дамуы; 

 дүниежүзілік  нарықтың құрылуы; 

 халықаралық еңбек бөлінісінің дамуы; 

 әлемдік экономикалық жүйенің қалыптасуы; 

 шаруашылықтың дүниежүзілік  интернационалдануы мен 

жаһандануы. 

Демек халықаралық валюталық қатынастар ХЭҚ-тың алуан түрлі 

нысандарын қалыптастыратын механизм болып табылады. 

 

8.2 Валюта жүйесі және оның   даму эволюциясы 

 

Валюта жүйесі - ұлттық заңнамалармен немесе мемлекетаралық 

келісімдермен бекітілген валюталық қатынастарды ұйымдастыру және 

реттеу нысаны. 

Валюта жүйесінің келесі түрлері бар: 

- ұлттық; 

- дүниежүзілік; 

- халықаралық (аймақтық). 
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Валюталық қатнастардың дамуы процесінде ең алдымен ұлттық 

валюталық жүйелер (ҰВЖ) қалыптасты. 

Ұлттық валюта жүйесі  - елдің валюталық заңнамаларымен 

бекітілген валюталық қатынастарды ұйымдастыру формасы. 

           Ұлттық валюта жүйесінің негізгі элементтері: 

- ұлттық валюта - елдің ақша бірлігі; 

- алтын-валюта резервтерінің құрамы, қалыптастыру және 

пайдалану режимі; 

- валюта паритеті және ұлттық валюта бағамының режимі; 

- ұлттық валютаның айналым режимі және валюталық шектеулер 

сипаты; 

- халықаралық есеп айырысу нысандары мен ұйымдастырылуы; 

- валюталық қатынастарды реттейтін ұлттық институттардың 

мәртебесі  

ҰВЖ- ның дамуы және оның ерекшеліктері мыналарға тәуелді 

болады: 

- белгілі  бір  елдің даму дәрежесіне; 

- осы елдің  экономикалық жағдайына; 

- осы елдің  сыртқы экономикалық  байланыстарына. 

ҰВЖ- ның қызметтері: 

1)   Валюталық ресурстарды қалыптастыру және пайдалану 

2)   Еліміздің сыртқы экономикалық байланыстарын қамтамасыз 

ету 

3) Ұлттық экономиканың оңтайлы жұмыс істеуінің жағдайларын 

қамтамасыз ету 

Дүниежүзілік валюта жүйесі (ДВЖ) - бұл көпжақты 

мемлекетаралық келісімдерде бекітілген және халықаралық валюталық, 

несиелік және қаржылық ұйымдармен реттелетін, әлемдік экономика 

шеңберіндегі ақша қатынастарын ұйымдастырудың ғаламдық түрі, ол 

ХІХ ғасырдың ортасында халықаралық экономикалық қатынастардың 

дамумен қатар пайда болды. 

 Дүниежүзілік валюта жүйесі негізгі қызметтері: 

  әлемдік экономика шеңберінде төлем және есеп айырысу 

айналымын қамтамасыз ету; 

  ұдайы өндіріс процесі мен өндірілген тауарларды үздіксіз сату 

үшін қажетті жағдайларды қамтамасыз ету; 

  халықаралық экономикалық қатынастардағы делдалдық; 

  ұлттық валюта жүйелерінің қызмет ету ережелерін реттеу және 

үйлестіру; 

  валюталық қатынастар принциптерін унификациялау және 

стандарттау. 

    

Халықаралық (аймақтық) валюта жүйесі - бұл белгілі бір 

аймақтағы немесе  бірқатар мемлекеттер тобы арасындағы  

мемлекетаралық келісімдер мен мемлекетаралық қаржы-несиелік 
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институттарды құруда бекітілген валюталық қатынастарды 

ұйымдастыру нысаны. 

   Мұндай жүйенің мысалы 1979 жылы жасалған. ЕО-қа мүше 

мемлекеттерді қамтитын Еуропалық валюта жүйесі. Оны мемлекеттер 

тобы құрады және олардың арасындағы тиісті келісімдермен 

қамтамасыз етіледі. Ол ұлттық валюта жүйелерімен тығыз байланысты 

және дүниежүзілік валюта жүйесінің ажырамас бөлігі болып табылады. 

    Халықаралық валюта жүйесінің негізгі элементтері мыналар 

болуы мүмкін: 

- халықаралық есеп бірлігі (ЭКЮ және т.б.); 

- халықаралық валюта қорлары; 

- валюта бағамын реттеудің келісілген режимі; 

- халықаралық несиелік-есеп айырысу мекемелері және т.б. 

        Ұлттық және халықаралық валюта жүйелерінің өзара 

байланысы олардың бірдейлігін білдірмейді, өйткені олардың 

міндеттері, қызмет ету және реттеу шарттары, жекелеген елдердің 

экономикасына және әлемдік экономикаға әсері әр түрлі.  

Валюта бағамы және паритет ұлттық валюталық жүйелер 

арасындағы байланыстырушы буын ретінде қызмет атқарады. 

 Валюталық паритет - бұл валюталардың алтындық құрамына 

байланысты өзара қатысы. Паритет валюта курстарының негізінде 

жатыр. Бірақ паритет пен валюталық курс ешқашан да бір-біріне тең 

болмайды. 

  Валюта бағамы -  жекелеген  елдердің  валюталарының 

арасындағы  арақатынас немесе басқа елдің валютасымен 

есептелген белгілі бір ел валютасының «бағасы». 

Валюталық жүйенің дамуы қоғамдық ұдайы өндіріс процесінің 

заңдылықтарымен анықталады. Кейбір жағдайларда әлемдік валюталық 

жүйе дүниежүзілік шаруашылық құрылымына сәйкес келмеуі мүмкін. 

Осындай сәйкессіздік нәтижесінде әлемдік валюта жүйесі дағдарысқа 

ұшырап отырады, бұл дағдарыс ескі жүйенің бұзылып, оның жаңа 

жүйеге айырбасталуына әкеліп соғады. ХВЖ- нің эволюциясы ұлттық 

және әлемдік экономиканың сұраныстарына байланысты қалыптасады. 

 

8.3 Валюта жүйесі және оның  даму эволюциясы 

 

Өзінің даму процесінде әлемдік валюта жүйесі төрт кезеңнен өтті, 

олардың әрқайсысының өзіне тән ерекшеліктері  бар. 

1 кезең - Алтын стандарт жүйесі. Бұл жүйе XIX ғасырда 

стихиялы түрде қалыптасты және заңды түрде 1867 жылы Париж 

конференциясында бекітілді. Сондықтан оны “Париждік валюта жүйесі” 

Осы конференцияның шешімі бойынша, алтын әлемдік ақшаның жалғыз 

формасы болып есептелді. 

 Париж валюта жүйесінің негізі - алтын монетарлық стандарт  

(1867 жылдан – 1922 1-дүниежүзілік соғысқа дейін). 
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Жүйенің негізгі ерекшеліктері: 

1) барлық валюталардың мәні алтынның сандық құрамымен 

анықталды; 

2) әр ел қанша алтын болса, сонша қағаз ақшаны шығарды;  

3) ұлттық банктер өздерінің қағаз ақшаларын алтынның 

паритеттеріне сүйене отырып, сәйкесінше алтынға және керісінше 

айырбастауға міндетті болды; 

4) алтынның елден елге еркін импорты мен экспорты болды; 

5) ұлттық валюталар алтын құрамына сәйкес бір-біріне 

ауыстырылды. 

Жүйенің артықшылықтары: 

1) инфляцияның болмауы; 

2) төлем балансын автоматты түрде реттеу; 

3) оңайлатылған халықаралық есеп айырысу және валюталық 

тұрақтылықты қамтамасыз ету. 

Жүйенің кемшіліктері: 

1) айналыстағы ақша массасы мен алтын көлемі арасында қатаң 

байланыс болды (экономикалық даму қарқыны алтын өндірудің 

физикалық көлемінен оза бастады); 

2) үкімет ұлттық ақша-несие саясатын өз бетінше жүргізе алмады 

(соғыстың басталуымен соғысушы елдердің үкіметтері әскери 

шығындарды инфляциялық қаржыландыруды бастауға мәжбүр болды, 

содан кейін ұлттық валютаның алтын құрамы төмендеді және валюта 

айырбасталуы тоқтады); 

3) мұндай жүйе тек экономикалық және саяси тұрақтылық 

жағдайында жұмыс істей алады. 

Соғыс аяқталғанға дейін әлемдік валюта жүйесін дағдарыс қана 

емес, хаос деп те атауға болады. 

2-кезең.  Генуялық валюта жүйесінің негізі -  алтын айырбас 

стандарты - (1922 ж.-1944 жж. басында). 

Дағдарыстан шығу үшін әлемнің негізгі елдерінің үкіметтері 1922 

жылғы Генуя конференциясына жиналды, онда банкноталарды алтынға 

айырбастауға негізделген ақша қатынастарының принциптері қайта 

құрылды. Алтын стандарт жүйесінің екінші кезеңі ұзаққа созылмады  

және өте тұрақсыз болды. 

Генуялық валюта жүйесінің негізгі принциптері Париж жүйесінің 

қағидаларына ұқсас болды. Алтын түпкілікті әлемдік ақшаның рөлін 

сақтады; алтын паритеттері қалды. Алайда, белгілі бір өзгерістер 

енгізілді: 

1) алтын мен фунт стерлингтен (GBP) басқа АҚШ долларын 

пайдалану ұсынылды. Халықаралық төлем құралдары рөлін орындауға 

арналған екі валюта девизалар деп аталды; 

2) жеке ұлттық банкноталар алтынға емес, девизаларға 

айырбасталды, ал олар өз кезегінде алтын құймаларға айырбасталды. 
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Осылайша, ұлттық валютаны алтынға айырбастаудың екі негізгі әдісі 

болды: 

• тікелей - девизалар рөлін атқарған валюталар (GBP, АҚШ 

доллары); 

• жанама - осы жүйенің барлық басқа валюталары үшін. 

3) еркін өзгермелі валюта бағамдарының принципі қолданылды; 

4) мүше елдердің орталық банктері валюталық реттеу әдістерін (ең 

алдымен валюталық интервенциялар) қолдана отырып, өздерінің ұлттық 

валюта бірліктерінің айырбас бағамдарының мүмкін болатын 

ауытқуларын ұстап тұруы керек еді. 

Алайда, бұл жүйе ұзаққа созылмады. 1929-33 жж. әлемдік 

дағдарыс оны толығымен жойды. Ұлы депрессия бағалардың  түсуіне 

және көптеген кәсіпорындардың қирауына алып келді. Банктердің 

құлдырауы, ең алдымен, 1-дүниежүзілік соғыста жеңіліс нәтижесінде 

сыртқы төлемдер жүктелген елдерде: Австрия, Венгрия, Германия 

валюталарының құнсыздануын тудырды. Бұл елдердегі ірі банктердің 

банкроттығы шетел капиталының жаппай кетуіне себеп болды. 1931 

жылы Германия мен Венгрия шетелдіктерге мемлекеттік және жеке 

қарыздардың барлық түрлері бойынша төлемдерді тоқтатуға және 

валюталық шектеулер енгізуге мәжбүр болды. 

3-ші кезең - Бреттон-Вуд жүйесі  - алтын доллар (алтын валюта) 

стандарты (1944 - 1976). 

Жаңа әлемдік валюта жүйесінің жобасын жасау соғыс 

жылдарында (1943 жылы сәуірде) басталды, өйткені елдер Бірінші 

дүниежүзілік соғыстан кейінгі және 1930 жылдардағы валюта 

дағдарысына ұқсас күйзелістерден қорықты. Жобаны  Дж.М. Кейнс и 

Г.Д. Уайт басқарды.  1944 ж. Бреттон-Вудта (АҚШ) өткен халықаралық 

конференцияға әлемнің ірі елдерінің басшылары жиналып, жаңа 

халықаралық валюта жүйесінің негізін қалады. 

Жүйенің негізгі ерекшеліктері: 

1) алтын әлемдік ақша функциясын сақтап қалды; 

2)  резервтік валюталар - GBP, USD қолданылды. Кейіннен доллар 

жалғыз резервтік валютаның рөлін атқарды. Соғыстан кейінгі жылдары 

доллардың үстемдігінің объективті негізі АҚШ-тың барлық басқа 

елдерден сөзсіз экономикалық артықшылықта болуына  әкелді (1949 ж. - 

дүниежүзілік алтын қорының 75%); 

3) АҚШ долларының құны 35 доллар бір троялық унция 

алтынымен (31,1035 грамм) бекітілді. Бұл доллар бағасы 1971 жылға 

дейін созылды; 

4) АҚШ Ұлттық банкі кез-келген уақытта долларды алтынға 

айырбастауға міндетті болды; 

5) әрбір ұлттық ақша бірлігінде алтынмен және доллармен 

көрсетілген тұрақты валюта паритеті болды, яғни қағаз ақшаны алтынға 

да, долларға да ауыстыруға болды; 
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6) Барлық елдердің ұлттық банктері өз валюталарының бағамын 

долларға қатысты ұстап тұруы және ауытқуларға 1% -дан артуына жол 

бермеуі қажет болды. Егер ауытқулар үлкен болып шықса, онда ұлттық 

банктер валюталық интервенцияны жүзеге асыруға мәжбүр болды. 

Мысалы: егер франктің бағамы 1% -дан түсіп кетсе, онда Францияның 

Ұлттық банкі долларды сатуы керек, егер ол көтерілсе, онда долларды 

сатып алуы, яғни валюта курсы тұрақты болды.  

7) барлық ұлттық банктердің резервтері алтыннан және доллардан 

тұрды; 

8) жаңа жүйенің қызметін бақылау үшін Халықаралық валюта 

қоры (ХВҚ) құрылды. 

ХВҚ-ның  негізгі қызметі - осы мемлекетаралық қорға мүше 

елдердің валюта паритетін, бағамдарын және басқа валюталарға  

еркін айырбасталуын бақылауды  қамтамасыз ету. 

Бреттон-Вуд жүйесі ширек  ғасырдан астам уақыт аралығында 

халықаралық еңбек бөлінісінің  тереңдеуіне және әлемдік нарықтың 

қарқындап өсуіне ықпал етті. 

Дегенмен  бұл жүйе оған мүше елдердің барлығына  бірдей 

тең құқық бере алмады. Долларлық  стандартты бекіткен принциптерді 

АҚШ  басқа елдер есебінен әлемде өз үстемдік позициясын 

күшейтуге пайдаланды. Бреттон-Вуд валюта жүйесінің қайшылығы, ең 

алдымен  доллар мен фунт стерлингтің ұлттық сипаты және оларды 

халықаралық төлем  құралдары ретінде қолдануы, біртіндеп  жүйені 

әлсірете бастады. Осы кезде  Батыс Еуропа мен Жапонияның 

позициясы  күшейді. 1971-1973 жж. валюта дағдарысы  Бреттон-Вуд 

жүйесінің іс жүзінде  күйреуін жеделдетті. 

1973 жылдың наурыз айынан бастап өзгермелі айырбас бағамына 

кеңінен көшу басталып, Бреттон-Вуд жүйесі көп ұзамай өзінің жұмысын 

тоқтатты. 

4 - кезең Ямайка жүйесі (1976 жылдан қазіргі уақытқа дейін). 

1976 жылы Ямайка аралында Кингстон қаласында конференцияда жаңа 

валюта жүйесінің негізгі принциптері қабылданды: 

1) алтынның толық демонетизациясы, яғни барлық валюталардың 

алтын құрамының жойылуы. Валюта құндылықтары енді алтынға 

негізделмейді. Алтын қарапайым тауар және оның бағасы сұраныс пен 

ұсыныстың арақатынасымен анықталды  және  мемлекет алтынды өзінің 

резервінде сақтайды (ақшалай алтын); 

2) әр елдің айырбастау бағамы режимін (өзгермелі немесе 

тұрақты) таңдауға құқығы бар. Валюта бағамының ауытқуына шек жоқ; 

3) ХВҚ-ға мүше елдер валюта бағамдарының тұрақсыз ауытқуын 

болдырмау үшін барлық күш-жігерін салуға міндетті;  

4) жүйе бір емес, бірнеше негізгі валютаға негізделген. Ресми 

түрде танылған резервтік валюталар: USD, DEM, GBP, FRF, JPY, CHF; 

5) алтынға айырбастаудың негізгі резерві ретінде SDR (қарыз 

алудың арнайы құқығы) болды. SDR - ХВҚ-ға мүше елдердің 
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халықаралық төлем және резервтік қаражаттары, арнайы шоттардағы 

жазбалар және ХВҚ-ның есеп бірлігі ретінде қолма-қол ақшасыз 

халықаралық есеп айырысу үшін қолданылады. Оның құрамына  5 елдің 

валютасы кіреді (доллар, евро, юань, йен, британдық фунт). Әрбір 

валютаға елдің экономикалық даму деңгейіне және халықаралық 

саудаға қатысу дәрежесіне байланысты нақты үлес беріледі. 

6) аймақтық валюталық топтастыру құру құқығы (мысалы, 

Еуропалық валюта жүйесі (ЕВЖ) берілді; 

7) халықаралық валюта қатынастарын реттеуші ретіндегі ХВҚ 

рөлін күшейтті. ХВҚ конференцияларында елдер мүше елдердің төлем 

балансының теңгерімсіздігінен туындаған валюта бағамдарының 

ауытқуы мен валютаның құбылмалылығын шешу бойынша бірлескен іс-

шаралар туралы келіседі. 

 

 

Кезең  USD  DEM  FRF  JPY  GBP 

1981–

1985 

0,540 

(42 %) 

0,460 

(19 %) 
0,740 (13 %) 34,0 (13 %) 

0,0710 

(13 %) 

1986–

1990 

0,452 

(42 %) 

0,527 

(19 %) 
1,020 (12 %) 33,4 (15 %) 

0,0893 

(12 %) 

1991–

1995 

0,572 

(40 %) 

0,453 

(21 %) 
0,800 (11 %) 31,8 (17 %) 

0,0812 

(11 %) 

1996–

1998 

0,582 

(39 %) 

0,446 

(21 %) 
0,813 (11 %) 27,2 (18 %) 

0,1050 

(11 %) 

Кезең  USD  EUR  JPY  GBP 

1999–

2000 

0,5820 

(39 %) 

0,2280 

(21 %) 
0,1239 (11 %) 

27,2 (18 %) 
0,1050 

(11 %) 
0,3519 (32 %)[5] 

2001–

2005 

0,5770 

(44 %) 
0,4260 (31 %) 21,0 (14 %) 

0,0984 

(11 %) 

2006–

2010 

0,6320 

(44 %) 
0,4100 (34 %) 18,4 (11 %) 

0,0903 

(11 %) 

2011–

2015 

0,6600 

(41,9 %) 
0,4230 (37,4 %) 

12,1000 

(9,4 %) 

0,1110 

(11,3 %) 

Кезең  USD  EUR  CNY  JPY  GBP 

2016–

2020 
(41.73%) (30.93%) (10.92%) (8.33%) (8.09%) 

 

 

8.4 Европалық валюта жүйесі 

 

1979 жылы  Еуропалық экономикалық одақ (ЕЭО) шеңберінде 

Батыс  Еуропа  елдерінің интеграциялық  процестерін  дамытуға  

https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_the_United_States.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%94%D0%BE%D0%BB%D0%BB%D0%B0%D1%80_%D0%A1%D0%A8%D0%90
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_Germany.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%9D%D0%B5%D0%BC%D0%B5%D1%86%D0%BA%D0%B0%D1%8F_%D0%BC%D0%B0%D1%80%D0%BA%D0%B0
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_France.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A4%D1%80%D0%B0%D0%BD%D1%86%D1%83%D0%B7%D1%81%D0%BA%D0%B8%D0%B9_%D1%84%D1%80%D0%B0%D0%BD%D0%BA
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_Japan.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%AF%D0%BF%D0%BE%D0%BD%D1%81%D0%BA%D0%B0%D1%8F_%D0%B8%D0%B5%D0%BD%D0%B0
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_the_United_Kingdom.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A4%D1%83%D0%BD%D1%82_%D1%81%D1%82%D0%B5%D1%80%D0%BB%D0%B8%D0%BD%D0%B3%D0%BE%D0%B2
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_the_United_States.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%94%D0%BE%D0%BB%D0%BB%D0%B0%D1%80_%D0%A1%D0%A8%D0%90
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_Europe.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%95%D0%B2%D1%80%D0%BE
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_Japan.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%AF%D0%BF%D0%BE%D0%BD%D1%81%D0%BA%D0%B0%D1%8F_%D0%B8%D0%B5%D0%BD%D0%B0
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_the_United_Kingdom.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A4%D1%83%D0%BD%D1%82_%D1%81%D1%82%D0%B5%D1%80%D0%BB%D0%B8%D0%BD%D0%B3%D0%BE%D0%B2
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A1%D0%BF%D0%B5%D1%86%D0%B8%D0%B0%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D1%8B%D0%B5_%D0%BF%D1%80%D0%B0%D0%B2%D0%B0_%D0%B7%D0%B0%D0%B8%D0%BC%D1%81%D1%82%D0%B2%D0%BE%D0%B2%D0%B0%D0%BD%D0%B8%D1%8F#cite_note-5
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_the_United_States.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%94%D0%BE%D0%BB%D0%BB%D0%B0%D1%80_%D0%A1%D0%A8%D0%90
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_Europe.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%95%D0%B2%D1%80%D0%BE
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_the_People's_Republic_of_China.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%9A%D0%B8%D1%82%D0%B0%D0%B9%D1%81%D0%BA%D0%B8%D0%B9_%D1%8E%D0%B0%D0%BD%D1%8C
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_Japan.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%AF%D0%BF%D0%BE%D0%BD%D1%81%D0%BA%D0%B0%D1%8F_%D0%B8%D0%B5%D0%BD%D0%B0
https://commons.wikimedia.org/wiki/File:Flag_of_the_United_Kingdom.svg?uselang=ru
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A4%D1%83%D0%BD%D1%82_%D1%81%D1%82%D0%B5%D1%80%D0%BB%D0%B8%D0%BD%D0%B3%D0%BE%D0%B2
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көмектесу мақсатында Еуропа валюта жүйесі (ЕВЖ) деп аталатын 

аймақтық валюта жүйесі құрылды. 

Оның мақсаты – ынтымақтастық процесін ынталандыру, 

еуропалық саяси, экономикалық және валюта одағын құру арқылы  

Батыс Еуропаның позициясын күшейту. 

Бұл жүйеге кіретін мемлекеттер ХВҚ-ның мүшелері болғандықтан 

ЕВЖ-сін әлемдік валюта жүйесінің құрылымдық бір бөлігі ретінде 

қарастыруға болады. Дегенмен оны Ямайка жүйесінен ажырататын 

бірсыпыра ерекшеліктері бар. 

ЕВЖ-нің құрылымдық ерекшелігі - SDR-дың  орнына                      

Еуропалық валюта өлшемі - ЭКЮ стандарты енгізілді.           

ЭКЮ-дің валюталық қоржыны батыс  еуропалық 12 валютадан 

құрылды. Бастапқы кезде онда неміс маркасының үлесі (30%-

тен астамы) үстем  болды. 

ЭКЮ-ді құрудағы мақсат - ЕО-қа кіретін жекелеген елдердің 

валюталық курстарының тұрақтылығын қамтамасыз ету.  

Ресми ЭКЮ-дің эмиссиясы жартылай есеппен алтынмен және 

доллармен белгіленген. ЭКЮ қолма-қол ақшасыз формада, яғни қолма-

қол ақшасыз есеп айырысулар кезінде орталық банктердің  есеп 

шоттарында жазбаша көрсетіледі. 

ЭКЮ-гі  әрбір валюта үлесі - мүше-мемлекеттің Еуропалық 

Одақтың (ЕО) жалпы ұлттық өніміндегі және ЕҚ экспортындағы үлесіне 

байланысты анықталды. Оны 1999 жылдан бастап ұжымдық  

еуропалық валюта - ЕВРО ауыстырды.  

ЕВЖ-нің  дамуындағы маңызды кезең - саяси, экономикалық және 

валюталық одақ (ЕО) құру жөнінде 1994 ж. қарашада қол қойылған “Маастрихт  

келісімі” (бұл келісім "Ж.Делор концепциясы" негізінде  жасалды).  
   ЕО-ты құрудың бірінші кезеңі 1990 ж. шілдеде басталып 1992 

жылдың аяғында мүше-елдерге   валюталық шектеуді мүлдем жоюды  

қарастырды.  

   Бұл кезеңде мемлекеттердің экономикалық дамуының деңгейін 

жақындастыруға, инфляция қарқынын төмендетуге, бюджет кемшілігін 

қысқартуға зор көңіл  бөлінді. 

 Ж. Делор концепциясы бойынша, Европалық валюталық бірлесу 

жоспары 3 кезеңнен тұрады: 

1. ЕО -тың жекелеген елдерінің келісілген экономикалық және 

валюталық саясатты жүзеге асыруы. 

2. ЕО -тың Орталық банкін құру. 

3. Ұлттық валютаның ЕО-тың біртұтас валютасына 

айырбасталуы 
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Әлемдік валюта жүйесінің даму эволюциясы 

 
Валюта

лық жүйе 

Жы

лдар 

Ерекшеліктері Стан

дарты 

Валю

тасы 

Париждік 1867-
1922 

Барлық валюталардың мәні алтынның 
сандық құрамымен анықталды; 

Әр ел қанша алтын болса, сонша қағаз 

ақшаны шығарды.  
Ұлттық банктер өздерінің қағаз ақшаларын 

алтынның паритеттеріне сүйене отырып, 

сәйкесінше алтынға және керісінше 

айырбастауға міндетті болды. 
Алтынның елден елге еркін импорты мен 

экспорты болды. 

Ұлттық валюталар алтын құрамына сәйкес 
бір-біріне ауыстырылды. 

Алтын 
монетар

лық  

Алтын 

Генуялық 1922-

1944 

 Ұлттық банкноталар алтынға емес 

«девизаларға» айырбасталды. 

Еркін өзгермелі валюта бағамдарының 
принципі қолданылды. 

Валюталық интервенция 

Алтын 

девиза 

лық  

Фунт 

стерлин

гов 

Бреттон-

Вуд 

1944 - 

1976 

Алтын әлемдік ақша функциясын сақтап 

қалды; 
Резервтік валюталар - GBP, USD 

қолданылды.  

АҚШ долларының құны 35 доллар бір 
троялық унция алтынымен (31,1035 грамм) 

бекітілді. 

Тұрақты валюта паритеті. 
Валюталар бағамының  ауытқулары 1% -дан 

артпауы керек 

Барлық ұлттық банктердің резервтері 

алтыннан және доллардан тұрды. 
Жаңа жүйенің қызметін бақылау үшін 

Халықаралық валюта қоры (ХВҚ) құрылды 

Алтын 

девиза 
лық  

Доллар 

Ямайка 
лық 

1976 
бүгін 

ге 

дейін 

Барлық валюталардың алтын құрамының 
жойылуы.  

Валюта бағамы құбылмалы. Валюталық 

интервенция болған жоқ 

Жүйе бір емес, бірнеше негізгі валютаға 
негізделген.  

Алтынға айырбастаудың негізгі резерві 

ретінде SDR (қарыз алудың арнайы құқығы) 
болды. 

SDR  SDR 
қоржы 

ны 

(USD, 

DEM, 
GBP, 

FRF, 

JPY, 
CHF) 

Европа 

лық 

1979-

1999 

Европалық валюта өлшемі - ЭКЮ стандарты 

енгізілді  

ЭКЮ  ЭКЮ 

 1999 
бүгін 

ге 

дейін 

ЕО  - тың жекелеген елдерінің келісілген 
экономикалық және валюталық саясатты 

жүзеге асыруы. 

ЕО-тың Орталық банкін құру. 
Ұлттық валютаның ЕО-тың біртұтас 

валютасына айырбасталды 

Евро Евро 
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Ж. Делор жоспарының үшінші кезеңі үш бөлікке бөлінеді: 

А) 1998 ж. Валюталық Одаққа кіруге рұқсаты бар елдер 

анықталды. Одаққа кірудің критерийлері: инфляция деңгейі,  

мемлекеттің бюджеттік тапшылығы (3%-тен көп емес), есепке алу 

стакасының мөлшері, ұлттық валютаның тұрақтылығы. 

В) 1999-2001 ж.ж. аралығында Орталық Еуропалық банк 

валюталық айырбас операцияларында ортақ валютаға көшті. Оларды 

валюталық нарықтарда коммерциялық банктер мен қаржы ұйымдары да 

қолданды. 

 С) 2002-2003 ж.ж. ұлттық монеталар мен купюралардың          

ЕВРО-ға (Еуропалық ақша бірлігіне) айырбасталуын жүзеге асыру. 

 

 

Талдау сұрақтары 

1. Халықаралық валюта қатынастарын қалай түсінесіз және қай 

кезде қалыптасты? 

2. Халықаралық валюталық қатынастардың дамуына қандай 

жағдайлар әсер етті? 

3. Ұлттық валюта жүйесінің  Халықаралық (аймақтық) валюта 

жүйесінен қандай айырмашылықтары бар? 

4. Дүниежүзілік валюта жүйесінің мәні мен атқаратын қызметтері. 

5. Алтын стандарт жүйесінің негізгі ерекшеліктері, 

артықшылықтары мен кемшіліктері. 

6. Генуялық валюта жүйесінің Париж жүйесінен айырмашылығы. 

7. Девизалар дегеніміз не, оның ролін қандай валюталар атқарды? 

8. Бреттон-Вудс жүйесінің ерекшеліктері. 

          9. Ямайка валюта жүйесінің принциптері. 

          10. Еуропалық валюта жүйесін құру нәтижесінде ЕО қол жаткізген 

нәтижелері. 

           11. Ж. Делор концепциясы бойынша, Европалық валюталық 

бірлесу қандай кезеңдерден өтті. 
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IX тарау. ВАЛЮТА БАҒАМЫ  ЖӘНЕ ОНЫ РЕТТЕУ 

 

9.1 Валюта: мәні, түрлері.   

9.2 Валюта бағамы, мәні, режимдері,  реттеу әдістері мен құралдары 

9.3 Валюта нарығы: мәні, қызметтері, объектілері мен субъектілері 

 

Қаралатын мәселелер 

 

Валюта бағамының мәні. Валютаның режимдері. Валютаның 

құбылмалы бағамына әсер ететін факторлар. Құбылмалы валюта 

бағамының кемшіліктері мен артықшылықтары. Тағайындалатын 

(тұрақты) валюта бағамы дегеніміз не?  Тағайындалатын (тұрақты) 

валюта бағамы жағдайында төлем балансының тапшылығы қалай 

жойылады? Валюта бағамын реттеу әдістері мен құралдары. Валюталық 

интервенция дегеніміз не және қандай жағдайда қолданылады? Валюта 

нарығы қандай  қызметтер атқарады? Валюта нарығының объектілері 

мен субъектілері. 
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9.1 Валюта: мәні, түрлері 

 

      Валюта (итальян сөзі, сөзбе-сөз аударғанда  - құн ) – елдің 

ақша бірлігі.  

      Валюта - мемлекетпен қабылданған заңдық төлем құралы 

болып табылатын және айналымда жүретін банкноттар, қазына 

билеттері және монеталар түріндегі ақша белгілері болып табылады. 

 Валюта түрлері: 

Айырбастау дәрежесі бойынша валюталардың түрлері. 

Еркін айырбасталатын валюта (FCC) - ол басқа елдердің кез 

келген валютасына оңай және еркін айырбасталады. 

Ішінара айырбасталатын (PCI) - бұл валютаны  әлемдік 

экономикада басқа елдердің валюталарына айырбастау шектелген. 

Айырбасталмайтын валюта (NKV) - ол тек белгілі бір елдің 

ішінде жұмыс істейді, халықаралық мәмілелерде  жүзеге 

асырылмайды.Әр елдің валютасы осы үш санаттың қайсысына 

жататынын арнайы ұйым - Халықаралық валюта қоры анықтайды. 

Халықаралық саудада қолма-қол ақшасыз төлемдер үшін клиринг 

деп аталатын валюта қолданылады. 

Эмитентке (валюта шығаратын мемлекетке) қатысты 

валюталардың түрлері. 

Ұлттық валюта - белгілі бір елдің валютасы 

Шетел валютасы - басқа елдерде несие және төлем құралдары 

ретінде  қолдануға болатын шетелдік ақша бірліктері (евро, доллар) 

Ұжымдық валюта - бұл жасанды түрдегі бірнеше елдер тобына 

арналған валюта. Евро -  евроаймақ елдері үшін ұжымдық валюта. 

Тұрақтылық бойынша валюталардың түрлері. 

Қатты (немесе күшті) - оның номиналына, яғни құнына және 

басқа елдердің валюталарына төзімді. 

Жұмсақ (немесе әлсіз) - тұрақсыз. 

Қолдану дәрежесі бойынша валюталардың түрлері. 

Резервтік - халықаралық операцияларға арналған резервті 

жинақтау үшін қолданылады. 

Әлемдегі жетекші валюта - әлемдегі барлық елдер ең көп 

қолданады. 

Қолдану мерзімі бойынша валюталардың түрлері. 

Уақытша - белгілі бір кезеңге, мысалы, дағдарыс кезінде 

белгіленеді.  

Тұрақты  -  мерзімі тұрақты болады. 
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9.2 Валюта бағамы, мәні, режимдері,  реттеу әдістері мен 

құралдары 

 

Валюта бағамы – бір елдің валютасын екінші елдің валютасына 

айырбастағандағы валюталардың қатынасы. Немесе валюта бағамы – 

бұл бір ел ақша бірлігінің басқа елдің ақша бірлігімен көрсетілген 

бағасы. 

Әрбір елдің ұлттық валюталарын салыстыру олардың өндіріс және 

айырбас процесінде пайда болатын объективті құндық қатынастарына 

негізделеді.  

Бағамның қалыптасуына ықпал ететін үш факторлар тобын  

қарауға болады: 

1. Саяси: саяси тұрақтылық, валюталы заңдылықтардың 

ырықтандырылуы, валюталық саясат және т.б. 

2. Экономикалық: экономикалық өсу, валюта тұрақтылығы және 

инфляцияның төменгі қарқыны, жұмыссыздық деңгейі, дүниежүзілік 

нарықтағы тепе-теңдік. 

3. Психологиялық: жаппай сұраныс, негізгі капиталды тәуекелден 

қорғауға ұмтылыс және т.б. 

Қазіргі кезде валюта бағамының екі режимі қалыптасқан: 

1) Валютаның еркін айналымдағы бағамы (құбылмалы); 

2) Тағайындалатын валюта бағамы (тұрақты). 

Валютаның еркін айналымдағы (құбылмалы) бағамы 

бойынша бағам ұсыныс пен сұраныс әсерінен қалыптасады. 

Бұл әдістің тиімділігі: ол автоматты түрде түзетіліп төлем 

балансының артықшылығы мен тапшылығы жойылады.  

Валютаның құбылмалы бағамына әсер ететін факторлар: 

1. Тұтынушы талғамының өзгеруі. Басқа елдің тауарына деген 

тұтынушының талғамы, көзқарасы сол елдің валютасына әсер етеді. 

Мысалы, жапондық тауарлардың сапасы жоғары болса, онда 

тұтынушылар ол тауарларды көбірек алады. Соған байланысты шетел 

валютасына сұраныс туады. 

2. Табыстың салыстырмалы азаюы. Бір елдің ұлттық табысы 

басқа елдің ұлттық табысына  қарағанда салыстырмалы жоғары болса, 

ол елдің валюта бағамы төмендейді. 

3. Бағаның салыстырмалы өзгеруі. Егер бір елде баға өссе, ал 

басқа елде қалыпты болса, онда жергілікті тұтынушылар басқа елдің 

салыстырмалы арзан тауарларын тұтынады. Сөйтіп шет ел 

валюталарына сұранысты көбейтеді. Нәтижесінде ұлттық валюта 

құнсызданады. 

4. Салыстырмалы нақты пайыз мөлшерлемесінің өзгеруі.  

Қатаң ақша-несие саясатын жүргізу нәтижесінде инфляцияны 

ескергендегі нақты пайыз мөлшерлемесі басқа елдерге қарағанда 

жоғары болса сол ел инвестициялауға тиімді елге айналады. 

Нәтижесінде ұлттық валютаға сұраныс туады. 
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5. Алыпсатарлық.  Түрлі жорамалдарға байланысты 

(инфляцияның өсу қаупі, пайыз мөлшерлемесінің төмендеуі) тұлғалар 

ұлттық валютасын басқа қалыпты валюталарға айырбастауға ұмтылуы 

сол валютаға сұранысты тудырып, ұлттық валютаға қарағанда 

қымбаттады. 

Құбылмалы валюта бағамының кемшіліктері: 

 Белгісіздік. 

 Сауда жағдайының төмендеуі.  

 Тұрақсыздық. Ішкі экономикаға жағымсыз әсер етеді. 

Тағайындалатын (тұрақты) валюта бағамы. Ұлттық 

валюталардың қатынасы заңды түрдегі валюталық паритетке негізделіп 

ресми түрде белгіленеді. Тұрақты валюта бағамы жүйесінде  Ұлттық 

банк сыртқы және ішкі валюталардың салыстырмалы бағасын немесе 

валюта паритетін тағайындап отырады. 

Құбылмалы валюта бағамы жағдайында валюта тапшылығы 

автоматты түрде жойылады. Ал  тұрақты валюта бағамы жағдайында 

бұл проблеманы мемлекет шешуі керек.  Валюта тапшылығын жою 

төмендегідей әдістермен жасалады: 

 Резервтерді қолдану. Бұл ең жеңіл тәсіл. Өйткені мемлекет 

иелігіндегі валюта қоры бағам ауытқулары байқалған кезде 

қолданылады. Бірақ бұл әдістің кемшілігі егер теріс сальдо ұзақ уақыт 

байқалатын болса, онда бұл саясаттан бас тарту керек болады.  

 Сауда саясаты. Бұл мемлекеттің бағамды бір қалыпта ұстау 

мақсатында импортты шектеп,  экспортты ынталандыру саясаты. 

Импортқа квота, қосымша кеден салығын салу арқылы шектейді. 

Алайда мұндай жасанды шектеулер экономиканың дамуына кері әсерін 

тигізуі мүмкін. 

 Валюталық бақылау. Мемлекет шетке тауар шығарушыларға 

шетел валютасын тапсыруға міндеттейді. Жиналған валютаны шетелден 

тауар әкелушілерге бөліп береді. Сөйтіп импорт пен экспортты 

теңестіреді. Бұл әдістің кемшіліктері: сауданың бұзылуы, алалаушылық, 

таңдаудың шектелуі, «қара базар».  

 Ішкі макроэкономикалық реттеулер. Салық және ақша 

саясаттарын жүргізу арқылы шетел валютасына сұранысты шектейді. 

Реттеу нысанына қарай валюта бағамын атаулы және нақты деп 

бөледі. 

Атаулы (номиналды) валюта бағамы - екі ел валюталарының 

салыстырмалы бағасы. Атаулы валюта бағамын белгілеу үшін 

«валютаның айырбас бағамы» ұғымы қолданылады. 

Нақты валюта бағамы - екі елде өндірілген тауарлардың 

салыстырмалы  бағасы. Ол жалпы түрде бір валютада анықталған 

шетелдегі және берілген мемлекеттегі тауарлар бағаларының қатынасын 

сипаттайды. 
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Басқа сөзбен айтқанда, нақты валюталық бағам бір елдің 

тауарлары екінші елдің тауарларына айырбасқа сатылуы мүмкін 

қатынасты сипаттайды.  

Сондай-ақ ұлттық валюта бағамын девизалық және айырбас 

бағамы деп бөледі. 

Девизалық бағам – шетел валютасы бірлігімен есептелген ұлттық 

валюта бағасы. 

Айырбас бағамы – ұлттық валюта бірлігімен есептелген шетел 

валютасының бағасы. 

Валюта бағамының режиміне байланысты айырбас бағамының 

қозғалысы әртүрлі аталады. Құбылмалы баға жағдайында тепе-теңдік 

бағаның төмендеуі валютаның құнсыздануы деп аталса, ал көтерілуін 

валютаның қымбаттауы дейді. Тұрақты бағам режимінде бұл 

процестер сәйкесінше девальвация және ревальвация деп аталады. 

Қазіргі айырбас бағамының қалыптасу үлгілерінің бірі пайыздық 

паритет теориясы мен сатып алу қабілеті паритетін біріктіруге 

негізделген. Ол бойынша екі валютаның айырбас бағамының өзгерісі 

олардың сатып алу қабілетінің  айырмашылығын көрсетеді.  

Сатып алу қабілетінің паритеті (ППС) –  валюталардың сатып 

алу қабілетін теңестіру үшін қолданылатын валютаның айырбас 

бағамының деңгейі. ППС тұжырымдамасына сәйкес,  халықаралық 

бәсеке халықаралық саудаға қатысатын тауарлар мен қызметтердің ішкі 

және сыртқы бағаларын бір деңгейге әкеледі. Оның негізгі идеясы – 

бірыңғай баға заңы, яғни кез-келген тауар жалпы нарықта бірыңғай 

бағаға ие. Бұл заңның маңызы: сыртқы бағаны ішкі бағаға және 

керісінше ауыстыруға мүмкіндік беретін екі баға теңдігінің  болуы.   

Әлемдік тәжірибеде валюта бағамын нарықтық және мемлекеттік 

реттеу бар. Бәсекелестікке негізделген нарықтық реттеу құн заңы, 

сұраныс пен ұсыныс әрекеті арқылы стихиялы түрде жүзеге асырылады. 

 Мемлекеттік реттеуде мемлекеттік саясаттың негізгі жүргізушісі 

Ұлттық (орталық) банк болып табылады. Мемлекеттік реттеу валюта 

бағамы ауытқуының жағымсыз салдарын жоюға, экономиканың 

тиімділігін арттыруға, тұрақты экономикалық өсуге қол жеткізуге, 

халықтың әл-ауқатын арттыруға бағытталған.  

Сонымен бірге үкімет тікелей және жанама реттеу құралдарын 

қолданады. 

Тікелей реттеудің негізгі құралдары: 

- валюталық интервенция; 

- дисконт саясаты; 

- протекционистік шаралар. 

Интервенция - араласу синонимі. 

Валюталық интервенция - Ұлттық (орталық) банктің шетел 

валютасын сатып алу-сату арқылы ұлттық валюта бағамына әсер ету 

мақсатында валюта нарығындағы операцияларға араласуы. Ол ең икемді 

және тез әсер ететін құрал. Валюталық интервенциялар ұлттық 
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валютаның бағамын теңестіру және оның бағамдарын қажетті айырбас 

бағамында ұстап тұру мақсатында ішкі ақшаның тұрақсыздығы 

кезеңінде жүзеге асырылады. Валюталық интервенция ресми алтын-

валюта резервтері және Ұлттық Банктен (Орталық банк) банкаралық 

келісімдер бойынша ұлттық валютадағы қысқа мерзімді несиелер 

есебінен жүзеге асырылады.  

Дисконт саясаты (дисконт - банк алатын пайыз) -  бұл Ұлттық 

банктің айырбас бағамын реттеу мақсатында есептік мөлшерлемені 

өзгерту арқылы ішкі нарықтағы несие құнына және сол арқылы валюта 

бағамы мен капиталдың халықаралық қозғалысына әсер етуі.  

Протекционистік шаралар -  бұл валюталық шектеулер - 

заңнамалық немесе әкімшілік тыйымдар немесе кәсіпкерлік 

субъектілерінің валюталық немесе басқа валюталық құндылықтармен 

операцияларын реттеу (валютаны еркін сатып алуға және сатуға тыйым 

салу, яғни валютаны ресми бағам бойынша толық немесе ішінара 

ұлттық (орталық) банкке тапсыру, халықаралық төлемдер мен 

аударымдарды, шетелге валютаны экспорттауды реттеу). 

Валюта бағамын жанама реттеу кезінде ақша-несие және қаржы 

саясатының көптеген шаралары қолданылады, мысалы, айналыстағы 

ақша мөлшерін реттеу, нақты пайыздық мөлшерлемені және міндетті 

резервтерді белгілеу, бағалы қағаздармен операцияларды реттеу, 

инфляцияға қарсы саясат жүргізу және т.б. 

 

9.3  Валюта нарығы: мәні, қызметтері, объектілері мен 

субъектілері 

 

           Валюта нарығы  - шетелдік валютаны және шетелдік 

валютадағы төлем құжаттарын сату-сатып алу жөніндегі әлеуметтік-

экономикалық және ұйымдық қатынастар жүйесі.  

Жалпы алғанда валюта нарығы – валюта мәмілелері жасалатын 

нарық, яғни онда белгілі атаулы валюта бағамы бойынша бір елдің 

валютасы екінші елдің валютасына айырбасталады.  

Еліміздің ішкі валюта нарығы қалыптасу кезеңінде. Еліміздің 

коммерциялық банктері сыртқы қарыздарын өтегенде рынокқа 

валютаның айтарлықтай көлемін шығарады. Бұл ұлттық валютамызға да 

әсерін тигізеді. 

Валюта нарығының қызметтері: 

1) тауарлар мен қызметтердің халықаралық айналымына қызмет 

көрсету; 

2) сұраныс пен ұсыныстың әсерінен валюта бағамының 

қалыптасуы; 

3) валюталық тәуекелдерден қорғау механизмін жасайды; 

4) валюталық алыпсатарлық механизмін жасайды. 

Техникалық тұрғыдан алғанда қазіргі заманғы валюта нарығының 

қызмет етуі телекс, телеграф, телефон және валюта саудасы үшін 
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банктер арасындағы басқа байланыстар жиынтығы ретінде ұсынылуы 

мүмкін. Барлық банктер тиімді және сенімді байланыс каналдарымен 

байланысқан және жедел ақпараттық қолдауға ие. 

Валюта нарығының объектілері: 

1) елдердің ұлттық валюталары; 

2) халықаралық валюта бірліктері (SDR - ақша алудың арнайы 

құқықтары); 

3) алтын; 

4) жол чектері, аккредитивтер, вексельдер және т.б. 

Валюта нарығының субъектілері: 

1) халықаралық банктер; 

2) қаржы институттары; 

3) ұлттық банктер - валюталық интервенцияларды жүзеге 

асырады, ұлттық валюталардың бағамын реттейді, валюта резервтерін 

қалыптастырады; 

4) коммерциялық банктер - өз атынан және клиенттің атынан 

әрекет етеді: 

• өз атынан - бағамдық айырмашылықтардан пайда табу 

мақсатында валютаны сатып алу және сату; 

• клиенттің атынан - экспорттық-импорттық операциялар үшін 

төлемдер жасау; 

5) валюта биржалары; 

6) өз клиенттерінің атынан валюта сатып алу-сатуды комиссиялық 

негізде жүзеге асыратын брокерлік компаниялар; 

7) коммерциялық және өндірістік фирмалар; 

8) жеке тұлғалар - туризм, емдеу, қор жинағы мақсатында. 

Валюта нарығының субъектілері бойынша түрлері: 

1) банкаралық; 

2) клиенттік; 

3) биржалық. 

Валюта нарығында 3 сегмент қалыптасқан: 

• спот нарық (ағылш. Spot) - валютаны жедел жеткізетін нарық (2 

күннен аспайды); 

• форвардтық нарық - болашақта валютаны жеткізетін нарық; 

• своп-нарық - валюталық сатып алу-сату операцияларының спот 

және форвард шарттары бойынша үйлесімі. 

Мәмілелер көлемі мен қолданылатын валюталар санына сәйкес 

валюта нарығы: 

1) ғаламдық - әлемдік қаржы орталықтарында жүзеге 

асырылатын валюталық операциялар. Операциялар күн бойы үздіксіз, 

әлемнің барлық бөліктерінде, кезек-кезек Шығыстан (Токио, Сянганг 

(Гонконг), Сингапур және т.б.) бастап, содан кейін Еуропаға (Лондон, 

Париж, Майндағы Франкфурт, Цюрих, Брюссель, Мәскеу және 

басқалары), содан кейін Америкаға (Нью-Йорк, Вашингтон). Үш 

орталық (Лондон, Нью-Йорк және Токио) операциялардың ауқымы 
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бойынша басқа валюта нарықтарынан әлдеқайда алда. Валюталық 

операциялардың негізгі бөлігі ірі банктер арасында ең жаңа электронды 

жабдықты қолдана отырып жүзеге асырылады. Оны жүзеге асыру 

транзакциялардың орындалу уақытын қысқартуға мүмкіндік берді, бірақ 

нарықтың алыс бөліктері арасындағы көптеген сағаттық 

айырмашылыққа байланысты валюталық тәуекелді толығымен жоймады 

(Токио мен Лондон арасында - 9 сағат, Лондон мен Нью-Йорк арасында) 

- 5 сағат, Нью-Йорк пен Токио арасында - 10 сағат). 

2) аймақтық - валютаның белгілі бір спектрімен және белгілі бір 

аймақта жүзеге асырылатын операциялар; 

3) ішкі - бір мемлекеттің нарығы, яғни берілген елдің аумағында 

орналасқан банктер жүзеге асыратын валюталық операциялардың 

барлық жиынтығы; 

4) көлеңкелі - белгілі бір салада банктерден тыс жасырын 

жасалатын валюталық операциялар. 

        Көлеңкелі түрінің болу себептері: 

- айырбастау пункттерін тіркеуде қиындықтар,  

- банктік комиссиондық төлемдер; 

- салықтарды міндетті түрде төлеу  

- айырбас көлемінің шектелуі және азаматтардың табыстарын 

мемлекеттік бақылау.  

Барлық валюталық операциялар 2 топқа бөлінеді: 

1) халықаралық саудаға қызмет көрсететін операциялар 

(шамамен 10%); 

2) таза қаржылық аударымдар (шетел валютасын бір елден 

екінші елге аудару: алыпсатарлық, инвестициялау, хеджирлеу (шамамен 

90%). 

 

Талдау  сұрақтары 

1. Валюта бағамының мәні неде? 

2. Валютаның қандай режимдері бар? 

3. Валютаның құбылмалы бағамына қандай факторларлар әсер 

етеді? 

4. Құбылмалы валюта бағамының кемшіліктері мен 

артықшылықтары 

5. Тағайындалатын (тұрақты) валюта бағамы дегеніміз не?  

6. Тағайындалатын (тұрақты) валюта бағамы жағдайында төлем 

балансының тапшылығы қалай жойылады? 

7. Валюта бағамын реттеу әдістері мен құралдарына  сипаттама 

беріңіз. 

8. Валюталық интервенция дегеніміз не және қандай жағдайда 

қолданылады? 

9.   Валюта нарығы қандай  қызметтер атқарады? 

10. Валюта нарығының объектілері мен субъектілерін атаңыз. 
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Х тарау.  ҚАЗАҚСТАННЫҢ ХАЛЫҚАРАЛЫҚ 

ИНТЕГРАЦИЯЛЫҚ ПРОЦЕССТЕ АЛАТЫН ОРНЫ 

 

 

10.1 Қазақстан Республикасының экономикалық әлеуеті 

10.2 Халықаралық ынтымақтастық 

10.3 Трансұлттық корпорациялардың Қазақстан экономикасына 

әсері 

10.4 Қазақстанның дүниежүзілік сауда ұйымына кіру мәселелері 

 

Қаралатын мәселелер 

 

Қазақстан Республикасының экономикалық әлеуеті қандай?  

Халықаралық ынтымақтастық қандай деңгейде? Трансұлттық 

корпорациялардың Қазақстан экономикасына  әсері  Қазақстанның 

дүниежүзілік сауда ұйымына кіру мәселелері. 
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10.1 Қазақстан Республикасының экономикалық әлеуеті 

 

Қазіргі уақытта әлемдегі бірде-бір мемлекет басқа мемлекеттерден 

оқшауланған түрде өмір сүре алмайды. Халықаралық сауда және белгілі 

бір топтарға бірігу әр мемлекеттің маңызды сыртқы экономикалық және 

сыртқы саяси міндетіне айналуда. 

Интеграциялық мәселелердің өзектілігі екі полярлы әлемнің 

күйреуі, жаңа тәуелсіз мемлекеттердің пайда болуы және әлемдік 

экономикалық қатынастардың жаһандануы нәтижесінде туындаған 

қазіргі жаһандық жағдаймен анықталады. Сонымен қатар, әлемдегі 

әскери-саяси шиеленістің айтарлықтай төмендеуі, көптеген елдердің 

ықпал ету және үстемдік ету аймақтары тұжырымдамасынан бас тартуы 

сияқты артықшылықтармен қатар мемлекеттердің экономикалық өсуі 

мен мәдени дамуы, аймақтық аймақтарды нығайту мүмкіндіктері 

кеңейді халықаралық қатынастардың құрамдас бөлігі, ол халықаралық 

қатынастарға жаңа элемент енгізді, қауіпсіздіктің жаңа қатерлері мен 

тәуекелдері ретінде сипатталады. 

Қазақстан да, Ресей сияқты, экономикалық даму деңгейіне сәйкес 

елдердің әлемдік классификациясында өтпелі кезеңге жатқызылған. Бұл 

топқа бұрынғы КСРО республикалары, сонымен қатар Шығыс Еуропа 

елдері кіреді. 

Соңғы 20 жыл ішінде Қазақстан әлемдік экономикаға терең 

интеграцияланды, жаһандану үдерісіне белсенді қатысты. Қазіргі кезде 

республика әлемнің барлық дерлік елдерімен сауда жүргізеді. Оның 

сауда серіктестері барлық континенттердегі 212 мемлекет пен аумақ. 

Қазақстан өзінің аумағы бойынша ТМД-да Ресей Федерациясынан 

кейінгі екінші орында, оның аумағы 2717,3 мың шаршы шақырымды 

құрайды, мұнда Еуропаның сегіз мемлекеті орналасуы мүмкін: 

Франция, Испания, Италия, Португалия, Швеция, Норвегия, Греция, 

Финляндия, мұнда 240 миллионнан астам адам. Республикада 14 облыс, 

198 аудан, 82 қала бар, ол ең бай жер ресурстары мен пайдалы 

қазбаларға ие. Қазақстанның бірегей табиғи байлықтары бар. 

Бұл, ең алдымен, мұнай. Мұнайдың негізгі кен орындары Батыс 

Қазақстан, Атырау, Маңғыстау, Ақтөбе, Қызыл-Орда облыстарында 

орналасқан. Барланған қорлар 4,5 миллиард тонна мұнай құрайды; 5,9 

трлн күшік м газ. 

Көмір, қоры 200 миллиард тонна. Көмірдің негізгі кен орындары 

Қарағанды (кокстелетін көмір), Қостанай, Ақмола, Павлодар, Шығыс 

Қазақстан облыстарында шоғырланған. Бірегей көмір кен орны бар: 

Шұбаркөл кен орны, мұнда көмір қоры 2 млрд тонна, қатерлі ісігі 4-25% 

құрайды. 

Темір рудасы, қоры бойынша (8 млрд тонна) Қазақстан ТМД-да 

Ресей мен Украинадан кейін үшінші орында. Негізгі қорлар Қостанай 

облысында шоғырланған (Сарбай, Кашир, Лисаковск). Хром қоры 

Ақтөбе облысында шоғырланған (ТМД қорының 90%). Фосфор - 
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дүниежүзілік қордың 60% -ы Жамбыл облысында орналасқан. Іс 

жүзінде әлемдегі екі ел фосфат тыңайтқыштарының монополисі болып 

табылады: Қазақстан және АҚШ. Өндірістік гауһардың 60% -ы, түсті 

металдардың 97% -ы, ТМД-ның күміс қорының 60% -ы, сондай-ақ 

уранның дүниежүзілік қорының 40 - 45% -ы (МАГАТЭ мәліметтері 

бойынша) Қазақстанда орналасқан. Республикада алтынның, 

ванадийдің, вольфрамның және басқа да түсті металдардың едәуір қоры 

бар, Қазақстанда периодтық жүйеден 99 элемент анықталды. Жалпы 

республиканың өнеркәсіптік даму деңгейі дамымаған елдер деңгейінде, 

бірақ республика дамыған елдердің дүниежүзілік жүйесінде өзінің 

«орнын» талап ете алатын салалар бар. Бұл әскери-өндірістік кешеннің, 

бірегей Байқоңыр ғарыш айлағының және басқа салалардың 

кәсіпорындары. 

Оның жері Қазақстанның жоғалып кеткен байлығына жатады. 

Жалпы жер көлемі 176 млн га құрайды, оның ішінде ауылшаруашылық 

жерлері 220 млн га, 35 млн га ауылшаруашылық дақылдары алып 

жатыр, оның 23 млн га жері егістік алқаптарында. 

Қазақстанда нарықтық экономика құрып жатқан көптеген елдерде 

кездеспейтін дамыған білім, ғылым, мәдениет жүйесі, маңызды ғылыми-

техникалық әлеуеті бар. 

Экономикалық даму деңгейі бойынша елдерді әлемдік жіктеуде 

Қазақстан өтпелі кезеңге жатқызылды. Бұл топқа бұрынғы КСРО 

республикалары, сонымен қатар Шығыс Еуропа елдері кіреді. Соңғы 20 

жыл ішінде Қазақстан әлемдік экономикаға терең интеграцияланды, 

жаһандану үдерісіне белсенді қатысты. Қазіргі кезде республика 

әлемнің барлық дерлік елдерімен сауда жүргізеді. Оның сауда 

серіктестері барлық континенттердегі 212 мемлекет пен аумақ. 

Елде мұнайдың, сондай-ақ минералдар мен металдардың үлкен 

қорлары бар. Мал өсіруге де, астық өндіруге де мүмкіндік беретін кең 

дала жерлерімен, сондай-ақ дамыған ғарыштық инфрақұрылымымен 

Қазақстанның ғарыш аппараттарын Халықаралық ғарыш станциясына 

ұшыруына мүмкіндік беретін ауылшаруашылық әлеуеті зор. Қазақстан 

тау-кен, отын, металлургия және химия өнеркәсібі өндіретін шикізатты 

экспорттайды. Қазақстандық экспорт құрылымында: мұнай және мұнай 

өнімдері - 35%, түсті металдар - 17%, қара металдар - 16%, кендер - 

12%, дәнді дақылдар - 9%, басқалары - (цементті қоса алғанда) 11%. 

Импортталатын негізгі өнімдер шикізат болып табылады, атап айтқанда 

шикі мұнай, машиналар мен жабдықтар, көлік құралдары, аспаптар мен 

машиналар, химиялық өнімдер, минералды отын, тамақ өнімдері, дайын 

өнім және тұтыну тауарлары. 

Қазақстан экономикасы өтпелі елдер арасында алғашқылардың 

бірі болып көптеген нарықтық институттарды құрды: зейнетақы және 

банктік реформалар жүргізілді; жеке меншік, шағын және орта бизнес, 

т.б. саласында заңнамалар қабылданды. Әлемдік нарық жүйесінің 

жағдайына Қазақстанның бейімделуінің басынан бастап шетелдік 
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тәжірибені байыпты зерттеу қажеттілігі туындады. Бұл өз кезегінде 

ашық экономикалық саясатты жүргізуге, халықаралық кеңейтуге және 

дүниежүзілік қауымдастықтың көптеген елдерімен, сондай-ақ 

халықаралық ұйымдармен шарттық қатынастар орнатуға ықпал етті. 

Қазіргі заманғы бәсекеге қабілеттілік рейтингісінде Қазақстан көптеген 

мемлекеттерден, оның ішінде ТМД-дан 131 елдің арасында 61-орында 

тұр. 

Көп жағдайда әлеуметтік-экономикалық дамудың оң 

динамикасына «Қазақстан2030» ұзақ мерзімді дамудың дер кезінде 

белгіленген Стратегиясының арқасында қол жеткізілді. Мемлекет 

басшысының Қазақстан халқына Жолдауында елдің 2030 жылға дейінгі 

даму жоспарын айқындай отырып, мемлекет дамуының жаңа 

принциптері, сондай-ақ оларға жетудің негізгі бағыттары мен шаралары 

белгіленді. Жоспарлаудың арқасында орталықта және жергілікті 

жерлерде республиканың посткеңестік кеңістіктегі көшбасшылардың 

бірі болуына мүмкіндік беретін оң өзгерістер жасалды. Қазақстанның 

табысты дамуы табиғи ресурстар әлеуетінің болуына байланысты көп 

жағдайда мүмкін болды. Пайдалы қазбалардың едәуір қорына ие болған 

республика, тіпті нарыққа дейінгі кезеңде, Достастық елдеріне әртүрлі 

ресурстарды дәстүрлі жеткізуші болды. Еліміздің ішегінде іс жүзінде 

барлық пайдалы қазбалар бар - отын-энергетикалық, металлургиялық, 

тау-кен-химиялық және минералды шикізаттың басқа түрлері. Әлемде 

өндірілген 11 миллиард тонна пайдалы қазбалардың ішінде 

республикаға 250 миллион тоннадан астамы тиесілі, бұл оған 11 орынды 

береді. Осы өнімнің 37 түрі бойынша ел 1-ден 19-шы орынға дейін. 

Республика: әлемде бірінші орын - вольфрам қоры бойынша; екінші 

орын - хром мен фосфордың қоры бойынша; Марганец қоры бойынша 3 

орын; төртіншіден, қорғасын мен молибден қорлары бойынша; 

алтыншы - алтын; жетінші - мыс; сегізінші - темір. Қазіргі кезде бұл ел 

металдарды (темір, хром, ферроқорытпалар, болат, алюминий) өндіру 

бойынша әлемдегі ең ірі мемлекет болып табылады. Соңғы жылдары 

оның негізгі жеткізушілердің әлемдік тізіміндегі орны күшейе түсті. 

Жетекші экспорттаушылардың бірі бола отырып, Қазақстан шетелге 

жоғары сұранысқа ие минералды және шикізатты жібереді, соның 

ішінде: АҚШ-та мырыш, рений, бериллий; Германияға - мұнай; Ресейге 

- қорғасын, темір рудасы. Қазақстан әлемнің алдыңғы қатарлы көмір 

өндірушілері мен экспорттаушылары ондығына кіреді, оның әлемдік 

көмір өндірісіндегі үлесі шамамен 2% құрайды, ал әлемдік көмір 

экспортында - 5%. Табиғи уран қоры Қазақстан экономикасы үшін 

ерекше рөлге ие, ол үшін республика төрт ірі өндірушілердің қатарына 

кіреді (бүкіл әлемдік қорлардың 18%). Жоғарыда аталған 

көрсеткіштермен қатар, елдің экономикалық кешенінің әлемдік 

маңызын мұнай-газ ресурстарының бай қорлары береді, олар соңғы 

мәліметтер бойынша бүгінгі күні 23 миллиард тоннаны құрайды, оның 

шамамен 13 миллиард тоннасы шоғырланған. Каспий қайраңы. 
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Көмірсутектердің қалпына келтірілетін қорлары 30 миллиард баррельді 

құрайды немесе 4 миллиард тонна мұнай және 3 триллионнан асады. 

Болжам бойынша, 2016 жылға қарай әлемдегі мұнай 

экспорттаушыларының ондығына кіреді. Халықаралық сарапшылардың 

пікірі бойынша, қазіргі өндіріс ауқымында және шикізат бағаларына 

сәйкес әлемдегі көшбасшы - Сауд Арабиясында 42 жыл, ал Қазақстанда 

83 жыл бар. 

Осылайша, ресурстық әлеуеттің болуы және оны тиімді пайдалану 

елдің тұрақты экономикалық дамуы мен оның әлемдік экономикаға 

енуінің маңызды алғышарттарының біріне айналды. Бүгінде әлемдік 

державалар республикадағы экономикалық қатысу арқылы өздерінің 

жетекші позицияларын нығайтуға ұмтылатындығын атап өткен жөн. Өз 

кезегінде, әлемдік қауымдастық елдерімен қарым-қатынаста Қазақстан 

өзінің табиғи ресурстарына тұрақты және жан-жақты егемендігін сақтау 

негізінде ынтымақтастықтың ашық жағдайларын қамтамасыз ете 

отырып, табиғи ресурстарды пайдаланудың ашық саясатын жүргізеді. 

Экономиканы ырықтандыру және ішкі нарыққа жол ашу 

стратегиясының арқасында республикаға мұнай-газ ресурстарын 

өндіруге және тасымалдауға мүдделі шетелдік компаниялар келді. 

Шетелдік компаниялардың келуі және шетелдік инвестицияларды тарту 

Қазақстанға тартылған капитал бойынша ТМД елдері арасында сөзсіз 

көшбасшы болуға мүмкіндік берді. Бүгінде дерлік трансұлттық 

компаниялардың барлығы дерлік Қазақстанда жұмыс істейді. 

Көмірсутегі ресурстарын игеруден айтарлықтай кірісті шетелдік 

компаниялар инвестициялаған ірі жобалар алады, мысалы ExxonMobil, 

ChevronTexaco, TengizChevroil, British Gas, TotalFinaElf, BP, BGGroup, 

LUKOIL, Gazprom, China National Oil and Gas Corporation басқалары 

сияқты. Елге шетелдік инвестицияларды тарту бойынша сөзсіз 

көшбасшылар АҚШ (тікелей инвестициялардың жалпы көлемінің 

шамамен 40%), Ұлыбритания (14%), Оңтүстік Корея (шамамен 10%), 

Италия (6%) болып табылады. Сонымен қатар, Қазақстанда ұсынылған 

ірі инвесторлар қатарында Жапония, Голландия, Франция, Қытай, 

сондай-ақ Түркия мен Ресей бар. 

 

10.2 Халықаралық ынтымақтастық 

 

Тәуелсіздік алғаннан кейінгі кезеңде Қазақстан Республикасы 

әлемдік экономикалық процестердің белсенді қатысушысына айналды. 

Халықаралық экономикалық ынтымақтастық және әлемдік экономикаға 

интеграция, басқалармен қатар, Қазақстан Республикасы ұлттық 

экономикасының бәсекеге қабілеттілігін арттыруға қызмет етеді. 

Жасыратыны жоқ, бүгінде халықаралық ынтымақтастық 

шеңберінде ұлттық экономикалардың өзара әрекеттесуінің тиімді 

тетіктерін құру ғана әлемдік экономикалық жүйенің жаһандану сын-

қатерлеріне барабар жауаптар беруге мүмкіндік береді. 



128 

 

Қазіргі уақытта Қазақстанда сыртқы экономикалық 

байланыстардың табысты дамуы үшін қолайлы алғышарттар жасалды. 

Бұл алғышарттарға: саяси тұрақтылық, үлкен табиғи ресурстар, дамыған 

өнеркәсіп, жұмыс күшінің жоғары біліктілігі, қолайлы геосаяси жағдай, 

ТМД елдерінің көпшілігімен кең экономикалық байланыстар жатады. 

Республикада халықаралық-құқықтық нормалар негізінде сыртқы 

экономикалық қызметті реттеу жүйесінің заңнамалық базасы құрылды 

және үнемі жетілдіріліп отырады. 

Нарықтық экономика жағдайындағы Қазақстанның сыртқы 

экономикалық қызметінің негізгі міндеті - ұлттық экономиканың 

құрылымын жетілдіру, экономиканың дамуын жеделдету және оның 

халықаралық деңгейдегі маңызын арттыру мақсатында республика 

экономикасының халықаралық еңбек бөлінісіне белсенді қатысуы. 

Қазақстан Республикасының қолданыстағы сыртқы экономикалық 

басымдықтарын ескере отырып, оның негізгі халықаралық 

серіктестеріне Ресей Федерациясы, Қытай, Орталық Азия елдері, ЕО 

мемлекеттері және т.б. 

Бүгінде Қазақстан ШЫҰ, ҰҚШҰ, ЕурАзЭҚ және АӨСШК сияқты 

жетекші аймақтық қауымдастықтардың белсенді қатысушысы болып 

табылады және аймақтағы сенім шараларын нығайтуға бағытталған 

бастамалармен шығады. Осыған байланысты Қазақстанның сыртқы 

экономикалық стратегиясының маңызды басымдығы - ТМД елдерімен 

де, басқа қауымдастықтар шеңберінде де интеграциялық 

ынтымақтастықты одан әрі дамыту болып табылады. Қазақстан 

Республикасының Президенті Еуроны қалыптастыру бойынша ұсынған 

бастамаларды жүзеге асыру. 

Бүгінде республика ұлттық экономиканың бәсекеге қабілеттілік 

деңгейінің жоғарылауына негіз құра отырып, тұрақты  даму 

траекториясына кірді, оған халықаралық ынтымақтастықты жандандыру 

және әлемдік экономикаға үйлесімді интеграция жолымен қол 

жеткізілді. Болашақта ресурстар инновациялық даму моделі шеңберінде 

басым бағыттар мен үкімет, бизнес және қоғамдық институттар 

арасындағы аймақаралық ынтымақтастық пен стратегиялық серіктестік 

үшін жағдайлар жасауда шоғырландырылады деп күтілуде, бұл жаңа 

инновацияны қалыптастыруға мүмкіндік береді елдің бәсекеге 

қабілеттілігін арттыру мақсатында жұмыс істейтін аумақтарды 

дамытуды басқару технологиялары. 

 

 

10.3 Трансұлттық корпорациялардың Қазақстан 

экономикасына әсері 

  

Қазіргі кезде трансұлттық корпорациялар әлемдік өнеркәсіптік 

өндірістің 50% -на, халықаралық сауданың 60% -дан астамына, жаңа 

жабдықтарға, технологиялар мен ноу-хауға патенттер мен 
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лицензиялардың 80% -дан астамын, тікелей шетелдік инвестициялардың 

90% -на бақылау жасайды. 

Ірі корпорациялар өздерінің қаржылық күштерін пайдалана 

отырып, ұлттық инвесторларды экономиканың тартымды 

секторларынан шығарады, ұлттық өндірушілерге қатал қысым жасайды, 

көбіне жосықсыз бәсекелестік әдістерін қолданады. 

ТҰК өзінің қатысуын кеңейте отырып, тек басқару саласында ғана 

емес, сонымен қатар қабылдаушы халықтың әлеуметтік ерекшелігіне де 

әсер етеді. 

Қазіргі уақытта ТҰК қызметін бағалау және олардың ұлттық 

экономиканың экономикалық дамуы мен мемлекеттердің қауіпсіздігіне 

әсері біршама түсініксіз және жағымды да, жағымсыз да мазмұнға ие. 

19 ғасырдың аяғынан бастап ТҰК дамуы бірінші буын картельдері 

мен синдикаттарынан, екінші буын тресттерінен, үшінші буын 

концерндері мен конгломераттарынан төртінші және бесінші 

буындардың әлемдік корпорацияларына дейінгі кезеңдерден өтті. ТҰК. 

Эволюция барысында ТҰК өз қызметтерінің географиясын 

біртіндеп кеңейтті, ол бұрынғы КСРО елдеріне де тарала бастады. 

Сонымен қатар Қазақстан Республикасы да осыдан тыс қалмайды. 

Тәуелсіздік алғаннан бастап, Қазақстан жаһанданудың маңызды 

процестерінің белсенді қатысушысы болуға ұмтылды. Бірақ елдің 

әлемдік қауымдастыққа табысты интеграциясы оның барлық 

элементтерімен, оның ішінде оның негізгі субъектілері - трансұлттық 

корпорациялармен оңтайлы өзара әрекеттесу механизмін 

қалыптастыруды болжайды. 

Бұл жағдайда Қазақстандағы ТҰК үшін тартымды факторлар 

мыналар болды: пайдалы қазбалардың едәуір қорлары, әртүрлі 

биологиялық және рекреациялық ресурстар, білікті және арзан жұмыс 

күшінің болуы. 

Шетелдік ТҰК-тің Қазақстан экономикасындағы мінез-құлық 

моделін таңдау осы экономикалық субъектілерді басқа дамушы елдердің 

экономикасына енгізу формаларынан түбегейлі ерекшеленбейді және 

бірқатар  факторларға байланысты, мысалы: 

- корпорацияның экономикалық мүдделері; 

- шетелдік капиталдың қызмет саласын және өнім түрін таңдау; 

- жобаның ауқымы; 

- шетелдік инвестицияларды тартудың стратегиялық мақсаттары. 

Қазақстанда қабылдаушы елдердегі қолданыстағы ТҰК қызмет 

түрлерінің (лицензиялау, альянс және т.б.) ішінен басым дамуы 

бірлескен кәсіпорындар құру болды (БК). 

Қазіргі уақытта республиканың сыртқы секторындағы 

компаниялардың көпшілігі (шетелдік меншіктегі кәсіпорындар мен 

шетелдік капитал қатысатын кәсіпорындар) Chevron Mobil, Shell, Agip, 

Philips, Samsung, LNM Group, Philips Morris және ірі трансұлттық 

компаниялардың элементтері болып табылады.  
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Нарықтық қатынастардың дамуымен трансұлттық корпорациялар 

Қазақстан экономикасына көбірек еніп, табиғи ортаға, біздің елдің 

өмірінің саяси, әлеуметтік-экономикалық және мәдени аспектілеріне 

үнемі әсерін тигізуде. 

Бүгінгі күні Қазақстанда, ЮНКТАД мәліметтері бойынша, 

жұмысшылар саны бар трансұлттық корпорациялардың 1600-ден астам 

филиалы - 18 мыңға жуық адам өз қызметін тіркеді, бұл ел халқының 

жалпы санының шамамен 0,12% құрайды. 

ТҰК филиалдарының саны бойынша Қазақстан 

экономикасындағы басым позицияларды Батыс Еуропа - 13, ал Азия - 7 

және АҚШ - 5 компаниялары иеленетінін атап өткен жөн. 

Бұл, ең алдымен, ТҰК қызметі белгілі бір дәрежеде экономиканың 

әртүрлі салаларының ұйымдары мен кәсіпорындарына тікелей шетелдік 

инвестицияларды инвестициялау арқылы жүзеге асырылатындығымен 

байланысты. Дәл осы шетелдік тікелей инвестициялар арқылы ТҰК 

отандық кәсіпорындарды тиімді бақылауды жүзеге асырады. 

Тұтастай алғанда, соңғы жылдардағы инвестициялық 

тенденциялар іс жүзінде өзгеріссіз қалды. 

1993 жылдан 2004 жылдың бірінші тоқсанына дейінгі кезеңдегі 

жинақталған инвестицияның жалпы көлемі бойынша Қазақстандағы 

инвесторлардың ондығына АҚШ, Ұлыбритания, Италия, Швейцария, 

Нидерланды, Корея Республикасы, Қытай, Канада, және Ресей. 

Олардың үлесі Қазақстандағы барлық тікелей шетелдік 

инвестициялардың 80% -дан астамын құрайды. 

Мұнай-газ секторына инвестиция салуда АҚШ компаниялары көш 

бастап келеді. Ұлыбритания компаниялары тау-кен өндірісінде екінші, 

көлік және коммуникация саласында үшінші орында. 

Голландиялық инвесторлар Қазақстанның өңдеу өнеркәсібінде 

белсенділік танытуда. Сонымен қатар, ел қаржылық қызметтер, іскери 

қызметтер сияқты салаларда көшбасшы болып табылады, сонымен қатар 

көлік және коммуникация саласында екінші орын алады. 

Итальяндық бизнестің қызметі көп жағдайда Қарашығанақ 

жобасына қатысатын «Eni Group» ірі корпорациясының табысты 

қызметімен байланысты. 

Бұл жағдайда Қазақстандағы трансұлттық капиталдың ерекшелігі 

оның экономиканың шикізат секторында шоғырлануы екенін атап өткен 

жөн. 

Салалық тұрғыдан алғанда шетелдік компаниялардың көпшілігі 

мұнай-газ саласында және түсті металлургияда жұмыс істейді. 

Атап айтқанда, Қазақстандағы 25 ірі шетелдік ТҰК қызметін 

талдау көрсеткендей, компаниялардың шамамен 28% -ы мұнай 

бизнесімен айналысады және өз қаражаттарын негізінен шикі мұнай мен 

табиғи газ өндіруге салады. 
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 10.4 Қазақстанның дүниежүзілік сауда ұйымына кіру 

мәселелері 

 

Қазақстанның Дүниежүзілік сауда ұйымына (ДСҰ) кіру 

нәтижелерінің жағымсыз жақтарына қарағанда, артықшылықтары көп 

болады. Себебі ДСҰ-на кіруші елдермен келісім сөздер кезінде ең үлкен 

дау импортталатын тауарларға қатысты баж қойылымдарын төмендету 

маңайында туындайды. Қазақстан ДСҰ-на кіру барысында импорттық 

баждарды орта салмақтанған деңгейге дейін төмендетуі керек. 

Қазақстанның ДСҰ-на кіруіне қарсы келушілер мұндай сыртқы сауда 

режимін либеризациялау экономиканы толығымен шет елдік тауарларға 

ашып береді, нәтижесінде көптеген отандық өндірушілер жабылып, 

мемлекеттің экономикалық қауіпсіздігіне нұқсан келтірілуі мүмкін. 

Дүниежүзілік сауда ұйымының жекелеген мүшелері арасындағы ресми 

емес екі жақты немесе көп жақты келіссөздерді талап етуі мүкін. 

 Қазақстанның қосылуы жөніндегі келіссөздер барысында 

төмендегідей салаларда сауалнамалар туындайды: 

 бағаны түзетуді реттеу ережелері мен тәжірибесі; 

 салықтандыру жүйесі; 

 жекелеген экономикалық, ең алдымен ауыл шаруашылық 

салалардағы субсидиялар; 

 шетел инвестициялардың режимі; 

 төлем балансы; 

 қорғау шаралары мен ұлттық өндірушілерді қорғау шаралары 

(антидемпинг және өтемдік шаралар); 

 импорттық лицензиялау; 

 экспортты реттеу; 

 мемлекеттік сауда кәсіпорындары; 

 импорт тауарларын стандартизациялау және сертификациялау 

жүйесі, санитарлық және фитосанитарлық шаралар; 

 валюта айырбастау; 

 сыртқы сауда жөніндегі статистика мен басылымдар; 

 зияткерлік меншік құқықтарын қорғау жүйесі. 

Алайда ДСҰ - дағы импорттық тарифтің, орта салмақтанған 

қойылымы 4% көлемінде, ал салалар бойынша 7-15 % ауытқитын болса, 

бұл Қазақстан үшін тиімді қойылым болады, өйткені біздің импорттық 

тарифтің орта салмақтанған қойылымы 8-9 % көлемінде, аутқып тұрады, 

ал бұл ДСҰ-ның қойылымынан көп. Сонымен қатар Қазақстан өз 

тарифтерін әрдайым төмендетіп келеді. Тауарлы позициялардың ең көп 

саны 0-15%, оның ішінде 75% тауарлы позициялар үшін тариф 1-10%, 

ал 94.3 % - 015% көлемінде тарифтер қойылымдары салынады. 

Қазақстан баждары қорғаныс мақсаттарына қарағанда, фискалды қызмет 

атқарады. Сондықтан ДСҰ-на кіру Қазақстан үшін қызығушылық 

білдіруші тауарлар. Шет елдік компаниялар Қазақстан нарығын өз 

тауарларымен қамтамасыз еткісі келсе, қазіргі әрекет етуші төмен тариф 



132 

 

қойылымдары олар үшін шектеу болмас еді. Бүған келесідей себептер 

бар және олар толығымен ақталады. 

Елдер тәжірибесіне негізделе отырып, кіші елдерге үлкен 

мемлекеттерге қарағанда талаптар өте қатаң болмайды. Себебі мүше 

елдерді үлкен елдердің сыйымды нарықтары қызықтырады да, оларға 

бәсекелес ретінде қатаң талаптар қойылады. Теңгенің нақты курсы 

жоғарыламай, төмендемейтін болса, импорт экспортқа қарағанда көлемі 

және өсу темптері жөнінен асып түседі. Жағдайға Қазақстанның ДСҰ- 

на кіруі айтарлықтай әсерін тигізе алмайды және оның маңызды 

себептері бар. Осылайша Қазақстанның ДСҰ- на кіруден пайда болатын 

жағымсыз жақтар жоқ.  

Егер Қазақстанның кейбір тауар түрлері бойынша тарифтер ДСҰ-

на қарағанда айтарлыктай жоғары болса, бұл оған кіруден бас тартуға 

себеп бола алмайды. Бәсекелестігі төмен өнімді шығару, адамдарды 

өнімділік дәрежесі төмен тауарды ендіруде ұстау оның нәтижесінде 

қызмет ете алмайтын жүйе ретінде құлауына әкелетін еді және оның 

пайдасы көп және маңызды компоненттерден тұрады.  

Қазіргі кездегі Қазақстан нарығындағы бәсекені импортталатын 

тауарлар құрайды, сондықтан ДСҰ-на енгеннен кейінгі шет ел 

бәсекелестерінің әрекеттері ішкі бәсекелес ортаны жандандырып, 

отандық өндірушілерді, өндірісті жаңартуға, бағаны төмендетуге, өнім 

сапасын жақсартуға және тұтынушылар қажеттіліктерін 

қанағаттандыруға мүмкіндік береді. Қазақстандағы импорт бәсекеден 

басқа келесілерді қамтамасыз етеді: 

 арзан, сапасы жақсы, табысы аз тауарлармен қамтамасыз ету; 

 кәсіпорындарды техника мен технологияларды жаңартуға, 

өндіріс шығындарын төмендетуге, қазіргі заманғы бәсекелес өнім 

шығаруға мүмкіндік беретін инвестициялық тауарлармен қамтамасыз 

етілуі және де оның экономикадағы орны; 

 инвесторларға тауарлар түрлеріне сұраныстың артуы жайында 

мәлімет береді және өз уақыттылы жаңа өндірістерді ұйымдастыруға 

мүмкіндік береді; 

 дамытуға, не жабуға мәжбүрлейді. 

Әрине, Қазақстан ДСҰ- на енудің нәтижесінде бәсеке артады, бір 

салалар дамып, ұтады да, екіншілері ұтылып, өндіріс шығындарын 

азайтады. Нарықтық экономика жағдайында Қазақстанның материалды 

өндіріс салалары болуы міндетті емес. Өндіріс тиімділігі артық 

өнеркәсіп түрлері дамиды да, қалғандары жойылады.  

Қазақстандағы ең тиімсіз өндіріс салаларына келесілер жатады: 

химия өнеркәсібі, машина жасау, құрылыс материалдары өнеркәсібі, 

жеңіл өнеркәсіп. Алайда бұл салалардың ДСҰ-на енуден кейін дамуы 

үшін мүмкіндік пайда болуы мүмкін. Кіргізу баждарын арттыру, 

отандық өндірушілерге көмек көрсету сияқты, іс- әрекеттер ҚР кейбір 

заңдарын бұзады және оны толықтай қолдай алмайды.  
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"Адал емес бәсеке туралы" ҚР заңының 4 бабында 

айтылған: "Мемлекеттік және жергілікті басқару органдарына нарықтық 

қатынастарының бөлек субъектілеріне жағымды немесе 

дискриминациялық жағдайлар жасауға, бәсекені шектеу немесе жоюға, 

тұтынушылар құқықтары мен мүдделерін бұзуға тыйым салынады және 

ол заңды бұзуға құқығы жоқ". Бәсекелес және тиімді отандық өндірістің 

дамуына импорт кері әсерін тигізбейді, керісінше кедендік және салық 

саясатының тиімсіздігі, бір сала кәсіпорындарына бірдей емес 

жағдайларды жасау және оны толықтай дамыту. 

Теңгенің нақты курсының азайтылуы импортты тауарларға 

тарифті және бейтарифті шараларға қарағанда үлкенірек шектеу болады. 

Импортерлер елге шет ел тауарларын әкелу ешбір табыс әкелмейді. 

Нарықты қорғаудың тағы бір механизмі - ұлттық стандарттарды 

қолдану. Бүл механизм әсіресе АҚШ- та кең түрде қолданылады және 

оны толығымен қолдап жүзеге асырады.  

Сыртқы сауда операцияларының ұйымдық нысандарына келетін 

болсақ: 

Халықаралық тәжірибеде сатып алу-сату келісімшарты бойынша 

жүзеге асырылатын сатудың екі негізгі әдісі бар - тікелей (divect Selling) 

және жанама (indivekt Selling) әдістері қолданылады. 

Тікелей (тура) әдіс - тауар өндірушілер мен оны тұтынушылар 

арасында тікелей байланыстарды орнатуды ұйғарады. Аталған жағдайда 

экспорттаушы өзінің тауарына нарықты өзі тауып, осы нарыққа 

делдалдың қатысуынсыз-ақ шығады. Ережеге сәйкес, бұл тұтынушылар 

мен жабдықтаушылардың саны шектеулі, ал тауарға деген сұраныс 

бұқаралық сипатқа ие болмаған жағдайда жүреді. Жанама сату әдісі -

коммерциялық (сауда-саттық) қызметі делдал арқылы жүзеге асыруды 

ұйғарады. Халықаралық тәжірибеде тікелей сату әдісі мынандай 

жағдайларда қолданылады: 

 ірі өнеркәсіптік объектінің құрылысы барысында, яғни делдал- 

фирмалар белгілі және тапсырыс беруші осы делдал-фирмалардың 

бірімен келісімшарт жасауға қабілетті болса; 

 дайын өнімді бірлесіп шығару үшін екі немесе бірнеше 

кәсіпорындармен өндірістік кооперацияны жүзеге асыру барысында; 

 ұзақ мерзімді келісімшарттардың негізінде өнеркәсіптік 

шикізаттарды ірі партиялармен сату барысында; 

 ауылшаруашылық шикізаттарының ірі партиясын өндіруші 

фирмалардың тікелей сатып алуы кезінде; 

 меншікті өткізу тораптары арқылы стандартты ірі сериялы 

жабдықтарды сату кезінде (кәсіпорындардағы экспорттық өткізу 

қызметтері, сондай-ақ тауарды сатып алушы елдегі филиалдар, еншілес 

компаниялар). 

Жанама сату әдісі мынадай жағдайларда қолданылады, егерде: 
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 тауар жаппай сұранысқа ие болса, яғни тұтынушылар көп 

болып, тауар өндіруші өз бетінше оңтайлы сатып алушыны анықтай 

алмаса; 

 тауар өзінің өмірлік циклының соңғы кезеңінде тұрса, әрі оны 

өткізу (сату) үшін делдалға көмек қажет болса; 

 аталған тауар нарығы сыртқы сауда шектеулерінің болуымен 

немесе үлттық ерекшеліктерімен сипатталады және бұл тауар нарығына 

ұлттық делдалдық фирмалардың көмегінсіз шығуы мүмкін емес болып 

табылады. Осы екі сауда тәсілінің артықшылықтары мен кемшіліктері 

бар, сондықтан да осы екі тәсілдің біреуін таңдау жеке сипатқа ие 

болады және көбінесе тауардың қасиетіне, өткізу нарығына, тұтыну 

сұранысына, тауарды өткізу арналарына, саудадан кейінгі техникалық 

қызмет көрсетуді ұйымдастыру ерекшеліктеріне және т.б. байланысты 

болып келеді. 

Жанама тәсілдің артықшылықтарына мыналарды жатқызуға 

болады: 

 тауарды барынша қысқа мерзімде неғұрлым пайдалы 

жағдайларда өткізу (сату) мүмкіндігі; 

 жергілікті делдал арқылы нарықтың хал- ахуалы мен болашағы 

туралы қажетті ақпараттарды алу; 

 делдалдардың білімін пайдаланып, тұтынушылардың ұлттық 

және басқа да ерекшеліктерін ескере отырып, жарнама шараларын 

жоғары деңгейде ұйымдастыру; 

 тауарларды сатудан кейінгі техникалық қызмет көрсету 

жұмыстарын өте жоғары, сапалы әрі жедел ұйымдастыру; 

 қосымша пайда алу және делдалдардың білімі мен қаржы 

қаражаттарды тарту есебінен сататын тауарлардың бәсекеге 

қабілеттілігін жоғарылату. 

         Жанама әдістің кемшілігі мыналар: 

 екі ортада делдал жүретіндіктен, өндіруші мен тұтынушы 

арасында кері байланыстың үзілуі; 

 өткізу нарығындағы сатушы имиджінің делдалдық мінез 

құлқына тәуелді болуы. 

Өндірістік бірлестіктер өнімдерінің бөлшектерін жалпы нарық 

үшін емес, нақты бір тапсырыс берушінің тапсырмасы мен техникалық 

талаптары бойынша жасап шығаратын бірлестік түрін 

білдіреді. Осындай өнімдерді жеткізу үшін жасалатын сыртқы сауда 

келісімшарттары мердігерлік сипатта болады.  

Мердігерлік келісімшарттың мәні мынада: бір тарап басқа бір 

тараптың тапсырмасы бойынша өзіндегі материалдармен (немесе 

тапсырыс берушінің материалдарымен) белгілі бір жұмыстарды өзінің 

тәуекеліне ала отырып атқаруға міндет алса, басқа тарап атқарылған істі 

қабылдауға және төлеуге міндет жүктейді. Мысалы, бір тарап екіншісіне 

кәдімгі сериялық электрқозғаушыларды сататын болса, онда олардың 

осы қатынастары сатып алу-сату келісімімен құжатталады, ал 
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тараптардың біреуі арнайы электрқозғаушыларды жеке талаптар 

бойынша жасауға тапсырма берсе, бұл жағдайда мердігерлік келісім 

жасалады.  

Мердігерлік келісім-шарттар мердігер міндеттемелерінің кең 

өрісін қамтиды, бұған ізденіс және жобалық- конструкторлық 

жүмыстар, жеке тапсырмалар бойынша машиналар мен құрал-

жабдықтарды жасап шығару, өнеркәсіптік және басқа да объектілердің 

ғимараттары, кеңес беру және басқа да жеке қызметтер көрсету кіруі 

мүмкін. Мердігерлік келісімшарттарда мердігер орындайтын жұмыс 

көрсетіледі және мұндай келісімшарттарда бұл жұмыстың қандай 

нысанда атқарылатыны бекітіледі. 

Мердігерлік келісімшарт бойынша атқарылатын жұмыстардың 

қатаң түрде жеке орындалатынына байланысты, мұндай келісімшарттар 

ғылыми - өндірістік және басқа да бірлестік байланыстарды бекіту 

барысында кең таралымға ие болды. Мердігерлік келісімшарттардың 

негізгі ерекшелігі - мердігердің атқаратын жұмысы үшін толық 

жауапкершілікте болуы. 

Мердігерлік келісімшарттың ерекшелігі келесілерге келіп тіреледі: 

 кооперацияланатын өнімді өндіру мен жеткізу үшін 

келісімшартқа қол қою көбінесе ұзақ мерзімді бірлесу шарттарын 

анықтайтын келісімдерді бекітумен қоса жүреді; 

 бұл шарттар машиналарды конструкциялауды бірлесіп 

жасауды, тапсырыс берушінің техникалық құжаттамасы мен берілген 

үлгі бойынша кооперацияланатын бөлшектердің өндірісі мен 

жеткізілуін қарастырады; 

 кооперацияланатын өнім өзіндегі материалдармен де, тапсырыс 

берушінің материалдарынан да жасала береді және жабдықтаушылар 

қолданылған материалдардың сапасына жауапты болады; 

 әдетте, мұндай келісімшарттарда егерде жабдықтаушы өнімді 

жасауды уақытында бастамаса немесе тапсырысының сапасы, жеткізу 

мерзімі бойынша лайықты деңгейде атқармаса, онда тапсырыс беруші 

келісімшарттан бас тарту құқығына ие болатыны көрсетіледі; 

 мұндай келісімшарттарда сапасыз өнімдермен дер кезінде 

жеткізіліп бермегені үшін қатаң айыппұлдар салу қарастырылған; 

  айыппұл шаралары төлене отырып, зиян шеккен тарапқа 

тікелей шығындарды өтеу қарастырылады. 

        Халықаралық саудада қысқа мерзімді (рейтинг), орта мерзімді 

(хайринг) және ұзақ мерзімді жалға беру қолданылады. Жалға деген 

келісімшарт бойынша мүліктік жал қатынастары мына жағдайларда 

жасалады, егерде бір елдің жалға берушісі келесі бір елдің жалға 

алушысына келісілген ақы бойынша мүлікті уақытша пайдалануға 

берсе. Мұндай келісімшарттар тараптардың құқықтары мен 

міндеттемелерінің кең ауқымын қамтиды. 

 Рейтингтік келісімшарт әлемдік тәжірибеде өте сирек жасалады. 

Бұл келісімшарттарда көлік құралдары, туристік тауарлар және қысқа 



136 

 

мерзімді қолданыстағы басқа да тауарлар қолданылады. Әдетте, мұндай 

келісімшарттар жалға берушінің сақтандыру мен жалға берілетін заттың 

техникалық қызмет көрсету міндеттемелерін қарастырады. 

Ренталық мөлшерлемелер әлемдік нарықтағы сұраныс пен 

ұсыныстың ықпалымен қалыптасады. Көлік құралдарын экипажымен 

және жүргізушісімен қоса жалға алудың келісім-шарттары "тайм-

чартер" деп аталса, экипажсыз жалға беру "бербоут" деп аталады. 

Халықаралық тәжірибеде орта мерзімді жалға беру үшін жасалатын 

келісімшарттар өте жиі қолданылады. Мұндай келісімшарттарда көлік 

құралдары, жол-құрылыс машиналары, құрал-жабдықтарды құрастыру, 

ауыл шаруашылығы машиналары қолданылады. Орта мерзімдік жалдың 

ставкалары нарықтағы сұраныс пен ұсыныстың ықпалымен 

қалыптасады. Келісімшартқа сәйкес сақтандыру мен техникалық қызмет 

көрсетуді жалға беруші немесе жалға алушы жүзеге асырады. 

Халықаралық тәжірибеде ұзақ мерзімді жалға беру кеңінен 

қолданылады. Лизингтің негізінде кеңсе, құрылыс-монтаждық және 

технологиялық құрал-жабдықтар жатыр. Лизингке тұтастай өнеркәсіптік 

кәсіпорындар жалға беріледі. 

Қарама-қарсы сыртқы сауда операциясының сипатты белгісі 

мынада: әріптестердің негізгі және қарама-қарсы міндеттемелері бір 

құжатта, яғни келісімде немесе келісімшартта тіркеледі. Қарама- қарсы 

сатып алу (халықаралық жіктеу бойынша "бай-бек" операциялары) 

импорттаушы елдегі тауарды белгілі бір сомаға сатып-алуға жасалған 

экспорттаушылардың міндеттемелерін білдіреді. Мұндай 

міндеттемелер, әдетте келісімшарт құнының белгілі бір бөлігін құрайды. 

Бұл операция бартерлік келісімшарт сияқты импорттаушыға жасалған 

жеңілдік болып саналады. Сыртқы саудалық қарама- қарсы сатып алуды 

жүзеге асыру тәсілі мынадай: 

 импорттаушының ұстанымы; 

 келіссөздер кезінде, әдетте тауар бағасына келісілгеннен кейін 

импорттаушы тауарларды экспорттаушының елінде белгілі бір сомаға 

сатып алудың міндетті шарты етіп қояды (бұл сома мәмледен түскен 

пайызбен есептеледі). 

        Импорттаушы бұл шартты келісім-шартқа енгізуге мүдделі 

және осыған тырысады. 

          Сондай-ақ шартты орындамағаны үшін айыппұл шаралары 

қолданылады (орындалмаған міндеттер сомасы 20 пайыздан 50 пайызға 

дейінгі көлемде). Бұл жердегі импорттаушының көздейтін мақсаты - өз 

еліндегі валютаның бөлігін сақтау және нарыққа экспорттаушы елдерді 

кіргізуі. 

Экспорттаушының ұстанымы. Таңдау еркіндігі кезінде ол үшін 

қарама- қарсы сатып алуға қарағанда, әдеттегі коммерциялық 

келісімшарт анағұрлым тиімді болып табылады. Алайда, шиеленіскен 

бәсекелестіктің ықпалымен экспорттаушы қарама-қарсы саудаға 

келіседі және бұл жағдайда келіссөздердің негізгі құралы - осындай 
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сауданың көлемін анықтау болып табылады. Шетелдік 

экспорттаушылардың қарама-қарсы міндеттемелерді орындауы немесе 

оларға банктік кепілдемелерді ұсынумен, не болмаса 

импорттаушылардың кезекті төлемінен түсетін кепілдік сомаларын 

ұстап қалу құқығымен қамтамасыз етіледі. Кепілдемелік ұстап қалу 

мөлшері қарама-қарсы міндеттемелер сомасының 1,25-1,5 пайызын 

құрайды. Шетел экспорттаушылары қарама-қарсы міндеттемелерді 

атқаруда үшінші фирмаға жүктеуі мүмкін, алайда оның атауы қарама-

қарсы міндеттемелерде көрсетілуі тиіс және оларды атқару үшін 

жауапкершілік шетел экспорттаушыларына қалады. Қарама-қарсы 

міндеттемелерді нақты бір тауармен оны жабдықтаушы көрсетілуі 

немесе тауар мен жабдықтаушыны таңдау мүмкіндігі қарастырылуы 

мүмкін. 

Қорытындылай келе Дүниежүзілік сауда ұйымына өтуді 

жақтаушылар да, оған қарсылар да уақыт озған сайын өз дәлелдерін алға 

тартып, дауыстарын айқынырақ шығарып жатыр. Бұл заңды да өйткені 

дүниежүзілік сауда ұйымы секілді әлемнің бірнеше мемлекетін 

біріктірген экономикалық алпауыт ұйымның құрамына ену ойласпай 

шеше салатын мәселе емес. Себебі бұл ұйым қайырымдылық одағы 

емес, керісінше қатаң бәсекелестікті төтеп бере алатын күшті тауар 

өндірісі бар ел ғана жеңіске жетеді. Біріншіден, күшті деген сөзді ең 

бірінші "арзан" тауар өндіре алу деп түсіну керек. Екіншіден, күшті 

деген сөзді "сапалы" деген сөзбен алмастыруға болады. Яғни өзіндік 

құны төмен, бірақ жұрт қызығатындай сапалы тауар өндіре алсаң ғана 

бұл ұйымның қызығын көресің. Ал ондай мүмкіндігі болмағандар 

импорт тұтынушысы шеңберінде өмір сүреді. 

 

 

Талдау сұрақтары 

1. Қазақстан Республикасының экономикалық әлеуеті қандай? 

2. Халықаралық ынтымақтастық қандай деңгейде? 

3 Трансұлттық корпорациялардың Қазақстан экономикасына 

қандай әсері бар? 

           4. Қазақстанның дүниежүзілік сауда ұйымына кіру мәселелерін 

сипаттап беріңіз. 
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ПӘН БОЙЫНША НЕГІЗГІ 

ТЕРМИНДЕР ТҮСІНІГІ (ГЛОССАРИЙ)  

 

А 

Актив – жылжымалы және жылжымайтын мүлік, ақшалай қаржы, 

құнды қағаздар, негізгі және айналмалы қорлар, яғни экономикалық 

қызметте пайданың көзі ретінде қолданылатын қоғамдық байлықтың 

барлық элементтері. 

 

Акциз – көбінесе көпшілік тұтынатын тауарларға, сәнді 

бұйымдарға, сонымен бірге үй-жай шаруашылығы, көлік, мәдениет, 

басқа да кең тараған қызметтерге салынатын жанама салықтың бір түрі.  

 

Акция иесі – акционерлік қоғамның акциясын сатып алған 

дивиденд иесі және акционерлік қоғам таратылған кезде оның 

мүліктерінің белгілі бір бөлігіне құқығы бар акционерлік қоғамның 

мүшесі. 
 

Акционерлік қоғам – жарғылық қоры акцияға бөлінген 

кәсіпорын. 
 

Акция – иесінің акционерлік қоғамға қатысы барлығын растайтын 

жәнеоған дивиденд түсіретін, жабылған күнде қоғам мүлкін бөліп алуға 

мүмкіндік беретін құнды қағаз. 
 

Амортизация – негізгі қордың тозуы – негізгі қорлардың тозуын 

біртіндеп өтеу, осыған байланысты өндірілетін тауарлар мен көрсетілген 

қызметтерге негізгі қордың құнын бөлшектеп көшіру. 

 

Амортизациялық қор – негізгі қорларды жай және кеңейтіп 

қайта өндіруге арналған аұша қаражаты. 
 

Амортизациялық мерзім – өндіріс құралдарының, 

жабдықтарының құндарын амортизациялық жарнамен толық өтеу 

мерзімі. 
 

Аутсайдер - әртүрлі себептермен монополиялық бірлестіктерге 

кірмей тиісті салаларда жұмыс істейтін ұсақ және орташа кәсіпорындар. 
 

Б 

Бағаны мемлекеттік реттеу – мемлекеттің нарықтық баға 

құрылу процесіне араласуы. 
 

Банкроттық – қарызын қайтаруға ақша қаражатының 

жоқтығынан борышкердің міндеттемелерін өтеуге төлем қабілетінің 

болмауы. 
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Бәсеке – тауарды тиімді жағдайда өндіру, сату, өткізу және 

халыққа көрсетілетін қызметтің тиімді болуы үшін және осының 

негізінде алушылардан көбірек пайда табу мақсатымен жеке тауар, 

бұйым өндірушілердің арасындағы бәсеке. 
 

Бәсеке, бәсекелес – бірдей мақсатқа жету, қорға иелік ету, 

игіліктерді иемдену, нарықта үстемдік ету үшін бәсекелес топ адамдар, 

фирмалар мен кәсіпорындар. 
 

Бизнес - өзінің жеке қорына не қарыз қаражат негізінде өз 

жауапкершілігіне ала тәуекелге бел байлап, пайда табу мақсатымен 

жүргізілетін ынталы экономикалық қызмет. 
 

Биржа – біркелкі тауарлардың ірі топтарын сату, сатып алу 

келісімдерін жүргізілу үшін ұйымдастырылған көтерме сауда орны.  

 

Биржалық сауда – биржаның делдалдығымен жүргізілетін 

тауарлар мен құнды қағаздар саудасы. 
 

Болжау, болжам – оқиғаның болашақ дамуын зерттеу. Болжау 

экономикалық жүйенің, объектілердің дамуын, болуы ықтимал ғылыми 

негізделген болашақ туралы, алдағы уақытта оқиғаның болу жағдайын 

және де балама жолдарын, олардың орындалу мерзімін анықтайтын 

ғылыми пікір. 
 

Брокер – тауарлық, валюталық қор биржасында тауарлар, 

валюталар, қымбат бағалы қағаздар сатушылар мен алушылар арасында 

келісім жүргізілгенде делдалдық жасайтын адам. 
 

Бюджет – белгілі бір мерзімде түсуге тиісті болған кіріс пен 

жұмсалуға тиісті шығыс ақшаларын алдын ала есептеу. 

 

Д 

Дебиторлық берешек – бірлестіктің, кәсіпорынның, мекеме мен 

ұйымдардың шаруашылық қарым-қатынас нәтижесінде заңды құқығы 

бар мекеме мен қоғамның құқықты мүшелерінен алуға тиісті борыш 

сомасы. 
 

Девальвация – ұлттық қағаз ақшаның ресми құнын өзінің 

тұрақты бағамының қалпына түсіру, яғни нақтылы айналымдағы құнына 

сәйкестендіріп шетел валютасына теңгеру не ақша өлшемінің алтындық 

баламасын ресми түрде төмендету. 
 

Демпинг – сыртқы және ішкі нарықтарда жасанды түрде әдейі 

арзан, бөлшек саудасының орта бағасынан кем, кейде өзіндік құнынан 

төмен бағамен сату. 
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Диверсификация – қайтадан құру – фирма мен кәсіпорындар 

шығаратын әр алуан тауар түрін көбейту, өнімнің түрлерін өзгерту, 

өндіріс тиімділігін арттырып пайда табу, банкроттықты болдырмау 

мақсатымен өндірістің жаңа түрлерін меңгеру. 
 

Дивиденд – үлесақы, үлеспайда – акциядан түскен табыс – салық 

төленгеннен кейін, айырған қаражаттың өндіріс өсуіне, қаржы қорына 

қажеттілікке жұмсалғаннан кейінгі акционерлік ұйымның қарамағында 

қалған пайданың акционерлер арасында бөліске түсетін бір бөлігі. 
 

Дилер – тауарды өз атынан және өз есебінен алып сататын жеке 

адам не фирма. Қор биржасының мүшесі өздігінен құнды қағаздарды, 

валюталарды қымбат бағалы металдарды сатып алып, сатумен 

айналысатын биржа делдалы. 
 

Е 

Еңбекті мөлшерлеу – белгілі бір жұмысты орындауға уақыт 

белгілеу, не болмаса уақыттың тиісті бір өлшемі ішінде істеп 

шығаратын бұйымның санын белгілеу. 
 

Ж 

Жалпы табыс – ақша түрінде есептелген кәсіпорындар мен 

фирмалардың тауар өндіріп сатудан және қызмет көрсетуден алынған 

жылдық табыс. 
 

Жалпы ұлттық өнім – кең тараған жиынтық қорытатын 

макроэкономикалық көрсеткіш. Ел ішінде және шет елдерде олардың 

өндіріс факторларын пайдаланып шығарылған өнімдердің құны. 

 

Жалпы ішкі өнім – белгілі бір уақыт аралығында ел ішіндегі 

өндірілген ақтық өңделген тауарлар мен көрсетілген қызметтердің 

жалпы құны. 
 

Жарғылық капитал – капиталдың ұйымдастырушылық құқықты 

түрі, мөлшері жарғымен не кәсіпорын құрғандағы келісіммен 

анықталады. 
 

Жер рентасы – ауыл шаруашылығында тікелей өндірушілер 

өндіретін қосымша өнімнің бір бөлігі. 

 

Жұмыссыздық – әлеуметтік-экономикалық құбылыс, жұмыс 

істеуге қабілетті, еңбекке жарамды халықтың шаруашылықта жұмыспен 

қамтылмауы. 
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И 

Импорттың орнын алмастыру, басу – шетелден енгізілетін 

белгілі бір тауарды ел ішінде сондай не соған ұқсас тауарларды өндіру 

арқылы импорт көлемін азайту не болмаса тоқтату.  

 

Инвестициялар, күрделі қаржы – пайда табу, дивиденд алу не 

басқа кіріс кіргізу мақсатымен кәсіпорындарға, құрылыс жұмыстарына, 

ауыл шаруашылық өндірістеріне ұзақ мерзімдік күрделі қаржы не құнды 

қағаз жұмсау. 
 

Инвестициялық ынтымақтастық – халықаралық экономикалық 

қарым-қатынастың бір түрі. Мақсаты қорларды ұтымды бөлу, 

мемлекеттердің халықаралық еңбек бөлісіне қатысуы арқылы 

экономикада өте жоғары нәтижеге жету. 

 

Инвестор, салымшы – салым иесі, өз қаражатын не басқа 

қатыстырылған қаражаттарды инвестициялық жобаларға салатын заңды 

және жеке тұлғалар. 
 

Индикативтік жоспарлау – нұсқаусыз, бұйрықсыз кеңес беретін, 

бағыт көрсететін мемлекет деңгейіндегі жоспарлау. 

 

Инновация, жаңалық енгізу – ғылыми жетістіктерді, озат 

тәжірибені пайдалана отырып жаңа бұйымдарды, техника мен 

технологияларды өндіруге, дамытуға және сапа жағынан жетілдіруге 

бағытталған жаңалық енгізу процесі. 

 

Инновациялық қор, жаңалық енгізу қоры – ғылыми 

техникалық зерттеулерді, тәуекелдік жобаларды қаржыландыру 

мақсатында құрылған қаржы ресурстарының қоры. 

 

Интенсифтендіру, күшейту, қарқындандыру – өндіріс 

қорларын тиімді және толық пайдалану арқылы өндіріс өнімділігін 

арттыру. 
 

Инфрақұрылым, ішкі құрылым – халық шаруашылығына 

қызмет көрсететін салалар мен кәсіпорындардың, мекемелердің 

жиынтығы, олар қоғамдық еңбек бөлісі барысында пайда болатын 

технологиялық, өндірістік, экономикалық және ұйымдық 

байланыстарының жүзеге асырылуын қамтамасыз етеді. 

 

К 

Кәсіпкерлік – заңды және жеке тұлғалардың пайда табуға 

бағытталған тәуекелділікпен және өздерінің мүлік жауапкершілігімен 

атқаратын ынталы дербес шаруашылық қызметтері.  
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Консалтинг – кәсіпорындардың, ұйымдар мен мекемелердің 

экономикалық, оның ішінде сыртқы экономикалық қызметі жөнінде кең 

көлемді, жан-жақты ақыл кеңес беретін арнайы серіктестік фирма. 

 

Консигнация – жазбаша дәлелдеме, құжат. Тауар иесінің 

консигнаторға өз қоймасынан тауар сатуға берген құқығы, тауар 

комиссиондық негізде сатудың бір түрі. 
 

Консорциум, бірлестік – заемды бірлесіп орналастыру, үлкен 

мақсатты бағдарламаларды, жобаларды іске асыру, қаржы-несие, 

коммерция операцияларын жүргізу, ірі өнеркәсіп жұмысын жүзеге 

асыру, өнім өндірісін ұлғайту үшін уақытша өз еркімен бірлескен 

бірнеше банк. 
 

Қ 

Қарапайым акциялар – акция иесіне мүліктік және жеке 

құқықтарының барлығы белгіленген акциялар. 
 

Қаржылық нәтижелер - кәсіпорынның, бірлестіктің, мекеменің 

және олардың бөлімшелерінің шаруашылық қызметтерінің ақша түрінде 

көрсетілген экономикалық қортындысы, нәтижесі. 
 

Құнсыздану – сапасы артпай-ақ тауар мен көрсетілетін қызмет 

бағаларының өсуінен туындайтын ақшаның құнсыздануы.  

 

Л 

Лизинг, жал, жалдау – машиналарды, құрал жабдықтарды, көлік 

құралдарын, өндірістік құрылыс ғимараттарын, жабдықтарын, көп 

уақыт пайдаланатын тұтыну тауарларын, қозғалмайтын мүліктерді 

жалға алушылардың, кейіннен сатып алу мүмкіншіліктері 

қарастырылған ұзақ мерзімді жалға беру. 
 

М 

Маржиналдық табыс – белгілі бір сату деңгейіне қатысты 

саудадан түскен түсімнің жиынтық шығыннан артығы. 

 

Мемлекеттік жәрдем қаражат – жергілікті басқару органдарына, 

кәсіпорындар мен халыққа мемлекеттік бюджеттен бөлінген тек қана 

белгілі бір мақсаттарға жұмсауға арналған ақшадай қаржы, жәрдем 

ақша, қаржылық көмек. 
 

Меншікті капитал – фирма иесінің салған капиталы, акционерлік 

қоғам жағдайында акционерлік капитал. 
 

Муниципалдық меншік – муниципалдық өкімет орындарының 

қарауындағы мүлік. 
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Н 

“НОУ-ХАУ” – “НОУ – ХАУ” - (ағыл. Know how – қалай екенін 

білемін) – құқық қорғау құжаттарымен (патентпен) қоралмаған, толық 

немесе жартылай, ішінара жарияланбаған ғылыми техникалық, 

өндрістік технологиялық, қаржы экономикалық, коммерциялық 

бейнедегі, сонымен қатар оларды шаруашылықта пайдалану тәжірибесі 

әлі көпшілікке мәлім болмаған ғылым, тәжірибе, жаңалықтар.  

 

Нарық тетігі, механизмі - қоғамда жүріп жатқан қоғамдық 

өнімдерді өткізу, баға тұрақсыздығы, инвестиция, жұмыс күші, өндіріс 

құралдары сол сияқты т.б. экономикалық процестерге әсер ететін нарық 

механизмі; нарықтық механизм біртұтас өзара байланысты үш 

элементтің біріккен жүйесі – ұсыным, сұраным және баға. 
 

Нарықтың ішкі құрылымы – нарықтың қызмет етуін 

қамтамасыз ететін мекемелер. 
 

Несиелік борыш – фирманың, кәсіпорынның уақытша қарызға 

алған және оны тиісті мекемелер мен заңды және жеке тұлғаларға 

қайтаратын ақша қаражаты. 
 

О 

Облигациялар – иесінің ақшадай қаржы төлегенін 

куәландыратын және ұтыс түрінен тираж бойынша не құнды төлемі 

арқылы иесіне кіріс алу құқығын беретін қымбат бағалы қағаз. 
 

Ө 

Өндіріс қорлары (резервтері) – кәсіпорындар мен 

бірлестіктердің өндіріс құрал жабдықтары мен жұмысшы күшін, 

қосымша қаржыны сырттан немесе өзінің сақтық қорларынан 

қарастырмай ақ тиімді пайдалану арқылы өнім шығаруды арттыру мен 

сапасын жақсартудың, өнімнің өзіндік құнын төмендетудің 

пайдаланылмаған ішкі мүмкіншіліктері. 

 

Өндіріс шығындары – өнім өндіруге жұмсалған жанды еңбек пен 

затқа айналған еңбек шығындарының жиынтығы. 

 

П 

Пайда – табыстың тауар өндіруге, қызмет көрсетуде жұмсалған 

шығыннан артық сомасы. 
 

Пайда маржасы – өткізілген өнімге не болмаса капитал 

мөлшеріне шаққанда пайыз түрінде есептелген салыстырмалы пайда. 
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Пайдалылық – кәсіпорын жұмысының, кәсіпкерліктің 

тиімділігінің, табыстылығының, пайдалылығының көрсеткіші, ол 

пайданың негізгі өндірістік қорлармен мөлшерленетін айналым 

қаржысының орташа жылдық құнына қатысы арқылы айқындалады. 
 

Патент – мемлекеттік өнертапқыш және жаңалықтар комитеті 

өнертапқышқа не оның заңды мұрагеріне жаңалықтың авторы екенін 

және өнертабысына дербес құқығы барлығын куәландыратын құжат.  

 

Портфельді инвестициялар – құнды қағаздар портфелі ретінде 

жинақталған шет елдік құнды қағаздарға жұмсалған инвестициялар.  

 

Протекционизм, (қорғау, қамқорлыққа 

алу)  шетелдік бәсекелестіктен ұлттық экономиканы қорғауға 

бағытталған мемлекеттің экономикалық саясаты. 

 

С 

Сыртқы экономикалық саясат – шетелге тауар шығару, 

шетелден тауар енгізу, кеден салықтары, тарифтер, шетелдік 

капиталдарды тарту және шетке шығару, сыртқы заимдар, басқа елдерге 

экономикалық көмек көрсету, сонымен қатар бірлескен экономикалық 

жобаларды іске асыру сияқты қатынастарға бағытталған үкімет 

жүргізетін мемлекеттік саясат. 
 

Т 

Тауар биржасы - көпшілік сұранымына сәйкес өндіріс 

тауарларын көтере сатып алатын және сататын орталықтандырылған 

тауар нарығы. 
 

Төлем балансы – елдегі белгілі уақыт ішіндегі валюта түсімі мен 

төлемнің ара қатынасы. 

 

Ұ 

Ұдайы өндіріс – өндіріске пайдаланылатын факторларды қайта 

жасақтап, іске қосу, осы негізде өндіріс процесінің үздіксіз қайталанып 

отыруы. 
 

Ф 

Фьючерстік мәмілелер - әлі өндірілмеген тауарлардың үлгілері 

бойынша жасасқан келісімдер. 

 

Х 

Холдинг (холдинг -серіктестік) - басқа кәсіпорындардың, 

бірлестіктердің акция пакеттерін иемденіп, олардың жұмысына бақылау 

жасап басқаратын серіктестік, корпорация. 



Ш 

Шаруашылық қызметті талдау – кәсіпорынның, фирманың, 

акционерлік қоғамның, үй шаруашылығының өндірістік, қаржылық саудалық 

қызметтерін зерттеп білуге байланысты экономикалық талдаудың бір бұтағы.  

 

Шығындар мен нәтижелерді талдау – экономикалық өнімдердің 

негізгі түрлерін өндіруге жұмсалған шығындар жазылған және нәтижесі 

өнімнің көлемі түрінде жинақталып көрсетілген баланс кестесін пайдалану. 

 

Шығындарды дисконттау – болашақ шығындарды қазіргі кезге 

келтіру, болашақта төлейтін соманың қазіргі мезгілдегі балама сомасын 

белгілеу. 
 

Э 

Экономикалық қауіпсіздік – шаруашылыққа қатерлі зиян келтіретін 

ішкі және сыртқы экономикалық қауіптерден сақтайтын мемлекет кепілдігі.  
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ПӘН БОЙЫНША ТЕСТ СҰРАҚТАРЫ 

 
1. Халықаралық экономикалық қатынастар түсінігі:  
А) мемлекеттің экономикалық байланыстарын көрсетеді 

 В) фирманың экономикалық байланыстарын көрсетеді 

С) әртүрлі елдер азаматтарының экономикалық байланыстарын  
көрсетеді  
D) мемлекет шекараларынан шығатын экономикалық мәмлелерді  
көрсетеді  
Е) белгілі бір аймақтың экономикалық байланыстарын көрсетеді 
 
2. Әлемдік экономика түсінігі:  
А) ұлттық экономикалар жиынтығын көрсетеді  
В) мемлекетаралық экономикалық байланыстарын көрсетеді 

С) ел аралық ресурстар айырбасына енетін жүйені көрсетеді  
D) халықаралық сауда көлемін көрсетеді  
Е) әлемдік экономикалық тәртіпті көрсетеді 
 
3. Халықаралық экономикалық қатынастар ерекшелігі:  

А) әлем қауымдастығының көп ұлттылығына байланысты  

В) ұлттық шекаралардың болуына байланысты  

С) әлемде валюталардың көптігіне байланысты  

D) әлемде саяси топтардың болуына байланысты  

Е) ХЭҚ обьектілерінің ерекшелігіне байланысты 
 
4. ХЭҚ-дың тарихи алғашқы және негізгі түрі:  
А) халықаралық мамандану болды  
В) халықаралық несие болды  
С) халықаралық сауда болды 

D) ноу-хау болды  
Е) халықаралық интеграция болды 
 
5. Қазіргі әлемдік экономикада ең маңызды орынға төмендегідей 

субьектілер ие болды:  
А) мелекет пен трансұлттық компаниялар  

В) мемлекетпен фирмалар  

С) халықаралық ұйымдар мен жеке тұлғалар  
D) жеке және юридикалық тұлғалар 

Е) юридикалық тұлғалар халықаралық ұйымдар 
 
6. Қазақстан ХЭҚ –дың субьектісі болып табыла ма ?  
А) иә әрқашанда болған 

В) ешқашан болмаған  
С) КСРО құрамында болған  
D) егемендікке қол жеткізгеннен кейін болды  
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Е) әлі ХЭҚ –дың субьектісі болған жоқ 
 
7. Адам басына табыс көлемі бойынша, Қазақстан:  

А) жоғары табысты елдер тобына кіреді  

В) ешқандай топқа кірмейді  

С) төмен табысты елдер кіреді  
D) орта жоғары табысты елдер тобына кіреді  

Е) орта төмен табысты елдер тобына кіреді 
 
8. ХХ ғ ХЭҚ-ға ең күшті әсер еткенге :  
А) дамыған капиталистік елдер жатады  
В) дамушs елдер жатады 

С) әлемнің екі әлеуметтік саяси жүйеге бөлінуі  
D) отарлық жүйенің күйреуі  
Е) жаңа индустриялды елдер жатады 
 
9. Әлемдік экономикадағы интер ұлттандыру дегеніміз:  
А) экономикалық процестермен құбылыстардың ұлттықтан  
халықаралыққа айналуы  
В) ХЭҚ-дың қандайда болсын дамуы 

С) ХЭҚ-ның жеделденуі  
D) мемлекетаралық экономикалық байланыстарының күшеюі  

Е) халықаралық сауданың дамуы 
 
10. Әлемдік экономикадағы жаһандану дегеніміз:  

А) халықаралық маманданудың күшеюі 

 В) интер ұлттандырудың күшеюі 

С) ұлттық экономикалардың өзара тәуелділігінің өсуі  
D) жекелеген мемлекеттердің экономикалық қуаттылығының өсуі  

Е) экономикалық шешімдерді басқа мемлекет мүдделеріне әсер етпей 

қабылдаудың мүмкін еместігі 
 
11. Әлемдік экономикадағы аймақ дегеніміз де:  
А) өзара жақын орналасқан топтарын айтамыз 

В) біркелкі даму деңгейі бар ел топтарын айтамыз  
С) өзара этикалық және мәдени жағынан бір –біріне жақын ел  
топтарын айтамыз  
D) басқаларға қарағанда өзара экономикалық байланыстары үрдісті 

ел топтарын айтамыз  
Е) қоғамдық саяси құрылысы жақын ел топтарын айтамыз 

 

12. Қазақстан төмендегі топқа мүше болып табылады:  

А) Европалық Одаққа  

В) АСЕАН-ға 

С) Араб мемлекеттерінің лигасына  
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D) ОПЕК-ке  

Е) ТМД-ға 
 
 
13. Қазақстан КСРО құрамында:  
А) жоғары дамығын республика қатарына кірді  

В) орта дамыған республика қатарына кірді  

С) әлсіз республикалар қатарына кірді  

D) ешқандай топқа кірмеген  
Е) бір қатар көрсеткіштер бойынша әлсіз дамыған болады 
 
14. Экономикалық реформалар нәтижесінде Қазақстанның экономикалық 

потенциалы:  
А) ұлғайды  

В) азайды 

С) өзгеріссіз қалды  
D) орта деңгейіне дейін азайды  

Е) орта деңгейіне дейін ұлғайды 
 
15. Қазақстанның негізгі сыртқы сауда партнері болып табылады  

А) АҚШ  

В) Түркия  

С) Ресей  

D) Германия 

 Е) Өзбекстан 
 
16. Қай экономикалық мектеп оң сауда балансын ұстанып, сыртқы сауда 

экспортын ұлғайту мен импорттын қысқарту теориясын ұсынып елдегі алтын 

мөлшерін ұлғайтады деп есептеген.  
А) меркенталистер  

В) физократтар  

С) А. Смит  

D) Д. Рикардо 

Е) Хекшер-Олин 
 
17. Адам Смит халықаралық сауда теориясына қандай үлес қосты:  

А) абсолюттар артықшылықтар теориясын  

В) салыстырмалы артықшылықтар теориясын  

С) өндіріс факторлары арақатынасы теориясы 

D) сауданың стандартты моделі  
Е) бәсекелестік артықшылықтар теориясы 

 

18. Д.Рикардо қай кітаптың авторы? 

A) «Саяси экономика және салық салу принциптері» 

B) «капитал» 

C) «Саяси экономика қағидалары» 
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D) «Жұмыспен қамту, пайыздар мен ақшаның жалпы теориясы» 

E) «Оқу және халықтар байлығының табиғаты мен себептері» 

 

19. Халықаралық еңбек бөлінісі теориясы ғалымдардың еңбектерінде 

негізделді және дамыды 

A) Ф.Энгельс және К.Маркс 

B) Дж.Б.Сей және Дж. Сент. Диірмен 

C) Аристотель мен Платон 

D) Дж.М.Кейнс және Дж.Ст. Диірмен 

E) А.Смит және Д.Рикардо 

 

20. Классикалық мектеп өкілдерінің қайсысы салыстырмалы артықшылық 

моделін жасады? 

A) А.Смит 

C) Дж. Милл 

C) Д.Рикардо 

D) К.Маркс 

E) Л.Фейербах 

 

21. Классикалық экономикалық мектептің негізін қалаушы болып табылады 

A) Маркс 

C) Аристотель 

C) Рикардо 

D) Смит 

E) дұрыс жауап жоқ 

 

22. Laissez-faire саясатындағы мемлекеттің рөлі қандай? 

A) «Түнгі күзетші» 

C) «Көрінбейтін қол» 

C) «күндізгі қаңғыбас» 

D) «қажет емес механизм» 

E) барлық жауаптар дұрыс  

 

23. Д. Рикардо халықаралық сауда теориясына қандай үлес қосты. 

 А) абсолюттар артықшылықтар теориясын  

В) салыстырмалы артықшылықтар теориясы  

С) өндірістік фактолар арақатынас теориясы  

D) халықаралық сауданың стандартты моделі  

Е) жоғарды көрсетілгеннің бәрі 
 
 
24. Өндірістік факторлар арақатынасы теориясының авторы кім ?  

А) А. Смит  

В) Д. Рикардо 

С) М. Портер  
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D) Леонтьев 

 Е) Хекшнер 
 
 
25. Бәсекелестік артықшылықтар теориясын дамытқан кім?  
А) А. Смит 

В) Д. Рикардо  
С) М. Портер  
Д) Леонтьев  
Е) Хекшнер 
 
26. Леонтьев парадоксы қай теорияны жоққа шығарды:  

А) меркенталистердің  

 В) физиократтардың  

 С) А. Смиттің  

 D) Д. Рикардоның 

 Е) Хекшнер – Олин теориясын 
 
27. Сыртқы сауда саясаты дегеніміз:  
А) мемлекеттің басқа елдермен сауда қатынастарына бағытталған 

әсері  
В) басқа мемлекеттермен саяси қарым-қатынасын нығайтуы  
С) мемлекеттің салық салуға байланысты саясаты  

D) мемлекеттің әлеуметтік сфераны реттеуі  

Е) жоғарыда көрсетілгеннің ешқайсысы емес 
 
28. Протекционизм дегеніміз:  
А) отандық экономиканы шетел бәсекесінен қорғау саясаты  

В) мемлекеттің сыртқы саудаға араласуынан бас тартуы  

С) саудаға толық тйым салу саясаты 
D) импортты ынталандырып экспортты шектейтін саясат  

Е) жауаптың ешқайсысы дұрыс емес 
 
29. Сауда саясатының құралдарына:  

А) квоталар жатады  

В) кедендік тарифтер жатады  

С) лицензиялар жатады  
D) экспорттық субсидиялар жатады 

Е) жоарыда көрсетілген шаралардың бәрі жатады 
 
30. Кедендік баж салықтарына: 

А) адвалорлық  
В) арнайы  
С) аралас  
D) преференциялды 

Е) жоғарыда көрсетілгеннің бәрі кіреді 
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31. Тарифтік емес кедергілерге:  
А) квоталар мен лицензиялар жатады 

В) арнайы баж салықтары жатады  
С) адвалорлық баж салықтары жатады  
D) экспортты өз еркімен шектеу келісімі жатады  
Е) жоғарыда көрсетілгеннің ешқайсысы жатпайды 
 
32. Әлемдік сауданы реттейтін халықаралық ұйым болып: 

 А) ХВҚ  

 В) дүниежүзілік банк  

 С) БҰҰ  

 D) ДСҰ 

 Е) европалық Одақ 
 
33. ГАТТ-тың негізгі мақсаты:  
А) халықаралық сауданың еркіндігі мен тарифтерді төмендету 

болды  
В) халықаралық валюта қаржы қатынастарын реттеу  
С) елдердің төлем баланстарының қиындықтарын шешу болып  
табылады 

D) кедей елдерге қаржылық көмек көрсету  
Е) халықаралық сауданы шектеу болды 
 
34. ДСҰ принциптеріне:  
А) ұлттық тиімді жағдай жасау тәртібі  

В) ұлттық тәртіп 

С) тарифтердің байланыстылығымен төмендетілуі  
D) преференциалды тарифтер  
Е) жоғарыда көрсетілгеннің бәрі дұрыс 
 
35. 1991 жылы экономикалық және саяси тәуелсіздік алған Қазақстан 

халықаралық саудада қай жолмен жүрді:  
А) сыртқы экономикалық қатынастардың либерализациясымен басқа 

елдермен ынтымақтасуда кеңейту жолмен  

В) протекционизм жолмен  

С) экономикалық изоляция жолмен  

D) саяси изоляция жолмен 

Е) жоғарыда көрсетілгеннің ешқайсысы дұрыс емес 
 
36. Дүнижүзілік сауда ұйымы шеңберінде:  
А) 5 сауда конференциясы өткізілді  

В) 10 сауда конференциясы өткізілді  

С) 8 сауда конференциясы өткізілді  

D) 6 сауда конференциясы өткізілді  
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Е) бірді-біреуі өткізілген жоқ 
 
37. Импорт мөлшерін тікелей шектеуге бағытталған шаралар: 

 А) адвалорлық баж салықтары деп аталады 

 В) арнайы баж салықтары деп аталады  

С) аралас баж салықтары деп аталады  

D) квоталар деп аталады  

Е) экспорттық субсидия деп аталады 
 
 
 
38. ГАТТ мүше елдерге халықаралық сауданы реттеуге мынадан бас тартуға 

шақырады:  
А) квоталардан 

В) арнайы баж салықтарынан  
С) адвалорлық баж салықтарынан  

D) аралас баж салықтарынан  
Е) жоғарыда көрсетілгеннің бәрі дұрыс 
 
39. ГАТТ-ың ережелерімен принциптері мына негізде анықталады:  

А) көп жақты келісімдер негізінде 

В) екі жақты келісімдер негізінде  

С) әр елдің өз шешімі бойынша 

D) жоғарыда көрсетілгеннің бәрі дұрыс 

Е) жоғарыда көрсетілгеннің ешқайсысы емес 

 

40. ГАТТ орнына ДСҰ келуі қай раундының өткізілуі нәтижесінде болды:  
А) токиялық раунд  
В) кеннедидің раунды  

С) уругвайлық раунд  

D) женевалық раунд 

 Е) лондондық раунд 
 
41. Ескі миграция толқыны сипаттамасына:  
А) аграрлық көшу кіреді  
В) соғыс нәтижесінде қашқындар ағымы кіреді  

С) жоғарлы білікті кадрлардың ағымы  
D) келген және кеткендер арасындағы сан айырмашылығы кіреді Е)ішкі 

шолу 
 
42. Жаңа иммиграция кезеңінің басталуы:  
А) Еуропадан АҚШ-қа миграция ағымы болғанда  
В) Американ фирмалары жұмысшыларды артта қалған елдерден  
әкелгенге  
С) ІІ Дүниежүзілік соғыс нәтижесінде халықтың көшуі  
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D) І Дүниежүзілік соғыс нәтижесінде халықтың көшуі Е)ұлы дағдарыс 

нәтижесінде 
 
43. Имиграция түсінігіне:  
А) елден жұмысшылардың басқа мемлекетте жұмыс істеуі үшін  
шығуы 

В) жоғары білікті кадрлардың халықаралық миграция  
С) мигранттардың отанына қайтуы  
D) келген мен кеткендер арасындағы айырма Е) елге жұмысшы күшінің келуі 
 
44. Реэмиграция дегеніміз:  
А) білімділердің халықаралық миграциясы  

В) оң миграциялық сальдо  

С) еңбек күші экспорты  
D) эмигранттардың отанына қайтуы 

 Е)теріс сальдо 
 
45. БҰҰ классификациясы бойынша сыртқы миграцияның мындай түрлері 

бар:  
А) құрылымдық  

В) маятникті  

С) аймақтық 

D) фрикциондық  
Е) маусымдық 
 
46. Маусымдық миграция дегеніміз:  
А) тұрғылықты өмір сүруге миграциялау  

В) челноктік миграция  

С) амалсыз миграция  
D) бір жылға дейінгі уақытша миграция  

Е) жергілікті миграция 
 
47. Экономикалық өсу мен шетел еңбегін шексіз тарту арасындағы тікелей 

байланыстылық туралы тезисті шығарған:  
А) Харисс Р.  
В) Дж.М. Кейнс  

С) А. Льюис  

D) Дж. Саймонд 

E) Самуэльсон 
 
48. Эмигранттар отбасы инвестициясы үшін жақсы объект екенін кім 
дәлелдеді: 

А) Дж Саймонд  
В) Харисс Р. Ли Е.  

С) Кейнс  
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D) Фридман  

Е) Смит 
 
 
 
49. Еңбек қорғалудың жоғары деңгейі, еңбекақының заңды жоғары деңгейі 
бекітілгендігі қай еңбек моделіне тән:  
А) Англосаксондық  

В) Еуропалық  

С) Жапондық  

D) Қытайлық  

Е) Скандинавтық 
 
50. Мемлекеттік реттеу қаталдығы, шетел азаматтарын кәсіби 

дискриминациясы , адам какпиталына ішкі фирмалық инвестициялар қай 
еңбек нарығына тән:  
А) Скандинавтық  

В) Еуропалық  

С) Жапондық  

D) Қытайлық  

Е) Ресейлік 

 
51. Демографиялық жағдайға төмендегілердің қайсысын жатқызуға болады:  
А) елдердің әртүрлі экономикалық дамуы  

В) жұмыссыздықтың жоғары деңгейі  

С) халықтың қартаюы  

D) төмен еңбекақы  

Е) жоғары еңбекақы 
 
 
52. Еңбек күшінің халықаралық нарығына әсер ететін экономикалық 

факторларға жатады:  
А) өмір деңгейінің төмендігі  
В) туылудың жоғары деңгейі 

С) кәсіби іс-әрекетті жүзеге асырудың құқығы  
D) еңбек миграциясының демократиялық саясаты 

 Е) өмір деңгейі жоғары 
 
53. Донор - ел дегеніміз:  
А) елге еңбек күшін келтіруші ел  
В) еңбек күшін белсенді экспорттаушы ел 

 С) эмигранттар қайтып келетін ел  
D) жаңа жұмыс орындары үшін несие алушы ел  

Е) халық саны жоғары ел 
 
49. Донор – ел үшін экономикалық салдар саналады:  

А) ұлттық еңбек нарығында бәсекенің күшеюі  
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В) мигранттардың валюталық қаржыларының келуі  

С) төлем балансының теріс болуы  

D) елде жұмыссыздық деңгейінің күрт өсуі 

Е) эмигранттар қайтып келетін ел 
 
50. Халықаралық еңбек нарығындағы реципиент –елдің саясаты: 

А) төлем балансын дұрыстау  

В) жұмыссыздық деңгейін төмендету  
С) иммигранттарды селективтік таңдап бөлу 

 D) еңбек нарығындағы бәсекені күшейту  

Е) эмигранттарды қайтару саясаты 
 
51. Өндірістік инфрақұрылым түсінігі:  
А) өндірушіден тұтынушыға дейін өнімді жеткізудің  
ұйымдастырылуы процесі  
В) өндірістік кешен  
С) клиенттерге көліктік –экспедиторлық қызмет көрсету  
D) қаржылық мәміле 

Е) құрылымындағы бөлімшелері, элементтері және техникалық құралдары 

атқаратын қоғамдық-пайдалылықты іс-әрекеттің ерекше түрі 
 
52. Әлеуметтік инфрақұрылым түсінігі.  
А) негізгі және айнымалы қорлар категориясы В) адамзат іс-әрекетінің түрі  
С) өндіріс құралдары айналымының ерекше қоғамдық берне - 

қызметі  
D) салалар мен сала тармақтарының жиынтығы  
Е) қоғамдық-пайдалылықты іс-әрекеттің ерекше түрі 
 
53. Магистральдық инфрақұрылым құрамына кіретіндер:  

А) халықаралық сауда жүйесі  

В) көліктің барлық түрі, автожолдар, құбыр желілері, телкомуникациялық 

торап  

С) электр беру желілері  

D) көліктің бөлек бір түрі  

Е) трансазиялық магистраль 
 
54. Локалды өндірістік инфрақұрылым:  
А) бір ТҰҚ аумағында жұмыс істейтін элементтер, объектілер,  
құрылғылар мен іс-әрекет түрлерінің жүйесі 

В) интернет торабы  
С) байланыс түйіні  
D) инвестициялық жоба 

Е) халықаралық қаржы институтары ашқан несие желісі 
 
55. Инфрақұрылымдық іс-әрекеттің тиімділігіне баға беру:  
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А) инфрақұрылымдық объектіге жұмсалынған шығындардың жалпы 

сомасын шығару тәсілі  

В) пайда өсімін қамтамасыздау тәсілі  
С) салалық тиімділік формуласы бойынша  
D) ұлттық экономикалық тиімділік формуласы бойынша 
 Е) жиынтық ұлттық және салалық тиімділік 
 
56. Нарықтық инфрақұрылым:  
А) тауарлық және ақша айналымы сферасының бір қалыпта қызмет  
жасауын қамтамасыз ететін материалдық-техникалық және  
экономикалық жағдайлардың жиынтығы  
В) тауарлық көтерме нарық 

С) биржалық торап 

D) банкілік-қаржылық жүйе  
Е) халықаралық несие операциялары 

 
57. ҚР-да телекоммуникациялық торабы дамуы модернизациялануы Ұлттық 

бағдарламасының ғаламдық мәселесі:  
А) мемлекеттің бірегей ақпараттық технологиялық инфрақұрылымын 

қалыптастыру  

В) телевизияны дамыту  

С) байланыс құралдарын жетілдіру  
D) тікелей және портфелдік шетелдік инвестициялар  

Е) Ақпараттық супермагистралдің құрылысын жүргізу 
 
58. Көлік инфрақұрылымның қандай түріне жатады:  
А) әлеуметтік  
В) институцияналдық 

С) саяси  
D) магистральдық  
Е) ақпараттық 
 
59. Көлік саласында жұмыс көлемінің негізгі көрсеткіші:  

А) жылжымалы құрамның жүк көтергіштігі  

В) тасымалдаудың орташа қашықтығы  

С) байланыс жолдарының ұзақтығы 

D) жүрістің орташа тәуліктік мөлшері 

 Е) жүк айналымы 
 
 
60. Еуропа – Азия супермагистраліндегі байланыс каналдарының саны:  
А) 15 000 канал 

В) 10 000 канал  

С) 8 000 канал 

D) 20 000 канал  

Е) 18 000 канал 
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61. Әлемдік баға - ол:  
А) қазіргі уақытта орын алып отырған баға қалыптастырушы  
факторлар жүйесін ақшалай сипаты 

В) тауар рыноктоарының көпшілігінің дағдылы жағдайда  
жүргізілетін ірі экспорттық және импорттық мәмілелер  бағасы  
С) маңызды рыноктоарды ылғи жүріп жатқан мәмілелелерде  
қолданылатын баға 

D) төлемдері еркін конверттелетін валютамен жүргізілетін 

мәмілелердегі тауар бағасы  
Е) көрсетілген жауаптың барлығы орынды 
 
62. Ұдайы өндіріс айналысы барысында баға қалай өзгереді?  

А) дағдарыста-баға максималды; өрлеу кезінде-баға минималды; жандану 

кезінде-баға өседі  

В) дағдарыста –баға минималды; өрлеу кезінде-баға максималды;  
тоқыраудан жандануға көшерде – баға өседі;  
С) дағдарыста баға минималды; өрлеу кезінде баға максималды  

D) тоқырау кезінде-баға күрт төмендейді 

 Е) дұрыс жауап берілмеген 
 
63. Анықтама бағасының (АБ) биржа катировкасынан (БК) 

айырмашылықтары ретінде төменде аталғанның қайсысы дұрыс?  

А) АБ конектураның өзгерумен БК сияқты тез әсер алмайды 

 В) БК-нан гөрі АБ баға деңгейіне анығырақ сипат береді  
С) АБ құрамына өнімнің сапасы, габариді, сыртының өңделуі, орап қапталуы, 

маркировкасы, партия көлемі, т.б. қойылатын талаптар үшін қосымша 

төлемдер енгізілген  

D) көрсетідген жауаптың барлығы орынды  

Е) дұрыс жауап берілмеген 
 
 
64. Сыртқы сауда индексі деген ..... 

А) баға серпінін сипаттайтын қатынастық көрсеткіштер  
В) барлық тауарлар өндірісінің жалпы құнында бөлек тауарлық  
топтары үлесінің негізінде санап шығарылған көрсеткіштер 

С) Кеден статистикасының деректерінен алынған орташа  
экспорттық импорттық бағалар бойынша есептеліп шығарылған  
көрсеткіштер  
D) көрсетілген жауаптың барлығы орынды 

Е) дұрыс жауап берілмеген 

 
65. Неғұрлым тауар нарығы монополизацияланса, соғұрлым ұдайы өндіріс 

циклы барысында сол тауар бағасының ауытқуы:  
А) көбейеді  

В) азаяды 
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С) заңдылық жоқ 

D) ол тауардың түріне байланысты 

Е) монополия бағаға ықпал жасамайды 
 
66. Экономиканың циклдық дамуы барысында әр тауарлық топтар бойынша 

баға өзгеруі әр түрлі болады. Ең тез және қатты өзгеретін бағалар: 

А) жартылай фабрикаттар бағасы  
В) өндіріске арналған машина жасау өнімінің бағасы  
С) шикізат бағасы  
D) ұзақ мерзімді пайдалануға арналған тұтыну тауарлары 

Е) барлық баға бірдей өзгереді 
 
67. Трансферттік баға дегеніміз...  
А) бірнеше компания жарысып шығарып жатқан тауардың орташа 

бағасы  
В) халықаралық биржалардағы саудада қолданатын баға  
С) несие капиталдарының әлемдік нарығындағы мәмілелерді  
қолданатын баға 

D) компаниялар арасында екі жақтан қарама-қарсы бағыттан тауар  
жеткізуде қолданылатын баға  
Е) көрсетілген жауаптың барлығы орынды 
 
68. Компенсациялық баж дегеніміз ...  
А) сыртқы және ішкі рыноктағы бағалардың айырмасына тең  
төлем 

В) демеуқаржы берілген импорттық тауарға салынатын баж  
С) экспорттық тауарларға салынатын баж  

D) көрсетілеген жауаптың барлығы орынды  

Е) дұрыс жауап берілмеген 
 
69. Сыртқы саудалық баға қалыптасуында кеден бажының енгізілуі: 

А) импортталатын тауардың ішкі бағасын көтереді  
В) импортталатын тауардың ішкі бағасын төмендетеді  
С) импортталатын тауардың бағасын әлемдік деңгейде қалдырады  

D) ешқандай өзгеріс әкелмейді  

Е) көрсетілген жауаптың барлығы орынды 
 
70. ТҰҚ еншілес фирмасы орналасқан елге импорттық баждың жоғары 

болуы, еншілесіне қосалқы бөлшек жеткізгенде бастауыш компанияның:  
А) трансферттік бағаны көтеруге мәжбүр етеді  

В) трансферттік бағаны түсіруге мәжбүр етеді  
С) трансферттік бағаны өзгертпей қалдыруға мәжбүр етеді  

D) жауаптың барлығы дұрыс емес  

Е) көрсетілген жауаптың барлығы орынды 
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71. Қолма-қол ақша түрінде девиденділерді елден тыс жаққа шығарғанды 

мемлекет тарапынан жасалатын шектеудің салдары 

мен төмендету үшін ТҰҚ мынандай шара қолданады:  
А) сол елге әкелетін корпорацияның өнімдеріне қоятын  
трансферттік бағаларды  
В) сол елге әкелетін корпарацияның өнімдеріне қоятын 

трансферттік бағаларды төмендетеді  
С) корпарация уақытша сол елге тауарларды жеткізуді тоқтатады  

D) сол елдегі еншілес фирманың дереу жауып жояды 

 Е) ешқандай шара қолданбайды 
 
72. Осы әдіс бойынша тауар бағасы тағайындау сол тауардың негізгі 

сипаттаушы көрсеткіштерін жетекші өндірушілер мен жеткізушілер 

тауарларымен көрсеткіштерімен салыстырады. Бұл баға тағайындауда қалай 

жүргізіледі.....  
А) өндіріс шығындары негізінде  
В) тауарды пайдаланудың экономикалық нәтижелері бойынша  

С) орташа нарықтық баға негізінде  

D) жауаптың барлығы дұрыс емес  
Е) көрсетілген жауаптың барлығы орынды 
 
73. Егер саудаласуға жасалатын жеңілдік 15 % болса, сатушы ұсынған 

тауарды 100$ тең импорттық бағасы қалай өзгереді...  
А) 15$ азаяды  

В) 15$ көбейеді 

С) 150$ тең болады  
D) жауаптың барлығы дұрыс емес 

Е) көрсетілген жауаптың барлығы орынды 
 
74. Бұл нарықтық құрылымда фирманың өзіндік тұрғысы ерекшелене 

түседі. Сондықтан нарықта көп деңгейлі монополдік бағалар пайда болады: 

Сөйтіп тауар нарығы сегменттерге бөліне бастайды. Әр сегментте ерекше 

бағалық саясат жүргізіледі. Ол қандай нарықтық құрылым ?  
А) монополия нарықтық құрылым 

В) жетілген бәсеке нарықтық құрылымы  
С) монополистік бәсеке нарықтық құрылымы 

 D) олигаполия нарықтық құрылымы  

Е) көрсетілген жауаптың барлығы орынды 
 
75. Тариф (көліктегі):  
А) көлік құралдарын пайдалану көрсеткіші  
В) тасымалдау өнімінің жиынтық бағаларының жинағы  
С) тасымал ақыларын төлеу жүйесі 

Д) тасымалдау құны  
Е) тасымалдауды ұйымдастырудың ережелері 
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76. Халықаралық темір жол байланысында жүк тасымалдау ақысы қалай 
төленеді:  
А) жөнелту бекетінде  

В) шекаралық бекетте  

С) жеткізу бекетінде  
D) жүкті түсіріп қайта тиеу орында 

 Е) барлық жауап орынды 
 
77. Халықаралық байланыста жолаушылар тасымалдау ақысы қалай 
төленеді:  
А) еркін конверттелетін валютамен  

В) жөнелтілген ел валютасымен  

С) жеткізілген ел валютасымен 

D) жолаушы транзитпен кесіп өтетін елдің валютасымен  
Е) шамалай еркін конверттелетін валютамен, шамалы жөнелткен ел 

валютасымен 
 
78. Халықаралық байланыста жолаушылардың қол жүгін авиакөлікпен 

тасмалдауда қалай төленеді ...  
А) салмағына қарай қол жүгінің тасыма ақысы жолаушыны тасымалдау 

ақысының құрамына кіреді  

В) салмағына қарай, қол жүгінің тасымал ақысы қосымша төлем ретінде 

төленеді 

С) қол жүгінің шектеулі салмағы үшін төлем алынады  
D) қол жүгінің салмағы ережемен бекітілген салмақта артылғанда төлем ақы 

алынады Е) салмағы ережемен шектеулі қол жүгінің тасмал ақысы 

жолаушының жол ақысы көлемінде есептелген 
 
79. Құбыр желі арқылы тасымалдау тарифі  қолданады....  
А) пайдаланудағы мұнай, газ, мұнай өнімдерін тасмалдайтын құбыр 

желілерінің әрқайсысына бөлек тариф  
В) барлығына бірегей тариф  
С) халықаралық тарифтер  
D) әр мемлекеттің өз тарифі  
Е) шекараға дейін-сатушының тарифі, шекарадан кейін сатып алушының 

тарифі 
 
80. Мемлекеттер арасындағы халықаралық бірегей тарифтер туралы келісім: 

А) ОСЖД  
В) ЕБС  
С) МТТ  
D) СПК 

Е) МВФ 
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81. Теңізбен тасымалдау бағасы:  

А) тариф 

 В) рекламация  

С) фрахт 

D) коносомент  

Е) ФОБ 
 
82. Жүкті автомобилмен тасымалдау ақысын төмендегідей жағдайларға 

сәйкес тағайындайды . 

А) байланыс түріне қарай  
В) тараның түріне, жүк орнын тиеу әдісіне, габаритіне, тиеу-арту – түсіру 

әдісіне, ерекше қасиеттеріне қарай  

С) терреториялық қасиетіне қарай  

D) тасымалдау категориясына қарай  

Е) жүк габаритіне қарай 
 
83. Көлік түсінігі. 

А) жолаушылар мен жүктерді тасымалдау  
В) жолаушылар мен жүктерді тасымалдау процесі, өндіріс саласы,  
басқару жүйесі 

С) жолаушылар мен жүктерді тасымалдау қызметінің кешені  
D) техникалық құралдар мен технологиялық процестер жиынтығы  

Е) мемлекеттік тетіктің ұйымдастырушылық құрылымы 
 
84. Көліктегі бекітілген тарифтерді есептеп шығару негізі ретінде 

қолданылады.  
А) көлік түрлерінің біріндегі орташа шығындар 

В) көлік түрлерінің біріндегі ең жоғары шығындар 

С) көлік түрлерінің барлығын алғандағы орташа шығын  
D) шығын деңгейі ең жоғары келетін көлік түрінің біріндегі шығын  
Е) көлік түрлерінің барлығындағы төменгі шығын 
 
85. Көліктегі шарттық тариф деген...  
А) жеңілдік беретін баға  
В) дискриминацияланған баға 

С) көтерілген баға 

D) төмендетілген баға  
Е) екі жақтың келісілген бағасы 
 
86. Жүк иеленушіге жасалатын сконта жеңілдіктері не үшін беріледі...  
А) жүкті темір жолдың бір бүтін бағытымен толық тасsмалдауға 

ұсынылғанда  

В) ағысын алдын-ала төлеу шартын орындап жүкті тасsмалдауға ұсынғанда 

С) жылжымалы құрам ылғи тиелмей бос қайтататын бағытта жүкті 

тасымалдауға ұсынылғанда  
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D) маусымдық тасымалдау ұсынылғанда  
Е) ұзақ мерзімге тасымалдау жұмыстарын атқаруға ұсыныс жасағанда 
 
87. СИФ пен КАФ шартымен жеткізу жасағанда:  
А) сатып алушының портына жеткенше барлық тасымалдау  
шығындарын сатушы төлейді  
В) сатып алушының тауарды көліктен түсіру шығындарын сатушы 

төлейді  
С) жеткізіп түсірілген портта тауардың жоғалып кетуі мен  
бөлінуінің тәуекелділігі сатушыдан сатып алушының мойнына  
артылады 

D) жеткізу күні ретінде борд коносомелді күні есептеледі  
Е) жүк транзитарлық портқа жеткенше тасымалдаудың шығындардың 

сатушы төлейді 
 
88. Әуе арқылы тасымалдың негіздеуші шарты  
А) сатып алушының еліндегі әуе көлігінің ұйымына тауарын  
тасмалдауға тапсырғанша барлық шығындарды сатушы төлейді  
В) сатушының еліндегі әуе көлігінің ұйымына тауарын тасмалдауға  
тапсырғанша барлық шығындарды сатушы төлейді  
С) әуе көлігінің ұйымына тауарын тасмалдауға тапсырғанша  
сатушының еліндегі барлық шығындарын сатушы төлейді, сатып 

алушының еліндегіні-сатып алушы төлейді  
D) сатып алушының елінде тауардың жоғалуы мен білінуінің  
тәуекелділігі сатушыдан сатыпе алушылар артады  
Е) сатып алушының елінде, жүк сатушыдан сатып алушыға тапсырылған 

бойда тауардың жоғалуы мен білінуі тәуекелділігі сатушыдан сатып алушыға 

артылады 

 

89. Жүкті тасымалдау үшін есептесуді жүргізетін негізгі халықаралық 

тасмалдау құжаты  

А) сапа сертификаты  
В) халықаралық тапсырыстық жүк құжаты (накладная)  

С) кеден деклорациясы  

D) жол парағы  

Е) лицензия 
 
 
90. Елдің сауда балансы - бұл:  
A) тауарлар экспорты мен импорты арасындағы арақатынас  
B) тауарлар экспорты мен импорты арасындағы арақатынас  
C) тауарлар экспорты мен импорты көлемдерінің сомасы 

D) жалпы ішкі өнім шамасы  
E) экспорт минус импорт 
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91. Экспорт және импорт құны арасындағы айырмашылық былай аталады:  
A) сауда балансының сальдосы  

B)  сауда балансы  

C) төлем балансы  
D) сыртқы сауда икемділігі 

E)  экспорт икемділігі 
 
92. Нарықтық экономикадағы бағалы қағаздардың ролі бекітіледі, олар 
болып табылатындықтан…  
A)  капиталдың құбылуы инструменті  
B)  ақша капиталы  
C)  тауар капиталы  

D)  сауда объектісі  

E)  жоғары пайдалы актив 
 
93.Өндірістің дамуы үшін мобилизациялаудың тиімді тәсілі және қоғамдық 

мұқтаждықты қанағаттандыру қамсыздандырылады…  

A)  бағалы қағаздарды орналастыру 

 B)  бағалы қаға шығару  
C)  несие жұмылдыру  
D)  меншікті капиталды шоғырландыру  

E)  меншікті жекешелендіру 
 
94. Акция мен облигация маңызды құрамы болып табылады… 

 A) іс жүзіндегі нақтылы капиталды орталықтандырудың 

 B) мемлекеттің ақша-несие саясатының  
C)  ссудалық капиталды мемлекеттік реттеу нарығының 

D)  қоғамдық мұқтаждықты қамтамасыз етудің  

E)  банк капиталы нарығының 
 
95. Ұлттық валюта - ұл:  

А)  елдің ақша бірлігі 

 B) шетелдің ақша бірлігі 

C)  халықаралық есеп айырысудың  ақша бірлігі  
D)  халықаралық есеп айырысуда қолданылатын валюта 
 E) елдің резервті валютасы 
 
96. Жай вексель қалай аталады: 

A)  соло  
B)  тратт  
C)  трассат  
D)  индоссамент 

E)  жай вексель 
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97. Қай жағдайда импорт икемді болып саналады:  

A) егер Еim >1 

B)  егер Еim<1  
C) егер Еim= 0,6  

D) егер Еim=0,9 
E) егер Еim =1 
 
98. Қазақстанның мұнайды экспорттау және автокөліктерді импорттау 

..........мысалы болып табылады:  
A) салааралық сауданың 

B) ішкі салалық сауданың  

C) ел ішіндегі сауданың  

D) барлық жауаптар дұрыс 
 
99.Масштаб ауқымы теориясын дайындады:  
A) Вернон, Левит  
B) Самуэльсон, Олин 

C) Кругман, Ланкастер  
D) Портер, Фишер 
E) Самуэльсон, Фишер 
 
100.Өнімнің өмірлік циклының теориясын ұсынды: 

A) Вернон  
B) Самуэльсон  
C) Кругман  
D) Ланкастер 

E) Олин 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 165 

ҚОЛДАНЫЛҒАН ӘДЕБИЕТТЕР ТІЗІМІ 

 

1 Бекмухаметова Ә.Б. Тауарлар мен капиталдың халықаралық 

қозғалысы / Оқу құралы http://livelib.biz/read_235503/p1 

2 Елемесов Р.Е. Экономика зарубежных стран: учеб. пособие/               

Р. Е. Елемесов [и др.]. – Алматы: Заң әдебиеті, 2009. - 240 с. 

3 Нурпеисова Ә. К.Халықаралық экономика және халықаралық 

коммерциялық іс: оқу құралы / Ә. К. Нурпеисова, С. Н. Сабитова; Қазақстан 

Республикасы Білім және ғылым министрлігі,  Ө.А. Жолдасбеков атындағы 

Экономика және Құқық Академиясы. – Алматы: LEM, 2011. - 184 б.  

4 Исмаилова, Р.А. Международная экономика: учеб. пособие / 

Исмаилова, Р. А. - Астана:  КазГАТУ им.С.Сейфуллина, 2006. - 82 с.  

5 Мүтәліпқызы Б. Халықаралық экономика: оқу құралы/- Астана: 

С.Сейфуллин атындағы ҚазАТУ, 2016. - 197 б. 

6 Корниенко О.В. Международная экономика: учебник /                          

О.В.Корниенко. - Ростов на Дону.: "Феникс", 2008. - 377с. - (Высшее 

образование).  

7 Кругман Пол Р. Международная экономика / Пол Р.Кругман, Морис 

Обстфельд. - 5-е изд. – СПб.: Питер, 2003. - 832 с. - (Учебник для вузов).  

8 Миклашевская, Н. А. Международная экономика: учебник /                

Н. А. Миклашевская. – М.: Дело и Сервис, 1998. - 272 с. 

9 Овчинников Г. П. Международная экономика: учебное пособие / 

Г.П.Овчинников. - 3-е изд., испр. и доп. – СПб.:  Изд-во Михайлова В.А., 

2000. – 384с 

10 Ломакин  В.К. Мировая экономика. Практикум: Учебное пособие / 

В.К. Ломакин. - М.: ЮНИТИ, 2013. - 223 c. 

11 Ломакин  В.К. Мировая экономика: Учебник. / В.К. Ломакин. - М.: 

ЮНИТИ, 2016. - 671 c. 

12 Любецкий В.В. Мировая экономика и международные 

экономические отношения: Учебник / В.В. Любецкий. - М.: НИЦ ИНФРА-М, 

2013. - 350 c. 

13 Халықаралық экономикалық қатынастар: оқу құралы / ред.                   

Р.Е. Елемесов. – Алматы: Казак университетi, 2002. - 389 б.  

14 Фигурнова Н. П. Международная экономика: учеб. пособие /      Н. 

П. Фигурнова. - 2-е изд., стер. – М.: Омега-Л, 2009. - 304 с. - (Б-ка высшей 

школы).  

15 Экономика зарубежных стран: учеб. пособие / Р. Е. Елемесов [и др.]. 

– Алматы: Заң әдебиеті, 2009. - 240 с.  

 

 

 

 

 

 

http://livelib.biz/read_235503/p1


 166 

 

 

Бауэр Майра Шакибаевна  

 

Халықаралық  экономика 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
Теруге жіберілді – 25.10.2022 Басуға қол қойылды –  20.12.2022 
Пішіні 60х84 1/16 Тапсырыс  № 2272 
Шартты баспа табағы 10,38 Таралымы   6  дана 

 
 

 

«С.Сейфуллин атындағы Қазақ агротехникалық университеті» КеАҚ баспасы, 2022 

010011, Астана қ., Жеңіс даңғылы 62 а, тел. 39-39-17 


	Төлем балансының құрылымы
	9-кесте  Төлем балансының құрылымы
	10.4 Қазақстанның дүниежүзілік сауда ұйымына кіру мәселелері
	Қаралатын мәселелер
	10.1 Қазақстан Республикасының экономикалық әлеуеті
	10.4 Қазақстанның дүниежүзілік сауда ұйымына кіру мәселелері (1)
	4. Қазақстанның дүниежүзілік сауда ұйымына кіру мәселелерін сипаттап беріңіз.

